


في خدمة الملكوت!أموالُنا...
دعوة للوكالة المسيحيَّة في الحياة اليوميَّة

غاري ميلر



في خدمة الملكوت!أموالُنا...
دعوة للوكالة المسيحيَّة في الحياة اليوميَّة

غاري ميلر



Originally published in English under the title:

Kingdom-Focused Finances For the Family

Copyright 2014
Arabic Edition Copyright 2020- Gleam Publications
www.gleampublications.com
feedback@gleampublications.com

الطبعة الأولى 2020

	�أموالنا... في خدمة الملكوت! الكتاب:

ة ة في الحياة اليوميَّ دعوة للوكالة الم�سيحيَّ 	

غاري ميلر الم�ؤلّف:	

دار منهل الحياة ت�صميم الغلاف:	

دار منهل الحياة الت�صميم الداخلي:	

165 من�صورية، المتن - لبنان �ص.ب.	

+961 4 401922 هاتف:	

 + 961 4 532481 فاك�س:	

info@Dar-Manhal-Alhayat.com بريد �إلكتروني: 	

www.Dar-Manhal-Alhayat.com موقع �إلكتروني: 	

Gleam Publications دار منهل الحياة ب�إذنٍ من النا�شر:	

الترقيم الدولي: 

جميع الحقوق باللغة العربية محفوظة للنا�شر وحده، 

ولا يجوز ا�ستخدام �أو اقتبا�س �أي جزء منه من دون �إذن النا�شر،

 وللنا�شر وحده حق �إعادة الطبع والن�شر من خلال الن�سخ المطبوعة 

�أو �أي و�سيلة �سمعيّة �أو ب�صريّة �أو عبر الإنترنت في �أي مكان.

ISBN: 978-614-460-044-3



جدول المحتويات

7 		 المقدِّمة

13 الوكالة العمليَّة	 ل 	 الجزء الأوَّ

15 ت�أثير الثَّراء	 ل	 الف�صل الأوَّ

21 ماذا يقولُ الكتاب المقدَّ�س؟	 الف�صل الثّاني	

39 وكيلٌ �أو مالكٌ؟ 	 الف�صل الثَّالث 	

47 عي لتحقيق ر�ؤية الله المتعلّقة ب�أموالنا	 ال�سَّ ابع	
َّ
الف�صل الر

55 أين نحن؟	 الجزء الثاني 	

57 تحديد موقعنا	 الف�صل الخام�س	

65 ما هو البيانُ المالي؟	 الف�صل ال�ساد�س	

71 تتبُّع نفقاتنا	 ابع	 الف�صل ال�سَّ

81 فح�صُ �إنفاقِنا الما�ضي 	 الف�صل الثامن	

89 رٌ	
ِ
ديون المستهلك، طريقٌ خط الجزء الثالث 	

91 الوهم	 الف�صل التَّا�سع	

101 الخطر	 الف�صل العا�شر	

109 الخلا�ص الخادع	 الف�صل الحادي ع�شر	

117 التَّغلُّب على الحيوان 	 الف�صل الثاني ع�شر	

123 اللَّقاح	 الف�صل الثالث ع�شر	



أموالُنا... في خدمة الملكوت!6

131 الجزء الرابع	 إلى أين نحن ذاهبون؟	

133 العمل كَوَحْدة 	 الف�صل الرابع ع�شر	

141 ر�ؤية �أ�سا�سيّة	 الف�صل الخام�س ع�شر	

149 و�ضع ر�ؤية للدَّخل التَّقديري	 الف�صل ال�ساد�س ع�شر	

159 تحديد الأهداف	 ابع ع�شر	 الف�صل ال�سَّ

167  مقصدنا؟	
ِ
كيف ننطلقُ من مكاننا لبلوغ الجزء الخامس 	

169 ا بحاجة �إليها؟	 الميزانيّات، هل نحن حقًّ الف�صل الثامن ع�شر	

175 �إعداد الميزانيَّة و�إيجاد نظام يعمل	 الف�صل التَّا�سع ع�شر	

181 تحدِّيات الموازنة 	 الف�صل الع�شرون	

189 �إغراء الدَّخل المزدوج	 الف�صل الحادي والع�شرون	

195 حقل �ألغام التَّ�سويق 	 الف�صل الثاني والع�شرون	

203 يَّارة	 مع�ضلة ال�سَّ الف�صل الثَّالث والع�شرون	

213 التَّخطيط للم�صاريف الم�ستقبليَّة 	 ابع والع�شرون	
َّ
الف�صل الر

221 تعليم �أولادنا عن المال	 الف�صل الخام�س والع�شرون	

227 حيح	 البقاء على المسار الصَّ ادس	 الجزء السَّ

229 تحديد القوى الَّتي تحفّزنا على الإنفاق	 اد�س والع�شرون	 الف�صل ال�سَّ

237 ا �أن نُعطي؟ 	 هل با�ستطاعتنا حقًّ ابع والع�شرون	 الف�صل ال�سَّ

247 الحفاظ على التَّركيز	 الف�صل الثَّامن والع�شرون	

261 ة 	 يَّ جذور المادِّ الف�صل التا�سع والع�شرون	



مة المقدِّ

ا. فالكلُّ على عجلةٍ من  نعي�شُ في ع�صرٍ يلعبُ فيه عاملُ الوقت دورًا جوهريًّ

�أمره. وقد غيّرت التكنولوجيا والتِّقنيَّات الحديثة كلَّ �صناعةٍ تقريبًا، والمهامَّ التي 

�أ�صبح  الحبوب،  مثل ح�صاد  لإتمامها،  �أ�سابيع  ي�ستغرقون  يوم  ذات  �أجدادنا  كان 

ب�إمكاننا الآن �إنجازها في وقتٍ �أقلّ. وهناك مهامٌّ �أخرى، مثل حراثة الأر�ض، زالت 

تمامًا من الوجود.

واحدة،  �ساعةٍ  في  ب�إمكاننا،  �أ�صبح  فقد  هائلًا  تغييرًا  بدوره  النَّقلُ  �شَهِدَ  وقد 

�أن نجتاز على متن طائرة م�سافات كان �أجدادنا ي�ستغرقون �أ�سابيع �أو حتى �أ�شهر 

لاجتيازها. نعي�شُ في عالمٍ، يُعدّ الو�صولُ �إليه متاحًا ب�شكل فوريّ. كان النَّا�س في 

ين للانتظار عدّة �أ�شهرٍ ل�سماع �أخبار �أقاربهم في الجانب الآخر من 
ِّ
الما�ضي م�ضطر

�أ�شخا�صٍ  �إلى  الهاتف والتحدُّث  التقاط  الآن فيمكننا بثوانٍ  �أمّا  الأطل�سي،  المحيط 

ة �أنحاء العالم. من كافَّ

مجتمعٌ فوريّ

لقد اعتدْنا على مجتمعنا الفوريّ، حيث يبدو �أنَّ كلَّ �شيءٍ يتمُّ فورًا. ما عليكَ 

هي  المختارة  العبارة  �أنَّ  تكت�شفَ  حتّى  محلِّي  بقالة  متجر  في  ى  تتم�شَّ �أن  �سوى 
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القبو  �إلى  الذَّهاب  �إلى  بحاجة  تعدْ  لم  ف�أنتَ  "فوريّ". 
ثمّ  وهر�سه،  وطهوه،  وتق�شيره،  عام،  الطَّ لتنظيف 

الماء  �إ�ضافة  �سوى  عليك  ما  الفو�ضى.  ترتيب 

اخن الفوريّ من موزِّع المياه، و�ستح�صلُ فورًا  ال�سَّ

ومي 
ّ
على بطاط�س مهرو�سة. �أتريدُ �إ�ضافة الدِّيك الر

اللُّحوم  ق�سم  في  انتظارك  في  هو  ها  القائمة؟  �إلى 

للحرارة  مقاومٍ  بغلافٍ  خا�صٍّ  ب�شكل  مغلَّفًا  الجاهزة، 

طوبة، مع مقيا�س حرارة ل�ضبط التَّحمي�ص، و�ضمان الح�صول على ديك 
ُّ
لحفظ الر

لٌ م�سبّقًا للتمتُّع بمذاق لذيذ، كما ي�سهلُ  ا متبَّ �أي�ضً ة. وهو 
َّ
 في كلِّ مر

ّ
 مثالي

ّ
رومي

لع  ه مزوّد بمقب�ض بلا�ستيكي �سهل الإم�ساك في الأعلى. وتطولُ قائمة ال�سِّ حمله لأنَّ

�سبيل  والمذاق، في  الجودة  للتَّنازل عن بع�ض  الم�ستعدّ  للطاهي  الجاهزة  ة  الفوريَّ

ك�سب المزيد من الوقت. عند انتهاء الع�شاء، ما عليك �سوى رمي كلّ �شيء في �سلة 

ا. ا فوريًّ المهملات، ويكون التَّنظيف �أي�ضً

الوقت

نافذة  من  بالانتظار.  �أحدٌ  يرغب  لا  ع�صرنا.  مو�ضوع  هو  الوقت  �أنَّ  يبدو 

و�ضحاها،  ليلةٍ  بين  حن  ال�شَّ �إلى  ال�سيّارة،  بمرور  ة  الخا�صّ الم�صرفيَّة  الخدمات 

ريعة،  ركات عن قدرتها على �سرعة الأداء. وتُعرف مطاعمنا بوجباتها ال�سَّ تعلنُ ال�شَّ

ومَنِ احتاجَ من المر�ضى �إلى عمليَّة جراحيَّة كانت ذات يوم تلزمه بق�ضاء �أ�سابيع 

في الم�ست�شفى، يتمّ الآن �إر�ساله �إلى عيادات خارجيَّة لمعالجته خلال يومٍ واحد. 

ل الإ�شارة ال�ضوئيّة  ه "الوقت الفا�صل بين تحوُّ ف �أحدهم الجزء من الثانية ب�أنَّ
َّ
عر

الجميع في عجلة من �أمرهم وت�شغلهم  يارة خلفك".  �إلى اللَّون الأخ�ضر وتزمير ال�سَّ

الكفاءة والوقت.

التأثير

بالمهامّ،  ر  نفكِّ �أ�صبحنا  الأمور جميعها بعمقٍ في جيلنا. فقد  �أثّرت هذه  لقد 

عام، والحياة نف�سها ب�شكل مختلف. ولا يمكن المبالغة في كمّ الأثر المترتِّب  والطَّ
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ولم  ة.  فوريَّ نتائج  ع  نتوقَّ �أ�صبحنا  فقد  ة.  ابَّ ال�شَّ على كنائ�سنا ومنازلنا وعائلاتنا 

بيعي �إلى  نعد نبالي بالانتظار، وهذا التَّغيير في مجتمعنا تطابق جيّدًا مع ميلنا الطَّ

ه لا داعي لأن نعاني ب�صمتٍ بعد الآن. بر. فيخبرُنا مجتمعنا �أنَّ فقدان ال�صَّ

هل زواجك ي�سبّب لك الا�ضطراب؟ �إح�صلْ على طلاق. هناك محامون بارعون 

 العمل؟ اِم�ضِ قدمًا وجِدْ 
ّ

لاق ب�سرعةٍ وبكفاءة. �أتواجه �صراعًا مع رب في �إتمام الطَّ

قادة  هل  تفعلها.  �أن  تريد  لا  ب�أمور  القيام  في  الوقت  تهدر  لا  �أخرى.  وظيفة  لكَ 

و�إن  ر�أيك،  عن  لهم   
ْ
عبِّر يقودوا؟  �أن  لهم  ينبغي  ه  �أنَّ ترى  كما  يقودون  لا  كني�ستك 

وتيرة  ت�سارع  مع  هكذا،  كثيرة.  �أخرى  كنائ�س  فهناك  فوريّة،  تغييرات  تحدث  لم 

من  وجبتنا  على  نح�صل  لم  و�إذا  الانتظار.  على  قدرتنا  فقدْنا  وحياتنا،  مجتمعنا 

البيغ ماك في ماكدونالدز في غ�ضون ثلاث دقائق، فهناك بالت�أكيد خطبٌ ما. لقد 

بر. فقدْنا ف�ضيلة ال�صَّ

أريده الآن

الاتِّجاه  هذا  بَ 
َّ
ت�سر للأ�سف، 

��شؤوننا  �إلى  ا  �أي�ضً ة  العقليَّ وهذه 

حياتهما  الزوجان  فيبد�أ  ة.  الماليَّ

الزوجيَّة مع بع�ض الممتلكات وبع�ض 

يترقّبان  ثمّ  المتوا�ضعة،  عات  التوقُّ

ة اجتهدَ �آبا�ؤهما و�أجدادهما �سنوات عديدة  يَّ الح�صول في الحال على كلّ بركة مادِّ

جة الجديدة،  يَّارة، �أو الثََّّال لتح�صيلها. وبدلًا من الادِّخار ببطء ل�شراء الأريكة، �أو ال�سَّ

ا مع بدء حياتهم الزوجيَّة.  ع �أزواج كثيرون الح�صول على هذا كلّه و�أكثر �أي�ضً يتوقَّ

ع العديد من حديثي الزواج �أن يمتلكوا في غ�ضون ثلاث �سنوات ما جمعَه  كما يتوقَّ

�آبا�ؤهم في ثلاثين �سنة.

ة تحتاج �إلى �أن تدرك بع�ض المفاهيم، و�سيتولّى هذا الكتاب  ابَّ لكنَّ �أ�سرنا ال�شَّ

فالزَّوجان  الفوريّ.  الإ�شباع  عن  ناجمة  الأجل  طويلة  عواقب  هناك  معالجتها. 

لجَمْعِها،  عامًا  ثلاثين  ت�ستغرق  بممتلكات  الفور  على  يطالبان  اللّذان  ابان  ال�شَّ

ع العديد من حديثي الزواج  يتوقَّ

أن يمتلكوا في غضون ثلاث 

سنوات ما جمعَه آباؤهم في 

ثلاثين سنة.
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غياب  ظلّ  في  الرغبة،  هذه  لتحقيق  الوحيدة  الو�سيلة  الم�شاكل.  حتمًا  �سيعانيان 

�سات  ، تقوم على تكدي�س ديون الم�ستهلك. للأ�سف، تبدو العديد من م�ؤ�سَّ
ّ
قريبٍ غني

ة والإ�شباع  يَّ ير في الطريق نحو المادِّ القرو�ض م�ستعدّة تمامًا لم�ساعدتنا على ال�سَّ

ها على الأرجح �ستقع في التَّجربة. ة وت�ستعدّ، ف�إنَّ الفوريّ، و�إذا لم تتعلّم �أُ�سَرُنا ال�شابَّ

الله  م�شيئة  بح�سب  ر�ؤية  تطوير  يَّة  �أهمِّ �إلى  ق 
ّ
نتطر �سوف  الكتاب،  هذا  في 

و�ضع  كيفيَّة  ندر�سُ  و�سوف  الم�سيح.  محورها  ويكون  الماليَّة  و��شؤوننا  لمنازلنا 

خارطة طريق ماليَّة تك�شِفُ �أين نحن، و�إلى �أين نريد �أن ن�صل، وكيف ن�صل انطلاقًا 

من موقعنا الحالي. و�أخيرًا، �سوف نت�أمّل في �أ�ساليب وعقليَّة، ت�ساعدنا في البقاء 

ل في بركة ت�سليم كلّ جزء من بيوتنا وحياتنا،  على الم�سار ال�صحيح، كما �سنت�أمَّ

بما في ذلك مواردنا الماليَّة، �إلى ي�سوع الم�سيح.

إله المال

البال،  ي عن طيب خاطر بالوقت، وراحة  �أوثانها. وثقافتنا ت�ضحِّ لكلِّ ثقافة 

في  قائمًا   
ُ
عي ال�سَّ ويبقى  ة.  الماديَّ مذبح  على  �أحيانًا  ة  حَّ بال�صِّ وحتَّى  والأطفال، 

�سبيل �شراء �أداة �إ�ضافيّة، �أو تحفة قديمة، �أو قارب جميل، �أو منزل �أكبر، �أو �سيارة 

الخروج  �إلى  الله  يدعونا  للمزيد،  طلبًا  الطائ�ش  ال�سباق  هذا  في خ�ضمِّ  لكن  �أحدث. 

وا الْعَالَمَ، وَلا الأَ�شْيَاءَ الَّتِي فِي الْعَالَمِ". والانف�صال. فالدَّعوة هي "لا تُحِبُّ

ها منازل "م�سيحيَّة". فال�ساكنون  تُعرف العديد من المنازل الأميركيَّة اليوم ب�أنَّ

�إيمانهم بي�سوع.  ا عن  �أحد، ويعبِّرون �شفهيًّ في المنزل يح�ضرون الكني�سة كلَّ يوم 

ونتبعُ  العالم،  �أوثان  نعبدُ  ا  كنَّ �إذا  ا.  م�سيحيًّ الإن�سان  يجعل  لا  الكلام  د 
َّ
مجر لكن 

�أهداف العالم، فالكتاب المقدَّ�س يخبرنا �أنَّ محبّة الآب لي�ست فينا.

ز ي�سوع ب�شدَّة على مو�ضوع المال؟ لماذا تمّ تكري�س هذا المقدار من  لماذا ركَّ

الكتاب  ل  �سجَّ المال؟  المقدَّ�س لا�ستخدام  الكتاب  في  ا  به ظاهريًّ المبالغ  الم�ساحة 

�آخر تقريبًا. وعلَّم  �أيِّ مو�ضوع  �سجّل عن  �أكثر ممّا  له  ا�ستخدامنا  المال، وعن  عن 

موا�ضيع  عن  حتَّى  �أو  جهنّم،  �أو  ال�سماء  عن  علَّمَ  ممّا  �أكثر  المال  عن  ي�سوع  َّبُّ 
الر

وبدت  ة،  يَّ والمادِّ الثَّروة  بمو�ضوع  م�شغولًا  ي�سوع  وبدا  لاة.  وال�صَّ التَّب�شير  مثل 
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ا  ي�سوع جدًّ ز  ركَّ المو�ضوع. فلماذا  رة في ما يخ�صّ هذا 
ّ
 كلماته مرات كثيرة متكر

على المال؟ 

ه  �أعتقد �أنَّ الإجابة وا�ضحة، مع �أنَّ

الّذي  ما  ر. 
ِّ
متكر ب�شكل  تجاهلها  يتمّ 

اليوم؟  المال"  "�إله  �أو  الثَّروة،  تقدِّمه 

عادة،  وال�سَّ الأمان،  المال  �إله  ر  يوفِّ

وقبول الآخرين. �إذا كنتَ على ا�ستعداد 

بحياة  يعِدُكَ  فهو  المال،  لإله  جود  لل�سُّ

وفيرة. باخت�صار، يعِدُ �إله المال بحمايتك من �أيّ �شيء يهدِّدُ �أمانك �أو �سعادتك.

صراع الآلهة

كلاهما  عر�ضَ  الكون.  و�إله  العالم  هذا  �إله  بين  معركةٍ  في  ن�شاركُ  نحن 

ق�صيرة  ة  الفوريَّ الملذَّات  يقدِّمُ  �أحدهما  يقدِّمها.  مزايا  منهما  ولكلٍّ  اقتراحاتهما، 

به.  يُنطَق  لا  ا  �أبديًّ فرحًا  لكن  المدى  ق�صيرة  معاناة  الآخر  يعر�ضُ  بينما  المدى، 

عور فقط -�أمّا الآخر فيطالب بالإيمان.  يطالبُ �أحدهما بال�شُّ

اخترْ لنفسكَ اليوم

خدموا  الَّذين  �أثينا  في  النَّا�س  غرار  على  نختار.  �أن  وعلينا  خياران،  �أمامنا 

ولإله   
ّ
الحي للإله  جود  ال�سُّ ب�إمكاننا  ه  �أنَّ ن�صدّق  ب�أن  ا  �أي�ضً نحن  نرغبُ  عدَّة،  �آلهة 

َّبُّ ي�سوع ميلَنا �إلى تجزيء قلبنا، لذلك علَّم 
ع الر المال، ونَيْل بركة الاثنين معًا. توقَّ

ه لا يمكننا �أن نخدم الله و�إله المال معًا. بو�ضوح �أنَّ

ة، �إنَّ العائلات اليوم مدعوّة  يَّ في مجتمعٍ متمركز حول الذَّات وغارق في المادِّ

�إلى �أن تقف وتنبذ �إله المال، وت�ستودع كلَّ جزء من حياتها، بما في ذلك مواردها 

خياراتها  خلال  من  ا،  جذريًّ الإعلان  هي  والدَّعوة  ي�سوع.   
ّ

ب
َّ
الر يدي  بين  الماليَّة، 

الماليَّة، ب�أنَّ وطنها لي�س في هذا العالم.

علَّم الرَّبُّ يسوع عن المال أكثر 

 ممّا علَّمَ عن السماء أو جهنّم، 

أو حتَّى عن مواضيع مثل 

لاة. التَّبشير والصَّ
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ب�سبب  الدُّيون  في  غارقًا  تكون  قد  رجاء.  بكلمة  الكتاب  هذا  �أفتتحَ  �أن  �أريدُ 

خذتَها، وقد تكون تحت وط�أة قرو�ض بطاقات الائتمان، وقرو�ض  قرارات �سيِّئة اتَّ

يَّارات، وقرو�ض من الأهل، ورهن عقاري لمنزلٍ كبير. لكنَّ هذا الكتاب لا يهدف  ال�سَّ

جميعنا  ة.  جمَّ ماليَّة  �أخطاءً  ارتكبنا  فجميعنا  الما�ضي.  �أخطاء  على  ت�أنيبك   �إلى 

بلا ا�ستثناء!

ذلك من  قد لا يحدث  الحالي.  للخلا�ص من و�ضعك  �سبيلٌ  ثمّة  ت�شجّع!  ولكن 

ا حول ت�سليم هذا المجال من حياتك  دون �ألمٍ وقد لا يكون ممتعًا، ولكن �إذا كنتَ جادًّ

ن العديد من  ، فهناك �أمل. على الرغم من تراكم مبالغ طائلة من الدُّيون، تمكَّ
ّ

ب
َّ
للر

الم�سيحيِّين من التخلُّ�ص من ديونهم وعي�ش حياة مُنتِجة خالية منها، وا�ستعادوا 

هذا  ت�سليمه  تعيدُ  بينما  َّبُّ 
الر ليباركُكَ  �آخرين.  لمباركة  ب�أموالهم  ف 

ُّ
الت�صر يّة 

ِّ
حر

المجال من حياتك!



ل  الجزء الأوَّ

الوكالة العمليَّة





ل الفصل الأوَّ

تأثير الثَّراء

عن  قليلًا  يتحدَّثا  �أن  را 
ّ
وقر الأيام،  �أحد  ظهر  بعد   

1
وماري دونالد  ف  توقَّ

�أنَّ  ا  فعليًّ اكت�شفا  لكنّهما  زواجهما،  على  طويلٌ  وقتٌ  يم�ضِ  لم  الماليَّة.  ��شؤونهما 

هما  المال قد ي�ؤثِّر على العلاقة الزَّوجيَّة. لم ي�شعرا بالقلق الكبير حيال هذا الأمر، لأنَّ

يولة النَّقديّة. وبعد مناق�شة ق�صيرة طلبتُ منهما ملء  واجَها �صعوبةً ب�سيطةً في ال�سُّ

بيان مالي �شخ�صي لآخُذ فكرةً عن و�ضعهما الحالي. كانت قائمة الدُّيون طويلة. 

�أجدادهما ومن  �أهلهما ومن  اقتر�ضا من  ل�سيَّارتيْن، وقد  فقد ح�صلا على قرو�ض 

ار المحليِّين، ومن �شركات بطاقات ائتمان مختلفة. كما اقتر�ضا المال لي�صرفا  التُّجَّ

عام في الخارج، والملاب�س، وغيرها من الأمور  حلات، والهدايا، وتناول الطَّ
ِّ
على الر

ه  ريق. وقد برعا في تكدي�س الدُّيون، على الرغم من �أنَّ التي رغبا فيها على طول الطَّ

لم يم�ضِ على زواجهما �سوى ب�ضع �سنوات.

�إنَّ تدوين �أ�صولهما الماليَّة لم ي�ستغرقهما وقتًا طويلًا. في الواقع، كان مجموع 

�أموالهما المتاحة، بما في ذلك مدَّخراتهما، وح�ساباتهما الم�صرفيّة الجارية، وما 

�أقلّ من خم�سين دولارًا. وعندما دخلا  في محفظة دونالد، وما في حقيبة ماري، 

مكتبي في ذلك اليوم، كانا يحملان م�شروبَين كبيرَين ا�شترياهما من متجر محلي. 

وعندما لاحظتُ ذلك، لم ي�سعْني �إلّا التفكير ب�أنَّ ثمن الم�شروبات يمثِّل جزءًا كبيرًا 

تّم تغيير الأ�سماء والتَّفا�صيل في كلّ الكتاب. 	1
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من �إجمالي ثروتهما. وعلى الرغم من ذلك لم يبدُ عليهما 

القلق �أبدًا.

�ضيقةً  م�ؤخرًا  عانيا  هما  ب�أنَّ اعترفا 

لكنَّهما  بي،  ا 
َّ
مر بب  ال�سَّ ولهذا  ماليّة، 

كافّة  الأمور  ب�أنَّ  ثقة  على  كانا 

لي  �أف�ضيا  يرام.  ما  على  �ست�سير 

م�شروبهما  يحت�سيان  وهما  ب�سرٍّ 

ا�ستودعنا  لقد  الواقع  "في  قائلَين: 

ونحن   ،
ّ

ب
َّ
الر يدَي  بين  �أموالنا 

�ألمْ  �أمرنا.  ر  �سيتدبَّ ه  ب�أنَّ واثقان 

يعِدنا �أن يكون معنا �إلى المنتهى؟" 

د الله  تحدَّثا عن رغبتهما في �أن يمجِّ

كبيرة  راحةً  ووجدا  الجديد،  بيتهما 

كُلَّ  �إِلَهِي  "فَيَمْلأُ  مثل:  �آيات  في 

الْمَجْدِ  فِي  غِنَاهُ  بِحَ�سَبِ  احْتِيَاجِكُمْ 

2
فِي الْمَ�سِيحِ يَ�سُوعَ".

وماري  دونالد  من  كلٌّ  ترعرعَ  لقد 

في  يعي�شان  كانا  �إذ  وفرة،  في  ون��شآ  الوُ�سْطى.  ة  الأميركيَّ بقة  الطَّ من  �أ�سرتين  في 

لذا  �سنة.  كلَّ  �إجازات  في  ويذهبان  فخمة،  �سيّارات  في  ويتنقَّلان  جميلة،  منازل 

الوحيد  الحياة  �أ�سلوب  ريقة نف�سها، فهذا  هما �سيوا�صلان حياتهما بالطَّ �أنَّ افتر�ضا 

راء،  الثَّ من  الم�ستوى  هذا  في  دائمًا  يكونوا  لم  �أهاليهما  �أنَّ  يعلما  لم  عرفاه.  الذي 

نوات الأولى الَّتي نا�ضل خلالها الأهل لتحقيق التَّوازن في  هما لم ي�شهدا تلك ال�سَّ لأنَّ

رق الَّتي ا�ستخدموها للتَّوفير في بداية زواجهم. ميزانيَّتهم، ولا عرفا الطُّ

كثيرون بيننا على غرار دونالد وماري، ن��شؤوا في منازل حيث كان كلُّ �شيء 

وا�سعة، وملاب�س  ومنازل  الأولى،  الدَّرجة  من  طبِّيَّة  ورعاية  كثير،  متوافرًا: طعامٌ 

فيلبي 4: 19 	2
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رغباتهم  وكلُّ  نة،  م�ؤمَّ احتياجاتهم  جميع  كانت  رفيعة.  نقل  وو�سائل  فاخرة، 

هم �سيبد�ؤون من حيث انتهى ذووهم، �سيدخلون �آنذاك  م�ستجابة. والآن، لنفتر�ض �أنَّ

عات عالية ت�شمل الا�ستمرار في م�ستوى المعي�شة نف�سه. �إلى الزَّواج، مع توقُّ

أزواج "الإضافة"

امتلاكَ منزل،  فتكون ر�ؤيتُهم  الإ�ضافة".  "�أزواج  بـ  الجديدة  الأ�سر  �ألقِّبُ هذه 

في  عام  الطَّ تناول  �إلى  وبالإ�ضافة  حديثتَين،  �سيّارتَين  �أو  �سيّارة  �إلى  بالإ�ضافة 

رة، وبالإ�ضافة 
ِّ
الخارج �أحيانًا، وبالإ�ضافة �إلى الذهاب في �إجازات �صغيرة متكر

�إلى �شراء مفرو�شات منزليَّة جديدة، وبالإ�ضافة �إلى ملاب�س من ماركات معروفة، 

رائعة،  ترفيهيَّة  معدَّات  �إلى  وبالإ�ضافة  المطبخ،  �أدوات  �أحدث  �إلى  وبالإ�ضافة 

وبالإ�ضافة �إلى هواتف محمولة لكلٍّ منهم، وبالإ�ضافة �إلى...

وقد �أ�شارَ علماء الاجتماع �إلى هذا الجيل على �أنّه جيل "الأنا". يعلِّم المجتمع 

ي�ستحقّون  وهُمْ  �شيء،  انتظار  عليهم  لي�س  لذا  بهم.  �إلَّا  تتعلّق  لا  الحياة  �أنَّ  �أُ�سرَنا 

الأف�ضل. والتَّركيز من�صبٌّ على �إ�شباع الذات، والخيارات تبدو غير محدودة، وبف�ضل 

هولة. راء بهذه ال�سُّ هل لم ي�سبقْ �أن كان ال�شِّ نظام الائتمان ال�سَّ

هوسُ التَّسويق 

ة هائلة �أخرى ت�ؤثِّر على جميع الذين ي�شبهون دونالد وماري. فهم  هناك قوَّ

�ضون 
َّ
ما يتعر ون الأف�ضل فح�سب، �إنَّ هم ي�ستحقُّ عاتٍ كبيرة و�شعورًا ب�أنَّ لا يملكون توقُّ

�أ�سبوع،  كلَّ  بالإعلانات  بريدهم  �صناديق  فتمتلئ  مكثَّف.  ت�سويقي  ل�ضغطٍ  ا  �أي�ضً

تلك التي تعر�ض عنا�صر مُغريَة افترا�ضية تدخل عُقر دارهم. وفي �صور الإعلانات 

نة تبدو العائلات �سعيدة �إذ يجتمع الأفراد حول �أريكة جديدة، �أو جزازة الع�شب،  الملوَّ

بة، والأهل الّذين  بيعيَّة خَّال اية من الفولاذ المقاوم لل�صد�أ. وتبدو المناظر الطَّ �أو ال�شوَّ

يرتدون ملاب�س �أنيقة تجمعهم روابط المحبّة على ما يبدو، والأطفال يلعبون بكلّ 

ه يبت�سم. لطف بع�ضهم مع بع�ض، وحتَّى الكلب يبدو وك�أنَّ
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هذه،  الجديدة  الباربكيو  اية  �شوَّ �شراء  عند  متاحٌ  �إليه،  ح  الملمَّ الفرح،  هذا  كلّ 

والَّتي �صدف �أن خ�ضعت لتنزيلات هذا الأ�سبوع، وانخف�ض ثمنها �إلى  199دولارًا 

ال�شهر؟ لا م�شكلة. لا يزال ب�إمكانك الح�صول  الميزانيَّة �ضئيلة قليلًا هذا  فقط. هل 

عادة في منزلك مقابل 20 دولارًا فقط �شهريًا. و�إذا لم يكن  لام وال�سَّ على كلّ هذا ال�سَّ

اية �إلى المنزل اليوم، وعدم دفع �أيّ م�ستحقّات لمدَّة  ذلك كافيًا، فيمكنك �أخذ ال�شوَّ

ك  ا م�ساعدتك! كيف علموا �أنَّ ت�سعين يومًا. رائع! لا بدّ من �أنَّ ه�ؤلاء النَّا�س يريدون حقًّ

تعاني �ضائقةً ماليّة هذا ال�شهر؟ 

�ض الأزواج 
ّ
 لا يكفي، حتّى يتعر

ّ
ثمّ، كما لو �أنّ هذا الق�صف الخارجي الم�ستمر

ا.  ا �إلى �ضغوط من الدَّاخل. ففي الأو�ساط الكن�سيّة يبدو �ضغط الأقران كبيرًا جدًّ �أي�ضً

على  الأمر  هذا  ي�ضغط  �أن  من  بدّ  لا  الجديدة،  اية  وَّ ال�شَّ على  زوجان  يح�صل  عندما 

بع،  بالطَّ الثريّ؟  الوحيد غير  الثنائي  يكون  �أن  يرغب في  مَنْ  النِّهاية،  �آخرين. في 

ايات هي ال�سلع غير الأ�سا�سيَّة الوحيدة   لو كانت ال�شوَّ
ٌ
 كبير

ٌ
لن يكون لهذا كلّه ت�أثير

المعرو�ضة للبيع. لكنَّ �أ�سواق اليوم غارقة بمجموعة لا تنتهي من ال�سلع والأدوات 

ة التي تُغري العائلات. روريَّ غير ال�ضَّ

؟ كيف لهم �أن يدَّخروا ل�شراء 
ّ
كيف للمتزوّجين �أن يقاوموا هذا الهجوم الم�ستمر

ة �أن تعي�ش  ابَّ منزل �إذا كانت كلفة المعي�شة مرتفعة للغاية؟ هل بو�سع العائلات ال�شَّ

بدخل فردٍ واحدٍ اليوم، مع وجود ممتلكات باهظة الثمن، ووقود، وخدمات �صحّيّة، 

عوبات،  ال�صُّ هذه  من  الرغم  على  ولكن  با�ستمرار؟  تكاليفها  ترتفِعُ  نقل،  وو�سائل 

لا  مجتمعاتنا  داخل  ال�شابة  العائلات  من  فالعديد  �سليم.  مالي  و�ضعٍ  بناء  يمكن 

هذا؟  تفعل  كيف  المحتاجين.  لمباركة  ا  �أي�ضً �أموالها  ت�ستخدمُ  بل  فح�سب،  تزدهر 

وكيف تقوى على ذلك مع �أنَّ التيار �ضدَّها؟

تأثيرُ الثَّراء

تعلَّم  الذي  الم�صدر  �إلى  ننظر  �أن  ينبغي  ربما  الأ�سئلة،  الإجابة عن هذه  قبل 

عائلاتنا  تواجهُها  التي  راعات  ال�صِّ عن  تحدَّثنا  لقد  العي�ش.  كيفيَّة  منه  �شبابنا 

حيث  بالبدء  يتعلَّق  ما  في  منهم  الكثيرون  بها  يتمتّع  الَّتي  العقليَّة  وعن  ة،  ابَّ ال�شَّ
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يتلقّى  هل  لكن  �آبا�ؤهم.  انتهى 

اللَّوم كلّه على هذه العقليّة؟  باب  ال�شَّ

�إلى  �أحيانًا  ا  �سنًّ الأكبر  �أولئك  يميلُ 

بخيبة  ة  ابَّ ال�شَّ عائلاتنا  �إلى  النَّظر 

�أمل. لماذا لا يمكنهم العي�ش بب�ساطة 

�أكبر؟ لماذا ي�شكون من ارتفاع كلفة المعي�شة �إن كانوا يرون �أنّ �أ�شياء مثل الهواتف 

المحمولة، الّتي لم تكن لدينا من قبل، هي من ال�ضرورات؟

نحتاج �إلى العودة والنظر �إلى المنازل التي تحدّر منها �أولادنا. هل من الممكن 

نّ بيننا قد �أهملوا التعليم بالكلمة والقدوة في بع�ض هذه المجالات؟  �أن يكون كبار ال�سِّ

هل ر�آنا �أولادنا نحدّ طوعًا من ا�ستهلاكنا رغم الثَّراء؟ �أو هل قادت محبّتُنا للعالم 

ا�ستهلاكنا على  ت�أثير م�ستوى  ن�سينا مدى  ما  ربَّ �أولادنا في طريقٍ خاطئ؟  بع�ضَ 

 
ّ
�أولادنا، وتجاهلنا ت�أثير الثّراء القويّ. ربما حان الوقت للعودة �إلى التعليم الأ�سا�سي

�إلى  العودة  �إلى  بحاجة  نحن  والوكالة.  والمال  بالممتلكات  يتعلق  ما  في  ل   الأوَّ

الكتاب المقدَّ�س.

أسئلة الدراسة

11 هل يعاني حديثو الزَّواج في جماعتك من الناحية الماليّة؟ �إن كان .

الجواب نعم، فلماذا؟

22 ر الثَّراء من حولك عليك؟. كيف ي�ؤثِّ

33 غط في دائرتك الاجتماعيَّة للعي�ش في م�ستوى معيَّن؟. هل ت�شعر بال�ضَّ

44 ر في �أزواج �شباب يُعَدُّون قدوةً ح�سنة في .  هل يمكنك �أن تفكِّ

العي�ش بب�ساطة؟

55 ا داخل جماعتك يحدّون من ا�ستهلاكهم طوعًا في . هل من �أزواج �أكبر �سنًّ

�سبيل الملكوت؟ كيف ي�ؤثّر ذلك على حياتك؟

هل رآنا أولادنا نحدّ طوعًا من 

استهلاكنا رغم الثَّراء؟





الفصل الثّاني

ماذا يقولُ الكتاب المقدَّس؟

لا يبقى الكتاب المقدَّ�س �ساكنًا في ما يتعلّق بمو�ضوع المال. فكلا العهدَين 

المو�ضوع. ففيهما  التَّعليم حول هذا  القديم والجديد يحتويان على قدرٍ هائل من 

 للمقتر�ض، وتعليمٌ لمن �أنْعَمَ الله عليه بالثروة، ولمن 
ٌ
تعليمٌ لمُقْرِ�ض المال، وتحذير

مع. كما يقدِّمُ الله توجيهات حول �أين يجب �أن  يعاني �أزمةً ماليّة، ولمَنْ �أغراه الطَّ

وراء  عي  ال�سَّ عاقبة  ويبيِّنُ  نعطي،  �أن  يجب  وكيف  نعطي،  �أن  يجب  ومتى  نعطي، 

الثَّروة، وعواقب الخمول والك�سل.

م�شاكل  منّا  لكلٍّ  المال  يولّد 

يقول:  �أن  ا بالله  لذا كان حريًّ كثيرة، 

كما  معه  تعاملْ  المال.  ت�صنعِ  "لا 
يوم  الحطب  احتطاب  مع  تتعاملُ 

خطيرًا،  �أمرًا  باعتباره  �أي  بت،  ال�سَّ

رقة  ودَعْكَ منه." كان الأمر ليبدو �أب�سط، �ألي�س كذلك؟ تعاملْ معه كما تتعاملُ مع ال�سَّ

�أو الكذب �أو القتل. نعلمُ �أنَّ هذه الأمور خارج م�شيئة الله و�أنّه يجدرُ بنا تجنُّبها. لكنَّ 

فَ  رَنا منه فح�سب، و�أو�صانا �ألَّا نخدمَه، ووَ�صَ ب لم يفعل هكذا مع المال، بل حذَّ
َّ
الر

�إبلاغنا بمدى خطورته، ما  الرغم من  رور. وعلى  ال�شُّ �أ�صل لكلِّ  ها  المال ب�أنَّ محبَّة 

ا. فنحن نحملُ في جيوبنا �أو  محفظاتنا كلّ العمر  نُ علينا ا�ستخدامه يوميًّ يزال يتعيَّ

نحن نحملُ في جيوبنا أو 

 محفظاتنا كلّ العمر 

رنا! ما من شأنه أن يدمِّ
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رنا! لا عجب �إذًا �أن نجد الكثير من التَّعليم في الكتاب المقدَّ�س  ما من ��شأنه �أن يدمِّ

عن المال.

ة الَّتي  قبل �أن ندر�سَ كيف يجدرُ بالعائلة �أن تعي�ش، وت�ستخدمَ الموارد الماليَّ

الكتاب  يقوله  ما  في  لًا  �أوَّ ل  نت�أمَّ �أن  من  بدّ  لا  حيح،  ال�صَّ كل  بال�شَّ بها  الله  يمدُّها 

نُ لنا �أنَّ هناك تف�سيرات  المقدَّ�س. �إذْ ننظرُ في ما تنادي به الم�سيحيَّة من حولنا، يتبيَّ

نقا�ش  في  للدُّخول  الكتاب محاولةً  هذا  لي�س  المقدَّ�س.  الكتاب  يعنيه  لما  متنوِّعة 

دَ �أن يجعل الأمور الأ�سا�سيَّة في  َّبَّ ق�صَ
حول التَّف�سير الكتابي. لكنّني مقتنع ب�أنَّ الر

�أن  ي�شاء  ه لا  لأنَّ ا،  �أكثر غمو�ضً ة  يَّ �أهمِّ الأقلّ  والأمور  الفهم،  �سهلة  المقدَّ�س  الكتاب 

نحتار في ق�ضايا بالغة الأهميّة. تحتوي كلمة الله على تعاليم منا�سبة لا ي�صعبُ 

رُ الإن�سان، بدلًا من 
ِّ
�أنَّ تطبيق هذه المفاهيم الأ�سا�سيَّة يحر �أو عي�شها. كما  فهمها 

�أن يقيِّده.

لًا كتابة هذا الكتاب، حر�صتُ على منع الاختلافات في فهم  عندما طُلب منِّي �أوَّ

ة. فقد ازدادَ الجدل مثلًا حول ما �إذا  يَّة من حجب الق�ضايا المهمَّ الق�ضايا الأقلّ �أهمِّ

كانت الع�شور مطلوبة في ع�صرنا هذا �أم لا، وحول ما �إذا كانت عبارة "لَا تَكُونُوا 

ا ما. ويجادلُ البع�ض ب�أنَّ  ا �ألَّا ي�أخذ الإن�سان قر�ضً ءٍ" تعني فعليًّ
ْ
مَدْيُونِينَ لأَحَدٍ بِ�شَي

عمليَّة الادِّخار ل�شراء منزل هي اكتنازٌ على الأر�ض، بينما يخالفهم البع�ضُ الآخر 

با" هو الفائدة 
ِّ
�أنَّ المق�صود بكلمة "الر رتْ بع�ض الجماعات الم�سيحيّة 

َّ
الر�أي. وقر

قُ فقط على  با تُطبَّ
ِّ
ر البع�ض الآخر �أنَّ الر

َّ
بغ�ضّ النظر عن الن�سبة المئويّة، بينما قر

هذا  من  الغر�ض  لي�س  لكن  مناق�شتها،  ويجبُ  ة  مهمَّ موا�ضيع  هذه  العالية.  النِّ�سب 

الكتاب مناق�شة هذه التَّف�سيرات.

يمكن للم�ؤمنين، بعد الا�ستماع �إلى هذه الجدالات الَّتي لا حدَّ لها، �أن يرف�ضوا 

ا للغاية، ولا ينطبق على الإر�شاد في  الكتاب المقدَّ�س باعتباره غير ملائم، وغام�ضً

�أيّامنا هذه. �إذا ا�ستنتجَ �شبابنا �أنَّ الكتاب المقدَّ�س لا يحاكي ع�صرنا في مجالات 

ب�سبب  �سيِّئة  اتَّخذ زوجان خيارات  و�إذا  المال، فقد ف�شلْنا معهم ف�شلًا ذريعًا.  مثل 

المقدَّ�س  فالكتاب  ا.  تافهة، فنحن ملامون جزئيًّ �أمورٍ  له حول  الذي لا حدَّ  جدلنا 

وا�ضح في بع�ض الحقائق الماليَّة الأ�سا�سيَّة، ومن المهمّ �ألَّا نتوقّف عند الاختلافات 

�أو الق�ضايا الب�سيطة. 
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�أنَّ  يروا  لم  �إذا  غير ملائم  المقدَّ�س  الكتاب  �أنَّ  ا  �أي�ضً باب  ال�شَّ ي�ستنتجُ  و�سوف 

ا م�ستعدّون لأخذ تعاليم ي�سوع على محمل الجدّ. لذا ينبغي لنا  الم�ؤمنين الأكبر �سنًّ

�أن نلت�صق قدر الإمكان بتعليم الكتاب المقدَّ�س الحرفي بينما نتَّخذ قرارات ماليَّة 

تتعلّق بعائلاتنا. فنحن نريد �أن يثبت الحقّ  في كلِّ جزء من حياتنا بغ�ضّ النظر عن 

نا كنَّا على خط�أ. الكلفة، ولا ن�شاءُ الانتظار �إلى ما بعد الموت لنكت�شف �أنَّ

تحديد  قبل  ونفهمَها  الأ�سا�سيَّة  الكتابيَّة  الحقائق  بع�ض  رَ  ن�سطِّ �أن  المهمّ  من 

كيفيّة اتِّخاذ الخيارات اليوميَّة ال�صغيرة. �أظنّ �أنّ جزءًا كبيرًا من ارتباكنا الحالي 

ة و��شؤون الأ�سرة الماليّة، ينبعُ من محاولة البناء على �أ�سا�س  يَّ في المجالات المادِّ

غير �سليم. دعونا نلقي نظرة على بع�ض هذه الحقائق الكتابيَّة الأ�سا�سيَّة.

بّ.  لكٌ للرَّ
ِ
كلُّ شيء م

ما تك�شفُ خياراتُنا العديدة عدم �إيماننا بها.   جميعنا بهذه الحقيقة قولًا، �إنَّ
ُّ
يقر

نَّ لِي الْمَ�سْكُونَةَ وَمِلأَهَا". 
: "�إِنْ جُعْتُ فَلَا �أَقُولُ لَكَ لأَ

ّ
ب

َّ
في مزمور 50: 12 يقول الر

هذه حقيقة ب�سيطة. كلُّ �شيء مِلْكٌ لله في النِّهاية. ونحن بب�ساطة ن�ستخدمُ ممتلكات 

الله ون�ستمتعُ بها، وكلُّ �شيء من حولنا، من ممتلكات، ومنازل، و�أرا�ضٍ، ومال، هو 

 .
ّ

ب
َّ
ملكٌ للر

يجبُ �أن نفهمَ هذا ب�شكلٍ عملي. 

بيوتنا  ثمن  �سداد  عن  نتحدَّثُ  فنحن 

ملكَنا  ا  حقًّ �سي�صبح  المنزل  وك�أنَّ 

هل  ولكن  العقاري.  هن 
َّ
الر فكّ  بعد 

حاولْ  ملكَنا؟  ا  حقًّ المنزل  �سي�صبح 

لكن  �سيملكه.  مَنْ   
ْ
وانظر الوقت،  من  لفترة  منزلك  �ضرائب  دفع  عن  تكفَّ  �أن  فقط 

نظام  من  العالم  �أرا�ضي  معظم  انتقلتْ  النِّهائي.  المالك  لي�ست هي  الحكومة  حتَّى 

لكنَّهم لا  بها،  مون  يتحكَّ الراهن  الوقت  لطة في  ال�سُّ مَنْ هم في  نظام. وجميع  �إلى 

ا مِلكي، ما هي  ا. في النِّهاية كلُّ �شيء هو ملكٌ لله. وكلّ ما هو حاليًّ يملكونها حقًّ

�سوى لحظات حتى ينتقل �إلى �شخ�صٍ �آخر.

كلّ ما هو حاليًّا مِلكي، ما هي 

 سوى لحظات حتى ينتقل 

إلى شخصٍ آخر.
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نا جميعًا نُجْمِعُ على �صدق هذا كلّه، لكنَّ حياتنا ومواقفنا تك�شف  �أنَّ �صحيح 

عن �صراعنا. جميعنا متَّفقون على �أنَّ المال الّذي بحوزة كلِّ �إن�سان هو ملكٌ لله، ومع 

ب، 
َّ
ذلك جلُّ ما ي�شغلُنا حاليًّا هو �صاحب هذا المال. ولكن، لو كان كلُّ �شيء ملكًا للر

ة �أف�ضل؟ قد يكون الإيمان القويُّ بهذا  ا �إن خرجَ �أخي ب�صفقة تجاريَّ فهل ��سأهتمّ حقًّ

ا لحياتنا. عندما يحترقُ المنزل، �أو ي�شهرُ البنك �إفلا�سه،  رًا جدًّ
ِّ
المبد�أ الأ�سا�سي محر

حيح للمالِك الحقيقي ب�شكلٍ  �أو عندما يت�سلَّل ل�صٌّ ما وي�سرق، �سوف ي�ؤثّر فهمُنا ال�صَّ

كبير على ردود �أفعالنا وم�ستويات قلقنا.

يجدر بنا أن نكون مجتهدين.

حُ الكتاب المقدَّ�س �أنَّ الله و�ضعَ خليقته في عهدتنا وتحت رعايتنا، ويريدُ  يو�ضِّ

 منّا �أن نحر�صَ على الاعتناء بها. كانتْ هذه ر�ؤية الله منذ البداية. يَرِد في تكوين 

كانت  وَيَحْفَظَهَا".  لِيَعْمَلَهَا  عَدْنٍ  ةِ  جَنَّ فِي  عَهُ  وَوَ�ضَ �آدَمَ  الإلَهُ  َّبُّ 
الر " وَ�أخَذَ   :٢: ١٥

الجنَّة لله، وعَلِمَ �آدم ذلك لاحقًا، وكانت م��سؤوليَّته �أن يحر�ص على رعايتها. تتحدَّث 

�أمثالٌ عديدة عن رغبة الله في �أن نكون مثابرين في حياتنا، وعن بركات الاجتهاد.

لْ طُرُقَهَا وَكُنْ حَكِيمًا. الَّتِي لَيْ�سَ لَهَا قَائِدٌ  مَّ
هَا الْكَ�سْلَانُ. تَ�أَ يُّ

مْلَةِ �أَ النَّ �إِلَى  "اِذْهَبْ 
�إِلَى  كْلَهَا.  �أَ ادِ  يْفِ طَعَامَهَا وَتَجْمَعُ فِي الْحَ�صَ �أَوْ مُتَ�سَلِّطٌ وَتُعِدُّ فِي ال�صَّ �أَوْ عَرِيفٌ 

نُعَا�سٍ  قَلِيلُ  بَعْدُ  نَوْمٍ  قَلِيلُ  نَوْمِكَ؟  مِنْ  تَنْهَ�ضُ  مَتَى  الْكَ�سْلَانُ؟  هَا  يُّ
�أَ تَنَامُ  مَتَى 

 "1
قُودِ فَيَ�أْتِي فَقْرُكَ كَ�سَاعٍ وَعَوَزُكَ كَغَازٍ!

ُّ
 الْيَدَيْنِ قَلِيلًا لِلر

ُّ
وَطَي

حيث  الجديد،  العهد  في  حتَّى  هادف.  وب�شكلٍ  بجهدٍ  نعملَ  �أن  في  الله  يرغبُ 

�سول 
َّ
الر ع  �شجَّ بيعي،  الطَّ الغنى  على  منه  �أكثر  الروحي  الغنى  على  التَّركيز  ين�صبُّ 

ارِقُ فِي مَا  بول�س الإخوة في �أف�س�س على �أن يكونوا مجتهدين �إذ قال: "لَا يَ�سْرِقِ ال�سَّ

 مَنْ لَهُ احْتِيَاجٌ."2
َ
الِحَ بِيَدَيْهِ، لِيَكُونَ لَهُ �أَنْ يُعْطِي بَعْدُ، بَلْ بِالْحَرِيِّ يَتْعَبُ عَامِلًا ال�صَّ

	�أمثال 6: 11-6 1

	�أف�س�س 4: 28 2
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بول�س:  �سول 
َّ
الر كتبَ  ت�سالونيكي،  كني�سة  �إلى  الأولى  ر�سالته  في  ا  �أي�ضً

يْنَاكُمْ."3 وْ�صَ نْتُمْ كَمَا �أَ ةَ، وَتَ�شْتَغِلُوا بِ�أَيْدِيكُمْ �أَ "وَتُمَارِ�سُوا �أُمُورَكُمُ الْخَا�صَّ

نَا  "فَ�إِنَّ قال:  عندما  للاجتهاد  بحاجتهم  ا  �أي�ضً رهم  ذكَّ الثَّانية  ر�سالته  وفي 

هُ �إِنْ كَانَ �أَحَدٌ لَا يُرِيدُ �أَنْ يَ�شْتَغِلَ فَلَا يَ�أْكُلْ  نَّ
يْنَاكُمْ بِهَذَا: �أَ ا عِنْدَكُمْ �أَوْ�صَ ا حِينَ كُنَّ �أَيْ�ضً

 
ا."4 �أَيْ�ضً

فُ كما لو �أنَّ الله يريدُ منّا �أن 
َّ
ة عن الروحيَّة، ونت�صر يَّ �أحيانًا نحاولُ ف�صل المادِّ

ز فقط على الروح. ولكنْ هل يجوزُ �إهمال موازنة دفتر ال�شيكات  نتجاهلَ الج�سدَ ونركِّ

، يريد الله منّا �أن نكون حري�صين على ما �أوكلَ  ب�سبب حما�ستنا للنفو�س ال�ضالَّة؟ كَّال

َّبُّ لنرعاه هو جزء من العالم المادِّي.
ا �أعطانا الر �إلينا رعايته، وقِ�سْمٌ كبير ممَّ

الدّيون خطيرة.

ي�ساعدنا  �أن  ��شأنه  من  الدُّيون  عن  المقدَّ�س  الكتاب  تعاليم  �إلى  الإ�صغاء  �إنّ 

ذلك،  من  القديم  العهد  يحذِّرُ  الماليَّة.  الم�آزق  من  العديد  في  الوقوع  تجنُّب  على 

للأفراد  وقالَ  �أمثاله،  في  الدُّيون  عن  تو�ضيحيَّة  �أمثلة  ا  �أي�ضً ي�سوع  ا�ستخدمَ  وقد 

احة الَّتي ي�شعرُ بها المرء 
َّ
داد، وتحدَّثَ عن الر ه لا مجال لل�سَّ الغارقين في الدُّيون �أنَّ

عند التخلُّ�ص من ديونه. وقد ا�ستخدمَ ي�سوع الدُّيون ليعلِّمَ عن العلاقة القائمة بين 

ا عن رجل كدَّ�س ديونًا كبيرة  �أن يُ�سامَح المرءُ كثيرًا و�أن يحبَّ كثيرًا، و�أخبرنا �أي�ضً

جن. وكان يجب �أن تُباع زوجته 
ّ
دَ بال�س ها دفعتهُ ليَمْثُلَ �أمام الق�ضاة ويُهدَّ لدرجة �أنَّ

الدُّيون  وا�ضحة:  المثل  هذا  في  ة  الثَّانويَّ �سالة 
ِّ
فالر بالتزاماته.  للإيفاء  و�أولاده 

خطيرة وينبغي �سدادها.

ام ي�سوع، لم تكن  �أيَّ �سيكون من الحكمة الانتباه �إلى هذه الدُّرو�س اليوم. في 

اف الآلي خارج 
َّ
ر �أجهزة ال�صَّ لدى النا�س بطاقات فيزا وما�ستركارد، ولم نقر�أْ عن 

الهيكل، ولكن من الوا�ضح �أنَّ الدَّينَ كان يهدِّدُ اقت�صادهم كما يهدِّدُ اقت�صادنا اليوم.

1 ت�سالونيكي 4: 11 	3

2 ت�سالونيكي 3: 10 	4
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وَالْمُقْتَرِ�ضُ  الْفَقِيرِ  عَلَى  يَتَ�سَلَّطُ   
ُّ
"الَْغَنِي بالقول:  هذا  عن  الأمثال  كاتب  رَ  عبَّ

ا على اقت�صادنا المعا�صر تمامًا كما كان ي�صحُّ  �أي�ضً   هذا ي�صحُّ 
5
لِلْمُقْرِ�ضِ". عَبْدٌ 

نين عند كتابة المثل. نرغبُ في الظنّ ب�أنَّ الأمور مختلفة الآن، و�أنَّ  قبل �آلاف ال�سِّ

نوات  ال�سَّ في  الماليَّة  ة  الهزَّ لكن  �أكثر.  م�ضمونٌ  ودخلَنا  ا�ستقرارًا  �أكثر  اقت�صادَنا 

، و�أنّ المُقترِ�ض لا يزالُ عبدًا للمقْرِ�ض.
ّ
الأخيرة بيّنَتْ �أنَّ اقت�صادنا غير م�ستقر

ت�شعرُ العديد من العائلات بالتَّبكيت ب�سبب عدم ممار�سة الوكالة ح�سب الكتاب 

لكنَّها  الملكوت.  لخدمة  الماليَّة  مواردها  من  المزيد  تكري�س  في  وترغب  المقدّ�س، 

ة ال�سيِّئة التي اتَّخذتها في الما�ضي  ة وهي �أنَّ قراراتها الماليَّ
َّ
ت�صطدم بالحقيقة المُر

تعوقُها عن فعل ذلك، على الرغم من علمها ب�ضرورته. وتتذكّر هذا المبد�أ الكتابي 

�سات الماليَّة. لكنّ المقتر�ض لا  ر �شيكات لعددٍ لا يُح�صى من الم�ؤ�سَّ
ِّ
ا بينما تحر �شهريًّ

يزال عبدًا للمقرِ�ض. �إذا ا�ستخدمنا بب�ساطة الكتاب المقدَّ�س بدلًا من الثقافة كم�صدر 

ه �سيجنّبنا الوقوع في العديد من الفخاخ. فالدُّيون لا تزال خطيرة. لتعليمنا، ف�إنَّ

المال هو كاشف القلب. 

لاحظْ   
ا."6 �أَيْ�ضً قَلْبُكَ  يَكُونُ  هُنَاكَ  كَنْزُكَ  يَكُونُ  حَيْثُ  هُ  نَّ

"لأَ ي�سوع:  َّبُّ 
الر قال 

�أكّد  النتيجة، بل  �إن لم ننتبه ف�ستكون هذه  نا  �إنّ هذا مُحتَملٌ و�إنَّ يَقُلْ  �أنّ ي�سوع لم 

ا في معرفة مكان قلبك  المو�ضوع �إذ قال �إنَّ قلوبنا تتبعُ كنزنا. �إذا كنتَ ترغبُ حقًّ

ا تكنزه. �أمام الله، ابحثْ عمَّ

ا. يميلُ كنزُنا �إلى الانقياد لقلوبنا. لذلك �إنَّ ا�ستخدامنا  لكنَّ العك�س �صحيح �أي�ضً

�شراء  المتبقّية بعد  الأموال  �إلى  �أنف�سنا. ون�شيرُ  ا لاختبار  المال قد يكون مفيدًا جدًّ

ها دخلٌ تقديريّ. وتحليلُنا لما نفعله بدخلنا التقديريّ يك�شف  ات الحياة ب�أنَّ �ضروريَّ

قلوبنا جيّدًا.

عليه.  التقديريّ  دخله  �سينفقُ  بالت�أكيد  فهو  ما،  �شيئًا  يحبُّ  المرء  كان  �إذا 

الم�ستلزمات  �أو  القديمة،  التُّحَف  متاجر  في  دُ  تبدَّ �أموالك  كانت  �إذا  وبالتَّالي، 

	�أمثال 22: 7 5
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د من �أنَّ للتُّحف �أو الم�ستلزمات الريا�ضيَّة  قيمة معيَّنة  الريا�ضيَّة مثلًا يمكنكَ الت�أكُّ

كَ   ي�سوع، �ستجدُ �أنَّ
ّ

ب
َّ
ة الر في قلبك. من ناحيةٍ �أخرى، �إذا كانت حياتك قد تغيَّرت بقوَّ

َّبُّ يهتمّ بها عندما عا�شَ على �أر�ضنا. 
تنفقُ �أموالكَ على الاحتياجات الَّتي كان الر

ر.  ا. قفْ للحظة وفكِّ كُ نحو الحزناء، والمت�ألِّمين، والم�ساكين روحيًّ
َّ
�ستجدُ كنزكَ يتحر

�أن قمتَ ب�شراء كلّ ما هو �ضروريّ للحياة، ماذا يحلُّ بما  �أموالك؟ بعد  �أين تذهب 

تبقَّى من مالك؟  

الثَّروة  في  �أنّ  معظمنا  يدركُ 

�إلى  الثروة  �أ�صحاب  ويميل  خطرًا، 

نرغب  لكنّنا  فيها.  ثقتهم  و�ضع 

نا م�ستثنون من  كم�ؤمنين بالظنّ ب�أنَّ

امتلاك  با�ستطاعتنا  و�أنّه  القاعدة، 

الواقع، يخبرُكَ معظم  �أيّ ت�أثير على قلوبنا. في  �أن يكون لها  �أر�ضيَّة دون  ثروات 

كَ  ه لا م�شكلة في تكدي�س الثَّروات في البنك طالما �أنَّ الم�ؤمنين في �أميركا اليوم �أنَّ

�أن  دون  �أر�ضيَّة  ثروة  قادرون على جمع  نا  ب�أنَّ بالظنّ  نرغبُ  قلبك.  تبقيها خارج 

ي�ؤثِّر ذلك على تركيزنا.

والا�ستنتاج  قَلْبًا."  عَلَيْهِ  عُوا  تَ�ضَ فَلَا  الْغِنَى  زَادَ  "�إن   :10  :62 المزمور  يقولُ 

نحتاجُ في  كم  ماله.  الاعتماد على  �إلى  يميلُ  الثروة  �أنَّ �صاحب  هو  الوا�ضح هنا 

قد  �أخرى.  ةً 
َّ
مر الأ�سا�سيَّة  الحقيقة  هذه  وفح�ص  العودة  �إلى  راء  والثَّ خاء 

َّ
الر وقت 

�إنّ  القول  يمكن  ربما  �أو  قلوبنا.  مكان  على  جيِّدة  م�ؤ�شرات  �شيكاتنا  دفاتر  تكون 

 قلوبنا موجودة حيث يوجدُ كنزنا. قفْ للحظة وحلِّل هذه الحقيقة في حياتك. �أين 

تذهب �أموالك؟

الثَّروة الدنيويَّة غير جديرة بالثِّقة. 

نَحْوَ  يَطِيرُ  �سْرِ  كَالنَّ جْنِحَةً.  �أَ لِنَفْ�سِهِ  )الغِنَى(  نَعُ  يَ�صْ مَا  الأمثال:"�إِنَّ كاتب  قال 

د ي�سوع هذه الحقيقة في عظة   فالغنى الأر�ضي غير جدير بالثَّقة. وقد �أكَّ
مَاءِ."7 ال�سَّ

	�أمثال 23: 5 7
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دَ�أُ  وَال�صَّ و�سُ  ال�سُّ يُفْ�سِدُ  حَيْثُ  �ضِ 
ْ
الأَر عَلَى  كُنُوزًا  لَكُمْ  تَكْنِزُوا  "لَا  قال:  الجبل عندما 

ارِقُونَ وَيَ�سْرِقُونَ". وَحَيْثُ يَنْقُبُ ال�سَّ

عن  ف  بالتوقُّ نا  يو�صِ لم  ه  �أنَّ لاحظْ  �سليمة.  ةً  ماليَّ ن�صيحةً  يقدِّمُ  ي�سوع  كان 

البارعين.  الماليّين  الم�ست�شارين  مهام  يتولّى  كان  ذلك،  من  بدلًا  لكن  الا�ستثمار؛ 

�أموالُنا  فيه  تكون  الذي  المكان  على  لإطلاعنا  ماليِّين  م�ست�شارين  فُ  نوظِّ فنحن 

ب�أمان، وحيث يمكنُنا الا�ستفادة من �أف�ضل عائد على ا�ستثماراتنا.  

ما في المكان الَّذي تكون فيه  هذا ما فعلَه ي�سوع. �إنه يريدُ منّا �أن ن�ستثمر، �إنَّ

لعائدات  جدًا  �سًا  متحمِّ ي�سوع  كانَ  الواقع،  في  عائد.  �أكبر  رُ  وتوفِّ ب�أمان،  �أموالنا 

حَ النَّا�س ببيع ممتلكاتهم لتمكينهم من الا�ستثمار �أكثر.  ه نَ�صَ ا�ستثماراتنا لدرجة �أنَّ

كْيَا�سًا لَا تَفْنَى وَكَنْزًا لَا يَنْفَدُ فِي  دَقَةً. اِعْمَلُوا لَكُمْ �أَ فقد قالَ: "بِيعُوا مَا لَكُمْ وَ�أَعْطُوا �صَ

8
مَاوَاتِ حَيْثُ لَا يَقْرَبُ �سَارِقٌ وَلَا يُبْلِي �سُو�سٌ". ال�سَّ

ا من   هذا النوع من الم�شورة ما لم يكن واثقًا جدًّ
ٍّ
�أيُّ م�ست�شارٍ مالي لن يقدِّم 

الم�شورة  ع عليه. كان هناك �سببٌ وراء ثقة ي�سوع في تقديم  الا�ستثمار الذي ي�شجِّ

ة: عَرِفَ الم�ستقبل، وعَلِمَ �أنَّ كلَّ ما نراه من حولنا �سيكون بلا قيمة قريبًا، و�أنَّ  الماليَّ

ة وحدها. القيمة الحقيقيَّة نجدها في الأبديَّ

ر. الثَّروة قد تخدعُ وتدمِّ

من  طويلة  ةً  مدَّ �أم�ضى  فقد  خطيرة.  الثَّروة  ا.  جدًّ وا�ضحًا  ي�سوع  َّبُّ 
الر كان 

الكوكا كولا بقدر ما حذَّر من  ر ي�سوع من  الثَّروات. ولو حذَّ وقته يحذِّر من خداع 

ي�سوع  كلمات  نقر�أ  فبينما  ثانيةً!  لم�سناها  كنّا  لما  الأر�ضيَّة،  الثروة  وراء  ال�سعي 

ا �أن ي��سأل نف�سه: "هل قلقي ب��شأن ت�أثير الثَّروة  حول هذا المو�ضوع، ينبغي لكلٍّ منَّ

�ؤال، دعونا ن�سترجع لقاء  على حياتي يوازي قلق ي�سوع؟" قبل الإجابة عن هذا ال�سُّ

ة   الغني في العهد الجديد. ا�صرفْ وقتًا كافيًا في قراءة هذه الق�صّ
ّ

اب ي�سوع مع ال�شَّ

ةً �أخرى، ثمّ افح�صْ قلبك. 
َّ
مر

لوقا 12: 33 	8



29 كتالا ُذا يقولام َسّقدملا ب

الِحُ  هَا الْمُعَلِّمُ ال�صَّ يُّ
رِيقِ رَكَ�ضَ وَاحِدٌ وَجَثَا لَهُ وَ�سَ�أَلَهُ: "�أَ وَفِيمَا هُوَ خَارِجٌ �إِلَى الطَّ

الِحًا؟ لَيْ�سَ  ةَ؟" فَقَالَ لَهُ يَ�سُوعُ: "لِمَاذَا تَدْعُونِي �صَ مَاذَا �أَعْمَلُ لأَرِثَ الْحَيَاةَ الأَبَدِيَّ

ايَا: لَا تَزْنِ. لَا تَقْتُلْ. لَا تَ�سْرِقْ. لَا  الِحًا �إلاَّ وَاحِدٌ وَهُوَ الُله. �أَنْتَ تَعْرِفُ الْوَ�صَ �أَحَدٌ �صَ

كَ". فَ�أَجَابَ: "يَا مُعَلِّمُ هَذِهِ كُلُّهَا حَفِظْتُهَا  مَّ
ورِ. لَا تَ�سْلِبْ. �أَكْرِمْ �أَبَاكَ وَ�أُ تَ�شْهَدْ بِالزُّ

اذْهَبْ  وَاحِدٌ.  ءٌ 
ْ
�شَي "يُعْوِزُكَ  لَهُ:  وَقَالَ  هُ  وَ�أَحَبَّ يَ�سُوعُ  �إِلَيْهِ  فَنَظَرَ  حَدَاثَتِي".  مُنْذُ 

حَامِلًا  اتْبَعْنِي  وَتَعَالَ  مَاءِ  ال�سَّ فِي  كَنْزٌ  لَكَ  فَيَكُونَ  الْفُقَرَاءَ  وَ�أَعْطِ  لَكَ  مَا  كُلَّ  بِعْ 

فَنَظَرَ  كَثِيرَةٍ.  �أَمْوَالٍ  ذَا  كَانَ  هُ  نَّ
لأَ حَزِينًا  ى  وَمَ�ضَ الْقَوْلِ  عَلَى  فَاغْتَمَّ  لِيبَ".  ال�صَّ

الِله!"  مَلَكُوتِ  لَى  �إِ الأَمْوَالِ  ذَوِي  دُخُولَ  �أَعْ�سَرَ  "مَا  لِتَلَامِيذِهِ:  وَقَالَ  حَوْلَهُ  يَ�سُوعُ 

كِلِينَ   مَا �أَعْ�سَرَ دُخُولَ الْمُتَّ
َّ
ا: "يَا بَنِي لَامِيذُ مِنْ كَلَامِهِ. فَقَالَ يَ�سُوعُ �أَيْ�ضً رَ التَّ فَتَحَيَّ

 
ٌّ
نْ يَدْخُلَ غَنِي عَلَى الأَمْوَالِ �إِلَى مَلَكُوتِ الِله! مُرُورُ جَمَلٍ مِنْ ثَقْبِ �إِبْرَةٍ �أَيْ�سَرُ مِنْ �أَ

يَ�سْتَطِيعُ  "فَمَنْ  لِبَعْ�ضٍ:  هُمْ  بَعْ�ضُ قَائِلِينَ  الْغَايَةِ  �إِلَى  فَبُهِتُوا  الِله!"  مَلَكُوتِ   �إِلَى 

�أَنْ يَخْلُ�صَ؟" 

ا  والتدقيق فيه، وتف�سيره عقلانيًّ المقدَّ�س،  الكتاب  المقطع من  تمَّ تحليل هذا 

�إلى الأ�صل اليوناني،  �أنّنا ندر�سُ الكلمة، ونعودُ  ام الم�سيحيِّين الأوائل. كما  �أيَّ منذ 

ونقدِّمُ تف�سيرات عديدة مختلفة. يقولُ البع�ض �إنَّ ي�سوع ا�ستطاعَ �أن يرى قلب هذا 

 باعتباره حالة 
ّ
هًا فقط لهذا الغني ، و�أنَّ تعليم بَيْع كلّ ما لديه كان موجَّ

ّ
 الغني

ّ
اب ال�شَّ

ة. وقال �آخرون �إن تعليم التخلِّي عن جميع الممتلكات هو لجميع الم�ؤمنين  خا�صّ

نف�سها  الو�صيّة  ي�سوع  �أعطى  حيث   ،33  :12 لوقا  �إلى  وي�شيرون  الع�صور.  كلّ  في 

البع�ض  �أتباعه. قالَ  التَّعليمات جميع  �أنَّ ي�سوع خ�صَّ بهذه  لتلاميذه، كدليل على 

و�إبرةٍ  جَمَلٍ  لم يكن يتحدَّث عن  والثَّقافة والإطار. في�سوع  اللّغة  نا فقط لا نفهم  �إنَّ

نا على عدم الاتِّكال على  د لغة مجازية تحثُّ
ّ
، وكانت هذه الكلمات مجر

ّ
ب�شكلٍ حَرفي

الثروة. من المقبول امتلاك الثَّروات، لكن علينا فح�سب �ألَّا نتّكل عليها.

، حيَّرني �شيء ما. لم �ألاحظ اختلافًا 
ّ
بينما كنتُ �أ�صغي �إلى هذا الجدل الم�ستمر

رون هذا المقطع من الكتاب المقدَّ�س بطرق  كبيرًا في �أنماط حياة �أولئك الَّذين يف�سِّ

رًا �أحد الإخوة في جماعة اختارت عدم الادِّخار،  مختلفة تمامًا. فقد �أخبرني م�ؤخَّ
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فتح  من  فبدلًا  بهم.  المحيطة  الكنائ�س  من  �أكثر  تعطي  �أنَّ جماعتهم  يعتقد  لا  ه  �أنَّ

ح�سابات ادِّخار، يميلون �إلى ا�ستثمار المزيد من الأموال في �أعمالهم.

ما ترف�ضُ  دَ �أخٌ �آخر، ينتمي �إلى جماعة م�سيحيّة ت�سمحُ بح�سابات التوفير �إنَّ و�أكَّ

�أموالهم  ا�ستثمروا  الأثرياء  �أع�ضاء كني�سته  العديد من  �أنَّ  �أموالها،  فائدة على  �أخذ 

ه �إذا لم يح�صل المرء على �أيِّ دخل من الأموال المدَّخرة،  في ت�أجير الممتلكات، و�أنَّ

فلماذا لا ي�ستثمرُها في مكان يجلب له دخلًا؟ فبطريقةٍ �أو ب�أخرى نجدُ طرقًا للَّفّ 

الحة النيَّة. والدَّوران حول المبادئ التَّوجيهيَّة ال�صَّ

�أنَّ  �أرى  ة.  يَّ المادِّ ثقافتنا  من  لحمايتنا  توجيهيَّة  مبادئ  و�ضع  في  خط�أ  لا 

مجال  في  الأنابات�ست  كنائ�س  من  الكثير  ت�ساعدُ  قد  التوجيهيّة  المبادئ  بع�ض 

ة، و�أنا �أقدِّر القيادة في مجال الوكالة. ولكن ربما لا يكون الحلّ في المبادئ  يَّ المادِّ

 الغني. ربما 
ّ

اب حيح للمقطع الذي يتكلّم عن ال�شَّ ة �أو التَّف�سير ال�صَّ التوجيهيَّة المثاليَّ

الثَّروة على قلوبنا، وف�شلْنا في  �أنف�سنا با�ستمرار بت�أثير  ف�شلْنا بب�ساطة في تذكير 

حثِّ بع�ضنا بع�ض يوميًا، وربما لم نجتهدْ كما في �أيّام ملاخي حيث قيل: "حِينَئِذٍ 

 
َّبِّ كُلُّ وَاحِدٍ قَرِيبَهُ."9

قُو الر كَلَّمَ مُتَّ

عن  النَّظر  وبغ�ضِّ  وحيَّة، 
ُّ
الر حياتنا  على  الثَّروة  ت�أثير  يَّة  �أهمِّ من  قلَّلنا  لقد 

التَّلاميذ.  ا�ستجابة  تجاهل  الحماقة  من  ه  �أنَّ �أعتقد   ،
ّ
الغني  

ّ
ال�شاب ة  لق�صّ تف�سيرنا 

لعلّه �أمر يمكنُنا �أن نفهمه جميعًا. يقول مرق�س عندما انتهى ي�سوع من الحديث مع 

ا  ا �سَمِعَ تَلَامِيذُهُ بُهِتُوا جِدًّ  و�شرح العلاقة بين الثَّروة والخلا�ص: "فَلَمَّ
ّ
 الغني

ّ
ال�شاب

ا كان ما يعنيه ي�سوع، فقد  نْ يَخْلُ�صَ؟"" بعبارة �أخرى، �أيَّ قَائِلِينَ: "�إِذًا مَنْ يَ�سْتَطِيعُ �أَ

ا. �صدمَ تلاميذه جدًّ

افح�صِ الآن بكلّ �أمانة مفهومك الخا�صّ عن الثّروة والمال. �إذا كنت �ست�شرحُ 

لجيرانك كيف تنظرُ �إلى الثَّروة والمال، كيف �سي�ؤثّر ذلك عليهم؟ و�إذا كان عليكَ �أن 

ت�شرح معتقداتك حول الممتلكات، والاقترا�ض، والادِّخار، والثَّروة ب�شكل عام، كيف 

"هذا  �أو �سيقولون:  هم؟ هل �ست�صدمُهم؟ هل �ستفوقُ ده�شتُهم كلَّ حدود؟  �سيبدو ردُّ

ا نراه، لكنَّه يبدو معقولًا". مختلف قليلًا عمَّ

ملاخي 3: 16  	9
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يوازي  الثَّروة على حياتي  ت�أثير  ب��شأن  قلقي  "هل  الأ�صلي:  ��سؤالنا  �إلى  لنعُدْ 

 في ال�صلاة. نحن نعي�شُ 
ّ

ب
َّ
قلق ي�سوع؟" على كلٍّ منا �أن ي�أتي بهذا ال��سؤال �إلى الر

ا، وكوننا محاطين بنظام قِيَم خاطئ، فذلك  في مجتمعٍ يقدِّر المال والممتلكات جدًّ

ي�ؤثِّر علينا ب�شكلٍ هائل.

 َ زْرُوعُ بَيْن َ ارع الذي خرجَ ليزرع، قال �إنَّ الإن�سان " الْم في مثل ي�سوع المتعلِّق بالزَّ

يُر  ِ وَغُرُورُ الْغِنَى يَخْنُقَانِ الْكَلِمَةَ فَيَ�صِ وْكِ هُوَ الَّذِي يَ�سْمَعُ الْكَلِمَةَ وَهَمُّ هَذَا الْعَالَم ال�شَّ

بِلَا ثَمَرٍ."10

�أعتقد �أنَّ الَّذين يعي�شون في �أميركا اليوم قد زُرِعَت الكلمة فيهم بين الأ�شواك. 

ا من  ة ي�صعبُ فيها الحفاظ على الإيمان بالله. وقد قلَّلنا جدًّ يَّ فقد ن��شأنا في بيئة مادِّ

يَّة ت�أثير الثَّروة على حياتنا الروحيَّة. ونحن في خطر التعلُّق بالثَّروة والبهجة  �أهمِّ

التي تجلبُها، والوقوع في تجربة التحايل على الكتاب المقدَّ�س. كما قال رون �سيدر 

 على المزيد والمزيد، 
ُّ
في كتابه "الم�سيحيُّون الأثرياء في ع�صر الجوع": "نحن ن�صر

ا وكان يعتبر الغنى �أمرًا خطيرًا، ف�إنّه يجب  ه بما �أنَّ ي�سوع لم يكن �أميركيًّ ر �أنَّ ونفكِّ

 
علينا �أن نتجاهل ر�سالته �أو نعيد كتابتها."11

ا، و�إن �أخذناها بعين الاعتبار لفعلنا ح�سنًا. نحن نعي�شُ  �إنّها كلمات مهمّة جدًّ

في زمن الخداع الكبير، زمنٍ يقول فيه الكتاب المقدَّ�س �إنَّ النَّا�س �سيكونون "مُحِبِّينَ 

بع�ضنا  ع  ون�شجِّ ب�شدَّة،  ا  بع�ضً بع�ضنا  نحذِّر  �أن  ينبغي  لذا  لِله".  ةٍ  مَحَبَّ دُونَ  اتِ  لِلَّذَّ

ا في ما يتعلَّق بخطر محيطنا وثقافتنا، ونفعل  ا يوميًّ ا، ونحثُّ بع�ضنا بع�ضً بع�ضً

ا �إذ نرى اليوم يقترب. �أكثر �أي�ضً

يجدرُ بنا أن نكون مكتفين.

�أوّل تعليماته يحثُّ  �أحد  المعمدان خدمته، كان  ا  بد�أ يوحنَّ البداية عندما  في 

ب�أجورهم.  مكتفين  يكونوا  �أن  على  الجديد  الملكوت  هذا  �سيدخلون  الَّذين  �أولئك 
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نا ن�شهد زيادة  �أنَّ �أعتقد  لطالما كان الاكتفاء م�شكلة منذ ال�سقوط في الجنَّة، لكنِّي 

هائلة في ال�شعور بالا�ستياء في ع�صرنا الحديث. لماذا يا ترى؟

ب�شكل  العاديّة  الأميركي  حياة  تغيَّرت  لقد  الما�ضية.  �سنة  تِّين  ال�سِّ في  لْ  ت�أمَّ

المطاعم  �أحد  في  عام  الطَّ تناول  كان  عامًا،  �ستِّين  فقبل   .1950 عام  منذ  هائل 

المدينة  في  الطعام  تناول  في  التفكير  د 
َّ
فمجر رها.  تذكُّ ت�ستحقّ  وميزة  متعةً 

يجلبُ الحما�سة �إلى قلب الطفل. �أمّا اليوم، وفي العديد من منازلنا، في�أكل فردٌ �أو 

وقد  منتظم.  ب�شكلٍ  نقُلْ  لم  �إن  ر، 
ِّ
متكر ب�شكل  المدينة  في  الواحدة  الأ�سرة  من   �أكثر 

ولَّت الحما�سة. 

معيَّنة  �أنواع  ل�شراء  ال�سنة  ف�صول  ينتظرون  النَّا�س  كان  عامًا،  �ستِّين  قبل 

�أمّا  مبهجًا.  النَّا�ضجة  للفراولة  ل  الأوَّ هور  الظُّ وكان  مو�سمها.  في  الفاكهة  من 

في  الت�سوّق  عربات  ندفع  فنحن  موا�سم.  للفاكهة  �أنَّ  يدركون  لا  فكثيرون  اليوم 

لمتجر  وويلٌ  العالم،  �أنحاء  كلّ  من  م�ستوردًا  طازجًا  طعامًا  لنجدَ  ال�سوبرماركت 

ق تلك  �أميركيُّون كثيرون حما�سة تذوُّ �أطفال  البقالة الذي لا يواكب ذلك. وقد فقدَ 

ة �أخرى، 
َّ
هم يتناولونها في �شهر كانون الثاني دون تفكير. مر الفراولة الأولى، لأنَّ

لقد ولّت الحما�سة.

المنزل  حجم  ط  متو�سِّ كان  الثَّانية،  العالميَّة  الحرب  بعد  كن.  ال�سَّ في  ر  لنفكِّ

عًا )�أي حوالى 69 مترًا مربّعًا(. وخلال الخم�سينيَّات،  الأميركي حوالى 750 قدمًا مربَّ

عًا )�أي حوالى 88 مترًا مربّعًا(، وفي ال�ستينيَّات  ط �إلى 950 قدمًا مربَّ ارتفعَ المتو�سِّ

ارتفعَ مجدّدًا المتو�سط �إلى حوالى 1100 قدم مربّع )�أي حوالى 102 مترًا مربّعًا(. 

نت �أخيرًا من �شراء منزل  عًا وتمكَّ �إذا ن��شأتَ في منزل تبلغُ م�ساحته 750 قدمًا مربَّ

ع، �ست�شعرُ ب�سعادةٍ غامرة. ففي النهاية، كان منزلكَ الجديد  م�ساحته 1100 قدم مربَّ

�أكبر بن�سبة 50 في المائة من المنزل القديم.

عًا  ط 1350 قدمًا مربَّ وخلال ال�سبعينيَّات، كانت المنازل الجديدة تبلغُ متو�سِّ

�أكثر  بنا�ؤه  يتمُّ  الَّذي  المنزل  ط  متو�سِّ �أ�صبح  والآن  مربّعًا(،  مترًا  )�أي حوالى 125 

من 2300 قدم مربع )213 مترًا مربّعًا(. وقد حدثَ كلُّ هذا في الوقت الّذي تقلَّ�ص 

ين يعي�شان  العثور على �شخ�صَ ائع  ال�شَّ اليوم من  �أ�صبح  الأ�سرة.  ط حجم  فيه متو�سِّ
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ع )�أي حوالى 464 مترًا مربّعًا(. ي�شعرُ الأميركي  في منزل م�ساحته 5000 قدم مربَّ

فالخزانات  مربع.  قدم   2300 م�ساحته  تبلغ  الَّذي  منزله  في  يق  بال�ضِّ العادي 

يَّارات مكتظّ، في حين لا تزال الفواتير ترِد   لأنَّ مر�آب ال�سَّ
ّ
يَّارة في الممر ممتلئة، وال�سَّ

�أكبر من �أي وقت م�ضى، ولكنّ  من من��شأة التَّخزين ال�صغيرة في المدينة. منازلنا 

عن�صر الحما�سة قد ولَّى.

كيف حلّ بنا ذلك؟ لماذا نملك الكثير، فيما نطمحُ با�ستمرار للأكثر؟ قد يكون 

ة، لكنَّني مقتنع ب�أنَّ �صعوباتٍ كثيرة تواجهُنا وهي ناتجةٌ  لهذه الأ�سئلة �إجابات عدَّ

ما  على  توقّعاتنا  لت�أ�سي�س  نميلُ  نحن  منا�سبة.  غير  مرجعيَّة  نقطة  ا�ستخدام  عن 

�أنف�سنا  مقارنة  بعدم  المقدَّ�س  الكتاب  يو�صينا  وجيراننا.  �أقراننا  في  نلاحظه 

فيها  يتناول  الَّتي  ات 
َّ
المر عدد  فنلاحظُ  ذلك.  نفعل  نزال  ما  ولكنّنا  بالآخرين، 

ات التي يق�ضون 
َّ
جيراننا طعامهم في الخارج، ونلاحظ منازلهم الكبيرة، وعدد المر

�أنواع من ال�سيّارات ي�شترون  �أيَّ  ر ذلك على خياراتنا. ون�شاهدُ  فيها �إجازات، في�ؤثِّ

ارة لديهم. وكم جر�س و�صفَّ

ولكن كيف كانت �ستبدو حياتنا لو ا�ستخدمنا الكتاب المقدَّ�س ك�أداة لت�أ�سي�س 

كمرجع  المقدَّ�س  الكتاب  حقّ  فعلًا  ا�ستخدمنا  لو  ماذا  قراراتنا؟  واتّخاذ  عاتنا  توقُّ

لنا؟ كم من �صراعات ماليَّة برزت بب�ساطة نتيجة ا�ستخدامنا �شخ�صٍ �أو �شيءٍ �آخر 

غير كلمة الله كمعيار لنا؟ وربما الأهمّ من ذلك، كم من موارد يمكننا ا�ستخدامها 

في الملكوت، لم�ساعدة النَّا�س في جميع �أنحاء العالم، لا �سيّما �أولئك الذين لديهم 

احتياجات حقيقيَّة؟

�إذ  �أن نحثَّ �إخوتنا،  كثيرًا ما نخجلُ من معالجة هذا المو�ضوع. ونخافُ من 

ام عن التحدُّث ب�صراحة عن  ة غير من�ضبطة. ويتوانى الخدَّ نعلم �أنَّ حياتنا الخا�صَّ

لم  بول�س  �سول 
َّ
الر �أنّ   ،

ّ
ب

َّ
للر �شكرًا  ولكن  الذاتي.  الفح�ص  من  خوفًا  المو�ضوع  هذا 

ا  مَّ
يخَفْ من التكلّم عن الحاجة �إلى القناعة. وفي ر�سالته �إلى تيموثاو�س قال: "وَ�أَ

نَا لَا  نَّ
حٌ �أَ ءٍ، وَوَا�ضِ

ْ
نَا لَمْ نَدْخُلِ الْعَالَمَ بِ�شَي نَّ

 تِجَارَةٌ عَظِيمَةٌ، لأَ
َ
قْوَى مَعَ الْقَنَاعَةِ فَهِي التَّ

  
ءٍ. فَ�إِنْ كَانَ لَنَا قُوتٌ وَكِ�سْوَةٌ فَلْنَكْتَفِ بِهِمَا."12

ْ
نَقْدِرُ �أَنْ نَخْرُجَ مِنْهُ بِ�شَي
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قد يكون عمر هذه الآية 2000 عام، لكنِّي �أرى �أنّها تُطبَّق على ع�صرنا �أكثر 

من �أيّ ع�صر �آخر. القوت والك�سوة، هل يمكنك �أن تكتفي بهما؟ هل تكتفي بما يكفي 

�أنَّ  قلبك،  فح�ص  بعد  تجد،  هل  �أم  الطبيعيّة؟  العوامل  من  وبالحماية  عام  الطَّ من 

رك بالثقافة المحيطة بك؟ ا ب�سبب ت�أثُّ قائمتك نمت تدريجيًّ

لًا.  يجدرُ بنا أن نطلبَ الله أوَّ

لًا  وَّ
�أَ اطْلُبُوا  "لَكِنِ  الجبل:  �سفح  على  اليوم  ذلك  في  للجموع  ي�سوع   

ّ
ب

َّ
الر قال 

ا  هل هذا بالحقيقة وعد؟ هل يهتمُّ الله حقًّ
هُ وَهَذِهِ كُلُّهَا تُزَادُ لَكُمْ."13

َّ
مَلَكُوتَ الِله وَبِر

ب�سلامتنا البدنيّة؟ 

ةً تبيِّنُ �أمانة  ني �سمعتُ خادمًا في �أحد بلدان العالم الثَّالث يروي ق�صَّ �أذكر �أنَّ

ت 
َّ
مر وقد  كبيرة،  مدينة  في  يعي�شُ  وكان  كثيرون،  �أولاد  الخادم  لذلك  كان  الله. 

عام تمامًا من منزله، في الوقت الّذي كان فيه  عائلته ذات �شهر ب�أزمة. فقد نفذَ الطَّ

عاطلًا عن العمل. لذا بادر �إلى جمع الأ�سرة من حوله في ذلك الم�ساء، و�صرفوا وقتًا 

ماوي. حلّ اللَّيل، وما من طعام ي�أكلونه،  في ال�صلاة ورفع احتياجهم �إلى �أبيهم ال�سَّ

روا النُّهو�ض باكرًا  لطلب نعمة الله مجدّدًا. وفي �صباح اليوم التَّالي، بعد �أن 
َّ
لذا قر

لاة، خرجوا جميعًا �آملين بالعثور على عمل �أو طعام. ق�ضوا فترة من الوقت في ال�صَّ

دًا في الم�ساء، و�إذ وجدوا �أنّهم ف�شلوا في م�سعاهم، �صلُّوا مرة  ثمّ اجتمعوا مجدَّ

�أخرى وذهبوا �إلى الفرا�ش دون �أن ي�أكلوا. وفي �صباح اليوم التالي، ا�ستيقظوا باكرًا 

ال�صباح.  ر من  لاة حتَّى وقت مت�أخِّ ال�صَّ المواظبة على  روا 
َّ
ة قر

َّ
المر لاة، وهذه  لل�صَّ

يطرقُ  الجيران  �أحد  �سمعوا  �أن  �إلى  ع�شر،  الحادية  اعة  ال�سَّ حتى  ي�صلُّون  وا 
ُّ
وا�ستمر

الباب، مقاطعًا �صلاتهم. فقد �أتى لي�شاركهم ببع�ض الحليب الّذي كان يكفي للجميع.

ة، �أذهلني م�ستوى الفقر الَّذي لم �أعرف عنه من قبل،  بالإ�صغاء �إلى هذه الق�صَّ

وتحدّتني لجاجتهم في ال�صلاة. لكن لم يكن �أيّ من هذه الق�ضايا محور اهتمام هذا 

ة لتو�ضيح �أمانة الله فح�سب، م�شدّدًا على �أنَّ الله  الخادم ال�شاب. فقد كان يروي الق�صَّ

متى 6: 33 	13
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�سوف يكافئنا �إن طلبناه. ولم ي�ستطع �أن يكفَّ عن الحديث عن مدى روعة �سدّ الله 

احتياجاتهم.

ة؟ وهل �أثار �إعجابك؟ �أو هل بدا لك �أنَّ الله  هل هذا ما ا�ستنتجتَه من هذه الق�صَّ

�أهمّ من الحليب الّذي  كان بو�سعه الا�ستجابة عاجلًا بع�ض ال�شيء، وت�أمين طعامٍ 

جاء به �أحد الجيران؟

 كان يبحث 
ّ

اب ة؟ هذا الخادم ال�شَّ يَّ ا �أنَّ الله يهتمُّ باحتياجاتك المادِّ �أت�ؤمن حقًّ

في  تطفو  التي  العقائد  من  الرغم  وعلى  رغباته.  ولي�س  احتياجاته،  ل�سدّ  الله  عن 

امَين، مع  "الم�سيحيَّة" اليوم، لم يعدْنا الله بمنزل مكوَّن من ثلاث غرف نوم، وحمَّ
لًا. ا �إذا طلبناه �أوَّ �سيارة دفع رباعي. لكنَّه وعدَ بتوفير ما نحتاجه حقًّ

لًا  �أوَّ تبحثُ  هل  ل؟  الأوَّ المقام  في  تطلبُهُ  الذي  ما  ة.  الخا�صَّ حياتك  افح�صْ 

عتُ في موقفٍ م�شابه لموقف  ه" �أو عن "هذه كلّها"؟ لم ي�سبقْ �أن وُ�ضِ
ِّ
عن "الله وبر

هذا الخادم ال�شاب، ولم �أعرف الجوع الحقيقي. اختبرتُ الكثيرَ طوال حياتي، و�أنا 

ن قائمة "هذه كلُّها" التي  �أميل �إلى الخلط ما بين رغباتي واحتياجاتي. قد تت�ضمَّ
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و�ضعَها الله بع�ضَ الحليب، بعد �ساعات من ال�صلاة، في حين �أنَّ قائمتي تميل �إلى 

ا، �سوف تطول وتطول. �أن تتخطّى ذلك بكثير، و�إذا لم �أكن حري�صً

الخاتمة

د �أمثلة قليلة عن حقائق الكتاب المقدَّ�س الأ�سا�سيَّة المتعلِّقة بالمال. 
ّ
هذه مجر

مليء  المقدَّ�س  فالكتاب  ة،  المهمَّ الأخرى  التَّعاليم  من  العديد  في  ل  الت�أمُّ يمكن 

ة النَّظر �إلى �أموالنا وا�ستخدامها. قد ت��سألُ: "ما علاقة  بالن�صائح العمليَّة حول كيفيَّ

كلُّ هذه التَّعاليم الكتابيَّة بم�شاكلي الماليَّة الحاليَّة؟ كيف لبع�ض التَّعاليم الكتابيَّة 

يكات  �أن تُ�ساعدني في حقيقة �أنَّ البطاقات الائتمانيّة بلغت الحدّ الأق�صى ودفتر ال�شِّ

نا نبد�أ بالأ�سا�سيَّات ب�سيط للغاية وهامّ للغاية. قبل �أن نفكّر  بب في �أنَّ قد فرغَ؟" ال�سَّ

الّذي  �أن نبحث في ال�سبب  روري  ه من ال�ضَّ �أنَّ �أظنّ  في كيفيَّة التخلُّ�ص من الديون، 

قادنا �أ�سا�سًا للوقوع تحت الديون.

نحاول  عندما  خ�صيَّة  ال�شَّ الماليّة  ال��شؤون  مجال  في  �صراعاتنا  معظم  تن��شأ 

 عن الحياة العمليَّة. ولكن 
ّ
البناء على �أ�سا�س غير �سليم. ونحاولُ ف�صل الحقّ الكتابي

�إذا تبنَّينا هذه الحقائق الكتابيّة، �سوف يكون لها ت�أثير هائل على حياتنا ومالنا. 

ا مدى �إمكانية تطبيق المبادئ الكتابيَّة الماليَّة اليوم على الرغم من  يده�شني حقًّ

نين. �أنّها مكتوبة منذ �آلاف ال�سِّ

�أت�ساءل   ب��شأن المال. لكنَّني 
ّ

ب
َّ
الر �أجدُ �صعوبة في فهم بع�ض تعاليم  �أحيانًا 

ما �إذا كانت التَّعاليم غير وا�ضحة، �أو �إذا كنّا لا نملك قلبًا مفتوحًا لنطيعها. نحتاج 

 في ال�صلاة. ونحتاج با�ستمرار �إلى الفح�ص 
ّ

با�ستمرار �إلى �أن نرفع قلوبنا �أمام الرب

الذاتي. هل �أنا �أريد الحقّ فعلًا؟ �إذا كانت رغبة الله تقت�ضي �أن �أعطي المزيد، �أو �أن 

ا �أ�سئلة  �أ�ستخدم قدرًا �أقلّ من موارده لنف�سي، فهل �أودّ حقًا �أن �أعرف ذلك؟ �إنّها حقًّ

لاختبار الذات.

لاة،  ال�صَّ في   
ّ

ب
َّ
الر �أمام  المال  مو�ضوع  عر�ض  على  العائلات  ع  �أ�شجِّ �أن  �أريد 

لنا.  يقوله  �أن  الله  يريد  ما  في  ناظرين  الله  كلمة  �أمام  الوقت  بع�ض  ق�ضاء  وعلى 

المو�ضوع،  هذا  حول  العائليَّة  لات  الت�أمُّ من  العديد  على  المقدَّ�س  الكتاب  يحتوي 
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د علاقتكَ الزَّوجيَّة،  ك بينما تبحثُ عن الله، �ستجد التَّوجيه، و�ستتوطَّ و�أنا واثق من �أنَّ

و�سينمو �أطفالك وهم مدركون �أنَّ الكتاب المقدَّ�س هو �أهمّ مورد لدينا للحياة العمليَّة.

راسة أسئلة الدِّ

11 ب، على .
َّ
كيف ي�ؤثّر الإيمانُ القائم على فكرة  �أنَّ كلَّ ما تملك مِلكٌ للر

حياتك؟

22 زم؟ كيف لكَ �أن . هل يمكن �أن تمنح المال اهتمامًا �أقلّ �أو �أكثر من الَّال

تكت�شفَ ذلك؟

33 رُ الدُّيون على قراراتنا؟ كيف ت�ؤثِّر على كيفيَّة فهمنا تعاليم . كيف ت�ؤثِّ

ي�سوع؟

44 كيف يك�شف ا�ستخدامُنا المال قلوبَنا؟.

55 �إذا حدّثتَ جيرانكَ عن معتقداتكَ ب��شأن الأموال والممتلكات، كيف .

هم؟ هل �ستبدو معتقداتك غريبة بالنِّ�سبة �إليهم؟ هل  �سيكون ردُّ

�سيحتارون عندما ي�شاهدون طريقةَ عي�شك؟

66 ا قانعًا؟. هل يرى جيرانُك فيكَ �شخ�صً





الث  الفصل الثَّ

وكيلٌ أو مالكٌ؟ 

�أمانتهم  على  ا  يًّ مادِّ الأ�شخا�ص  يكافئُ  الله  كانَ  ما  غالبًا  القديم،  العهد  في 

ة للإن�سان الَّذي يتبعُ الله ب�أمانة. ف�إبراهيم،  يَّ له. و�سفر التَّثنية مليء بالوعود المادِّ

ا على �أمانتهم. يًّ وب، وداود، و�سليمان هم خير �أمثلةٍ عن �أ�شخا�ص كاف�أهم الله مادِّ و�أيُّ

تلاميذه  ي�سوع  حذَّر  فقد  ا.  كلِّيًّ الأمر  يختلفُ  الم�سيح  ي�سوع  ملكوت  في  لكن 

دائد في هذه الحياة. فقرار اتِّباع  بو�ضوح من �أنَّ قرار اتِّباعه �سيكلِّفهم مواجهة ال�شَّ

رَ ما بين الله والممتلكات  الم�سيح قد يعني �أن تَفْقِدَ �أرا�ضٍ ومنازل و�أ�صدقاء، و�أن تُخَيَّ

 
ّ

ب
َّ
روا، بعد اتِّباع الر

َّ
ا، �أ�شخا�ص قر الأر�ضيَّة. يعجُّ التَّاريخ ب�أ�شخا�ص فعلوا هذا حرفيًّ

ي�سوع، ت�صفية ممتلكاتهم طوعًا، وتوزيعها على الفقراء. 

نا  رُ اتِّباع ي�سوع، ف�إنَّ
ِّ
عندما نقر

حياة  تنتهي  معنا.  �شيئًا  ن�أخذ  لا 

التملُّك القديمة، وي�صبحُ ي�سوع مالكَ 

في  الكني�سة  �إلى  الر�سالة  في  الكلّ. 

الم�ؤمنين  بول�س  رَ  ذكَّ كورنثو�س، 

ينبغي  ه  و�أنَّ الله،  هيكل  الآن  �أنّهم 

لَ�سْتُمْ  كُمْ  نَّ
�أَ تَعْلَمُونَ...  لَ�سْتُمْ  "�أَمْ  الكامل على حياتهم. ��سألهم  لطان  ال�سُّ �أن يكون لله 

الَّتِي  وَاحِكُمُ 
ْ
�أَر وَفِي  �أَجْ�سَادِكُمْ  فِي  الَله  دُوا  فَمَجِّ بِثَمَنٍ.  ا�شْتُرِيتُمْ  قَدِ  كُمْ  نَّ

لأَ  لأَنْفُ�سِكُمْ؟ 

رُ اتِّباع يسوع، فإنَّنا  عندما نقرِّ

لا نأخذ شيئًا معنا. تنتهي حياة 

 التملُّك القديمة، ويصبح 

يسوع مالكَ الكلّ.
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ها ت�شيرُ   قوي على مواردنا الماليَّة. ف�إنَّ
ٌ
يجب �أن يكون لهذه الحقيقة �أثر

1 ". ِ  ِلهل
َ
هِي

الجارية،  ح�ساباتنا  في  الّذي  والمال  محفظتنا،  في  الّذي  النَّقدي  المال  �أنَّ  �إلى 

والممتلكات الم�سجّلة با�سمنا في �سند الملكيّة، لي�ست لنا بل هي ملكٌ لله. 

ك، ما هو دَوْر الوكيل؟ والآن بعد �أن �أ�صبحنا وكلاء بدلًا من مَّال

دور الوكيل

لابتياع  ال  البقَّ عند  ف  التوقُّ بناتنا  �إحدى  من  تطلبُ  زوجتي  �أحيانًا  �أ�سمعُ 

دُ ابنتنا بقائمة بما  بع�ض الحاجيات في �أثناء تواجدها في المدينة. وعادةً ما تزوِّ

يلزمها من �أغرا�ض، وببع�ض المال. وقد لاحظتُ �أنّه عندما ت�ستلمُ ابنتنا المال، لا 

ها ت�ضعُ المال  ت�ضعه عادةً مع مالها الخا�ص. في حال كانتَ تحملُ محفظة، ف�إنَّ

ها في جيب �سترتها، �أو في مكانٍ منف�صل، حتى لا يختلطَ  الذي تح�صلُ عليه من �أمِّ

بمالها الخا�ص. لماذا يا تُرى؟

ه لي�س ملكًا لها حتَّى لو كانت تحمله،  ها تعي �أنَّ تُبْقِي ابنتُنا المال جانبًا لأنَّ

ها اُ�ؤتمنَت عليه لغر�ضٍ معيَّن، ويجب �ألَّا ت�صرفه على �أيِّ �شيء �آخر. هذا المال لا  و�أنَّ

ها  يزال يخ�صُّ الأم، وحتّى لو خرجت به من المنزل وذهبت به �إلى البلدة، ما تزال �أمُّ

د وكيلة.
َّ
�صاحبةَ المال، �أمّا هي فمجر

عندما تعودُ ابنتُنا، وت�سلِّمُ الأغرا�ض التي ا�شترتْها، ت�شكرُها زوجتي ثم ت��سألُها: 

عُ ا�ستعادته. ا، وتتوقَّ "�أين المال المتبقِّي؟" فقد �أر�سلَتْ مع ابنتنا مالًا �إ�ضافيًّ

لِنفتر�ضْ �أنَّ زوجتي �أعطتها ع�شرين دولارًا، و�أنَّ كلَّ ما احتاجتْهُ من المدينة 

هذه  كلفة  �أنَّ  ا  �أي�ضً ولنفتر�ض  الحليب.  من  وغالونًا  الخبز  من  واحدًا  رغيفًا  كان 

�أن ت�ستعيد خم�سة  الإجماليَّة ت�ساوي خم�سة دولارات. �سوف تتوقّع زوجتي  لَع  ال�سِّ

ابنتنا  عودة  فورَ  التالي  ال�سيناريو  نتخيَّل  دعونا  الآن  كذلك؟  �ألي�س  دولارًا،   ع�شر 

�إلى المنزل:

1 كورنثو�س 6: 19- 20  	1
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؟-- كِ ا�شتريتِ هذه الأغرا�ض. هل من مالٍ متبقٍّ �شكرًا لأنَّ

ي.-- لي يا �أمِّ نعم، تف�ضَّ

دولاران فقط؟ ما ثمن الحليب والخبز؟--

خم�سة دولارات.--

ح�سنًا، �أعطيتُكِ ع�شرين دولارًا. ف�أين الثلاثة ع�شر دولارًا المتبقِّية؟--

لديهم -- وكان  بـ"�ستاربك�س"،  مررتُ  لقد  �أخبرك.  �أن  ن�سيتُ  �صحيح، 

م�شروب الفرابوت�شينو بالكراميل الجديد والممزوج بالقهوة. كان يحتوي 

�أنواع مختلفة من القهوة، ممزوجة بالحليب  على الثلج المب�شور، وعلى 

�أ�ستطع  لم  هناك،  �أنا  وفيما  رائعًا!  مذاقه  كان  كم  المخفوقة.  والكريمة 

ها كانت غالية، لكنَّها  ق كعكتيْن من التُّوت البري. �صحيح �أنَّ مقاومة تذوُّ

ا! " لذيذة جدًّ

الآن، كيف �سيبدو بر�أيك ردّ فعل الأمّ؟ لا �أعرف ما �ست�ؤول �إليه محادثةٌ كهذه 

ف. فقد وثقت في 
ّ
ا بهذا الت�صر  الأمُّ جدًّ

َّ
ما �أعلم �أنه في منزلنا، لن تُ�سر في منزلك، �إنَّ

ال�سيارة،  �إطار  �أن ثُقب  �أموالها، لكنّ الابنة خذلتها. لو حدث  ابنتها و�أوكلتها على 

مت الأمُّ  ة، لتفهَّ ت �إلى تعبئة ال�سيارة بالوقود، �أيْ لو تعلَّق الأمر بالمهمَّ
َّ
�أو لو ا�ضطر

الأمر. لكنَّ الم�شروب في �ستاربك�س لا يبدو منا�سبًا. في مرحلة ما، ت�صبح الأموال 

التي ينفقُها الوكيلُ لإر�ضاء الذات �سرقةً.

ها تنطبق على حياتك. لقد عَهِدَ   في هذه ال�صورة التَّو�ضيحيّة لأنَّ
ْ
ر بدورك، فكِّ

الله �إليكَ بجزء من موارده لترعاها. قد تكون بع�ض موارده في ح�سابك الم�صرفي 

�أو بين ممتلكاتك. ويريدُ الله من وكيله �أن ي�ستخدم جزءًا من هذه الموارد من �أجل 

عام والم�أوى  الطَّ ت�أمين  �إلى  �أنَّ كلاًّ منَّا يحتاج  الحياة. وهو يعي  البقاء على قيد 

التي  الموارد  لميزانيّة  يحدثُ  ماذا  الاحتياجات،  هذه  تلبية  بعد  ولكن   والملب�س. 

في عهدتك؟
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أين المال المتبقّي؟

ن�ستعر�ض  وفيما  ما.  يومًا  �إلهَنا  �سنقابلُ  نا  �أنَّ لحقيقة  واعين  نكون  �أن  يجب 

في  كما  ي��سألنا،  ب�أن  يرغبُ  قد  لنرعاها،  �إلينا  الله  بها  عهدَ  التي  الوفيرة  الموارد 

ال�سيناريو �أعلاه: "�أين المال المتبقّي؟"

يحقّ للمالك �أن ينفق �أمواله كما ي�شاء. ففي النِّهاية، هذا ماله! لكنَّ الوكيل ي�شرفُ 

ة في قلوبنا،  ب �أن يزرع هذه الحقيقة الجوهريَّ
َّ
على �سلع لي�ست ملكه. �إذا �سمحنا للر

د مفهوم جميل، 
َّ
ف�سيكون لها ت�أثير مغِّري على مواردنا الماليَّة. لي�ست الوكالة مجر

ين في �سيرهم مع  ا هي حقيقة واقعة في حياة العديد من م�ؤمني الملكوت الجادِّ �إنّم

 ي�سوع.
ّ

ب
َّ
الر

على  التَّركيز  من  فبدلًا  الوكالة.  مبد�أ  �إهمال  ب�سبب  عدَّة  ماليَّة  م�شاكل  تظهرُ 

�أهدافَنا،  �أهدافُه  الَّذي نعي�ش فيه. وت�صبح  المادِّي  المجتمع  كلمة الله، نغو�ص في 

عن  النَّظر  ونغ�ضُّ  الأر�ض.  على  هنا  وجودنا  �سبب  ونن�سى  عاتِنا،  توقُّ عاتُه  وتوقُّ

نا ل�سْنا بعد لأنف�سنا. كلّ الأ�شياء الَّتي  ب ي�سوع، و�أنَّ
َّ
حقيقة �أنَّ الله قد ا�شترانا بدم الر

اعتبرناها ذات يوم ملكًا لنا، بما في ذلك مواردنا الماليَّة، �سلَّمناها له. �صحيح �أنَّ 

الح�ساب الم�صرفي هو با�سمي، لكنِّي بب�ساطة وكيل على ال�سلع التي تخ�صّ �إلهي. 
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�شاحنة  ف  تتوقَّ �أحيانًا،  الت�سليم.  �شاحنات  يعرف  معظمنا  �آخر.  مثالًا  لن�أخذْ 

رود المتَّحدة عند منازلنا جميعًا. ونتطلَّعُ �إلى زياراتها، ونت�ساءلُ ما الذي  خدمة الطُّ

الم�سيحيَّة، دعونا  الوكالة  الت�أمّل في  اليوم. لكن عند  رود  الطُّ يجلبه رجل تو�صيل 

ه، ولكنَّها  رود ب�ضائع لا تخ�صُّ ر في دور هذا العامل. يح�ضرُ رجل تو�صيل الطُّ نفكِّ

ه وكيل الب�ضائع الَّتي يحملُها. تًا في عهدته. �إنَّ عَت م�ؤقَّ وُ�ضِ

الدُّولارات  مئات  بقيمة  �أخذ حزمةٍ  في  رود �صعوبةً  الطُّ ت�سليم  يجدُ رجل  هل 

ا قد تفوق  ه يو�صل �أغرا�ضً عْ في الح�سبان �أنَّ من �شاحنته، وتركِها �أمام منزلك؟ �ضَ

قيمتُها �أجره طوال الأ�سبوع �أو حتَّى طوال ال�شهر. هل هذا يزعجه؟ بالطبع لا. فرجل 

�أخذ  �إن   في عمله طويلًا 
ّ
الواقع، لن ي�ستمر �أنّ تلك هي وظيفته. في  الت�سليم يدرك 

بع�ض الب�ضائع الثَّمينة �إلى منزله وكاف�أ نف�سه بها.

رجال الله لتسليم الطرود 

كوكلاء، نحن رجال الله لت�سليم الطرود. لقد �أعطانا الله موارد، ويريد منّا �أن 

�سول بول�س عن الم�ؤمن قائلًا: "بَلْ 
َّ
نو�صلها. في الر�سالة �إلى كني�سة �أف�س�س تحدَّث الر

 
 مَنْ لَهُ احْتِيَاجٌ."2

َ
الِحَ بِيَدَيْهِ، لِيَكُونَ لَهُ �أَنْ يُعْطِي بِالْحَرِيِّ يَتْعَبُ عَامِلًا ال�صَّ

كَ تملكُ موارد  ر �أنَّ ة القادمة التي ترى فيها رجل تو�صيل الطرود، تذكَّ
َّ
 في المر

الله، وكم�ؤمن، �أنتَ رجل الله لت�سليم الطرود.

�أ�سمالي، 
َّ
الر مجتمعنا  في 

لناه  ح�صَّ �شيء  بمثابة  الموارد  تُعدّ 

لنا.  ملك  هي  وبالتَّالي  بمجهودنا، 

لاتّخاذنا  المالي  نجاحنا  ونن�سبُ 

القرارات ال�صائبة. وبما �أنّ الأ�شياء التي نمتلكُها ناتجة عن ح�سن اتِّخاذ القرارات، 

نا،  فيحقُّ لنا �إنفاقها  نا نن�سبُ ربحها لأنف�سِنا ونعتبرُها ملكًا لنا. و�إذا كانت تخ�صُّ ف�إنَّ

الأر�ضيَّة. ممتلكاتنا  لت�سليم  دعانا  ي�سوع  لكنَّ  ة.  الخا�صّ ومتعتنا  �سعادتنا  على 

2	  �أف�س�س 4: 28

...كمؤمن، أنت رجل الله 

لتسليم الطرود.
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ة" عن هذا بالقول: يعبِّر راندي �ألكورن في كتابه "المال والممتلكات والأبديَّ

رُ نظرتنا تمامًا. فبدلًا من  نا وكلاء، ول�سْنا �أ�صحاب �أموال، تتغيَّ عندما نعي �أنَّ

�أن �أ��سأل: "كم من �أموالي ��سأقدِّمُ لله عن طيب خاطر؟" �سوف �أقول: "بما �أنَّ كلّ 

، كيف تريد منّي �أن �أ�ستثمره اليوم؟"3
ّ

مالي ملكك يا رب

الثمن،  باهظة  منازل  اقتناء  للامتناع عن  فقط  مدعوّين  ل�سنا  �أمناء  كوكلاء 

نحن  بل  مكلفة.  �إجازات  ق�ضاء  �أو  فخمة،  �سيَّارات  �أو  غالية،  ترفيهيَّة  ومعدَّات 

ه ينبغي لنا ا�ستثمار موارد الله. �أن تكون  ون لندرك �أنَّ كل ما لنا هو مِلكٌ لله و�أنَّ مدعوُّ

وكيلًا �أمينًا يعني �أن ت�ستثمر موارد الله حيث يريد منك الله �أن ت�ستثمرها.

هل مطلوب منِّي فقط أن أكفَّ عن التبذير؟

نمط  ب�سبب  كبيرة  مبالغ  ينفقون  الَّذين  �أولئك  عن  بازدراء  �أحيانًا  ثُ  نتحدَّ

هذه  كلُّ  تُ�ستخدَم  لا  لماذا  �إ�سراف!  من  له  "يا  قائلين:  ب  ونتعجَّ المترف.  حياتهم 

يملكون  الَّذين  �أولئك  على  ا�ستفهام  علامات  ونطرحُ  الجياع؟"  لم�ساعدة  الأموال 

�أو منازل كثيرة. هناك خطبٌ ما في عالمٍ ي�ستحوذُ فيه عددٌ قليل  ة  طائرات خا�صَّ

من النا�س على معظم الثَّروات، في حين تملك الأغلبيّةُ القليلَ. وقد �أدرك الم�سيحيّون 

رَ �أحدُ الكُتَّاب الأوائل  ا مدى ب�شاعة فرط الانغما�س في الملذّات. وقد عبَّ الأوائل �أي�ضً

ة؛ �إنّه جريمة نرتكبها في حقّ محتاجين  عن ذلك بالقول: "�إنّ العي�ش في ترفٍ خطيَّ

 
كثيرين بيننا."4

�إلى داخلنا. فكما  �أن ننظرَ  ما ينبغي لنا  نَجْلِد فاح�شي الثراء، ربَّ �أن  لكن قبل 

�إنّ �إنفاق مبالغ كبيرة من المال على �أنف�سنا هو بالت�أكيد خطيَّة،  قال �إكليمند�س، 

لكن هل نحن �أبرياء من تهمة تبذير موارد �إلهنا بطرقٍ �أخرى؟ كيف ينظرُ �أبونا �إلى 

ده في البنوك فيما يعي�ش كثيرون من �أولاده في الفقر؟ �إنّ النظر �إلى  المال الَّذي نجمِّ

3	� Randy Alcorn, Money, Possessions, and Eternity, Tyndale House 
Publishers, Wheaton, Ill, 1989, p. 185.

4	� Clement of Alexandria, A.D. 190; The Instructor, T&T Clark Publishers, 
Edinburgh, 1869.
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ة  ة" من خلال مفهوم الوكالة الكتابيّة ي�ؤثِّر على كلِّ جزء من عمليَّ مواردنا "الخا�صَّ

ة بال��شؤون الماليّة. �صنعنا القرارات الخا�صّ

أفضل استثمار 

 الغني �أن يبيعَ كلَّ ما يملك ويقدّمه للفقراء، 
ّ

اب َّبُّ ي�سوع من ال�شَّ
عندما طلب الر

تركيزه على  كلّ  �إذ �صبَّ  الإ�صغاء  القدر من  بهذا  اكتفى  قد  بر�أيي   
ّ
الغني ف�إنَّ هذا 

َّبَّ ي�سوع لم يطلب منه فقط التَّخلِّي عمّا له؛ بل حاولَ ترويج 
ما �سيخ�سرُه. لكنَّ الر

ا على الكنز  ز جدًّ جل يركِّ
َّ
�أف�ضل ا�ستثمار عَرَفَهُ هذا العالم على الإطلاق. كان هذا الر

�أنَّ  د من  �أنا مت�أكِّ  . ة  ماويَّ ال�سَّ الإمكانات  التركيزُ على  �أن فاته  �إلى درجة  الدُّنيوي 

كان  كما  الا�ستثمارات.  في  الجيِّد  العائد  اقتنا�ص  على  ب 
َّ
تدر قد  كان  الغني  هذا 

يعرفُ كيف يجدُ القيمة والأمان. فالا�ستثمارات توازِنُ ما بين المخاطر والعوائد، 

الأف�ضل.  الا�ستثمار  فر�صة  �أ�ضاع  ه  لكنَّ الجيِّدة.  فقة  ال�صَّ تمييز  يجيدُ  كانَ  وهو 

المطلق  الأمان  ت�ضمن  لها،  مثيل  لا  ا�ستثمارٍ  فر�صة  عليه  يعر�ضُ  ي�سوع   كان 

ة. والعائدات الأبديَّ

الخاتمة

المال  �أنَّ  نن�سى  �ألَّا  المهمّ  من  الكتابيّة،  بالوكالة  الق�صير  لنا  ت�أمُّ نختم  �إذْ 

وزوّدنا  وعلاقات،  ة،  خا�صَّ مواهب  منَّا  كلاًّ  الله  وهبَ  فقد  الوحيد.  موردنا   لي�س 

بالعقل والعلم.

ر لحظةً في �إدارة وقتك وا�ستخدامك له. هل تعتبرُ �أنَّ وقتك ملككَ وت�ستخدمُهُ  فكِّ

ن�سلِّمُ  عندما  ب؟ 
َّ
للر حياتك  من  الجزء  هذا  بفرحٍ  �سلَّمتَ  هل  �أو  ة،  الخا�صّ لمتعتك 

دُ با�ستخدام كلِّ ما في يدنا من موارد لملكوته. �سيكون   ي�سوع، نتعهَّ
ّ

ب
َّ
حياتنا للر

امتداد  هو  الحياة  في  اليوم  هدفنا  للتَّرفيه.  و�سعينا  وقتنا  على  عميق  ت�أثير  لهذا 

لبت ونحن   لأنَّ حياتنا �صُ
ّ
ب وتقدُّمه! لي�س لدينا �أيُّ جدول �أعمال �شخ�صي

َّ
ملكوت الر

ب وحده.
َّ
نعي�ش من �أجل الر
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في  حقيقة  هذه  هل  �أنف�سنا.  لنمتحنَ  فَ  نتوقَّ �أن  �إلى  �أحيانًا  نحتاجُ  لكنّنا 

كَ من �أتباع ي�سوع الم�سيح. كم ن�ستمتعُ  حياتنا؟ افح�صْ قلبك. من ال�سهل �أن تقول �إنَّ

بترانيم مثل: "ي�سوع، حملتُ �صليبي، و�أتركُ كلَّ �شيء و�أتبعك." عبارات جميلة، لكنَّ 

�أمينًا   في طلب وجه الله، نجدُهُ 
ُّ
�آخر. و�إذ ن�ستمر الحياة تقول �شيئًا  اختياراتنا في 

�سليم التَّام. هدفه �أن ن�صبح  في �إر�شادنا �إلى مناطق في ذهننا نفتقدُ فيها �إلى التَّ

ل �أنت  َّبَّ يكلِّمُ قلبك بينما تت�أمَّ
ا وبنعمته م�شابهين �صورة الم�سيح. دعِ الر تدريجيًّ

ني وكيل �أو مالك؟ �ؤال: هل تُظهِر اختياراتي في الحياة �أنَّ في هذا ال�سُّ

البنك.  �إ�ضافي، ومال لا تحتاجه في  ربما لديك م�شكلة متعلِّقة بوجود وقت 

ة لم�شتريات  ال�شهريَّ الدّفعات  �أو ربما ت�صرفُ كلَّ وقتك ومالك في محاولة ت�سديد 

ط  تخطِّ فيما  الما�ضي  من  تتَّعظَ  �أن  المهمّ  فمن  و�ضعك،  هو  هذا  كان  �إذا  �سابقة. 

الذي  المبلغ  لينخف�ض  كان  كم  الب�سيط:  ال��سؤال  هذا  نف�سك  على  اطرحْ  للم�ستقبل. 

ا لو تبنَّيتُ في الما�ضي وجهة نظرٍ منا�سبة في ما يتعلّق بالوكالة؟ �أدفعهُ �شهريًّ

راسة أسئلة الدِّ

11 ة" �أو يلحق بها . عندما ي�ستولي �شخ�ص ما على ممتلكاتك "الخا�صّ

دّ كوكيل �أم كمالك؟
َّ
ال�ضرر، هل تميلُ �إلى الر

22 ر فيها بالوقوف �أمام الله وتقديم ح�ساب له عن . ات التي تفكِّ
َّ
كم عدد المر

ا�ستخدامك المال؟

33 دة في البنك، بينما  كثيرون هم . بر�أيكَ، كيف يرى الله الأموال المجمَّ

راء  ب�أم�سِّ الحاجة �إليها؟ هل يراها ب�شكل مختلف عن عمليَّات ال�شِّ

الأنانيَّة؟

44 اب الغني؟ هل تن�سى �أحيانًا . ما الجانب الّذي قدَّمه ي�سوع و�أهمله ال�شَّ

ر في عائد الا�ستثمار المحتمل عند و�ضع الأموال في خدمة  �أن تفكِّ

الملكوت؟

55 هل تميلُ لاعتبار "وقت الفراغ" ملكًا لكَ ولمتعتك؟ كيف ت�ستغلُّ يوم .

بت عندما يكون جدولك فارغًا؟ ال�سَّ



ابع الفصل الرَّ
عي لتحقيق رؤية الله المتعلّقة بأموالنا السَّ

ن�سكُنُ على بُعْدِ �ساعتيْن من �أقرب مطارٍ رئي�سي. وقد قدتُ �سيَّارتي �إلى هناك 

 الجبلي، والقيادة عبر 
ّ
ات لأعرفَ كم من الوقت ي�ستغرقُ عبور الممر

َّ
ما يكفي من المر

و�أعاين  المطار.  الموقع، وركوب حافلة  يارة في موقفٍ خارج  ال�سَّ الزَّحام، وركن 

حلة في تذكرتي، ثمَّ �أح�سب الوقت لأعرف متى يجبُ �أن �أغادر المنزل. 
ِّ
عادةً وقت الر

�إنَّ تحديد وقت الانطلاق مهمّ كونه القرار الأوّل الذي يجب اتخاذه �إذا كنتَ تَبْغي 

د. الو�صول �إلى المطار في الوقت المحدَّ

ا، وفي الحالة التي �أ�شرنا  لًا هدفًا رئي�سيًّ في الحياة خطط كثيرة كهذه. فن�ضع �أوَّ

�إليها �سابقًا، الهدف هو الو�صول �إلى المطار في وقتٍ محدّد. ون�شيرُ �إليهِ باعتباره 

ئي�سي. تعالوا 
َّ
تنا الرئي�سيَّة. ثمَّ نبد�أ باتِّخاذ قرارات ثانويّة تتما�شى مع هدفنا الر خطَّ

نلقي نظرةً على ال�سيناريو �أعلاه لنرى كيف ي�سير هذا الأمر.

هدفي  هذا  الزَّمن.  من  �ساعتَين  خلال  المطار  �إلى  الو�صول  تقت�ضي  تي  خطَّ

، �سوف �أقومُ بتحميل �أمتعتي، و�أُخْرِجُ 
َّ
. �إنْ و�ضعتُ هذا الهدف ن�صب عيني

ّ
الرئي�سي

�إمّا  الاتِّجاه  ب�سيط:  قرارٍ  اتِّخاذ   
َّ
علي �سيكون  وبعدئذٍ،  المنزل.  مر�آب  من  ال�سيَّارة 

ير في الاتِّجاه الخط�أ  ه كذلك، لكنّه مهمٌّ للغاية، لأنَّ ال�سَّ يمينًا و�إمّا ي�سارًا. �صحيح �أنَّ

�سيحول دون لحاقي برحلتي.
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 طريقي �إلى المطار محفوف بقرارات �صغيرة كهذه. في �أثناء القيادة، قد تلمعُ 

 بالكثير من المخارج، 
ُّ
�أمامي خيارات جذّابة، وعند كلّ فر�صة، يجبُ �أن �أختار. �أمر

ق، ومنتجعات التزلُّج، وب�أماكن تعلنُ عن وجبات ممتازة، وبالعديد  ومراكز الت�سوُّ

ريق لا يغريني كثيرًا. �صحيح  من المواقع ال�سياحيَّة. ولكن هذا الجذب على طول الطَّ

�أبدو  يُلفت نظري، ولكنِّي  المحلّى  "كر�سبي كريم"  و�أنَّ كعك  الإعلانات جذّابة،  �أنّ 

معظم الأحيان غافلًا عن الخيارات المعرو�ضة على امتداد الطريق.

ا من مناطق الجذب هذه لا يتَّفقُ مع هدفي  �أيًّ بب في ذلك ب�سيط: وهو �أنَّ  ال�سَّ

المطار  �إلى  والو�صول  الأماكن  هذه  عند  ف  التوقُّ �أ�ستطيع  لا  �أنّني  �أعلم  الأ�سا�سي. 

 هي وقت الو�صول. 
ّ
�ؤية الَّتي يجب �أن �أ�ضعها ن�صب عيني

ُّ
د. �إنَّ الر في الوقت المحدَّ

انتباهي  لت�شتيت  الم�صمّمة  المظاهر  من  ب�أيٍّ  �أ�ستمتع  لا  ني  �أنَّ في  ال�سبب  لي�س 

الخيارات  هذه  �أنَّ  الب�سيط  الواقع  هو  �سالكًا  يبقيني  ما  ما  �إنَّ الطريق.  طول  على 

يَّة الو�صول �إلى المطار في   �أهمِّ
َّ
 المعرو�ضة على جانب الطريق لا توازي بالنِّ�سبة �إلي

د.  الوقت المحدَّ

�إذا كنتَ  المطار.  �إلى  ي�شبِهُ رحلتي  بمنزلك  ة  الخا�صّ الماليَّة  �ؤية 
ُّ
الر اتِّباع  �إنَّ 

قَ من �أنَّ كلَّ  تريدُ �أن تنجحَ في بلوغ �أهدافك الماليَّة، مهما كانت، يجدر بكَ �أن تتحقَّ

ريق يتَّفقُ مع ر�ؤيتك الأ�سا�سيَّة.  قرارٍ �صغيرٍ تتَّخذُه على طول الطَّ

أين نحن؟

لًا تحديد موقعك. لا قيمة للخريطة �إذا كنتَ  قبل البدء برحلة ما، ينبغي لك �أوَّ

تجهلُ موقعك الحالي. قد تعرفُ �إلى �أين تريدُ �أن تذهب، وت�ستطيعُ تحديد مكانه على 

�إذا كنتَ تجهلُ  �إلى ذلك المكان  ما ي�ستحيلُ عليكَ تحديد طريق �سيرك  �إنَّ الخريطة، 

الأمر  ينطبقُ  مرجعيَّة.  نقطة  لديك  ي�صبحُ  الحالي،  موقعك  تحديد  د 
َّ
بمجر موقعك. 

ق من موقعك الحالي. نف�سه على ر�سم الم�سار المالي. من المهمّ التحقُّ
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إلى أين نريدُ الوصول؟

نودُّ  الذي  المكان  هو  الانطلاق  قبل  له  التَّخطيط  يجبُ  الَّذي  التَّالي  الأمر 

وزوجة  زوجًا  لْ  تخيَّ كالأولى.  تمامًا  للغاية  ة  �ضروريَّ النُّقطة  هذه  �إليه.  الو�صول 

هما  �إنَّ ة.  النهائيَّ بوجهتهما  الاهتمام  دون  ريق  الطَّ في  ويقودان  ال�سيَّارة  يركبان 

يريانه منا�سبًا في حينه.  لما  وفقًا  بمرح  قرار  كلّ  ويتَّخذان  ريق،  الطَّ ي�سيران في 

ان الوقود الذي  �أحيانًا ينظران �إلى مقيا�س الوقود ويبت�سمان. فهما لن ي�سمحا لخزَّ

ك يعملُ، وهما يحاذيان 
ِّ
ل رحلتهما؛ ففي النِّهاية، لا يزال المحر يكاد يفرغ �أن يعطِّ

يَّارات الأخرى كلّها. ال�سَّ

هما يتَّخذانِ بع�ض القرارات بناءً على  �أنَّ يتَّ�ضحُ لكَ فيما ت�شاهدهما ي�سافران 

هما  يَّارات ت�سيرُ في اتِّجاهٍ مختلف، ف�إنَّ ما يفعله الآخرون. ف�إذا لاحظا �أنَّ غالبية ال�سَّ

�إذا  ثمَّ  الوقت.  من  لفترة  الاتِّجاه  ذلك  في  �سرور  بكلّ  وي�سيران  وجهتهما،  يغيِّران 

وجهتهما  يغيّران  هما  ف�إنَّ �آخر،  اتجاهٍ  في  مغرية  �ساطعةً  و�إ�شاراتٍ  �أ�ضواءً  �شاهدا 

�أ�سلوب  فر هي  ال�سَّ ريقة في  الطَّ �أنَّ هذه  لندرك  الذكاء  الكثير من  دًا. لا يعوزنا  مجدَّ

بنا  ينتهي  الوجهة  غياب  ظلّ  في  ال�سفر  �إنَّ  المن�شود.  المكان  عن  للابتعاد  مبهج 

بدون وقود، وبعيدًا عن المنزل.

المحطّة 
 

الية   التَّ
على بعد 
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من  عددٌ  يديرُ  كيف  حُ  تو�ضِّ لكنَّها  غبيَّة،  فر  ال�سَّ في  الطريقة  هذه  �أنَّ  �صحيح 

يبدو  قد  ما  �إلى  قراراتهم  ت�ستندُ  يوم،  بعد  فيومًا  الخا�صة.  �أموالهم  الأ�شخا�ص 

نظرًا  بب�ساطة  القرارات  وتُتَّخذ  الأموال،  وتُنفقُ  اتب، 
َّ
الر ي�صلُ  حينه.  في  منا�سبًا 

لما يُرى منا�سبًا في وقته. تُتَّخذُ كافة القرارات بح�سب ما يبدو �سليمًا على المدى 

ا بعواقبها. �أحيانًا، تُتَّخذ القرارات بب�ساطة ب�سبب �ضغط  الق�صير، دون التفكير مليًّ

اتب �إلى 
َّ
الأقران، وفي �أحيانٍ �أخرى، ي�ؤدّي الكلام الترويجي بعد الح�صول على الر

تغيير الم�سار.

�سنناق�شُ لاحقًا كيفيَّة تحديد الأهداف الطويلة الأجل، لكن �أكتفي الآن بتو�ضيح 

ة.  يَّة و�ضع هذه الأهداف. من المهمّ لكلّ �أ�سرة �أن تحدِّد �أهدافها الماليَّة الخا�صَّ �أهمِّ

ما المهمّ بالن�سبة �إليكم كعائلة؟ وال��سؤال الأهمّ، ما المهمّ بالنِّ�سبة �إلى الله؟ �إن كنتَ 

ير في طريق الوكالة الكتابيَّة، ف�ستحتاجُ �إلى  قد �سلّمتَ عائلتكَ لله، وترغبُ في ال�سَّ

َّبُّ في عهدتك كما ي�شاءُ هو. من المهمّ �أن 
ا�ستخدام جميع الموارد التي و�ضعَها الر

ر في المكان الَّذي تريد �أن تق�صدَه وت�صلِّي من �أجله. تفكِّ

لُ إلى هناك؟
ِ
كيف نصَ

العك�س  �سينفع." لكنَّ  قديم  �أيّ طريق  ف�إنّ  ك،  تهمُّ لا  كانت وجهتكَ  "�إذا  قيلَ: 

د 
َّ
ا. بمجر ريق مهمّ جدًّ لة، ف�إنَّ اختيار الطَّ ا. �إذا كانتَ لديك وجهة مف�ضّ �صحيح �أي�ضً

�أن تعرف موقعك، وتحدِّدَ المكان الَّذي تبغي الو�صول �إليه، �سوف ترغبُ في العثور 

على �أف�ضل طريق. 

عندما نقوم برحلة في الطريق، ن�ستخدمُ عادةً خريطةً لإيجاد �أف�ضل م�سار. قد 

�أخرى حول المكان الذي نريدُ بلوغه. ثمَّ نبحثُ  ن�ضعُ دائرة حول موقعنا، ودائرة 

عن �أف�ضل الطرقات التي ت�أخذنا من نقطة �إلى �أخرى. ونبحثُ عادةً عن �أق�صر طريق 

يجمعُ بين هاتين النقطتيْن، ولكن لي�س دائمًا. �أحيانًا يكون الطريق الفرعي �أطول، 

ولكن ب�سبب الزَّحام قد ي�ستغرقُ وقتًا �أقلّ. هناك �أ�شياء �أخرى يجب مراعاتها. فقد 

في  نرغب  ا  كنَّ �إذا  �أق�صاها،  رعة  ال�سُّ حدود  تكون  حيث  ريعة  ال�سَّ رق  الطُّ عن  نبحثُ 

ريق ذا  ل الطَّ ا نف�ضِّ �إذا كنَّ ة،  رق الخلفيَّ الو�صول ب�أ�سرع وقتٍ ممكن. وقد نختارُ الطُّ

بة. المناظر الخَّال
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ة  كيفيَّ لتحديد  ةً  ميزانيَّ ن�ستخدمُ  الطريق،  خريطة  ا�ستخدامنا  غرار  وعلى 

الانطلاق من موقعنا الحالي والو�صول �إلى وجهتنا الماليَّة. لي�س لدينا عادةً هدف 

واحد ن�ضعُهُ في الاعتبار، ويجبُ النَّظر في كيفيّة الموازنة بين الأهداف. على �سبيل 

المثال، قد يكون �أحد �أهدافك  الادِّخارَ ل�شراء منزل، ولكنَّ راتبك لا يتيحُ لكَ ذلك. �أو 

ا�ستبدالها في غ�ضون ب�ضع  �إلى  و�ستحتاجُ  �أميالًا كثيرة،  �سيَّارتك  عدّاد  لُ  ي�سجِّ قد 

�سنوات. ي�ضعُ معظمنا �أكثر من هدف مالي واحد، وقد ي�شكّل هذا �صعوبةً في تحقيق 

ها ت�صبحُ بمثابة خريطة  ا تبدو الميزانيَّة الجيِّدة مفيدة لأنَّ التَّوازن. ولكن هنا �أي�ضً

ح لنا موقعنا الحالي، والمكان الّذي نبغي الو�صول �إليه. ريق التي تو�ضِّ الطَّ

البقاء على المسار الصحيح

يَّة معرفة موقعنا الحالي، وتحديد المكان الذي نريد  لقد ناق�شنا ب�إيجاز �أهمِّ

راعات العالميَّة في ال��شؤون  �أن نق�صده، ور�سم الم�سار بين الاثنَين. غير �أنّ �أحد ال�صِّ

الماليَّة ال�شخ�صيَّة يكمن بب�ساطة في البقاء على الم�سار الذي ر�سمناه. حاول معظمنا 

و�ضعَ �أهداف ماليَّة في الما�ضي، ربما بهدف زيادة العطاء �أو ل�سداد الدُّيون. لكنّنا 

الشارع 
السهل

خطّ الغنى السريع مسار سريع

 جادّة 
القروض

 الطريق السريع 
نحو الملكوت

طريق 
الثراء

جادّة 
الأعمال 
الكبيرة

نا لم نبقَ على الم�سار الذي ر�سمناه. �أحيانًا، يحدثُ هذا  واجهنا بمعظمنا الف�شل لأنَّ

�أنّنا لا نبقِي عيوننا  �أغلب الوقت يتجلّى ال�سبب في  ب�سبب حالة طارئة، ولكن في 

تتَّفق مع  ة، لا  وابتعنا م�شتريات غير مهمَّ خذنا قرارات تافهة  اتَّ الهدف. فقد  على 

ر�ؤيتنا الأ�سا�سيَّة، وبالتالي �ضللنا الطريق.
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ب 
ُّ
الت�سر غيرة.  ال�صَّ النَّفقات  من   

ْ
"احذر مرة:  ذات  فرانكلين  بنجامين  قال 

زمن  في  كانت  كما  تمامًا  �سارية  تزال  ما  عبارةٌ  كبيرة."  �سفينة  يغرقُ  ال�صغير 

الم�شترك،  المَيْل  هذا  �إلى  التَّف�صيل  من  بمزيد  لاحقًا  �سننظر  ة.  الا�ستعماريَّ �أميركا 

في  الخا�صة  الماليَّة  مواردنا  لإبقاء  اتِّخاذها  يمكننا  التي  الخطوات   و�إلى 

الم�سار ال�صحيح. 

الخاتمة

دًا وغير �ضروري وم�ستهلكًا الوقت. وقد ترغبُ لو يقدِّم لك  قد يبدو كلُّ هذا معقَّ

�أحدهم ثلاث خطوات �سهلة تنقذكَ من و�ضعكَ المالي الحالي. قد يكون هذا كلَّ ما 

يلزمُ موقفك، ولكن �إن كان الأمر كذلك، ف�إنَّ موقفك نادر. تواجهُ العديد من العائلات 

ها تبحث دائمًا عن حلٍّ �سهل، وق�صير المدى. �سيكون مفيدًا  ة �أزمات ماليَّة لأنَّ ال�شابَّ

لأفراد العائلة �أن ي�أخذوا وقتًا لتحليل موقفهم المالي، وتحديد المكان الَّذي يريدون 

نظرة  نلقي  �سوف  الية،  التَّ الف�صول  في  بلوغه.  لكيفيَّة  والتَّخطيط  �إليه،  الو�صول 

ةً لتطبيقها. فاح�صة على هذه النِّقاط ونَجِدُ طرقًا عمليَّ

ة ن��شأت في بلدٍ فقير. لم يكن والدُها يجني المال  رًا �إلى �شابَّ كنتُ �أتحدَّث م�ؤخَّ

اتّخاذ  ا حكمةً في  �أي�ضً �أولادُه  �أظهر   ماهر، وقد 
ٌ
ه مدير ب�أنَّ عُرفَ عنه  �إنّما  الوفير، 

�إنَّ  فقالت  المهارة.  هذه  والدهم  من  اكت�سبوا  كيف  ��سألتُها  لذا  الماليّة.  القرارات 

التّ�أملات الم�سائيَّة،  بت. بعد  ال�سَّ �إلى نقا�شات ليلة  لة تعود  �إحدى ذكرياتها المف�ضَّ

ة.  الماليَّ احتياجاتهم  بع�ض  وعن  التالي،  الأ�سبوع  عن  قليلًا  يتحدَّث  والدها  كان 

ما كانوا يحتاجون �إلى غر�ضٍ ما ولا  عام ي�شحّ، �أو ربَّ في بع�ض الأحيان، كان الطَّ

للم�ساعدة في تحقيق هذا  اقتراحًا  يعر�ض  كلٌّ منهم  فكان  ل�شرائه.  المال  يملكون 

ة كانت تتذكرُ تلك  الهدف . �أحيانًا كان يعني ذلك الا�ستغناء عن �أمرٍ ما، لكنَّ ال�شابَّ

العائلة وجزءٌ من الحلّ،  ها جزءٌ من  العائليَّة بفرح. فقد كانت ت�شعرُ ب�أنَّ الحوارات 

هم فقراء. ها لم تكن ت�شعرُ ب�أنَّ هم كانوا يملكون القليل من المال، �إلَّا �أنَّ ومع �أنَّ

كان والدُها يفعلُ ما ناق�شناه للتوّ. كان يقيِّمُ الو�ضعَ الحالي ثم ي�سمحُ لعائلته 

د تحقيق 
َّ
بالم�شاركة بكل فاعليّة في تحقيق هدفهم. لكنَّه كان يتولّى �أكثر من مجر
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ل م��سؤوليَّة عائلاتهم  ا كيفيَّة ال�صمود وتحمُّ الهدف الأ�سبوعي. كان يعلِّمُ �أولاده �أي�ضً

ة في الم�ستقبل. الخا�صَّ

راسة أسئلة الدِّ

11 ما الذي يبدو �أ�صعب بالن�سبة �إليكَ، اتِّخاذ قرار ب��شأن ر�ؤيتكَ وهدف .

�ؤية؟
ُّ
حياتك، �أو اتِّخاذ قرارات �صغيرة تتَّفقُ مع هذه الر

22 د �أنَّ الآخرين فعلوا .
َّ
ا لمجر �أعطِ مثالًا على واقعة اتخذتَ فيها قرارًا ماليًّ

ذلك.

33 ا؟ ما نتيجة �إهمال . لماذا يُعدّ و�ضعُ �أهدافٍ ماليّة طويلة الأمد �أمرًا مهمًّ

ذلك؟

44 ا، ثمّ �أهملتَ المحافظة عليه. . قتَ فيها هدفًا ماليًّ �أعطِ مثلًا على تجربة حقَّ

ما الذي جعلكَ تنحرفُ عن ر�ؤيتك الأ�صليَّة؟

55 �شاركْ بع�ض الطرق الَّتي يمكن للعائلات �أن ت�ستخدمَها لت�شجيع بع�ضها .

حيح. ما نوع الموا�ضيع التي يمكن  بع�ض في البقاء على الم�سار ال�صَّ

لات العائليَّة؟ مناق�شتُها في الت�أمُّ





الجزء الثاني 

أين نحن؟





الفصل الخامس

تحديد موقعنا

يقات الماليَّة، لكن لم تكن لدَيَّ �أدنى  كان جورج و�سالي يواجهان بع�ض ال�ضِّ

عتُ  فكرة عن مدى �سوء و�ضعهما. وفي ذلك الم�ساء، عند لقائي بهما في منزلهما توقَّ

تبادل حوار ق�صير وممتع، وكنتُ �أرجو �أن �أقدِّم لهما بع�ض الإر�شادات الأ�سا�سيَّة، 

عندما  م�سرورَين  كلاهما  بدا  وقد  وعائلتي.  بيتي  �إلى  �أعود  ثمّ  التَّ�شجيع،  وبع�ض 

قابلتُهما عند الباب.

وعندما جل�سْنا حول طاولة المطبخ، وبد�أنا بمناق�شة و�ضعهما، اعترفَ جورج 

�آلَ  ا  عمَّ بم��سؤوليَّتها  �سالي  تْ 
َّ
و�أقر ريق،  الطَّ الأخطاء على طول  بع�ض  ارتكبَ  ه  ب�أنَّ

�إليه و�ضعُهما الحالي. لكنّني لاحظتُ �شيئًا ما في �أثناء محاولتي جَمْع المعلومات 

�إجابات محدَّدة ووا�ضحة حول  �إعطائي  �سالي  ي�ستطعْ جورج ولا  لم  لإيجاد حلّ. 

بهما  الدائنين  �صال  اتَّ هو  ذلك  على  ودليلهما  م�أزق،  في  كانا  المالي.  و�ضعهما 

ب�شكل منتظم، وعدم امتلاكهما المال الكافي في ح�سابهما لت�سديد كلّ ما عليهما 

من ديون.

من  وطلبتُ  بي�ضاء،  ورقةً  �أخذتُ  جدوى،  بلا  كثيرةٍ  �أ�سئلةٍ  حِ 
ْ
طَر وبعد  �أخيرًا، 

جورج و�سالي كتابة كلّ ما عليهما من ديون. ح�سنًا، كانا يعلمان �أنَّ لديهما رهنًا 

وبِيَدِها  عادت  ما  و�سرعان  المجاورة  الغرفة  �إلى  �سالي  دخلت  لذا  منزلهما،  على 

 ائتمان تحويان 
ْ
البيان الأخير الخا�صّ بقر�ضهما. �أ�شارَ جورج �إلى وجود بطاقتي



أموالُنا... في خدمة الملكوت!58

ر عدد البطاقات الَّتي بحوزتهما. ذهبَ �إلى الغرفة المجاورة  �أر�صدة، لكنَّه لم يتذكَّ

لذا  ر�أتْها،  �أخرى  ةً  بريديَّ ر�سالةً  �سالي   رتْ  وتذكَّ المعلومات.  ببع�ض  وعادَ  بدوره 

توارت مجدّدًا ، وعادتْ مع المزيد من البيانات من �شركات بطاقات الائتمان.

القرو�ض  مبالغ  ن  �أدوِّ وبد�أتُ  المجاورة،  الغرفة  �إلى  و�إيابًا  ذهابًا  ا 
ّ
وا�ستمر

المختلفة على ورقتي. ومع كلِّ بيانٍ جديدٍ �أكت�شفُه، كان �أملي ب�أن يكون هذا اللقاء 

ق�صيرًا يت�ضاءلُ. لم يكن الو�ضع مب�شّرًا بالخير تمامًا. ولكنْ فج�أةً خطرَتْ لي فكرة. 

كانت كلّ هذه البيانات تقريبًا تخرجُ من �أظرفة لم تُفتح �أبدًا. لذا قمتُ عن الطاولة، 

من  المزيد  عن  يبحثان  و�سالي  جورج  كان  حيث  المجاورة  الغرفة  �إلى  وتوجّهت 

بقالةٍ  كي�سُ  الغرفة  زاوية  في  يوجد  كان  فقد  مخاوفي.  د  �أكَّ ر�أيتُهُ  وما  البيانات، 

 ومليءٌ بالبيانات غير المفتوحة. ومع ا�ستمرار جورج و�سالي في التنقيب في 
ٌ
كبير

ا عن فتح بريدهما. حَ لي �سبب عدم معرفتهما بمقدار ديونهما؛ لقد كفَّ �ضَ الكي�س، اتَّ

على  اعتمدا  قد  و�سالي  جورج  كان 

بطاقات الائتمان �إلى �أن بلغَ كلُّ ح�سابٍ 

هُ الأق�صى. ولكن نظرًا لا�ستمرار توافد  حدَّ

وُجدتْ  البريد،  �إلى  بالتوالي  البطاقات 

الحالي.  الاحتياج  ل�سدِّ  بطاقة  دائمًا 

هما  �أراحت هذه العمليّة جورج و�سالي لأنَّ

الراهن.  و�ضعهما  يتجاهلان  بذلك  كانا 

و�ضعهما  ب��شأن  القلق  عليهما  يَبْدُ  ولم 

يعد  لم  �أنَّ دخلهما  �أدركا  �أن  �إلى  المالي 

يكفي لت�سديد الحدّ الأدنى من المدفوعات. 

لو�ضع  مُ�شابهًا  يكون و�ضعكَ  قد لا 

ف جورج و�سالي عن  ما كثيرون بيننا تجمعهم �صفة م�شتركة. توقَّ جورج و�سالي، �إنَّ

دًا �إلى كلِّ هذه الأرقام �أمرًا  ه محبِطٌ للغاية. فقد �أ�صبحَ النَّظر مجدَّ فتح بريدهما لأنَّ

لا غ�ضّ النظر عنه. وبالتَّالي لم تكن لديهما �أيّة فكرة عن مدى �سوء  مثبطًا، لذلك ف�ضَّ

و�ضعهما. ولكن تجاهل الم�شكلة لا يلغيها.
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لا تشوّش ذهني بالحقائق

ما على نطاقٍ مختلف. قد لا ت�شكّل ديوننا  ا يفعلُون ال�شيء نف�سه �إنَّ كثيرون منَّ

عبئًا ثقيلًا كما في حالة جورج و�سالي، لكنَّنا نخ�شى الجلو�س والنَّظر مجددًا في كلِّ 

هذه الأرقام لأنّ الأمر يبدو محبطًا. ك�أزواج، نعود �إلى المنزل بما يبدو راتبًا كبيرًا 

ب�سرعة  المال  �إذ يختفي  المِ�صفاة،  ال�شيكات  فيُ�شبه دفتر  ه لا يكفي.  �أنَّ نكت�شف   ثمّ 

فور توافره.

هل �أن يحبطَ الزَّوج ويقولَ في  �ؤون الماليَّة، ومن ال�سَّ �أحيانًا تتولَّى الزوجة ال�شُّ

نف�سه "لماذا لا تح�سنُ �إدارة �أمورنا؟ ثمّ كيف يمكن لعائلةٍ واحدةٍ �أن تنفقَ كلّ هذا 

ر لزوجها �أين يبدّد المال،  المال؟" قد تودّ الزَّوجة في �أحيانٍ كثيرة �أن تجل�س وتف�سِّ

لًا بالحري مواجهة الإحباط على  بُها مف�ضِّ لكنَّ العمليَّة م�ؤلمة للغاية، والزَّوج يتجنَّ

معرفَة الحقيقة. ثمّ �إنّ �إعداد الميزانيَّة ي�ستغرقُ وقتًا طويلًا، وبعد الخروج والعمل 

طوال النهار لجني المال، �إنَّ �آخر ما قد يتمنّاه هو الجلو�س ومناق�شة الميزانيّة. �إنّه 

اتب في البنك، وتحرير �شيكات للأغرا�ض الَّتي يحتاجون �إليها، ثمَّ 
َّ
ل ايداع الر يف�ضّ

معرفة ما �إذا قد تبقّى منه ل�شراء الحاجيات التي يرغبون بها.

من  الحدّ  محاولًا  الماليَّة،  �ؤون  ال�شُّ على  الزَّوج  يُ�شرِفُ  العائلات  بع�ض  في 

�أن لا  البديهي  المتجر، فمن  عبة في  ال�صَّ القرارات  لي�س �صاحب  ه  �أنَّ الإنفاق، وبما 

ا. في هذه الحالة، الزوجة هي مَنْ يتجنَّب الجلو�س  يدركَ �سبب ارتفاع النَّفقات �شهريًّ

النهاية. مهما  يقعُ عليها في  اللَّوْمَ  ب�أنَّ  دائمًا  ت�شعرُ  ها  لأنَّ الميزانيَّة،  للحديث عن 

�إلى تجنُّب مناق�شة  �أبدًا، وبالتَّالي تميلُ  اعتبرت نف�سها مدّخرة، ف�إنَّ هذا لا يكفي 

ل�شراء  الح�ساب  المال في  الماليَّة. ما تريدُه فح�سب هو توافر ما يكفي من  الأمور 

ما تحتاج �إليه. تتجلَّى م�شكلة التَّوا�صل هذه بطرق مختلفة في كلِّ منزل، لكن من 

افع  ا. وقد قيلَ �إنَّ الخلاف حول المال هو الدَّ راع كليًّ النَّادر وجود منزل يتجنَّب ال�صِّ

ل للطلاق. الأوَّ

والزَّوجة عن و�ضعهما  الزَّوج  يتحدّث  �أن  ا  جدًّ المهمّ  من  �سابقًا،  ناق�شنا  كما 

الم��سؤول عن دفتر  ن هو  النظر عمَّ و�أن يكونا على دراية كاملة به، بغ�ضّ  المالي 
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الإ�شراف  ئي�سيَّة في 
َّ
الر ة  الم��سؤوليَّ الزَّوجة  �أو  الزَّوج  ل  �أن يتحمَّ يكات. لا بدَّ من  ال�شِّ

ل بينهما جيِّدًا. �ؤون الماليَّة، و�أن يكون التَّوا�صُ على ال�شُّ

ا و�ضعهم المالي. ما يعرفونه فح�سب هو �أنَّ المال  كثيرون بيننا لا يدركون حقًّ

�أنَّ  نجدُ  ما  غالبًا  ما  �إنَّ حلول،  عن  للبحث  يدفعنا  �أن  كهذا  لموقفٍ  بدَّ  لا  يكفي.  لا 

ن في ال�شهر القادم  ب�شكلٍ 
ّ
الت�أجيل �أ�سهل. يريحُنا �أن نوهِمَ �أنف�سنا �أنّ  الأمور �ستتح�س

هور �أو �أن يزيدَ دخلُنا. معجزي، ون�أملُ �أن ينخف�ض عدد ال�شُّ

كيف نعرف موقعنا؟

الوقت،  �أن نحدِّده؟ مع مرور  لنا  يَّة معرفة موقعنا، كيف  �أهمِّ �أن ناق�شنا  بعد 

�إلى  ال�سيَّارة،  ومدفوعات  ة،  عقاريَّ رهون  من  وتت�شابك،  الماليَّة  مواردنا  تتداخل 

وبطاقات  ادِّخار،  وح�سابات  جارية  وح�سابات  الأ�سرة،  �أفراد  من  ة  خا�صَّ قرو�ض 

ا فيما نخطُّ الم�سار نحو تحقيق �أهدافنا؟ دعونا  ائتمان. فكيف نعرف �أين نحن حقًّ

رق الَّتي ن�ستطيع من خلالها تحديد موقعنا .  نلقي نظرةً مخت�صرةً على بع�ض الطُّ

• ا 	 جدًّ المهمّ  من  بالدُّيون.  قائمة  ذلك  في  بما  ا،  �أ�سا�سيًّ ا  ماليًّ بيانًا  �أَن�شِئ 

ديون  لديك  كانت  �إذا   .
ّ
�أ�سا�سي  

ّ
مالي بيان  لملء  الكافي  الوقت  �صرف 

قر�ضٍ،  بكلّ  ة  الخا�صّ الحاليّة  القيمة  تدوين  �إلى  ف�ستحتاج  ة،  م�ستحقَّ

�إلى �سعر الفائدة على هذا القر�ض والق�سط ال�شهري. �سنناق�شُ  بالإ�ضافة 

هذا بالتَّف�صيل لاحقًا. 

• ف على 	 يتوقَّ الوقت، وهذا  ذلك بع�ض  ي�ستغرقُ  قد  الإنفاق.  تاريخ  ار�صدْ 

ابقة، ولكنَّ الق�صد منه معرفةُ �أين تُ�صرَف  ت ال�سَّ جَّال مدى احتفاظك بال�سِّ

�أموالك. كلَّما عدتَ �إلى الوراء، كان ذلك �أف�ضل، لكن يجب �أن يكون لديكَ 

على الأقلّ ثلاثة �أ�شهر من الإنفاق للنَّظر فيها.

• طة 	 بعد تتبُّع �إنفاقك، قارنْ �إنفاقكَ الحالي داخل كل فئة، بميزانيَّة متو�سِّ

�أو �سليمة. وبناءً على �إجمالي دخلك ال�شهري، �ستكت�شفُ ما �إذا كنت تنفقُ 

على  �أو  النَّقل،  و�سائل  على  �أو  البقالة،  م�شتريات  على  المال  من  الكثير 
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الترفيه. على �سبيل المثال، تنفقُ معظم العائلات حوالى 12 بالمائة من 

دخلها على م�شتريات البقالة. وي�شملُ ذلك جميع ال�سلع التي يتمُّ �شرا�ؤها 

التَّنظيف  وموادّ  المكتبيَّة،  اللَّوازم  ذلك  في  بما  البقالة،  متجر  من  عادةً 

�أ�سرة تختلف عن ميزانيّات  �أنَّ ميزانيَّة كلّ  �أخرى متنوِّعة. ومع  و�أ�شياء 

�سائر الأ�سر، �إلّا �أنَّ هذه العمليَّة قد تك�شف عن تفا�صيل �أمورك الماليّة التي 

ت�شكّل �صعوبات. 

• افح�ص �أينَ �أنت في ما يتعلّق بديون الم�ستهلك. عندما نتحدَّثُ عن ديون 	

ة،  دثُ عن القرو�ض العقارية، �أو القرو�ض التجاريَّ الم�ستهلك، فنحن لا نتحَّ

�آخر،  وبمعنى  ن�ستهلكُها،  التي  لع  ال�سِّ ل�شراء  المقتَرَ�ضة   الدُّيون  عن  بل 

لع الَّتي تنخف�ض قيمتُها �أو التي تخ�سر قيمتَها ب�سرعة. وقد ي�شمل ذلك  ال�سِّ

يَّارات، �أو القرو�ض العائليَّة. معظم الأ�سر  بطاقات الائتمان، �أو قرو�ض ال�سَّ

التي لا تنتبه على �أموالها ينتهي بها الأمر �إلى مواجهة ديون الم�ستهلك. 

 الراهن، �سوف تحتاج �إلى التمعّن في 
ّ
فيما تحاول تحديد و�ضعك المالي

الم�ستهلك، وتجدَ طريقةً  �إلى ديون  �أن تفهم لماذا لج�أتَ  المهمّ  ذلك. من 

عمليّةً للتخلُّ�ص منها، وتنظرَ في كيفيَّة تجنُّبها في الم�ستقبل.

�إذا �أهملتَ ��شؤونكَ الماليّة في الما�ضي، �سيتطلَّبُ تنظيمُها بع�ض الوقت والجهد. 

ة �أن تنمو في 
َّ
ما من طريقٍ مخت�صرٍ ب�سيط. فالأمر يبدو ك�أن ت�سمح للأع�شاب ال�ضار

لي. تتوافر العديد  اقّ الأوَّ حديقتكَ، لذا لن تجِدَ و�سيلة للتغلُّب عليها �سوى بالعمل ال�شَّ

تنفعكَ،  خطّةً  وجدتَ  �إذا  ذلك.  في  للم�ساعدة  والبرامج  الجيِّدة  الميزانيَّة  خطط  من 

التزمْ بها.

كلمةٌ للمُحْبَط

نحو  �إيجابيَّة  خطوات  اتِّخاذ  بكيفيَّة  المتعلّقة  التفا�صيل  �إلى  الانتقال  قبل 

تحديد موقعك، �أودُّ �أن �أقدِّم لكَ كلمة رجاء. قد يبدو هذا كلّه مرهقًا، وفيما تنظر �إلى 

و�ضعك المالي الحالي، الّذي يفتقد �إلى التنظيم، قد ت�شعر بالإحباط. وبينما تنظر 

ة  �إلى و�ضعك، قد تُ�شبه نحميا الذي كان ينظر �إلى �أور�شليم تحت الأنقا�ض. في الق�صَّ
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د فو�ضى عارمة. لا �أعلم 
َّ
كما نتذكّر، و�صلَ نحميا �إلى �أور�شليم، وما ر�آه كان مجر

لُ في �أثناء عمله يومًا بعد يوم ك�ساقٍ  ا لما ر�آه، وماذا كان يتخيَّ ما �إذا كان م�ستعدًّ

ا تمامًا لمنظر الدَّمار الذي ر�آه عند و�صوله. ه لم يكن م�ستعدًّ للملك، لكنّني �أظنُّ �أنَّ

�أن تكت�شفَ  الماليَّة خ�شية  الخوف نف�سه، وتتجاهلُ ��شؤونكَ  ما ينتابكَ هذا  ربَّ

بدا  �أمل.  �سيِّئًا، فثمّة  المالي  بدا و�ضعك  لو  ه حتّى  �أنَّ  
ْ
ر تذكَّ �سوء و�ضعك. لكن  مدى 

و�ضعُ نحميا م�ستحيلًا، لكنَّه نجحَ في م�سعاه ل�سببَين.

11 ة نحميا كلّها. . ته، واعتمدَ با�ستمرار على الله. نجدُ هذا في ق�صَّ فَهِمَ محدوديَّ

�أثناء  الملك، هم�سَ �صلاةً. وفي  �إلى  ه  لي�شكو همَّ الفر�صة  فعندما �سنحت 

دًا �إلى  التَّخطيط للعمل، طلبَ توجيه الله. وعندما هدَّده الأعداء، تحدَّث مجدَّ

ة تفوق  الله. وخلال هذه المهمّة التي بدت م�ستحيلة، عرفَ نحميا �أنَّ المهمَّ

قدرته، لذلك لم يكفَّ عن ت�سليمها با�ستمرار �إلى الله.

2  لم يخبر نحميا الله بالم�شكلة على �أملِ �أن 	.
1
عب قلبٌ في العمل.  كان لل�شَّ

ا على ا�ستعداد للعمل، وكان  عبُ �أي�ضً يتولّى الله الأمر فح�سب، بل بدا ال�شَّ

َّبُّ يمدُّهم بالقوّة والإر�شاد. وكان هذا يعني �صرفَ �ساعات طويلة في 
الر

العمل. نحن لا نقر�أ عن عطلات ممتعة خلال ذلك الوقت. فقد كانوا على 

ا�ستعداد للتَّخلِّي عن رغباتهم وعن الحياة التي اعتادوا عليها قبلًا، في 

�سبيل تحقيق هدفهم وبناء ال�سور.

�أموالك لله.  ت�سليم  �إعادة  ا في  �إذا كنتَ جادًّ فتَين مهمٌّ  ال�صِّ �إنَّ كًّال من هاتَين 

ا�ستعداد لطلب  �إذا كنتَ على  الما�ضي في هذا المجال،  مهما كان ف�شلكَ كبيرًا في 

ة والإر�شاد من الله والعمل بهما، فلا بدَّ من �أمل! القوَّ

نحميا 4: 6 	1
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نقومُ ونبني!

الأ�شخا�ص محاطين  ه�ؤلاء  كانَ  هذه.  نحميا  تجربة  ة  ق�صَّ تُلْهمني  ما  دائمًا 

لكن،  عزيمتهم.  تثبيط  وحاولوا  بهم  هز�أوا  الَّذين  والأعداء  والدَّمار،  بالأنقا�ض، 

و�أخبرَهم  الفو�ضى،  و�سط  في  وقفوا  حين  اليوم،  ذلك  في  عب  ال�شَّ كلمات  عُنا  ت�شجِّ

نحميا كيف �أنجح الله طريقَه، ووعدَ �أن يكون معهم. 

�أنقا�ض ف�شل الما�ضي بدا  لا �أعرف كيف كان ليبدو ردُّ فعلي. فوقوفهم على 

وقالوا:  بالله  ال�شعب  وثِقَ  الر�ؤية،  ي�ضعُ  فيما كان نحميا  ذلك،  كئيبًا. ومع  م�شهدًا 

بعمليَّة  تبد�أ  فعندما  جاعة.  بال�شَّ كَ  تمدُّ الكلمات  هذه  ليتَ  وَنَبني".  نَقومُ  "دعونا 
ته قُمْ وابنِ! تحديد مكانكَ الحالي، ثقْ �أنَّ الله �سيكونُ معَك، وبقوَّ

راسة أسئلة الدِّ

11 هل رغبتَ يومًا بتجاهل الم�شاكل الماليَّة؟ ولماذا؟.

22  لماذا ي�ضعُ المال حواجز بين الزَّوج والزوجة؟ وكيف يمكننا .

تجنُّب ذلك؟

33 هل يمكنك �أن تخبرنا عن تجربة ما في حياتك، �شعرتَ خلالها .

خذتَها؟ وما الدُّرو�س  بالإحباط ب�سبب المال؟ ما هي الخطوات التي اتَّ

التي تعلَّمتَها؟

44 غم من مروره ب�أزمة ماليَّة؟ �إذا .
َّ
 �أمينًا على الر

َ
ا ما بقي هل تعرف �شخ�صً

ر هذا المثال على حياتك؟ كانت الإجابة نعم، كيف �أثَّ

55 ر . ى المخاوف الماليَّة؟ لماذا لم يوفِّ ا �أن نتخطَّ بر�أيك، لماذا يريدُ الله منَّ

ف عن الوعظ، والعمل في   للتَّوقُّ
َّ
�سول بول�س كي لا ي�ضطر

َّ
الله دخلًا للر

�صنع الخيام؟





الفصل السادس

ما هو البيانُ المالي؟

غالبًا ما نلاحظُ عند دخول مركزٍ تجاريٍّ �أو متجرٍ كبيرٍ وجود خريطةٍ للمبنى 

ة نيللي  العمَّ المختلفة. لو �صدفَ عيد ميلاد  الأق�سام  �أو  المتاجر  اتجاهات  حُ  تو�ضِّ

الخريطة،  �إلى  تنظرُ  ك  ف�إنَّ هولمارك،  متجر  موقع  تحديد  و�أردتَ  المقبل،  الأ�سبوع 

يبقى  الخريطة،  على  هولمارك  موقع  تحديد  بعد  ثمَّ  المنا�سب.  الق�سم  عن  وتبحثُ 

د 
َّ
عليك �أن تحدِّدَ موقعكَ الحالي. غالبًا ما تجدُ �سهمًا وعبارة تقول: "�أنتَ هنا". بمجر

�أن تعرفَ مكانكَ وموقع هولمارك، �سي�سهلُ عليكَ ر�سمُ م�سارٍ مبا�شرٍ باتجاهه.

وهو �صورة لموقعكَ  "المركز المالي"،  �أحيانًا با�سم  البيان المالي  �إلى  يُ�شارُ 

في  ما  وحتَّى  توفير،  وح�سابات  جارية،  ح�سابات  من  لديكَ  ما  يعر�ضُ  الحالي. 

واحدًا(،  تملكُ  كنتَ  )�إذا  منزلكَ  مثل  تملكُ  ما  كلّ  قيمة  ا  �أي�ضً وي�شملُ  محفظتك، 

ازة الع�شب، و�إلخ. وجميع هذه الأ�شياء تُعرفُ با�سم "�أ�صولك". و�سيَّارتكَ، و�أثاثكَ، وجزَّ

على  والقرو�ض  منزلك،  على  العقاري  هن 
َّ
الر مثل  التزاماتك،  ا  �أي�ضً ويعر�ضُ 

عند  ذلك.  �إلى  وما  الم�سدَّدة،  غير  والفواتير  الائتمان،  بطاقات  وديون  يَّارة،  ال�سَّ

�إ�ضافة جميع ديونك، وطرحِها من �إجمالي �أ�صولك، �ستح�صلُ على رقم. هذا الرقم 

افية. لو قمتَ ببيع جميع ممتلكاتك، و�سدَّدتَ جميع الفواتير، فهذا  يمثِّلُ قيمتكَ ال�صَّ

هو المبلغ الَّذي �ستح�صلُ عليه. والبيان المالي يقولُ بب�ساطة: "�أنتَ هنا".
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ة  العمليَّ لهذه  ولكنْ  مالي،  بيان  لإن�شاء  الوجيهة  الأ�سباب  من  العديد  هناك 

رق  ا بع�ض المخاطر. نريدُ معالجة كلٍّ من �أ�سا�س البيان المالي المنطقي، والطُّ �أي�ضً

.
ّ
لتجنُّب التَّركيز ال�ضار

احترس

 فَلَيْ�سَتْ 
ٌ
هُ مَتَى كَانَ لأَحَدٍ كَثِير مَعِ فَ�إِنَّ ظُوا مِنَ الطَّ َّبُّ ي�سوع: "انْظُرُوا وَتَحَفَّ

قالَ الر

 البيان المالي هو و�سيلة لح�ساب الأ�شياء التي تملكُها. �إذا كنتَ 
1
حَيَاتُهُ مِنْ �أَمْوَالِهِ".

ت�ستمتعُ بالجلو�س لتح�سِبَ الأ�صول التي تكدَّ�ستْ لديك، فكن حذرًا، لأنَّ الله لم يق�صد 

الحياة  ة.  يَّ المادِّ الأ�شياء  وفرة  من  تنبع  �أن  ة  الداخليَّ تك  قوَّ �أو  �شبعك،  �أو  لحياتك، 

قائمة  �إلى  بالعودة  م�شغولًا  فكركَ  وجدتَ  �إذا  وحده.  الم�سيح  ي�سوع  في  موجودة 

ة، فاحذر!  يَّ ة، �أو �إذا رحتَ تقيِّمُ نف�سك �أو الآخرين بح�سب �أ�صولهم المادِّ �أ�صولك الماليَّ

ا. لا يمكن تقدير قيمتنا كب�شر بالدُّولار. �إنّ قيمة �أفقر طفل في  كان ي�سوع وا�ضحًا جدًّ

�شوارع كالكوتا ت�ساوي �أكثر من  �أموال العالم وممتلكاته و�أ�شيائه كلّها.

�أنَّ هذه البيانات  �أن ندرك  قبل مناق�شة ا�ستخدام البيانات الماليَّة، لا بدَّ من 

ة. ولذلك قد ت�صبحُ هذه �شرَكًا لنا �إذا  تح�سبُ قيمة الأ�شياء الَّتي لي�ست لها قيمة �أبديَّ

حيح �أو �إذا �أ�صبحت محطّ تركيزنا. كل ال�صَّ لم ن�ستخدمْها بال�شَّ

حيح كل الصَّ استخدام البيان المالي بالشَّ

نرى  �أن  نريد  والآن  خاطئ.  ب�شكلٍ  المالي  البيان  ا�ستخدام  خطرَ  ناق�شنا  لقد 

كيف بو�سع البيان المالي �أن ي�ساعدك. في ما يلي بع�ض الأ�سباب التي تجعلُ �صرف 

الوقت ال�ضروري لملء البيان المالي مفيدًا.

• هم 	 ا �أنَّ قد لا تكون في المكان الذي تظن �أنّك فيه. جل�ستُ مع �أفرادٍ ظنّوا حقًّ

دموا ب�سبب قلَّة ما يملكون.  في و�ضعٍ جيِّد، لكن بعد ملء البيان المالي، �صُ

فقد تراكمت ديونهم ببطء بعد �شراء �سلعٍ لا قيمة لها على المدى الطويل. 

لعة �أهميتها، وما يزالون ي�سدِّدون دينها.
ّ
وقد فقدت ال�س

لوقا 12: 15 	1
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• ة اتِّخاذ القرارات الماليَّة في الم�ستقبل. 	 رُ البيان المالي على كيفيَّ قد ي�ؤثِّ

ب�أريكة  واحدة  للحظة   
ْ
ر فكِّ فورًا.  قيمتَها  ن�شتريها  كثيرة  �سلعٌ  تفقدُ 

ا لأنِّي علمت ب��شأن  رتُ �شراء �أريكة جديدة و�أنا متحمّ�س جدًّ
ّ
ا�شتريتَها. قر

تخفي�ضات على �سعر الأريكة التي �أريدُها. كان �سعرها الأ�سبوع الما�ضي 

ي�ساوي 900 دولار، وها هي معرو�ضة الآن للبيع ب�سعر 799 دولارًا فقط. 

المائة،  بن�سبة 8 في  فيه، هناك �ضريبة مبيعات  �أقيم  الذي  المكان  في 

وبالتالي �ستكلِّفُني هذه الأريكة حوالى 862 دولارًا، لكنَّ هذا لم يردعْني 

ها كانت �ستكلِّفني �أكثر الأ�سبوع الما�ضي. لأنَّ

وبعد �أن و�ضعتُ الأثاث الَّذي ا�شتريتُه حديثًا في غرفة الجلو�س، وفَرِحتُ 

فقة الجيِّدة، جل�ستُ لتحديث بياني المالي. قمتُ طبعًا بخ�صم مبلغ  بال�صَّ

ا على قيمة �أثاث منزلي.  862 دولارًا من دفتر �شيكاتي، لكنَّني �أ�ضفتُ �أي�ضً

ف 862 دولارًا. لِمَ لا؟ لأنَّ الأريكة لم تعدْ ت�ساوي  كم �أ�ضفْتُ عليها؟ لم �أ�ضِ

862 دولارًا، بل �أ�صبحت ت�ساوي ال�سعر الذي ��سأبيعها به باعتبارها �أريكةً 

الم�ستخدمة  بالأرائك  ة  الخا�صّ بة  المبوَّ الإعلانات  راجعتَ  م�ستعملة. هل 

ما لا �أ�ستطيع بيْع �أريكتي ب�أكثر من 200 دولار �أو 300 دولار.  رًا؟ ربَّ م�ؤخَّ

ك�شفَ لي البيان المالي �أنَّ �أريكتي الجديدة �أفقدَتْني من قيمتي ال�صافية 

حوالى 500 دولار. 

• ا لفترة من الزمن، 	 ف الوقت في تحديثه �شهريًّ
ْ
ر �إنَّ �إن�شاء بيانك المالي و�صَ

قبل  التَّفكير  قيمة  تُقَدِّرُ  يجعلكَ  �سوف  رائعة.  تعليميَّة  تجربة  يكون  قد 

 ب�أهدافك الماليَّة، ويحوِّلكَ في النِّهاية 
ُّ
ال�شراء، ويبيِّنُ �أيّة م�شتريات ت�ضر

قٍ واعٍ. �إلى مت�سوِّ

• المالي ب�شكلٍ 	 �إذا كنتَ تواجِهُ �صعوبةً ماليَّة، قد ي�ساعدُكَ تحديث بيانك 

دوريٍّ في معرفة ما �إذا كنت رابحًا. و�إذا كنتَ تحاولُ التخلُّ�صَ من ديون 

الم�ستهلك، فقد ي�صبح بيانك المالي بمثابة بطاقة ت�سجيل الأهداف، تتيحُ 

لكَ معرفة ما �إذا كنتَ ت�ستردُّ بنجاح ما خ�سرتَه في الما�ضي.
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• ا في التَّخطيط للم�ستقبل. على �سبيل المثال، 	 قد ي�ساعدكَ البيان المالي �أي�ضً

لُ في �شراء منزل، قد ي�ساعدُك البيان  �إذا كان لديك هدف طويل الأجل يتمثَّ

المالي في تحديد الوقت المنا�سب لاقترا�ض المال. �إذا لاحظتَ �أنَّ قيمتك 

تتمهّل  �أن  يُ�ستح�سَن  للنَّفقات،  يكفي  لا  الدَّخل  و�أنَّ  تنخف�ضُ،  ال�صافية 

ومدفوعات  ديون  �أعباء  تتحمّلَ  �أن  قبل  الم�شكلة  لهذه  حًّال  تجد   حتى 

ة مرتفعة. �شهريَّ

الخاتمة

ر  المعلومات ال�ضروريّة كافةً للبدء  ه لا يوفِّ د بداية، لأنَّ
َّ
البيان المالي هو مجر

ة. بو�ضع ميزانيَّة، ولا يخبركَ كم تك�سب �أو �أين تُهدَر �أموالك. لكنَّه خطوة �أولى مهمَّ

يَّة هذا المفهوم. في �أمثال 27: 23 يقولُ الكاتب:  يعلِّمُ الكتاب المقدَّ�س عن �أهمِّ

يَّة  رَ �أهمِّ
ِّ
"مَعْرِفَةً اعْرِفْ حَالَ غَنَمِكَ وَاجْعَلْ قَلْبَكَ �إِلَى قُطْعَانِكَ." ويم�ضي الكاتب ليبر

ا، 
ًّ
بِدَائِمٍ." بعبارة �أخرى، تجلبُ الحياة تغييرًا م�ستمر لَيْ�سَ  الْغِنَى  نَّ 

"لأَ ذلك فيقول: 

م�شابهًا  مبد�أً  ا  �أي�ضً ي�سوع  علَّمَ  الحالي.  و�ضعنا  في  �أحيانًا  التَّفكير  علينا  ويجبُ 

فَقَةَ هَلْ  لًا وَيَحْ�سِبُ النَّ وَّ
جًا لَا يَجْلِ�سُ �أَ

ْ
 بُر

َ
عندما قال: "وَمَنْ مِنْكُمْ وَهُوَ يُرِيدُ �أَنْ يَبْنِي

اظِرِينَ  لَ فَيَبْتَدِئَ جَمِيعُ النَّ عَ الأَ�سَا�سَ وَلَا يَقْدِرَ �أَنْ يُكَمِّ عِنْدَهُ مَا يَلْزَمُ لِكَمَالِهِ؟ لِئَلاَّ يَ�ضَ

  
لَ."2  �أَنْ يُكَمِّ

ْ
يَهْزَ�أوُنَ بِهِ قَائِلِينَ: هَذَا الإِنْ�سَانُ ابْتَدَ�أَ يَبْنِي وَلَمْ يَقْدِر

اتِّخاذ  قبل  الذَّات  امتحان  يَّة  �أهمِّ عن  هو  هنا  الأ�سا�سي  التعليم  �أنَّ  �صحيح 

�أن  قبل  نحن  �أين  نحلِّلَ  �أن  الحكمة  من  ه  �إنَّ ا  �أي�ضً يقول  ما  �إنَّ ي�سوع،  اتِّباع  قرار 

�إنّ البيان المالي هو �إحدى الطرق الَّتي من خلالها ن�ستطيعُ   ن�ضعَ ر�ؤية ونتّبعها. 

القيام بذلك. 

2	  لوقا 14: 28- 30
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راسة أسئلة الدِّ

11  ما هي مخاطر البيان المالي؟ وكيف نعرف �أنّنا ن�ستخدمُهُ .

ب�شكلٍ خاطئ؟

22 كيف ي�ساعدُكَ البيان المالي في اتِّخاذ قرارات ماليَّة حكيمة؟.

33 ثْتَنا عن وقتٍ قمتَ خلاله بعمليَّة �شراء، ثمّ اكت�شفتَ �أنّها �أغلى . هلا حدَّ

ا كنتَ تظنُّ في البداية؟ ماذا تعلَّمت من هذه التجربة؟ ممَّ

44 كيف ي�ساعدُكَ البيان المالي في �صراعكَ مع ديون الم�ستهلك؟.

55 ماذا يحجب البيانُ المالي عن و�ضعكَ المالي؟.





ابع الفصل السَّ
تتبُّع نفقاتنا

غوط  ال�ضُّ واقع  نا 
ْ
اختبر عندما  زواجنا  على  طويلٌ  وقتٌ  م�ضى  قد  يكنْ  لم   

 ،
ّ

ك�شاب نريد.  ما  كلّ  لنحقِّق  المال  يكفي  لن  طنا،  خطَّ مهما  نا  �أنَّ لنا  بدا  الماليَّة. 

ني بارع في ذلك. ولم �أتخيَّل  لطالما كنتُ �أ�ستمتعُ بتتبُّع �أموالي، وكنتُ واثقًا من �أنَّ

 واحدٌ 
ٌ
�أمر الجزء من حياتي. ولكن كان هناك  �أنّني ��سأتخلَّى يومًا ما عن هذا  قطّ 

ت. و�أ�صبحت  جَّال ال�سِّ �أف�ضل منِّي في حفظ  �إلي؛ فقد كانت زوجتي  مُخيّب بالن�سبة 

 بها. 
َّ
هذه الحقيقة وا�ضحةً و�ضوح ال�شم�س، لكنّني ا�ستغرقتُ بع�ض الوقت كي �أقر

كنتُ �أ�ستمتعُ بو�ضع ا�ستراتيجيَّة. فكنت �أجل�س وبين يديّ �آلة حا�سبة لجدولة 

ينق�ص  لماذا  لأكت�شف  يكفي  ما  بر  ال�صَّ من  �أملكْ  لم  لكنِّي  المال.  ك�سب  كيفيّة 

ودعينا  دولارَين  مي 
ْ
"ار لزوجتي:  �أقولُ  كنتُ  يكات.  ال�شِّ دفتر  من  دولارًا   2,35

�إلى النَّوم." لكنَّ زوجتي لم تكنْ تقوى على النوم قبل الحر�ص على موازنة  نخلدُ 

ر�صيدنا  �إلى  بو�ضوح  ي�شير  البنك  بيان  �أنّ  من  د  �أكُّ التَّ تريد  كانت  يكات.  ال�شِّ دفتر 

البالغ187,56  دولارًا، و�أنَّ دفتر �شيكاتنا ي�صادق على ذلك. وبالمنا�سبة، لم يكن 

�صيد يتخطّى في معظم الأحيان هذا المبلغ بكثير. 
َّ
الر

ت، فل�ستُ  جَّال ة خبرة على الإطلاق ولو �صغيرة، في حفظ ال�سِّ �إذا كانت لديك �أيَّ

لحلّ  عدّة  �أم�سيات  زوجتي  ق�ضتْ  فقد  الأف�ضل.  هي  طُرُق  �أيّة  �أخبرَك  �أن  بحاجة 

يناريو الق�صير نرى زوجًا  ج. وفي هذا ال�سِّ الفو�ضى الماليَّة التي �سبّبتُها قبل �أن نتزوَّ
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ت. منذ ذلك الحين، نجحَ  ك بدورها ك�أمينة �سجَّال يتخلَّى عن كبريائه، وزوجةً تتم�سَّ

هذا التَّرتيب مع ا�ستثناءٍ واحد.

ت.  جَّال بد�أتُ �أختبرُ ما يختبرُه العديد من الأزواج الذين تحتفظُ زوجاتهم بال�سِّ

رَ لبيوتنا دخلًا كافيًا. نريدُ �أن نكون  نا نخرج ونعمل بكدّ لنوفِّ كوننا معيليْن، ف�إنَّ

�إعجاب  نثير  �أن  ونرغب  به.  الله  حبانا  الذي  الدَّور  هو  فهذا  �صالحين؛  معيلين 

العالم، رجالًا بارعين على  زوجاتنا، فيلم�سن فينا رجالًا قادرين، رجالًا يغزون 

�إلى  اتب الذي ن�أتي به 
َّ
�أنّ حجم الر الأقلّ في توفير دخلٍ ك�سواهم. وبالتَّالي، نرى 

المنزل يعك�س رجولتَنا.

بكدّ،  عملْنا  فقد  بيتنا.  �إلى  ندخله  الَّذي  اتب 
َّ
بالر �سعيد  معظمنا  �أنَّ  �أعتقدُ 

ة �أن تعي�ش بهذا  ه يمكن لأيّة �أ�سرة عاديَّ نا نجني الكثير من المال، و�أنَّ ويبدو لنا �أنَّ

يكفي  لا  ندخله  الَّذي  المال  �أنَّ  اكت�شاف  بعد  �شعورنا  لوا  تتخيَّ �أن  لكم  لذا،  المبلغ. 

 لتغطية جميع الفواتير. �إذا كنتَ زوجًا، لا داعي لأن تتخيَّل،  فلا بدَّ من �أنّك اختبرتَ 

عور. هذا ال�شُّ

ففي  زوجتي.  على  اللَّوم  ب�إلقاء  المع�ضلة  هذه  على  ل  الأوَّ فعلي  ردُّ  اقت�صر 

ا بالا�ستعلام عن حجم ر�صيد دفتر �شيكاتي، لذا لم يكن  النهاية، �أنا لم �أكنْ مهتمًّ

وعن  ت،  جَّال ال�سِّ حفظ  عن  الم��سؤولة  كونها  زوجتي  على  اللَّوم  �إلقاء  �سوى  �أمامي 

عادات الإنفاق.

عدّة  ات 
َّ
مر و�أنا،  زوجتي  راع،  ال�صِّ هذا  واجهنا 

في بداية زواجنا. لم �أ�ستطعْ �أن �أفهم لماذا لم 

ن من جعل دخلنا يكفي، وهي لم تكن  تتمكَّ

رف.  ال�صَّ في  �أكثر  تقت�صد  كيف  تعلم 

يكفي،  بما  ها غير حري�صة  �أنَّ ظننتُ 

�أعي  لا  ني  �أنَّ تظنّ  بدورها  وكانت 

هذه  و�سط  ا.  حقًّ الأ�شياء  تكلِّف  كمْ 

القرار  جاء  ة،  الدوريَّ المناق�شات 

حياتنا  طوال  ا  جدًّ باركنا  الَّذي 
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رنا تدوين كلّ ما ننفقُه لمدَّة عام كامل. �أردْنا �أن نعرف �أين تم�ضي 
َّ
 الزوجيَّة؛ فقد قر

ا. �أموالنا حقًّ

، كان يعني �أن �أحتفظ  بمذكّرةً �صغيرة في 
َّ
 لم يكن الأمر �سهلًا. بالنِّ�سبة �إلي

جيبي الأمامي، و�أن �أدوّن �سعرَ كلِّ ما �أ�شتريه، �سواء كان �صحيفة �أو بيب�سي �أو حلوى. 

رورية، �أن تحتفظ بالإي�صال.  وكان على زوجتي كلَّما ابتاعت بع�ض التُّحف غير ال�ضَّ

حاولْنا �أن نتتبّع بحر�ص كلَّ قر�ش يُ�صرف. �أخذتْ زوجتي ورقة، ور�سمت خطوطاً 

�إذا  خانة.  كلّ  داخل  وبالتف�صيل،  ا،  �شهريًّ �أنفقناه  ما  باحت�ساب  وبد�أت  عموديّة، 

فنا  ا نقوم بتدوينه. والأمر �سيّان كلّما توقَّ دفعنا خم�سين �سنتًا لموقف ال�سيارات، كنَّ

عند مطعم تاكو بيل. كما قُمْنا بت�صنيف كلِّ عن�صرٍ كتبناه �ضمن فئات منف�صلة. 

�أ�شياءٍ �صغيرةٍ  ا ننفقُه كلّ �شهر على  وبهذه الطريقة، �أمكننا تحديد المبلغ الَّذي كنَّ

كنّا نتجاهلها �سابقًا.

تأثير التتبُّع

 كبير 
ٌ
�أثر �أنّني وكيلٌ لا مالكٌ، كان له  �إنّ قراري بالموافقة مع الله على فكرة 

، و�أحيانًا على مدار ال�ساعة، وما زلتُ �أتعلَّمه. ولكن 
ّ
 يومي

ٌ
ه اختيار على �أموالي. �إنَّ

ير وراء هذا الاختيار، كانت �إحدى الخطوات الكبرى التَّالية تقت�ضي ال�سعي  بعد ال�سَّ

ا لما �سوف تك�شفُهُ هذه التَّجربة الب�سيطة عن حياتي.  �إلى تتبّع نفقاتنا. لم �أكنْ م�ستعدًّ

ا كنتُ �أظنّ، و�أنَّ موازنة ميزانيَّة الأ�سرة   مكلِّف �أكثر ممَّ
ٌ
بد�أتُ �أدركُ �أنَّ �إدارة البيت �أمر

كانت �أ�صعب و�أكثر �إرباكًا ممّا كنتُ �أعتقد. كانت زوجتي �صامتة بحكمة، لكنِّي ما 

ا بهذه العمليَّة.
ًّ
ها ا�ستمتعَتْ �سر زلتُ �أ�شكّ في حقيقة �أنَّ

لع  رت هذه العمليَّة على نظرتي للتَّكلفة. فج�أةً، بدَت ال�سِّ ا كيف �أثَّ �أده�شني �أي�ضً

كانت  التي  حف  ال�صُّ فتلك  بمظهرٍ مختلف.  وتافهة  غير مكلفة  �أعتبرها  كنتُ  الَّتي 

ا بعدما عرفتُ كلفتها الإجماليّة  تكلِّفُ �آنذاك خم�سين �سنتًا فقط، �أ�صبحت ثمينةً جدًّ

د بوجبة  التزوُّ بدلًا من  ف عند مطعم ماك دونالدز  التوقُّ �إن  �شهرٍ واحد.  على مدار 

�إن تناولنا الطعام فيه مرةً واحدة في ال�شهر. ولكن  الغداء لن ي�ضيف مبلغًا كبيرًا 

ا على الميزانيَّة. ه ي�ؤثِّر جدًّ عندما ي�صبح عادةً يوميّة، ف�إنَّ
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غيرة في المتجر من منظار جديد. قد لا يبدو كي�س  بد�أتُ �أنظرُ �إلى الأ�شياء ال�صَّ

ل ثمن كي�س رقائق  رقائق البطاط�س ب�سعر دولار باهظ الثَّمن. �أ�ستطيعُ بالت�أكيد تحمُّ

ا قد يكلِّفني مئات الدولارات  البطاط�س! لكن عندما �أدركتُ �أنَّ �شراء هذه الرقائق يوميًّ

ا، بدا �سعرُه مبالغًا به. فج�أةً �أ�صبحتْ بع�ضُ م�شترياتي المعتادة �أقلّ جاذبية،  �سنويًّ

. �أت�ساءلُ 
ّ
لعة الحقيقي عر المعرو�ض في المتجر لم يكن ثمنَ ال�سِّ وبد�أتُ �أدرك �أنَّ ال�سِّ

كم يمكن �أن ي�ؤثّر قولُ الحقيقة في الإعلانات على بع�ض ال�شركات اليوم. كم كوبًا 

كان  لاتيه  الموكا  من 

مقهى �ستاربك�س �سيبيع لو 

"اح�صلْ  تقول:  لافتة  علَّق 

ا في  على كوبٍ واحدٍ يوميًّ

و�سوف  العمل،  �إلى  طريقكَ 

 $  1123 فقط  ذلك  يكلِّفكَ 

نة"؟ في ال�سَّ

�أنَّ تجهيز  �أدركتُ  ريعة يجذبني بعدما  ال�سَّ الوجبات  الغداءُ في مطعم  يعُدِ  لم 

ر �أكثر من مائة دولار في �شهرٍ. بد�أتْ عاداتُنا في الإنفاق  الغداء في المنزل قد يوفِّ

ة كانت �سبب م�شاكلنا. لكنَّ  �أنَّ خياراتنا الخا�صَّ رُ بعدما تواجهنا مع حقيقة  تتغيَّ

ع �أن ندرك �أنّنا من يدير عجلة  ا بالأمل. كان من الم�شجِّ هذا الاكت�شاف زوّدَنا �أي�ضً

ف، ولم يكلِّفنا �سوى تغيير بع�ض الخيارات.
ّ
القيادة. فكان بو�سعنا �أن نت�صر

ة  �سان بيتًا جديدًا، �أن يتتبَّعا نفقاتهما لمدَّ ين ي�ؤ�سِّ عُ كلَّ زوج وزوجة �شابَّ �أ�شجِّ

د تغيير تفا�صيل �صغيرة قد يعود بفائدة كبيرة. ولكن من 
ّ
عام. �أنا مقتنع ب�أنَّ مجر

وقتًا  تق�ضيان  فعندما  العمليَّة.  والزَّوجة في هذه  الزَّوج  كلٌّ من  ي�شارك  �أن  المهم 

تحديد  ا  جدًّ عليكما  �سي�سهلُ  ة،  ال�شهريَّ المجاميع  وجدولة  النَّفقات  تدوين  في  معًا 

�إيجاد حلول لها لاحقًا. في معظم الزيجات، غالبًا ما يكون  الثغرات والعمل على 

 البيت، يجدر 
ّ

الزَّوج هو مَنْ يقاوم معالجة ��شؤون الأ�سرة الماليَّة، ولكن ب�صفته رب

جال. ففي النهاية، الموافقة على 
ِّ
به �أخذُ المبادرة. هناك �سبب لمقاومتنا نحن الر

 ب�أنَّ هناك احتمالًا ب�سيطًا ب�أن �أكون 
ُّ
�أقر ني  �أنَّ ا يعني  �أنفقُه يوميًّ البدء بتدوين ما 

جزءًا من الم�شكلة.

كم كوبًا من الموكا لاتيه كان مقهى 

ستاربكس سيبيع لو علَّق لافتة تقول: 

 "احصلْ على كوبٍ واحدٍ يوميًّا في 

 طريقكَ إلى العمل، وسوف يكلِّفك 

نة"؟ ذلك فقط 1123 $ في السَّ
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أنا أعرف ماذا أفعل

ر لطلب الإر�شادات في �أثناء رحلة ما، حتَّى 
ّ
ف المتكر بب �أتفادى التوقُّ لهذا ال�سَّ

ف يوحي لزوجتي ب�أنِّي �أجهلُ موقعَنا.   بها م�ألوفة. فالتوقُّ
ُّ
لو بدتِ المتاجر التي نمر

ها  ة الثالثة، تتظاهرُ زوجتي ب�صبرٍ ب�أنَّ
َّ
 باجتياز  المتجر نف�سه للمر

ُّ
لذا، عندما ن�ستمر

راع المالي في العديد  لم ترَ هذه المنطقة من قبل. كم يمكن تجنّب �سنواتٍ من ال�صَّ

من المنازل لو تحلّى الرجال بما يكفي من التَّوا�ضع للاعتراف ب�أنَّ جزءًا من اللَّوم 

يقعُ عليهم.

جال �إلى مقاومة تتبُّع النَّفقات، وهو حقيقة 
ِّ
هناك �سبب �آخر يدفعُنا نحن الر

نا �شركاء في م��سؤوليّة المبالغة في الإنفاق. كرجال، نحبُّ �أن نتحدَّث عن الن�ساء  �أنَّ

والتُّحف  والأحذية،  الحقائب،  مثل  ة  �ضروريَّ غير  �أ�شياء  �شراء  �إلى  ميلهنَّ  وعن 

ا تواجهُ النِّ�ساء  اولة في الردهة. وحقًّ لعر�ضها على الجدران، والأغطية الجميلة للطَّ

�صعوبة في مقاومة الأ�شياء الجميلة، وقد ي�شكّلنَ في بع�ض البيوت عقبةً رئي�سيَّة 

ة بتجديد الديكور قد يفر�ضُ �ضغوطًا ماليَّة 
َّ
غبة الم�ستمر

َّ
�أمام الإ�صلاح المالي. فالر

هائلة على الأ�سرة.

هم يميلون �إلى التعلُّق بهوايات مثل �صيد  ا نقاط �ضعفهم. �إنَّ جال �أي�ضً
ِّ
لكن للر

الع�صافير والأ�سماك، �أو �أعمال النِّجارة و�إ�صلاح ال�سيَّارات القديمة. ويخ�شون البدء 

مثيرة حول  نقاط  ب�ضع  هناك  ذلك.  يك�شفُه  قد  ا  ممَّ الخوف  ب�سبب  النَّفقات  بتتبُّع 

الهوايات التي يمار�سها الرجال عادةً.

• �شراء 	 �إلى  النِّ�ساء  تميلُ  بينما  الثَّمن،  غالية  �سِلَعٍ  �شراء  �إلى  جال 
ِّ
الر يميلُ 

بها  يقومُ  التي  راء  ال�شِّ عمليَّات  لكنَّ  ر. 
ِّ
متكر ب�شكلٍ  ة  �ضروريَّ غير  �أ�شياء 

رون من  يتذمَّ الَّذين  الرجال   �إنَّ معظم  بكثير.  �أكبر  تكون عادةً  الرجال، 

�صنَّارات  �أو  بالبنادق  ممتلئة  خزائن  يقتنون  زوجاتهم،  �إنفاق  عادات 

ي�ستمتعون  التي  بالهوايات  الخا�صة  الأدوات  من  غيرها  �أو  يد،  ال�صَّ

عبُ على الزَّوجة الإ�صغاء �إلى انتقاد �ضعفها في مقاومةِ  بممار�ستها. في�صْ

. كما ي�صعبُ عليها 
ّ
تزيين منزلها، حين ترى قاربَ �صيدٍ جديدٍ في الممر

�أن تفهمَ لماذا عليها �أن تقت�صدَ حين ترى زوجها، الذي يحبُّ النِّجارة �أو 
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يَّارات، ي�شتري با�ستمرار المزيد من الأدوات. وغالبًا ما تكونُ  �إ�صلاح ال�سَّ

غير  غيرة  ال�صَّ لع  ال�سِّ تلك  �سعر  يفوق  و�سعرُها  الثَّمن،  باهظة  لع  ال�سِّ هذه 

رورية الَّتي ت�شتريها النِّ�ساء. ال�ضَّ

• جل في 	
َّ
الر ه با�ستطاعتهم تبرير هواياتهم. فقدْ ي�ستر�سلُ  �أنَّ جال 

ِّ
الر يظنّ 

�أو  ا  �أو ت�صنع كر�سيًّ جة باللحوم،  �أنَّ الهواية الَّتي يحبُّها تملأ الثّال �شرحِ 

حت زوجته �إلى كلفة الهواية، ف�إنه يهمُّ بالدِّفاع  طاولة �إ�ضافيَّة. و�إذا لمَّ

وهناك  الهوايات،  هذه  من  �أيٍّ  في  خط�أ  لا  تنتجُه.  ما  �إلى  م�شيرًا  عنها 

يد، لكن على الأزواج �أن يكونوا �صادقين،  �أ�سباب وجيهة للذَّهاب �إلى ال�صَّ

ريقة الوحيدة لمعرفة كم تكلِّفهم تلك الأ�سماك. وتتبُّع النَّفقات هو الطَّ

لكنْ، كان عليه تخفيضٌ

�سوف تنده�شُ ن�ساءٌ كثيراتٌ لو قُمْنَ بح�ساب �إجمالي تكلفة م�شتريات متاجر 

ة من المتجر وقُمْنَ 
ّ
البقالة الَّتي لم تكن مُدرَجة في قوائمهنَّ الأ�صليَّة. لو عُدْن كلّ مر

�أنّه كان عليها  ه �صدفَ  �أنَّ د 
َّ
ة الَّتي ا�شترينَها لمجر روريَّ بتدوين كلِّ ال�سلع غير ال�ضَّ

القما�ش. فهدفهنَّ  ا مخزونهنَّ من  �أي�ضً يُذْهِلُهُنَّ  قد   . ف�ستتفاج�أ معظمهنَّ تخفي�ض، 

من �شراء المزيد منه هو التَّرفيه عن النَّف�س.

قبل �سنوات عدَّة، كنتُ �أتم�شّى في �سوق "ثيرد ورلد" برفقة زوجَين تجمعني 

بهما �صداقة منذ �سنوات عديدة. وقد �أعجبتْني محاولتُهما العي�ش بح�سب الملكوت. 

م�ؤخّرًا تخ�صي�ص مواردهما  اختارا  �أنِ  �إلى  الما�ضي،  بثراء في  يعي�شان  كانا  فقد 

الخام  الموادّ  يبيعُ  ق�سمٍ  �إلى  و�صلْنا  وق،  ال�سُّ في  ن�سيرُ  ا  كنَّ وبينما  الملكوت.  لبناء 

�إحدى  لفتتْ  وقد  الثَّمن،  الزهيد  �سيج  النَّ بع�ضُ  الزوجةَ  فجذبَ  الف�ساتين.  لخياطة 

لا  هذه".  "�أعجبتني  قائلةً،  لزوجها  فهم�ست  خا�ص،  نحوٍ  على  انتباهَها  القطع 

هما لاحظا قدرتي على �سماع هم�سِهما، لكنَّ النقا�ش الق�صير الذي تلا ذلك   �أظنّ �أنَّ

�أثارَ �إعجابي.  

ها قطعة قما�ش جميلة، ولكن لديكِ بالفعل عدد لا ب�أ�س  �أجابَ الزَّوج: "نعم، �إنَّ

لًا، ثم �أعادته قائلةً: "�أنتَ  لتِ الزَّوجة بالقما�ش مطوَّ به من الف�ساتين في المنزل." ت�أمَّ
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هما  على حق. ل�ستُ بحاجة �إلى مزيدٍ من الف�ساتين." ما �أثارَ �إعجابي لي�س حقيقة �أنَّ

كزوجَين  التَّوا�صل  على  وقدرتهما  الوكالة  في  قدوتهما  ما  �إنَّ القما�ش،  ي�شتريا  لم 

د 
َّ
في ما يتعلَّق بر�ؤيتهما. وهكذا �أ�صبحت الوكالة وبناء الملكوت، اللذان كانا مجر

ةً يتمُّ تطبيقها حتَّى في �أ�صغر الخيارات. مو�ضوع نقا�ش جميل، ر�ؤيةً �أ�سا�سيَّ

التعلُّم من التتبُّع

حين  بمفرده  يعي�شُ  كيف  يتعلَّم  يزالُ  لا  وكان  �أخرى،  منطقةٍ  في  جون  ن��شأَ 

�إلى منطقتنا  العازبين  ال�شبَّان  العديد من  توافدَ فيه  �إلى جماعتنا في وقتٍ  انتقلَ 

ة اتِّخاذ قراراتهم  ِّيَّ
للعمل خلال ف�صل ال�صيف. جاءَ كثيرون منهم رغبةً بالتمتُّع بحر

 ذات 
َّ
ب�أنف�سهم، ومحاولة العي�ش بمفردهم. وبعد مرور بع�ض الوقت، �أقبل جون �إلي

يوم راغبًا في التحدُّث عن ��شؤونه الماليّة. 

به( وبعد 
ّ
يَّة و�ضع ميزانيَّة )الأمر الّذي لم ي�سبق لجون �أن جر بعد مناق�شة �أهمِّ

رنا تخ�صي�ص بع�ض 
َّ
به جون(، قر

َّ
الا�ستف�سار عن بطاقات الائتمان )الأمر الذي جر

ابقة،  ن من ت�صنيف نفقاته ال�سَّ الوقت  لتتبُّع نفقاته. زوّدته ببع�ض الأوراق كي يتمكَّ

ائمة، وعيَّنتُ وقتًا  الدَّ البدء بتحليل نفقاته  التَّعليمات حول كيفيَّة  و�أعطيتُه بع�ض 

عن  تحدّثنا  لذلك  الدُّيون،  بع�ض  بتكدي�س  ا  �أي�ضً جون  قامَ  مجدّدًا.  به  للاجتماع 

ن من �سداد بع�ض هذه الديون. �أهميَّة تقلي�ص النَّفقات، كي يتمكَّ

�أحد مجالات  رٍ في 
ِّ
ب�شكلٍ منتظم، ولاحظتُ وجود نمطٍ متكر بد�أنا نجتمعُ  ثمَّ 

ة بالملاب�س. لم �أُعِرِ الأمر  �إنفاقه. كان لديه تقريبًا كلّ �أ�سبوع بع�ض النَّفقات الخا�صّ

ةً في البداية، لكن مع مرور الوقت، �أ�صبحتُ �أكثر قلقًا. كنَّا نحاولُ توفير مالٍ  �أهميَّ

�أخيرًا.  واجهتُهُ  الملاب�س،  المال على  ينفقُ   
ّ
ا�ستمر ه  �أنَّ وبما  الديون،  ل�سداد   

ٍّ
�إ�ضافي

ةً بالفعل.  رًا �ضروريَّ ا �إذا كانت بع�ض الملاب�س الَّتي ابتاعها م�ؤخَّ ��سألتُه عمَّ

الثياب. فقد  المزيد من  �إلى  ه بالفعل لا يحتاجُ  �أنَّ النِّقا�ش اعترفَ جون  وبعد 

 قربَ متجرٍ، ور�أى بع�ض الملاب�س التي �أعجبته، فقامَ ب�شرائها. عدتُ 
َّ
�صدفَ �أنْ مر

دَّ  َّ
يتُ الر ابقة من الملاب�س، و�إذ ��سألتُهُ عن هذه النَّفقات، تلقَّ �إلى بع�ض الم�شتريات ال�سَّ

ى  نف�سه: "لا، لم �أكنْ على الأرجح بحاجةٍ �إلى �شراء تلك القم�صان، لكنَّي كنتُ �أتم�شَّ
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اب، الَّذي كان يحملُ عبءَ دينٍ  في المتجر و�أعجبتْني، فا�شتريتُها." بدا �أنَّ هذا ال�شَّ

كبير، يتَّخذُ قرارات �سيِّئة. 

��سألتُه كم من الوقت ي�ستطيعُ �أن يكفَّ عن �إنفاق المال على الملاب�س قبل �أن 

ا في الخزانة  يلاحظ الآخرون ذلك. ف�صدمتْني �إجابتُه، �إذ اعترف لي �أنَّ لديه حاليًّ

للحال عن  امتنع  �إذا  ه  �أنَّ دًا من  مت�أكِّ الواقع، كان  لفترة طويلة. في  تكفيه  ملاب�س 

�إلى  �أ�صدقائه ذلك! وعليه، عدْنا  �أيٌّ من  �شرائها، ولفترة خم�س �سنوات، لن يلاحظ 

ه كان ينفقُ �أكثر  ته، ودقّقنا في المبلغ الَّذي تمَّ �إنفاقه على الثياب، لنكت�شف �أنَّ �سجَّال

ا على ملاب�س لا يحتاجُها. من مائة دولار �شهريًّ

ه ينفقُ هذا المبلغ  �أنَّ �أدنى فكرة  والآن حان دور جون ليتفاج�أ. لم تكن لديه 

ا�شترى قليلًا من هنا وقليلًا من هناك، لكن  الثياب. فقد  الكبير ب�سبب عادة �شراء 

ا نوا�صل مناق�شة و�ضعه، �أ�صبح  تتبُّع النفقات ك�شفَ التَّكلفة الفعليَّة لذلك. وبينما كنَّ

د عملية �شراءٍ لقبول النا�س �أكثر منه 
ّ
ق بالن�سبة �إليه كان مجر جون يدركُ �أنَّ الت�سوُّ

ف�ض. فحين لا تتمُّ دعوته �إلى حدثٍ 
َّ
لَ �إلى و�سيلةٍ لن�سيان الر �شراءً للملاب�س، كما تحوَّ

لاة  قِ علاجًا. وبعد ال�صَّ ما، �أو حين ي�شعر بالانزعاج بطريقةٍ ما، كان يجدُ في الت�سوُّ

�أن  منِّي  وطلبَ  لفترةٍ طويلة،  �شراء ملاب�س  عدم  على  وافقَ  الم�شكلة،  �أجل حلّ  من 

ا  �أتولَّى م�ساءلته. ك�شفَ تتبُّع نفقاته عن وجود جانبٍ غير متوازن، كما ك�شفَ �أي�ضً

 �أخطر من النَّفقات.
ٍّ
عن نق�صٍ داخلي

الخاتمة

الَّتي  الماليّة  الأهداف  تحقيق  في  �صعوبةً  تواجهُ  �أو  ا  ماليًّ تكافحُ  كنتَ  �إذا 

الأمر  ي�ستغرقُ  نفقاتكما.  تتبُّع  ومناق�شة  زوجتك  مع  الجلو�س  �أنا�شدكَ  حدَّدتها، 

 كا�شفٌ 
ٌ
بع�ض الوقت ويتطلَّب التزامًا، لكنَّكما �ستجدان �أنَّ القيام بذلك كزوجَين �أمر

�إلى  حاجة  لا  كثيرة،  منازل  في  كتابيَّين.  وكيلَين  تكونا  لأنْ  �سعيكما  في  وثمينٌ 

دولار  كلّ  بتتبُّع  الالتزام  لكن  ى.  م�سمَّ غير  �أجلٍ  �إلى  الممار�سة  هذه  في  الا�ستمرار 

ةً مُده�شةً. لفترة من الزَّمن، وب�أمانة، قد ي�شكّل تجربةً تعليميَّ
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راسة أسئلة الدِّ

11 هل حاولتَ تتبُّع نفقات بيتك؟ ماذا تعلَّمْتَ؟.

22 ة الَّتي تميلُ �إلى �شرائها بانتظام، . روريَّ لع غير ال�ضَّ ما هي بع�ض ال�سِّ

نوي على و�ضعكَ المالي؟ متغا�ضيًا عن ت�أثيرها ال�سَّ

33 جال في محيطك؟ ما �أنواع .
ِّ
ما �أنواع الهوايات �أو الأن�شطة الَّتي تغري الر

الهوايات �أو الأن�شطة التي تغري النِّ�ساء في محيطك؟

44 كم من ت�سليةٍ �أو من �سعيٍ وراء الهوايات مقبول �أمام الله؟.

55 لبي الذي يمكن لتتبُّع النَّفقات �أن يُحدثَه . �أثير الإيجابي �أو ال�سَّ ما هو التَّ

على العلاقة الزوجيّة؟





الفصل الثامن
نا الماضي 

ِ
فحصُ إنفاق

ة: "كيف �أعلمُ  ي��سألُ الكثيرُ من النا�س الذين يحاولون ت�سوية �أو�ضاعهم الماليَّ

ما �إذا كنتُ �أنفقُ مالًا كثيرًا في مجالٍ معيَّن؟" وهذا ��سؤالٌ وجيه، لأنّ حياة كلّ �إن�سان 

تختلف  �سوف  مثلًا،  نيويورك  مدينة  في  تعي�شُ  كنتَ  �إذا  الآخر.  تختلف عن حياة 

ا عن تكاليف �سكن �أ�سرة تعي�شُ في بلين �سيتي، في �أوهايو. لذلك  تكاليفُ �سكنِك جدًّ

به هو تحديد  القيام  يمكنُنا  ما  كن.  ال�سَّ لمجالٍ مثل  بالدُّولار  مبلغٍ  ي�صعبُ تحديد 

زمة من الدَّخل لكلِّ نوعٍ من النَّفقات. النِّ�سبة الَّال

على  �أكثر  مالًا  نيويورك  مدينة  يقيم في  �إن�سانٌ  ينفقُ  قد  المثال،  �سبيل  على 

كن، لكنَّ دخله بالمقابل �أعلى – ومن الأف�ضل �أن يكون كذلك! �صحيح �أنَّ النَّفقات  ال�سَّ

ة �إلى �أخرى، لكنَّ ن�سبة الدَّخل الَّتي يتمُّ �إنفاقها على  قد تختلف من منطقة جغرافيَّ

كن قد تبدو مت�شابهة.  ال�سَّ

ط النِّسب المئويَّة لمَنْ يواجهون ضائقة ماليَّة متوسِّ

�صة  ة، �أنَّ هذه المعدَّلات مخ�صّ من المهمّ �أن نلاحظ، قبل النَّظر �إلى النِّ�سب المئويَّ

وح 
ُّ
تُه الر لمَنْ يواجهون �ضائقة ماليَّة. لي�س الهدف منها �إ�سكات �ضميرِ �إن�سانٍ يبكِّ

جْتَ بع�ض �أولادك. في هذه الحالة،  ما تكونُ قد �سدَّدتَ ثمن منزلكَ، وزوَّ القد�س. فلربَّ
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الَّتي لأ�سرة  تلك  �أن تختلفَ عن  بدَّ من  كن لا  لل�سَّ مِن دخلكَ  �صة  المخ�صَّ النِّ�سبة  �إنَّ 

�ست حديثًا. ة ت�أ�سَّ �شابَّ

وعلى  النَّفقات،  من  قليلة  فئات  على  نظرة  نلقي  دعونا  الأ�سا�س،  هذا  وعلى 

معدَّلات  د 
َّ
مجر �إنّها  �أخرى،  ة 

َّ
مر منها.  لكلٍّ  الدَّخل  من  ة  المئويَّ النِّ�سبة  ط  متو�سِّ

�إلى حدٍّ ما بح�سب الو�ضع الذي  ي�ستخدمُها عادةً الم�ست�شارون الماليُّون، وتختلفُ 

�أنت فيه. لكنَّها بداية جيِّدة لتحليل تتبُّع نفقاتك.

العطاء

�أكيد �أن يكون هدفُكَ الأ�سا�سي  زيادةَ هذا الجزء  الم�ؤمنون يعطون. ينبغي بالتَّ

الهدف بانتظام، ويجب  �أن تناق�شَ هذا  ال�سنين. كما ينبغي   
ّ
من ميزانيَّتك على مر

ل�ضمان  العطاء  بندَ  ن  تت�ضمَّ �أن  ة  ميزانيَّ كلّ  وعلى  اليوميّة.  قراراتك  في  رَ  ي�ؤثِّ �أن 

يفوق  �أن  ويجب  حقّه،   
ّ

ب
َّ
الر �إيفاء  في  تلتزم  �أن  ا  �أي�ضً لكَ  ينبغي  بانتظام.  تنفيذه 

يدركُ  فجميعنا  ة،  مئويَّ ن�سبة  �أقترح  لن  الج�سد.  �إر�ضاء  في  رغبة  كلّ  الالتزام  هذا 

�إلى  الله  يدعوك  قد  الما�ضي.  في  المائة  في   10 يعطوا  �أن  �شعبه  من  طَلَبَ  الله  �أنَّ 

ا �أن يقدِّموا المزيد. لنقُلْ  ه يجدر بكثيرين منَّ  تقديم 10 بالمائة فقط، مع �أنِّي �أظنّ �أنَّ

نقدِّم  �أن  نختار  ونحن  َّبُّ 
الر يباركُنا  �سوف  جيِّدة.  بداية  هي  المائة  في   10 �إنَّ 

�أنّه لا يك�سبُ مواردَه  ها ا�ستجابة طبيعيَّة لقلبٍ يعي  �إنَّ بانتظام، وبفرح وت�ضحية. 

عن جدارة وا�ستحقاق.

كن -38 في المائة السَّ

غالبًا ما تكون هذه الفئة هي الأكبر ولذلك يجِدُ �أزواجٌ كثيرون �صعوبةً ب�سببها. 

العقاري  الرهن  �أق�ساط  ذلك  في  بما  بال�سكن،  يتعلَّق  ما  كلّ  ت�شمل  �أن  من  بدَّ  ولا 

�أحيانًا رفع هذه  يانة، والعناية بالحديقة. ويجدر بنا  �أمين، وال�صِّ �أو الإيجار، والتَّ

ى  ه لا يمكن لميزانيَّة النَّفقات �أن تتخطَّ عْ في اعتبارنا حقيقة �أنَّ الن�سبة، ولكن لن�ضَ

�إنفاقكَ في  تُقلِّ�ص  �أن  ما، يجب  فئة  �إنفاقكَ في  زاد  كلَّما  لذلك  المائة،   المائة في 

فئة �أخرى.
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ارات -15 في المائة يَّ السَّ

الت�أمين،  ذلك  في  بما  بالنَّقل،  المتعلِّقة  التكاليف  جميع  الفئة  هذه  ت�شملُ 

ا  ا من الادّخار لا�ستهلاك �سيارتك حتَّى تكون م�ستعدًّ رائب والوقود. ولا بدَّ �أي�ضً وال�ضَّ

عة. لعمليَّات الإ�صلاح والا�ستبدال غير المتوقَّ

و�شاحناتنا  �سيَّاراتنا  �أ�صبحت 

و�سائل  د 
ّ
مجر من  �أكثر  �أميركا  في 

تنا، وتتحدَّثُ  نقل. فباتت تعك�سُ هويَّ

الحياة.  في  ونجاحنا  و�ضعنا  عن 

على  ننفقَ  �أن  المغري  من  لذلك، 

زم. تبدو هذه الفئة، على غرار فئة ال�سكن، �صعبة على الأزواج  ال�سيَّارة �أكثر من الَّال

ة،  بب في �صعوبتها لا يكمن غالبًا بعدم توافُر خيارات اقت�صاديَّ ما ال�سَّ �إنَّ ال�شباب. 

بل باهتمامِنا بمظهرنا قدّام النا�س �أكثر من اهتمامنا بتوفير و�سائل نقل �أ�سا�سيَّة. 

ه بالت�أكيد لا يقت�صرُ عليهم. �إنّ تركيزنا  نلاحِظُ ذلك ب�شكلٍ خا�صٍّ بين ال�شباب، مع �أنَّ

ا من �ضغط المجتمع المحيط بنا. رنا جدًّ
ِّ
على الملكوت قد يحر

محلاَّت البقالة -12 في المائة

ا باختلاف حجم عائلتك وعمرها. فالخيارات في  عام جدًّ تختلفُ تكاليف الطَّ

الَّتي  ات 
َّ
المر وعدد  لا،  �أم  �أطعمةً جاهزة  �ست�شتري  كنتَ  �إذا  ما  مثل  البقالة،  متجر 

الجزء من  ب�شكلٍ ملحوظٍ على هذا  رُ  ت�ؤثِّ الغذائي،  اللُّحوم في نظامك  فيها  تتناولُ 

ميزانيَّتك. ت�ستخدمُ عائلاتٌ كثيرة حدائقها لت�أمين ن�سبة كبيرة من طعامها. وهذا لا 

ا في المجال للأطفال بالم�ساهمة.  عام فح�سب، بل يُفْ�سِحُ �أي�ضً ر في تكاليف الطَّ يوفَّ

ا�ستقبالهم.  الَّذين يتمُّ  يوف  النِّ�سبة، وهو عدد ال�ضُّ رُ على هذه  �آخر ي�ؤثِّ هناك عاملٌ 

يافة �أحيانًا مُكلِفة، ومُهمَلَة في منازلنا هو م�ستوى  �أحد الأ�سباب التي تجعلُ ال�ضِّ

عامُ المقدَّم عليها  عات الذي ن�ضعه. �أنا �أ�ستمتعُ بالجلو�س �إلى طاولةٍ كلَّفَ الطَّ التوقُّ

 ، يافة ب�سبب ما نتوقّعُه منهنَّ جهدًا وتفكيرًا. ولكن عندما تهمِلُ زوجاتنا كرم ال�ضِّ

الزَّوجة  ركة، ت�شعرُ  ال�شَّ الغذاء بدل  التركيز على  يكون هناك خطبٌ ما. ف�إذا ان�صبَّ 

إنّ تركيزنا على الملكوت قد 

ا من ضغط   يحرِّرنا جدًّ

المجتمع المحيط بنا.
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مُ في منازل حديثي الزَّواج من وجبات  ا تناولَ ما يُقدَّ ب�ضغطٍ لا لزوم له. �أقدِّرُ جدًّ

ب�سيطة وغير مُكلِفة.

ما  كلّ  ا  �أي�ضً بل  فح�سب،  عام  الطَّ الميزانيَّة  في  البقالة  جزءُ  ي�شملَ  �ألَّا  يجب 

ت�شتريه عادةً من ال�سوبرماركت.

الملابس -5 في المائة

متاجر  من  ملاب�سها  معظم  ت�شتري  الَّتي  ة  ال�شابَّ العائلات  من  العديد  �أعرفُ 

ة. فب�شراء الملاب�س الم�ستعملة، ت�ستطيع ادّخار الكثير  �أو المعار�ض المنزليَّ التَّوفير 

ف بحكمة. فنحن لا نتحلَّى بالب�ساطة �أو التوا�ضع 
ّ
من المال. ومع ذلك، يجب الت�صر

والقم�صان  المعاطف  العديد من  �شراء  �إذ يمكن  الميزانيّة فح�سب،  �سبيل �ضبط  في 

ين حقًا  ين في تخفي�ض الدُّيون �أو مهتمِّ والأحذية الم�ستعملة الجيِّدة. لذا �إنْ كنَّا جادِّ

ب�إيجاد طرق لزيادة عطائنا، فهذا ما يمكننا فعله.

نوع  حول  قرار  اتِّخاذ  عند  الأقران  �ضغطَ  ال�شابّات  هات  الأمَّ تعاني  �أحيانًا 

هل �أن ن�شعرَ ب�ضرورة مواكبة  يتها. من ال�سَّ الملاب�س الَّتي ي�شترينَها لأطفالهنَّ وكمِّ

�أولادها  تُلبِ�سُ  مجتمعنا  في  ما  �أمٍّ 

دائمًا ثيابًا جديدة. ولكن نجدُ �سلامًا 

اللِّبا�س.  في  الب�ساطة  في  عظيمًا 

بل  فح�سب،  �أطفالك  تبارك  لا  ف�أنتَ 

فقراراتكَ  ا.  �أي�ضً الجماعة  تباركُ 

تمار�س �ضغط �أقران �إيجابًا �أو �سلبًا على العائلات المحيطة بك. وبطبيعة الحال، قد 

تَك. ة ميزانيَّ ة ال�شهيرة والملاب�س الع�صريَّ بُ العلامات التِّجاريَّ ي�ساعدُ تجنُّ

قراراتك تمارسُ ضغط أقران 

إيجابًا أو سلبًا على العائلات 

المحيطة بك.
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الترفيه والسفر -3 في المائة

في هذه الفئة، تبدو عائلاتٌ كثيرة غير واقعيَّة عند �صياغة الميزانيَّة. ولكن 

فر  وال�سَّ الوقت،  طوال  المنزل  يلازمون  بيننا  قليلون  عنها.  نتغا�ضى  �ألَّا  ينبغي 

�صيد  مثل  والهوايات  الهدايا،  تقديم  ا  �أي�ضً الفئة  هذه  ت�شملُ  قد  �أحيانًا.  �ضروري 

يا�ضيَّة. وبتخ�صي�ص بع�ض المال لهذا النَّوع من 
ِّ
الأ�سماك والع�صافير، والمعدَّات الر

النفقات، يمكننا �أن ن�ستعدَّ ب�شكل �أف�ضل عندما نحتاج �إلى ح�ضور جنازة �أو عر�س 

في منطقة �أخرى.

بيَّة -7 في المائة الشؤون الطِّ

ا، فقد لا  ا من �أ�سرة �إلى �أخرى. �إذا كنتَ �أكبر �سنًّ ا قد تختلفُ جدًّ هذه الفئة �أي�ضً

يكفيكَ 7 في المائة، وقد تكون هذه ن�سبةً مبالغًا بها بالنِّ�سبة �إلى بع�ض الأُ�سر. �إذا 

ة للم�شاركة بالتَّكلفة، �سوف ي�سهلُ تقدير التَّكلفة  كان لديك نوع من الت�أمين �أو خطَّ

ة. و�إذا لم يكن لديك �أيّ ت�أمين، �أو �إذا كانت جماعتك قد وافقت على تقا�سم  ال�شهريَّ

ة  التفكير في تخ�صي�ص ن�سبة مئويَّ الطبِّيَّة في ما بينكم، فقد ترغب في  التَّكاليف 

بًا لهذه النَّفقات. معيَّنة كلّ �شهر تح�سُّ

المدرسة

ثابتًا  عادةً  المبلغ  يكون  �أخرى.  �إلى  �أ�سرة  من  ا  جدًّ تختلفُ  �أخرى  نفقة  هذه 

ة  المئويَّ النِّ�سبة  ة، و�سوف ي�سهلُ تحديد  �أطفالك بمدر�سة خا�صَّ التحقَ  �إذا  كلَّ �شهر، 

يكون  فقد  المنزل،  في  يتعلّمون  �أطفالك  كان  و�إذا  الميزانيَّة.  في  تحتاجُها  التي 

الإجمالي  المبلغ  هذا  تق�سيم  يمكن  ال�سنة.  في  تين 
َّ
مر �أو  ة 

َّ
مر كبيرة  نفقات  هناك 

 على اثني ع�شر �شهرًا، وادِّخار المبلغ كلَّ �شهر حتَّى تكون م�ستعدًا عندما يحلُّ موعد 

دفع النَّفقات.
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متفرِّقات -5 في المائة

ة فئة �أخرى. وي�شمل  �أيَّ تمَّ ت�صميم هذه الفئة لتغطية النفقات الَّتي لا تنا�سبُ 

ت. وقد تُ�ستخدَمُ هذه الفئة  ات ال�شعر �أو الا�شتراكات في المجَّال ذلك نفقات مثل ق�صَّ

ا عند الطوارئ لدعم فئة �أخرى في الميزانيَّة. �أي�ضً

الخاتمة

فيما نختتمُ هذا الق�سم، تبرزُ الحاجة �إلى تكرار نقاط عديدة.

• تحليل 	 في  لم�ساعدتك  فقط  مَة  مقدَّ �أعلاه  المذكورة  ة  المئويَّ النِّ�سب  �إنّ 

�ألا  �إلى �أخرى. من المهمّ  �أ�سرة  موقعك. فالحالة والميزانيَّة تختلفان من 

هل على   الزَّواج. من ال�سَّ
ْ
ة ك�سلاح بين �شريكَي تُ�ستخدَم هذه النِّ�سب المئويَّ

وي�ستخدمَ هذه  ينبغي،  �أنَّ زوجته غير مقت�صدة كما  ي�شكَّ في  �أنْ  الزَّوج 

ة المقترحة لإثبات ذلك. لم تُقدَّم هذه الن�سب كي تُ�ستخدَم  النِّ�سب المئويَّ

لهذا الغر�ض.

• في 	 بالنَّفقات  ة  الخا�صّ ة  المئويَّ النِّ�سب  �إجمالي  �أنَّ  ر  تتذكَّ �أن  المهمّ  من 

الدَّخل،  �أعلى من  الم�صروف  �إذا كان  ى ٪100.  �ألَّا يتخطَّ ميزانيَّتك يجب 

فلا بدّ من تغيير �شيء ما.

• ة. �إذا 	 ة المذكورة �أعلاه لا تتعاملُ مع الدُّيون الا�ستهلاكيَّ �إنّ النِّ�سب المئويَّ

ة  كانت لديك ديون بطاقة ائتمان، لا بدَّ من تقلي�ص �إحدى النِّ�سب المئويَّ

في  تنفقُه  الذي  المبلغ  من  الحدّ  �إلى  تحتاجُ  قد  �أخرى،  بعبارة  �أعلاه. 

التَّرفيه وال�سفر، �أو في م�شتريات البقالة للم�ساعدة في �سداد ديونك. �سوف 

دًا في قِ�سم الدُّيون الا�ستهلاكيَّة. نتناولُ هذا المو�ضوع مجدَّ
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أسئلة الدراسة

11 ة؟ ما هي مزايا تحديد النِّ�سب . كيف ينبغي للزَّوجين تحديد النِّ�سب المئويَّ

ة؟ وما عيوبه؟ المئويَّ

22 هل لكَ �أن تخبرَنا عن تجربة �أردتَ خلالها �شراء �سيّارة ووجدتَ �أن ما .

يدفعك للاختيار هو �ضغط الأقران؟

33 غط لتقديم وجبات باهظة الثَّمن . هل ت�شعرُ الزَّوجات في جماعتك بال�ضَّ

ار؟ �إذا كان الأمر �صحيحًا، كيف يمكن الحدّ من هذا  وَّ عند ا�ستقبال الزُّ

غط؟ ال�ضَّ

44 ناق�شْ طرقًا �أخرى نمار�سُ بها �ضغطًا بع�ضنا على بع�ض في مجال .

يَّارات، واللِّبا�س، والإجازات، و�إلخ.  ال�سَّ

55 ا ميزانيَّة، �أيٌّ من الفئات تواجهُ �صعوبةً في الحفاظ . �إن كنتَ تملكُ حاليًّ

على ن�سبتها المئويّة؟





الجزء الثالث: 

رٌ
ِ

ديون المستهلك، طريقٌ خط





الفصل التَّاسع

الوهم

ا�شتُهرَ بوب وجولي داخل مجتمعهما في الغرب الأو�سط، وبين �أفراد الكني�سة، 

ة. وكانا يح�ضران دائمًا خدمات  كهما بقِيَم الأ�سرة القويَّ  وتم�سُّ
ّ

ب
َّ
بحبِّهما العميق للر

وكانا  م�ساعدة.  �إلى  الإخوة  يحتاج  عندما  ع  للتطوُّ ا�ستعدادًا  ويبديان  الكني�سة 

ةً لل�ضالِّين. كان �أولادهما يحترمونهما، وكان كلُّ  يظهران، بالقول وبالفعل، محبَّ

من ينظر �إليهم يُعجَب بالمحبّة الجليَّة بين �أفراد الأ�سرة. 

كان بوب يعملُ لح�سابه الخا�صّ، وكان ناجحًا في عمله. �صحيحٌ �أنَّ العمل لم 

ه ناجحٌ في المجال التجاري. وكان الزوجان  �أنَّ ما بدا وا�ضحًا  �إنَّ ل،  يكن حبَّه الأوَّ

وم�ستعدَّين  م�ضيافَين  وكانا  فخمة،  �سيَّارات  ويقودان  جميلًا،  منزلًا  يمتلكان 

ب. باخت�صار، كان لبوب وجولي العائلة الَّتي 
َّ
لم�شاركة الآخرين بما �أعطاهما الر

تتمنَّاها كلُّ جماعات الأنابابت�ست. فقد كانا ي�شكّلان الأ�سرة المثاليَّة.

في  غارقَين  كانا  ةٌ.  خفيَّ م�شكلةٌ  الجميلة،  ورة  ال�صُّ هذه  خلفَ  توارتْ  ما  �إنَّ

ا، وعلى مدى �سنوات، على المزيد من بطاقات  ديون الم�ستهلك. فقد ح�صلا تدريجيًّ

في  �أحدٌ  يكنْ  لم  �شخ�صيَّة.  وقرو�ض  ال�سيَّارات،  ل�شراء  قرو�ض  وعلى  الائتمان، 

ب�أمانة  الكني�سة  خدمات  يح�ضران  كانا  فقد  بذلك.  علمٍ  على  المحليَّة  كني�ستهما 

الجماعيَّة  النِّقا�شات  في  وي�شاركان  نف�سها،  بالحما�سة  ويرنِّمان  كالآخرين، 

ك�سواهما، ولطالما كانت لديهما كلمة ح�سنة يقولانها عن العظة.
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دائمًا متاحَين  �أزمةً. فقد كانا  �أنّهما يعانيان  المحيط بهما  للمجتمع  يبدُ  لم 

ة مع كلِّ من يُبْدي 
َّ
لم�ساعدة جيرانهما  وي�ستمتعان بم�شاركة �أخبار الإنجيل ال�سار

ا�ستعدادًا للإ�صغاء. كان بوب من �أولئك الأ�شخا�ص الَّذين تتَّ�صلُ بهم عندما تحتاجُ 

الخبز  �أرغفة  بتوزيع  معروفة  وكانت  تخبز،  �أن  تحبُّ  جولي  وكانت  م�ساعدة.   �إلى 

على المحتاجين.

والدَيهما  �أنَّ  �أبدًا  وا  يظنُّ ولم  بالم�شكلة.  علم  على  ا  �أي�ضً �أولادُهما  يكن  ولم 

يكونوا  �أن  وعلَّماهم  يحتاجونه  ما  كلّ  لهم  وفّرا  فلطالما  مبذِّران.  �أو  م�سرفان 

َّبُّ به. كان الأولاد يعي�شون ب�سعادة يومًا بعد يوم، ولم 
�شاكرين على ما باركَهم الر

الَّذي ي�ستمتعون به تهدِّدُه قنبلة موقوتة  الحياة  �أنَّ نمط  �إلى ذهنهم يومًا   
ْ
يتبادر

ا�سمها "ديون الم�ستهلك".

ة الق�صيرة تكمن في �أنَّ بوب وجولي  �إنّما الحقيقة المثيرة للقلق في هذه الق�صَّ

كانا غافلَين عن الواقع. فقد كانت ديون الم�ستهلك تُحْكِمُ قب�ضتها الخادعة حول 

خذَا قرارات عديدة �صغيرة على طول الطريق،  هما اتَّ رقبتهما ببطءٍ �شديدٍ. �صحيح �أنَّ

بحقيقة  فوجئا  ما  �إنَّ الوقت.  لبع�ض  حياتهما  لتْ  و�سهَّ حكيمة،  قراراتٍ  �آنذاك  بدَتْ 

�أ�صبحا  هما  و�أنَّ دخلهما،  من  كبيرًا  جزءًا  تقتطعُ  كانت  الم�ستهلك  ديون  فوائد  �أنَّ 

يواجهان �صعوبة في ت�سديد الحدّ الأدنى من مدفوعات الدُّيون المتزايدة.

را  لم يكن بوب وجولي يرغبان في �أن ي�صلَ بهما الأمر �إلى هذا الحدّ. ولم يت�صوَّ

 ،
ّ

ب
َّ
ة في التَّركيز على خدمة الر يومًا �أنَّ هذا قد يحدث لهما. فب�سبب رغبتهما الجادَّ

ة المحيطة بهما، �أهملا الميزانيَّة، والوكالة الماليَّة الكتابيَّة. كما  يَّ والهرب من المادِّ

 لا تعني تجاهل المال؛ بل �إنّ �شراء ي�سوع الم�سيح 
ّ

ب
َّ
ا في فهم �أنَّ خدمة الر ف�شلا �أي�ضً

جزءٍ  كلَّ  له  �س 
ِّ
نكر لأن  يدعونا  لنا 

��شؤوننا  ذلك  في  بما  حياتنا،  من 

في  ه  �أنَّ �إلى  الإ�شارة  تجدرُ  الماليّة. 

في  وكذلك  وجولي،  بوب  تجربة 

الم�شكلة  تقت�صر  لا  مواقفنا،  جميع 

شراء يسوع المسيح لنا يدعونا 

لأن نكرِّس له كلَّ جزء من حياتنا، 

بما في ذلك شؤوننا الماليّة.
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الحقيقيَّة،  الم�شكلة  �أعرا�ض  �أحد  �سوى  هذه  فما  الم�ستهلك،  ديون  على  الحقيقيَّة 

.
ّ
ر على وجود هَمٍّ �أكبر �ضمني وم�ؤ�شِّ

تعريف ديون المستهلك

العقاري،  هن 
َّ
الر قرو�ض  نعني  لا  الم�ستهلك، فنحن  ديون  نتحدَّثُ عن  عندما 

لع الَّتي ن�ستهلكُها،  ة، بل الدُّيون الَّتي نح�صلُ عليها ل�شراء ال�سِّ �أو القرو�ض التجاريَّ

�أيّ تلك التي تنخف�ضُ قيمتُها ب�سرعة. على �سبيل المثال، يمكنكَ اختيار �شراء منزل 

عُ �أن يحافظ على قيمته على الأقلّ عندما تنتهي  بقيمة 150،000 دولار، لكنَّك تتوقَّ

من �سداد القر�ض �أي بعد خم�سة ع�شر �أو ثلاثين عامًا. لذا لا تُعدُّ قرو�ض العقارات 

الواقع،  في  ها  �إنَّ ب�سرعة.  قيمتها  تفقدُ  لا  البيوت  لأنّ  ا�ستهلاكيَّة،  ديونًا  المنزليّة 

تكت�سبُ قيمةً �أكبر مع مرور الوقت.

ل�شراء  المحلِّي  كريم  الآي�س  محلِّ  �أمام  تتوقّف  عندما  �أخرى،  ناحية  من 

ق�صير.  وقتٍ  قيمتها خلال  �ستفقد معظم  �سلعة  ت�شتري  كَ  �أنَّ تعلم  ف�أنتَ  المثلجات، 

ف�إذا اخترتَ تحميل تكلفة هذا الآي�س كريم على بطاقتك الائتمانيَّة، والتزمتَ بالحدِّ 

ك �ستدفعُ ثمن الآي�س كريم بعد فترة طويلة  الأدنى من ال�سداد الخا�صّ ببطاقتك، ف�إنَّ

ون�ستخدم عادةً  ب�سرعة.  قيمتها ​​ تفقدُ  �سلعة  فالآي�س كريم هو  قيمته.  من خ�سارة 

نا لا نملك  �أنَّ الديون الا�ستهلاكيّة ل�شراء �سلع لا نملكُ المال حاليًّا لابتياعها. فمع 

الديون  �أنَّ  بب هو  ال�سَّ لماذا نفعل ذلك؟  ال�سلعة.  �شراء  ون على 
ُّ
�أنّنا م�صر �إلّا  المال، 

الا�ستهلاكيّة خادعة.

يون الاستهلاكيَّة وَهْمُ الدُّ

ال مهاجرين. كان  ن��شأتُ في �سنترال فالي في كاليفورنيا، وكنتُ محاطًا بعمَّ

�أ  كثيرون منهم لا يُجِيدون التحدُّث باللُّغة الإنكليزية، لكنَّهم �أ�صبحوا جزءًا لا يتجزَّ

من المجتمع، وتمَّ قبولهم على هذا النَّحو ب�سبب الحاجة �إلى عمالة زراعيَّة. عندما 

ة،  الثانويَّ الدِّرا�سة  �سنوات  خلال  اللاتينيّين  الأميركيّين  باب  ال�شَّ به�ؤلاء  اختلطتُ 

لاحظتُ �سمةً م�شتركة بينهم. فقد عا�شَ كثيرون منهم في منازل �صغيرة بدَت غير 



أموالُنا... في خدمة الملكوت!94

غيرة في محاولة  كن. وكانت عائلات كثيرةٌ تت�شاركُ هذه المنازل ال�صَّ �صالحة لل�سَّ

نوا من  يتمكَّ ا كي  جدًّ مقت�صد  ب�شكل  بينهم  كثيرون  وعا�شَ  الإيجار،  قيمة  لخف�ض 

�إر�سال الأموال لأُ�سَرِهم في المك�سيك.

الأبناء،  من  الثاني  الجيل  بين  لاحظتُهُ  الَّذي  للاهتمام  المثير  النموذج  لكنَّ 

يَّارات. ففي الوقت الّذي عا�شَ  الَّذين لم يعي�شوا في المك�سيك �أبدًا، هو هَوَ�سُهم بال�سَّ

ة �إلى الوطن، كان ه�ؤلاء  نوا من �إر�سال �أموال �إ�ضافيَّ فيه �أهلُهم ب�شكل مقت�صدٍ ليتمكَّ

الأ�ضواء والحلي. وفي  �أنواع  يَّارات ويزيِّنوها بكلّ  ال�سَّ لي�شتروا  باب يقتر�ضون  ال�شَّ

ا نراهم يتجوّلون ب�سياراتهم ببطء في البلدة، رغبةً منهم  عطلات نهاية الأ�سبوع، كنَّ

غم من �أنهم كانوا لا يزالون 
ّ
تهم على الر بلَفْت الأنظار. باتت �سيَّاراتهم تعبِّرُ عن هويَّ

يعي�شون في �أكواخ. لكن فيما كانوا يجوبون �شوارع المدينة الرئي�سيّة ذهابًا و�إيابًا، 

تةً في وَهْم بالثَّروة. كانوا يدَّعون الثَّراء، ويجدون متعةً م�ؤقَّ

خرية منهم. فقد بدا لهم  ال�سُّ تيني على  الَّال المجتمع  �إلى  المنتمين  اعتادَ غيرُ 

لم  الانهيار. كيف  �أمام منزلٍ على و�شك  نة  المزيَّ �سيَّاراتهم  �أن يركن ه�ؤلاء  غريبًا 

يلاحظوا هذا التَّناق�ض؟

 ، ك�شابٍّ عينه.  يء  ال�شَّ �أفعلُ  كنتُ  ني  �أنَّ �أدركتُ  حتّى  كثيرة،  �سنوات  تم�ضِ  لم 

وكان  متاحة،  �أخرى  �سيَّارات  هناك  كانت  جميلة.  �سيَّارة  ل�شراء  �أموالًا  اقتر�ضتُ 

قر�ض،  على  الح�صول  اخترتُ  لكنَّني  عليها،  للح�صول  نقدي  مبلغ  دفع  ب�إمكاني 

�أردتُ �أن  ه الآخرون.  ا منِّي على ما قد يظنُّ ودفع فائدة، ودفع ت�أمين �أغلى، حر�صً

ل �شراء �سيَّارة جميلة. كنتُ �أ�ستخدمُ الديون  ني ناجح و�أ�ستطيعُ تحمُّ يرى النَّا�س �أنَّ

الا�ستهلاكيّة في �سبيل �إحداث وَهْمٍ.

وهمٌ بالثَّروة 

يتذكّرُ معظمنا، ممّن لديهم بطاقات ائتمان، ذلك اليوم الّذي ح�صلوا فيه على 

ل بطاقة ائتمانيّة. كان لها، على الأرجح، حدٌّ ائتماني قدرُه 2000 دولار، وكان  �أوَّ

لُ بهذه البطاقة في جيبنا يغمرنا ب�إح�سا�سٍ جميل. فج�أةً جعلت �أ�شياءَ كثيرةَ  التجوُّ
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لَ �شراءها قبل �أ�سبوعٍ واحدٍ  نتنا من �شراء �سلع، ما كنّا لنتحمَّ في متناول �أيدينا، ومكَّ

نا �أ�صبحنا �أثرياء! نا بغتةً ب�أنَّ
ْ
فقط. و�شعر

نمتلكُ  �أ�صبحنا  هل  المالي؟  و�ضعنا  في  �شيءٍ  �أيُّ  رَ  تغيَّ هل  الواقع،  في  لكن 

الفائت،  الأ�سبوع  عليه  كانَتْ  كما  تزالُ  ما  �أ�صولنا  �إنّ   ، كَّال �أكثر؟  مالًا  ا  حقًّ الآن 

الائتمان  بطاقات  �شركات  اكت�شفَتْ  ثروة.  بامتلاك  الائتمان  بطاقة  �أوهمتْنا  ما  �إنَّ

�إذ  ة،  الائتمانيَّ بطاقاتها  ب�إ�صدار   
ُّ
ت�ستمر لذا  طويلة،  فترة  منذ   

ّ
ال�سر هذا  ومتاجره 

�أدركَتْ �أنَّ الم�ستهلك �سوف ينفقُ �أكثر في متاجرها لو ا�ستخدمَ البطاقة.

رون بوهم الثَّروة هذا. يعتقدُ معظم النَّا�س �أنَّ بطاقات  قلائل هم الَّذين لا يت�أثَّ

ر �أبدًا على كيفيَّة �إجراء عمليَّات ال�شراء، ولكنَّ الإح�صاءات تثبتُ عك�س  الائتمان لا ت�ؤثِّ

دُ الدِّرا�سات ولكن ت�شيرُ التَّقديرات �إلى �أنَّ الم�ستهلك العادي ينفقُ تقريبًا  ذلك. تتعدَّ

ا ينفقُه عند الدَّفع نقدًا. كما  �أكثر ممَّ عند ا�ستخدام بطاقة الائتمان 18 في المائة 

نا عند ا�ستخدام المال  �أنَّ لاحظوا 

النقدي، نميلُ �إلى تقويم عمليَّات 

هذا  و�أنّ  �شديد،  بحذرٍ  راء  ال�شِّ

يكات،  الحذر يقلُّ عند تحرير ال�شِّ

عند  ا  جدًّ يتقلَّ�ص  �أنّه  حين  في 

الدَّفع ببطاقات الائتمان.

ه من الجيِّد لنا جميعًا �أن نتمعّن في هذه الحقيقة عن كثب. قد تظنُّ  �أعتقدُ �أنَّ

الائتمانيّة  بطاقاتك  ديون  ت�سدِّدُ  كَ  لأنَّ �سلبًا  عليكَ  ت�ؤثِّر  لا  الا�ستهلاكيّة  الديون  �أنَّ 

ا�ستخدام  �سهولة  ب�سبب  زم  الَّال من  �أكثر  تنفقُ  قد  لكنَّك  �شهر.  كلِّ  نهاية   في 

بطاقات الائتمان.

يادة في الإنفاق ليست كبيرة الوَهْم بأنّ الزِّ

متجر  في  �أ�سيرُ  عندما  الم�ستهلك.  ديون  بها  تخدعُنا  �أخرى  طريقة  هناك 

�أمامي خيارات عديدة. بع�ض  تُعرَ�ضُ  جة جديدة،  المحليَّة للبحث عن ثَّال الأجهزة 

ة، فيما تنت�صب �أخرى مع مجموعة متنوِّعة من  جات عاديَّ النَّماذج تقت�صر على ثَّال

تشيرُ التَّقديرات إلى أنَّ المستهلك 

العادي ينفقُ تقريبًا عند استخدام 

 بطاقة الائتمان 18 في المائة 

فع نقدًا. ا ينفقُه عند الدَّ أكثر ممَّ
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الآخر  البع�ض  يبدو  بينما  الثَّلاجات مدهونة،  وتبدو بع�ض  ارات.  وال�صفَّ الأجرا�س 

فوف، و�أخرى 
ُّ
جات مع مزيد من الر د�أ. كما تتوافر ثَّال مغلّفًا بالفولاذ المقاوم لل�صَّ

م�صنِّعة للثلج، مع موزّع ثلج وماء في الباب، وعدد لا يُح�صى من الخيارات الأخرى. 

يناريو التالي. لْ ال�سِّ الآن تخيَّ

تتوجّه  الجاري.  ح�سابك  في  دولار   1400 ولديك  جة،  ثَّال �شراء  �إلى  تحتاجُ 

جتَين. الأولى هي نموذج �أ�سا�سي مع ماكينة �صنع  �إلى المعر�ض، وتجدُ �أمامك ثَّال

المجاورة فلا  الثلاجة  �أمّا  تكلِّفُ 899 دولارًا.  ها  �أنَّ �إلى  ال�سعر  ت�شير بطاقة  الثلج. 

ا موزّع ثلج وماء في الباب، و�سعرُها يبلغ   تملكُ ماكينة �صنع الثلج فح�سب، بل �أي�ضً

1149 دولارًا. لطالما رغبتَ في الح�صول على موزِّع ثلج في الباب، لكنَّك تت�ساءلُ 

ا. وفيما  �إ�ضافيًّ الباب ي�ستحقُّ دفع 250 دولارًا  �إذا كان وجود ثلج وماء في  ا  عمَّ

تُقابل بين الراحة الناتجة عن وجود موزِّع خارجي والتَّكلفة الإ�ضافيَّة، يبدو لكَ 

تُثقل  الَّتي  الأخرى  الق�ضيَّة  الكثير مقابل خدمة  غير �ضروريّة.  المال  �ستدفع  �أنّكَ 

على ذهنك هي دفتر �شيكاتك. �إذا ا�شتريتَ الثلاجة الأغلى، �سوفَ ي�ؤدِّي ذلك تقريبًا 

الأقلّ كلفة  الكلفة  ذات  الثلاجة  اختيار  �أنَّ  ال�شيكات، في حين  ا�ستنزاف دفتر  �إلى 

�سيوفّر عليك المزيد من النقود.

طُ  ا، وتخطِّ ة لا تملكُ مالًا نقديًّ
ّ
والآن، تخيَّل ال�سيناريو نف�سه، علمًا �أنّك هذه المر

ه يمكن  ا. تحمل الثلاجة العاديّة بطاقة تو�ضح لك ب�أنَّ لتق�سيط ثمن الثلاجة �شهريًّ

ا، بينما تكلِّفك الثلاجة التي تحتوي على ثلج وماء  �شرا�ؤها مقابل 49 دولارًا �شهريًّ

ا، يمكنك �إ�ضافة ميزة الثَّلج والماء  58 دولارًا �شهريًا. ومقابل 9 دولارات فقط �شهريًّ

ه من الأ�سهل بالنِّ�سبة �إلى الم�ستهلك العادي �أن يوافق  في الباب. يعلمُ الم�سوِّقون �أنَّ

ا للح�صول على الثَّلاجة الَّتي يرغب بها  على مبلغ �إ�ضافي قدره 9 دولارات �شهريًّ

الَّذي هو  فالفرد  الوهم.  وهذا هو  الحال،  في  دولارًا  يدفع 250  �أن  من  بدلًا  حقًا، 

ا، ينفقُ عادةً �أكثر من 250  على ا�ستعداد لدفع مبلغ �إ�ضافي قدره 9 دولارات �شهريًّ

دولارًا طوال مدَّة القر�ض.

لذا ومع زيادة ا�ستخدام البطاقات الائتمانيّة، �شهِدْنا زيادة هائلة في الخيارات 

هل على المتاجر بيع خيارات �إ�ضافيَّة بعد �أن  المتعلِّقة بالمنتجات. فقد بات من ال�سَّ
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ا  مًا. يبدو �أنّ الزِّيادة الطفيفة �شهريًّ  للدَّفع مقابلها مقدَّ
ّ
�أ�صبح الم�ستهلك غير م�ضطر

ه وهم، والم�سوِّقون يدركون ذلك.  لا تزعجنا كما يزعجنا اقتطاع المبلغ بالكامل. �إنَّ

 �آخر يُ�ستخدمُ اليوم.
ّ
دعونا نلقي نظرة على وهم ت�سويقي

وَهْمُ الْغَد

قر�أنا �صحيفة  �أو  بريدنا  كلَّما فتحنا  ت�سويقيَّة كهذه  طات  �أمامنا مخطَّ تظهر 

�صرفتَ  و�إذا  النَّجميَّة،  العلامات  من  العديد  عادةً  العبارات  بهذه  وتحيطُ  تقريبًا. 

لا  النا�س  )معظم  الأ�سفل  في  الحجم  غيرة  ال�صَّ الكلمات  لقراءة  الكافي  الوقت 

كَ مطالب بدفع المبلغ بالكامل بحلول نهاية المدَّة  يقر�ؤونها(، �ستجدُ ب�شكلٍ عامٍّ �أنَّ

لطالما  فعلًا(.  عقوبات  يواجهون  )كثيرون  كبيرة  عقوبات  واجهتَ  و�إلَّا  المحدّدة، 

لًا، �أنَّ النا�س  ا �إذ ي�ستندُ �إلى فر�ضيَّات، منها �أوَّ كان هذا النَّوع من التَّ�سويق ناجحًا جدًّ

�أنَّ الغد  ون  �أنَّ النا�س يفتر�ضُ  لا يملكون ما يكفي من المال ل�شراء المنتج، وثانيًا، 

�سيكون �أف�ضل.

يمكننا  لا  الأمام،  �إلى  نتطلّع  وبينما  وم�شاكله.  تحدِّياته  يوم  كلُّ  يحملُ 

الَّتي  التحدِّيات  ه لم يثقلْ كاهلنا بكلِّ  �أنَّ الم�شاكل. من رحمة الله علينا  ع هذه  توقُّ

�ستعتر�ضُ طريقنا في اليوم التالي، �أو في الأ�سبوع القادم، �أو في ال�شهر القادم، �أو 

ع، ويحاولُ الزَّوجان  الة ب�شكلٍ غير متوقَّ لُ الغ�سَّ في ال�سنة القادمة. لذلك عندما تتعطَّ

الإعلانات  في  المعرو�ض  من  م�ستعملة  واحدة  �سي�شتريان  كانا  �إذا  ما  تحديد 

ا. لِمَ   كهذا مغريًا جدًّ
ٌّ
بة �أو واحدة جديدة بمزايا متطوِّرة، يبدو عر�ضٌ ت�سويقي المبوَّ

الة جديدة، ويدفعان ثمنها لاحقًا عندما تتلا�شى   لا يم�ضيان قُدُمًا وي�شتريان غ�سَّ

�أزمتهما الماليّة؟

والقديمة  غيرة  ال�صَّ حافلتهما  في  الحركة  ناقل  �أنَّ  هو  يعلمانه  لا  ما  لكن 

لُ في غ�ضون �شهرَين، والثَّلاجة �ستتوقف عن العمل في غ�ضون خم�سة �أ�شهر،  �سيتعطَّ

لا أقساط ولا فائدة لمدّة ستَّة أشهر
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ظنّا  الَّتي  الوظيفة  ينالا  لن  هما  ب�أنَّ ليعلمهما  الأثناء  هذه  في  �سيتَّ�صل  ورئي�سهما 

ة جميلة وق�صيرة  الة فج�أةً من خطَّ لُ �شراء الغ�سَّ هما ح�صلا عليها. عندئذٍ �سيتحوَّ �أنَّ

ة ت�سديد طويلة الأجل. ن الأمور، �إلى خطَّ المدى لت�سديد المبلغ عندما تتح�سَّ

خريف،  كلِّ  ففي  رائجةً.  مو�ضةً  منطقتي  في  الجليديّة  المركبات  ركوب  يُعدُّ 

�أكبر، وم�سارات  كات 
ِّ
تظهرُ محر كلّ عام،  يحات. وفي  ال�صَّ �آخر  حف عن  ال�صُّ تعلنُ 

ركوب  يعود  لا  وفج�أةً  الفائت.  العام  في  متوافرة  تكن  لم  جديدة  و�أدوات  �أف�ضل، 

راز الحديث.  رًا الخريف الما�ضي، يُذكَر �أمام الطِّ المركبات الجليديّة، الَّذي كان متطوِّ

�سنوات  ب�ضع  كلَّ  الطراز  الجليديّة  المركبات  ركوب  محبِّي  من  كثيرون   فيغيِّرُ 

ر.  لمواكبة التَّطوُّ

تتدفّق الإعلانات با�ستمرار �إلى منازلنا، محاولةً بيع عربات الثَّلج، م�ستخدمةً 

التي تحملُ عبارة  الإعلانات  �إنّ  �أف�ضل".  �سيكون  "غدًا  بعنوان  الت�سويق  نوعًا من 

وتُظهِر  لوج.  الثُّ ت�ساقط  بدء  ل مع  الأوَّ ت�صدرُ في كانون  �أ�شهر"  ة  �ستَّ لمدَّة  "لا دفع 
 

ّ
ال�شاب قلب  فيخفقُ  البودرة،  من  قدمَين  عمقَ  تحرثُ  حديثة  �آلةً  نة  الملوَّ ورةُ  ال�صُّ

نوبر،  لُ نف�سه محلِّقًا فوق �أ�شجار ال�صَّ المحدّق بال�صورة، ويروقُ له العر�ض، ويتخيَّ

ة �أ�شهر". ه "لا �أق�ساط لمدَّة �ستَّ و�أ�صدقا�ؤه ينظرون بح�سد، والأروع في كلّ هذا �أنَّ

لُ هدير  ورة، ي�ضعُ نُ�صب عينَيه الاحتمالات، ويتخيَّ ًال بال�صُّ فيما يجل�سُ مت�أمِّ

هذا  للحظة  لْ  تخيَّ لكن  �سينتهي.  تاء  ال�شِّ �أنَّ  وين�سى  ر،  والمُطوَّ الجديد  ك 
ِّ
المحر هذا 

لق، ن�شاطات لا  يف مع ما يرافقه من ن�شاطات في الهواء الطَّ ، وقد بد�أ ال�صَّ
ّ

ال�شاب

يد والتَّخييم، و�إذ به يخرج �إلى �صندوق البريد في يومٍ م�شم�سٍ  ي�ضاهيها �شيء كال�صَّ

بمركبته  ة  الخا�صّ الأولى  الدّفعة  �أنَّ  يخبرُه  بيانًا  ليجدَ  حزيران،  �شهر  من  جميلٍ 

مركبة  مدفوعات  بت�سديد  يرغبُ  مَنْ  �أمرَها.   
َ
ن�سي قد  كان  ت!  ا�ستحقَّ قد  الثلجيَّة 

ا�شتراها.  الَّتي  الجديدة  التزلّج  مركبة  ب��شأن  �سًا  متحمِّ كان  لقد  حزيران؟  في  ثلج 

ة عليها قبل  النهاية، لا مدفوعات م�ستحقَّ ا. ففي  �ألَّا يقلق جدًّ  ولكن ربما يجدرُ به 

كانون الأوّل!
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الخاتمة

رق الَّتي قد تخدعُنا بها ديون الم�ستهلك.  فنا على بع�ض الطُّ
َّ
في هذا الف�صل، تعر

غير  ب�شكلٍ  تعتمدُ  ها  �إنَّ خادعة.  بطبيعتها  وهي  وهمًا،  الا�ستهلاكيَّة  الدُّيون  تخلقُ 

�أنتَ  ا  ممَّ �أغنى  ك  ب�أنَّ وتوهمكَ  �أف�ضل،  �ستكون  غدًا  الحياة  �أنَّ  فر�ضيّة  على  واقعي 

على  القائم  الحياة  �أ�سلوب  �إنّ  ة.  الحقيقيَّ ال�شراء  تكلفة  وتخفي  الواقع،  في  عليه 

ا، ولكن على ح�ساب الا�ستقرار  نُ لكَ �إ�شباعًا فوريًّ "ا�شترِ الآن، وادفعْ لاحقًا" قد ي�ؤمِّ
الم�ستهلك  التي يمكن تجنُّبها مع ديون  الم�شاكل  الأمد. كثيرة هي  ويل  الطَّ المالي 

الداخليَّة في الح�صول الآن على  غبة 
َّ
الر �أن نتمهّل قليلًا. تلك  ا�ستطعنا بب�ساطة  لو 

قرارات  لاتِّخاذ  تدفعُنا  قد  نريدُ  ما 

ا لنا في �سنواتٍ  عة، تُ�صبح فخًّ
ِّ
مت�سر

قادمة. يدركُ الم�سوِّقون وَهْم الدُّيون 

هو  هدفهم  �أنَّ  وبما  الا�ستهلاكيَّة. 

ديون  وجدوا  فقد  منتجاتهم،  بيع 

يمكن  لكن  الة.  فعَّ �أداة  الم�ستهلك 

وق. انتبه من العلامات النجميَّة  للقليل من التَّ�شكيك ال�سليم �أن يكون مفيدًا في ال�سُّ

باعة بخطّ �صغير. كما علَّمَ الم�ست�شارون الماليُّون ل�سنوات عديدة: "�إذا بدا الأمرُ  والطِّ

ا �ألا تُ�صدِّقه!" �أروعَ من �أن يُ�صدّق، فمن الأف�ضل حقًّ

أسئلة الدراسة

11 ب، ولم ينفقا المال على .
َّ
كان لبوب وجولي رغبةٌ عميقةٌ في خدمة الر

�أ�شياء تافهة. فلماذا انتهى بهما المطاف �إلى الوقوع في مثل هذه 

الأزمة الماليَّة؟

22 ما هي بع�ض الجوانب في حياتنا الَّتي نحاولُ فيها �أن نعي�ش وهمًا؟ .

متى يغرينا الاقترا�ضُ لنيل �إعجاب الآخرين؟

33 ه من . ناق�شْ وهم الثروة الَّذي تُ�سبّبه بطاقات الائتمان. هل تجدُ �أنَّ

الأ�سهل �إنفاق المال عند ا�ستخدام بطاقات ائتمانيَّة؟ ماذا لو كنتَ 

ت�ستخدمُ ال�شيك؟ وماذا عن المال النقدي؟

"إذا بدا الأمرُ أروعَ من أن 

ا   يُصدّق، فمن الأفضل حقًّ

قه!" ألا تُصدِّ
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44 د �أنَّ .
َّ
هَّال �شاركتَنا بتجربتكَ حين �أُغريتَ ل�شراء �سلعة باهظة الثمن لمجر

ق�سطها ال�شهري لم يكن كبيرًا؟

55 جُ المبيعات لاتِّخاذ قرار غير . هَّال �أخبرتنا عن واقعةٍ دفعكَ فيها مروِّ

حكيم بقوله: "ا�شترِ الآن، وادفعْ لاحقًا"؟



الفصل العاشر

الخطر

ذاتَ يومٍ من �أيّام �شهر حزيران الجميلة، كنتُ �أعملُ في الفناء الخلفي، محاولًا 

�أحدُ الأخوة من جماعة  اتّ�صل بي  �إنهاء م�شروع �صغير، عندما رنَّ جر�سُ هاتفي. 

ات عديدة 
َّ
�أخرى، و��سأدعوه جيم. وقد كان جيم يعاني �ضائقة ماليَّة، وقد تحدَّثنا مر

في الما�ضي، ولطالما �أعجبني تفا�ؤله. فقد كان قادرًا بطريقة ما، حتى في خ�ضمِّ 

ثُ �إليه  من وقت �إلى �آخر، وكنتُ   في �صراعه. كنتُ �أتحدَّ
ّ

ب
َّ
�أزمته، على ر�ؤية يد الر

ة من المناق�شات ب�إح�سا�سٍ بالذَّنب، و�أقولُ في نف�سي: لماذا لا يمكنني 
ّ
�أخرجُ كلّ مر

ب كما يفعلُ جيم؟ ر�أيتُه يُجري مكالمات هاتفيَّة مع وكالات �إقرا�ض، 
َّ
الوثوق بالر

ما  الزَّمن. كثيرًا  المتراكمة عبر  الهائلة  للدُّيون  �أف�ضل  �شروط  لت�أمين  في محاولةٍ 

�إيمانه  م�شاركة  ا�ستطاعَ  ه  لأنَّ ا  جدًّ �سًا  متحمِّ المكالمات،  هذه  بعد  بي  يتّ�صلُ  كان 

قر�ضه.  �شروط  تغيير  في  ف�شله   
َ
نَ�سِي ه  �أنَّ لدرجة  الهاتف،  على  �شخ�ص  مع   

ّ
ب

َّ
بالر

�أخبرتُ زوجتي مرارًا �أنّني بعد التحدُّث �إلى جيم عن م�شاكله الماليَّة، كنتُ �أنا مَنْ لا 

ي�ستطيع �أن ينام، ولي�س هو!

ى للتوّ  ة، �إذ بدا قلقًا للغاية. تلقَّ
َّ
لكنَّ �صوت جيم على الهاتف اختلفَ هذه المر

رًا في �سعر الفائدة. كان المعدَّل  دفةً تغيُّ بيانًا من �شركة بطاقات ائتمان، ولاحظَ �صُ

لم  �أنّه  المائة، مع  �إلى 27,5 في  هر  ال�شَّ الما�ضي، وارتفعَ هذا  هر  ال�شَّ المائة  9 في 

ر في �سداد ديون هذه البطاقة. لذا لم ي�ستطع فهم �سبب ارتفاع �سعر الفائدة.  يت�أخَّ
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، والر�صيد العالي الذي كان يحملُه 
ّ
 غير الم�ستقر

ّ
علاوةً على ذلك، ومع و�ضعه المالي

ة �إلى �شفير  ة الإ�ضافيَّ في هذه البطاقة، كان يخ�شى �أن تدفعه هذه الفائدة ال�شهريَّ

ى عن �سبب الزِّيادة الكبيرة في �سعر الفائدة، اكت�شفَ بوا�سطة 
َّ
الانهيار. وفيما يتحر

عبارة كتبت بالخطّ الرفيع �أنَّ ل�شركة بطاقة الائتمان الحقّ في تغيير معدّل فائدته 

رَ في ت�سديد ديون بطاقة �أخرى )وهذا  رَ ر�صيد ديونه. بعبارةٍ �أخرى، �إذا ت�أخَّ �إذا تغيَّ

ما فعلَه(، فقد ي�ؤثِّر ذلك على �شروط هذه البطاقة.

يكت�شفُ كثيرون من الأميركيِّين فج�أةً حقيقةً كتابيَّة مذهلة وهي �أنَّ المُقْتَرِ�ض 

بطاقات  تعلنُ عن  الَّتي  نف�سها  ال�شركات  �أنَّ   مده�ش كيف 
ٌ
لأمر ه  �إنَّ للمُقْرِ�ض.  عبدٌ 

الائتمان بوجهٍ مبت�سمٍ، تنقلبُ �ضدَّك �إذا لم ت�سِرِ الأمور وفقًا لما هو مكتوب بالخطّ 

�سوم، 
ُّ
الرفيع. ي�شعرُ الأميركيُّون بالغ�ضب ب�سبب �أ�سعار �شركات بطاقة الائتمان، والر

ئي�س �أوباما، في ني�سان 2009، بتوبيخ �أ�صحاب �شركات 
َّ
والتَّكتيكات. وقد قامَ الر

فيزا وما�ستركارد في البيت الأبي�ض، و�سط فرحة الجمهور.

ب�أمرها.  م�شكوك  ت�سويقيَّة  ا�ستراتيجيَّات  بتنفيذ  ركات  ال�شَّ �شرعتْ بع�ض هذه 

ولكن هل �شركات بطاقات الائتمان هي الملامة على كلِّ هذا؟ �ألا ينبغي �أن يقعَ جزء 

من اللوم على عاتق الم�ستهلك؟ هل �أجبرَنا �أحدهم على الإفراط بالدُّيون؟ قد يعك�سُ 

لِ الحقائق التَّالية  �إدماننا على ديون الم�ستهلك بب�ساطة افتقارَنا �إلى الاكتفاء. ت�أمَّ

 الفيدرالي: 
ّ
 من �إح�صاءات ديون الاحتياطي

ّ
المتعلِّقة بديون الم�ستهلك الأميركي

• العام 1980 	 ات تقريبًا من 
َّ
الم�ستهلك خم�س مر �إجمالي ديون  ت�ضاعفَ 

العام  العام 2001 )1,7 تريليون دولار(. وفي  �إلى  )355 مليار دولار( 

2008 بلغت ديون الم�ستهلك 2,6 تريليون دولار.

• دين 	 في  دولار   8500 حوالى   2008 العام  في  الأ�سر  ط  متو�سِّ يحملُ 

بطاقات الائتمان.

حامل  مليون   164 من  �أكثر  هناك  �أنَّ   
ّ
الأميركي الإح�صاء  مكتب  يقدِّرُ 

ط  متو�سِّ يحمل  ه�ؤلاء  من  واحد  كلّ  و�أنَّ  المتَّحدة،  الولايات  في  ائتمان   بطاقة 

ت�سع بطاقات.
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�سنوات، عملتُ  �أميركا. قبل ب�ضع  �أ�سلوب حياة في  الم�ستهلك  �أ�صبحَت ديون 

عليه،  �أح�صل  �شيئًا،  �أردتُ  "�إذا  فقال:  الا�ستهلاك،  في  ر�أيه  عن  لي  رَ  عبَّ ر�سامٍ  مع 

ة!" نداء اليوم هو "ا�شترِ الآن، وادفعْ لاحقًا"،  و�أدفعُ لاحقًا، وفقًا للطريقة الأميركيَّ

ركات والحكومات والم�ستهلكين الأفراد يئنُّون تحت عبءِ جبالٍ  ال�شَّ �إنَّ  وبالتَّالي، 

من الدُّيون.

الكنائس العاديّة ليست معفاة

داخل  فقط  مح�صورًا  الم�ستهلك  ديون  على  الإقبال  هذا  يكون  �أن  ن�أملُ  قد 

�أفرادًا في دوائرنا  المحيط بنا، ولكن هذا لي�س �صحيحًا. يعرفُ معظمنا  المجتمع 

ة، وقعوا في فخ ديون الم�ستهلك. في مقال عن ديون الم�ستهلك، �أدلى "ر�سول  العاديَّ

الجلجثة" بالبيان التالي: 

يزدادُ معدَّل الإنفاق الخارج عن ال�سيطرة عبر بطاقات الائتمان. ويتطلَّب الو�ضع 

الآن بع�ض الكلام ال�صريح. يمكن الا�ست�شهاد ب�أمثلة عن �أع�ضاء في كنائ�سنا 

اطئ، الّذين تتراوحُ ديون بطاقاتهم الائتمانيّة ما  من محبِّي الإجازات على ال�شَّ

بين 000,04 دولار و000,022 دولار. وي�ستخدمُ الأ�شخا�ص الموجودون في 

1
نطاقات دَيْن �أعلى، ما ي�صلُ �إلى 02 بطاقة ائتمانيّة )وحتى �أكثر(.

يْن  خطر الدَّ

خوخ،  بب�ستان  محاطٍ  منزلٍ  في  كاليفورنيا  في  نعي�شُ  ا  كنَّ طفولتي،  خلال 

ام  ا وقتئذٍ نروي الأر�ض عبر فَتْح �صمَّ يّ. كنَّ
َّ
وكانت �أبرز مهمّاتي الم�ساعدة في الر

ك المياه تغمرُ الحقل. وللحفاظ على المياه داخل 
ْ
كبير عند �أحد �أطراف الب�ستان، وتَر

رابيَّة بارتفاع  التُّ دود  ال�سُّ الحقل. كانت هذه  نقُومُ ببناء �سدود حول  ا  الب�ستان، كنَّ

د من  الت�أكُّ ا على  �أربع وع�شرين بو�صة، وكنَّا نحر�ص جدًّ �إلى  حوالى ثماني ع�شرة 

1	� Aaron Lapp, "The Credit Card Crunch," Calvary Messenger, April 2008,  

p. 5.
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ير حول الحقل،  دود. كطفلٍ، كانت �إحدى م��سؤولياتي ال�سَّ عدم وجود ثغرات في ال�سُّ

د �أن تُبنى 
ّ
ه بو�سعك �أن ترتاح بمجر د من بقاء المياه داخل ال�سدّ. قد تظنّ �أنَّ والت�أكُّ

دود  �إليكَ �أنَّ ال�سُّ لُ  دود، ففي النهاية، ما الخط�أ الّذي يمكن �أن يحدث؟ وقد يُخيَّ ال�سُّ

ار ويهدمها. 
َّ
 جر

َّ
�ستبقى �سليمة ما لم يمر

نا الأكبر، �ألا وهو  ارات الكبيرة بل من عدوِّ
َّ
لكنَّ خوفنا الأكبر لم يكن من الجر

دود. فقد  ناجب معروفة بحفر ال�سُّ نجاب. كانت ال�سَّ غير الّذي يدعى ال�سِّ المخلوق ال�صَّ

�أن تخترق ال�سدّ في غ�ضون فترة زمنية ق�صيرة، و�أن تحدث حفرة  كانت ت�ستطيعُ 

قطرها قرابة البو�صة والن�صف. ما كانت هذه الحفرة لتثيرَ القلق، لو لم تكن التُّربة 

ملي. فقد كانت الحفرة الَّتي بقطر بو�صة ون�صف 
َّ
مي الر نةً من الطَّ في منطقتنا مكوَّ

التَّ�سريب  كان  ما  و�سرعان  ال�سدّ.  في  كبيرًا  ا  �شقًّ لت�صبح  دقائق  غ�ضون  في  تنمو 

ل �إلى �سيلٍ جارف. الب�سيط يتحوَّ

ال�سدّ يثير هياجًا كبيرًا.  ال�شقُّ في  دائمًا ما كان 

ا نترك كلّ عملنا، ونجري �إلى مكان الثَّغرة. وقد  كنَّ

ريقة  الطَّ وكانت  حا�سم.   
ٌ
دور الوقت  لعن�صر  كان 

و�ضع  عبر  كهذا  هائلٍ  قٍ  تدفُّ لإيقاف  الوحيدة 

�شيء ما )عادةً لوح من الخ�شب الرقائقي �أو 

لوح معدني( في مكان ال�شقّ وجرف 

�إيقاف  وبعد  حوله.  التُّراب 

�إزالة  يمكن  كان  ق،  التدفُّ

يتوافر  لم  حال  وفي  اللَّوح. 

 
ُّ
ي�ضطر كان  ب�سهولة،  لوح 

التُّراب ويُعاد  يتمّ جرف  �أن  �إلى  ق  التدفُّ الفجوة لإيقاف  الا�ستلقاء في  �إلى  �أحدهم 

ني كنتُ �أ�صغر فردٍ في الأ�سرة، فقد كانوا يدعونني عادةً للقيام  بناء ال�سدّ. وبما �أنَّ

من  قة  المتدفِّ الهائلة  المياه  يَّة  كمِّ �إلى  بالنظر  �أحيانًا،  المتوا�ضعة.  ة  المهمَّ بهذه 

د ثقب �صغير.
َّ
ها بد�أت من مجر ال�شقّ، كان ي�صعبُ الت�صديق �أنَّ
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دُها الشهر القادم سنسدِّ

ا  جدًّ ب�سيطة  تبدو  فقد  نجاب.  ال�سِّ حفرَهُ  الّذي  الثِّقب  الم�ستهلك  ديون  ت�شبهُ 

التَّعامل  �إذا لم يتمَّ  البداية. فهي تبد�أ �صغيرة وتبدو ب�سيطة، لكن  ة في 
َّ
وغير �ضار

يْنُ  الدَّ يكون  تقريبًا، لا  �إلى عواقب وخيمة. في كلِّ حالة  ي  ت�ؤدِّ فقد  �سريعًا،  معها 

الا�ستهلاكي نتيجةَ التخطيط للف�شل، بل نتيجةَ الف�شل في التَّخطيط. لم ي�سبق لي �أن 

طُ لجمع ديون بطاقات ائتمان طويلة الأجل، ولكن، على  �سمعتُ قط عن �شخ�ص يخطِّ

الرغم من ذلك ف�إنّ مجتمعنا مُبتلٍ بها.

�أحيانًا يواجهُ  هناك �سببان رئي�سيَّان وراء غرق الأفراد في ديون الم�ستهلك. 

ة �أو ربّما يفقدون دخلًا ما  النا�س ظروفًا قاهرة. فقد يكون لحديثي الزَّواج حالة طبِّيَّ

ريقة الوحيدة  للتعامل مع الأمر في المدى الق�صير تقت�ضي دفع  ب�شكل مفاجئ. الطَّ

روريات العاجلة. وفي هذه الحالات، ي�صعبُ على الأ�سرة معرفة ما يجب  كلفة ال�ضَّ

القيام به. قد يكون من الأف�ضل الاتِّ�صال ب�شخ�ص يُعدُّ مو�ضع ثقة، طلبًا للم�شورة، 

مع �أنَّ ذلك قد يكون �صعبًا �أو محرجًا.

هو  هذا  �أنَّ  �شكّ  لا  التَّبذير.  في  المبالغة  هو  �شيوعًا  الأكثر  الثاني  يناريو  ال�سِّ

كثيرة،  �أحيانٍ  في  الا�ستهلاكيَّة.  الدُّيون  �إلى  العائلات  يدفع  الذي  ئي�سي 
َّ
الر بب  ال�سَّ

طوارئ،  حالة  تظهر  ثمَّ  من  الم�ستهلك،  ديون  بداية  روري  ال�ضَّ غير  الإنفاق  يكون 

ع عمليّة التقدّم نحو �أزمة كبيرة و�صراع طويل الأجل.
ّ
ت�سر

فكيف تكت�شفُ �أنَّ بطاقات الائتمان لي�ست �سبب بركة لك؟ ما العلامات الَّتي 

يّ في �صغري، كنتُ �أبحثُ عن �أوّل 
َّ
تنذرُ بوجود م�شكلة؟ عندما كنتُ �أ�ساعدُ في الر

ا  ك �إلى حين ظهور �سيل يتدفّق خارج الحقل. كنَّ
ُّ
ل التحر ب للمياه. لم نكن ن�ؤجِّ

ُّ
ت�سر

نبحثَ عنه في  �أن  الذي يجبُ  ما  �إذًا  تزال �صغيرة.  بينما ما  الم�شكلة  �إيقاف  نريد 

في  �أزمة  حلول  عن  تنبئُ  الَّتي  العلامات  بع�ض  �ص  تفحُّ ينبغي  الماليَّة؟  مواردنا 

هذه  في  التفكير  عند  �صادقًا  تكون  �أن  ال�ضروري  من  ال�شخ�صيَّة.  الماليّة  ��شؤوننا 

 حتَّى تتفاقم الم�شكلة. 
ْ
رات. لا تنتظر الم�ؤ�شِّ
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• في ح�سابك 	 المال  من  يكفي  ما  تملكُ  لا  ك  لأنَّ الائتمان  بطاقة  ت�ستخدمُ 

يعدُّ  ل�شرائها،  ا  الكافي حاليًّ المال  تملك  �أن  �سِلَعٍ دون  �شراء  �إنَّ  الجاري. 

م�ؤ�شرًا على وجود خط�إٍ ما.

• �أكيد 	 ى فاتورة بطاقة ائتمان ولا ت�ستطيعُ �سدادها بالكامل. هذا بالتَّ تتلقَّ

يْن لي�س  ر �أنَّ الدَّ  يعلمكَ ب�أنَّ م�صروفكَ �أعلى من مدخولك. تذكَّ
ٌ
 مبكر

ٌ
�إنذار

يْن. الم�شكلة الأ�سا�سيَّة بل نمط الحياة الَّذي يولِّدُ الدَّ

• 	 ،
ّ
ا�ستهلاكي ديْن  لديك  كان  �إذا  ازدياد.  في  الائتمانيَّة  بطاقتك  دَينَ  �إنَّ 

قارنْ  ثم  الآن.  لديك  الموجودة  الأر�صدة  جميع  عليها  نْ  ودوِّ ورقة  خذْ 

هر الما�ضي وما قبله. �إذا كان �إجمالي ديْنك في  مجموعها بمجموع ال�شَّ

ك على الفور.
ُّ
كَ تحتاجُ �إلى التحر ازدياد، فهذا دليل على �أنَّ

• دة على 	 ا. تلك �إ�شارة م�ؤكَّ �أنت تدفعُ فقط الحدّ الأدنى من المدفوعات �شهريًّ

البطاقات �سنوات  �أنّكَ في ورطة. �سوف ي�ستغرقُ �سداد ديون بع�ض هذه 

المزيدُ  �سيقابلكَ  ر،  الأدنى منها. وتذكَّ الحدّ  التزمتَ فقط بدفع  �إذا  عديدة 

مقيّدًا  كنتَ  �إذا  الحياة.  هي  فهكذا  عة.  المتوقَّ غير  الماليَّة  الأو�ضاع  من 

للغاية بحيث لا يمكنكَ �إلّا دفع الحدّ الأدنى من المدفوعات، ف�إنّك لن تجد 

البطاقة  ديون  �إلى  ب�إ�ضافتها  �سوى  عة  المتوقَّ غير  النَّفقات  لدفع  �سبيلًا 

الائتمانيّة، ما يزيدُ الم�شكلة تفاقمًا.

• ترجو �أن يتمّ �إر�سال بطاقة ائتمان �أخرى �إلى �صندوقك البريدي. �إذا بلغتَ 	

مرحلة بدت فيها بطاقةُ ائتمانٍ �أخرى �أملكَ الوحيد، فم�شكلتك هائلة، لأنَّ 

الخروج من الحفرة لا يكون عبر الا�ستمرار في الحفر، وبالتالي لا يمكنكَ 

�أن تقتر�ض لت�سدِّدَ الدُّيون.

 لاتِّخاذ �إجراء. بغ�ضّ النَّظر 
ْ
�إذا كان �أحد هذه الأعرا�ض ينطبقُ عليك، فلا تنتظر

 غير طبيعي وغير 
ٌ
ا تمليه ثقافتنا، ف�إنَّ الا�ستمرار في تكدي�س ديون الم�ستهلك �أمر عمَّ

نَ و�ضعُك. �ضروري. كلَّما �أ�سرعتَ في الخروج من لعنتها، تح�سَّ
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قد ت�شعرُ في هذه المرحلة بالإحباط، وقد تنطبقُ عليكَ جميع الم�ؤ�شّرات �أعلاه، 

انتهاء هذا  الدُّيون م�ستحيلًا. قبل  التخلُّ�ص من  بدا فيها  �إلى نقطةٍ  ما و�صلتَ  ولربَّ

الف�صل، �أودُّ �أن �أقدِّم لكَ كلمة ت�شجيع. ت�صفُ قائمة الأعرا�ض �أعلاه حياة العديد من 

ع. فقد وجدَ كثيرون �أنف�سهم غارقين في  الأفراد. ولكن �إذا كنتَ في هذا الو�ضع، ت�شجَّ

ا، لا  تدريجيًّ ديونك  تراكمت  �إذا  اليوم من دونها.  تعافوا ويعي�شون  لكنَّهم  الدُّيون، 

ة �أيِّ برنامج يعدُكَ بخلا�صٍ فوري. �سوف  كْ في م�صداقيَّ عْ �أن تختفي فج�أةً. �شكِّ تتوقَّ

الم�ستهلك  الأمر �صلاةً، واجتهادًا، وت�صميمًا، ومثابرةً لك�سب معركة ديون  يتطلَّب 

-لكن الانت�صار ممكن.

راسة أسئلة الدِّ

11 المُقْتَرِ�ضُ عَبْدٌ لِلْمُقْرِ�ض. ناق�شْ بع�ض الم�شاكل التي يمكن �أن يواجهها .

الم�ؤمن الَّذي يحاولُ �أن يكون عبدًا لي�سوع الم�سيح وفي الوقت عينه عبدًا 

لبطاقة الفيزا.

22 راعات نف�سها الَّتي يواجهُها المجتمع . ة ال�صِّ لماذا تواجهُ كنائ�سُنا العاديَّ

مع ديون الم�ستهلك؟

33 هل م�شكلة بطاقة الائتمان في كنائ�سنا م�شكلة ماليَّة في المقام الأوّل .

�أو م�شكلة روحيَّة؟

44 ف ب�سرعة عند التَّعامل مع م�شاكل بطاقات الائتمان؟.
ُّ
يَّة الت�صر ما �أهمِّ

55 ة �أو تجارب �آخرين تعافوا من و�ضعهم . هَّال ذكرتَ تجاربكَ ال�شخ�صيَّ

المالي ال�سيّئ؟ ما مفتاح نجاحهم؟





الفصل الحادي عشر

الخلاص الخادع

في حزيران 2008، بلغتْ ديونُ الم�ستهلك في الولايات المتَّحدة 2,6 تريليون 

 قد لا يفاجئُكَ هذا 
1
دولار، �أي نحو 8500 دولار لكلِّ رجل وامر�أة وطفل في البلد.

ة،  ة، والقرو�ض التِّجاريَّ ر �أنَّ هذه الإح�صائيّة لا ت�شملُ القرو�ض العقاريَّ قم، لكن تذكَّ
ّ
الر

ة، وما �إلى ذلك، بل ديون الم�ستهلك فقط. �إنَّ الأميركيِّين مدمنون  والعقارات التِّجاريَّ

وللأ�سف، على قرو�ض �سيَّاراتهم وبطاقاتهم الائتمانيَّة، والملايين يغرقون في بحرٍ 

ا، ي�ساورُهم القلق.  من الدُّيون. و�إذ يرَوْن المغلَّفات ت�صبُّ في �صندوق بريدهم �شهريًّ

�سوم الإبداعيَّة المتنوِّعة بغزارة لتُ�ضاف 
ُّ
ة، والر �سوم الإداريَّ

ُّ
قُ الفوائد، والر و�إذ تتدفَّ

ر�سوم  ت�أتي  و�إذ  قلوبهم.  في  الخوف   
ُّ
ي�ستقر ا،  فعليًّ تكدي�سها  تمَّ  التي  الدُّيون  �إلى 

التَّمويل الم�ضاعفة لتفاقمَ الم�شكلة، ي�صيبُهم الهلع والذُّعر في النِّهاية.

وز 2008، دخلَ �إيميليو �سالادرياغا�س متجر Rent-a-Centre في  في 29 تمُّ

لع،  بلومفيلد، في نيو جير�سي، وهو مركز ت�أجير �أثاث و�إلكترونيَّات وغيرها من ال�سِّ

مع �إمكانيّة �شرائها في نهاية المطاف. كان �إميليو �أحد زبائنه، لكنّه وقعَ في �أزمة 

�إنذارات  كمّ  ب�سبب  الإحباط  �أ�صابه  وقد  الأق�ساط،  دفع  عن  وتخلَّفَ  كبيرة،  ماليّة 

اها. و�صلَ  ائدة عن حدِّها الَّتي كان يتلقَّ �أخر في الدَّفع، والمكالمات الهاتفيَّة الزَّ التَّ

�إميليو �إلى المتجر غا�ضبًا وثائرًا وطلبَ التحدُّث �إلى المدير. و�إذ تمَّ �إبلاغه �أنَّ المدير 

1	� Consumer Debt Statistics, <www.money-zine.com/> October 2009.
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ة  �أم�سكَ بزجاجة تحتوي على مادَّ الكيل وا�ست�شاطَ غ�ضبًا، ثمَّ  غير متاح، طفحَ به 

قابلة للا�شتعال، و�صبَّها على ج�سده و�أ�ضرمَ النَّار بنف�سه.

الحريق،  �إخماد  �إلى  الَّذين �سارعوا  فين  الموظَّ الحادثة بف�ضل  �إميليو من  نجا 

2
ه �أ�صيبَ بجروحٍ بالغة. لكنَّ

 ويأس 
ٍ
في ديون

�أفرادٌ �أرهقتْهم ديونُ  ترتفعُ حالات الانتحار والأعمال اليائ�سة الَّتي يرتكبُها 

باب من ذلك. ففي حزيران 2006، عُرِ�ضَ فيلم وثائقي  الم�ستهلك، ولا يُ�ستثنى ال�شَّ

ب الجامعات من خطر اللُّجوء  Maxed Out، كان هدفه تحذير �أهالي طَّال بعنوان 

 لا�ستخدام البطاقات الائتمانيّة داخل حرم الجامعة. ورمى الفيلم تحديدًا 
ّ
الم�ستمر

ب �إلى الانتحار. في �أحيانٍ كثيرةٍ، يلج�أُ  َّال �إلى زيادة الوعي ب�أنَّ الدُّيون تدفعُ بالطُّ

�أثناء  �أهلهم، �سعيًا منهم لإيجاد القبول في  �إلى ديون الم�ستهلك دون علم  ب  َّال الطُّ

التَّغلب على جبل ديونهم،  �إذْ ي�ستحيلُ عليهم  النِّهاية  الجامعة. وفي  درا�ستهم في 

ا لحياتهم. هم ي�ضعون حدًّ وبدلًا من الاعتراف بف�شلهم لأقرانهم وعائلاتهم، ف�إنَّ

من الم�سلَّم به �أنَّ هذه النماذج من الي�أ�س لي�ست منت�شرة في دوائر الأنابابت�ست 

ديون  على  الَّذين ح�صلوا  الأفراد  يواجهُ  قد  واجب.  فالتَّحذير  ذلك،  ومع  تنا.  خا�صَّ

و�سائل لا  �إلى  للُّجوء  للآخرين، ويميلونَ  بف�شلهم  الاعتراف  الم�ستهلك �صعوبةً في 

يق ب�سبب �ضغط ر�سائل التَّحذير والمكالمات  �إليها عادةً. وي�شعرون بال�ضِّ يلج�ؤون 

و�سيلة  بالبحث عن  ون  ويهمُّ التَّح�صيل،  وكالات  تجريها  الَّتي  المتزايدة،  الهاتفيَّة 

�أيْ عن حلٍّ �سريع لإنقاذ احترام المجتمع لهم. للأ�سف، يتمُّ اليوم ت�سويق  للنجدة، 

العديد من الخيارات الَّتي تَعِدُ ب�إغاثةٍ فوريّة، ولكنّها لي�ست �سوى محاولات خادعة. 

رق الخادعة وغير الأخلاقيَّة.  الغر�ض من هذا الف�صل هو معالجة بع�ض هذه الطُّ

ها لا تعالجُ الم�شكلة الحقيقيَّة.  فبع�ض هذه العرو�ض المُعلن عنها لا يُن�صح بها لأنَّ

�أو بعبارة �أخرى، لا تقدِّمُ عونًا طويل المدى. كما يجب تجنُّب طرق �أخرى  ت�ستخدمُ 

2	� Laura Craven, "Newark Man Sets Himself on Fire," New Jersey Star 
Ledger, July 30, 2008.
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د �أنَّ طريقة ما تعمل، 
َّ
�أ�ساليب لا تتَّفق مع مبادئ الكتاب المقدَّ�س الأ�سا�سيَّة. فلمجر

ها مقبولة. لا يعني دائمًا �أنَّ

في  الأمثال  �سفر  كاتب  قال 

غِنًى...  وَلَا  فَقْرًا  تُعْطِنِي  "لَا  القديم: 

هُوَ  "مَنْ  قُولَ:  وَ�أَ وَ�أَكْفُرَ  �أَ�شْبَعَ  لِئَلاَّ 

خِذَ  تَّ
وَ�أَ وَ�أَ�سْرِقَ  �أَفْتَقِرَ  لِئَلاَّ  �أَوْ  ؟"  َّبُّ

الر

الكاتب هنا   
ُّ
يُقِر  

3
بَاطِلًا". �إِلَهِي  ا�سْمَ 

�سواء  �أن يحفظه منها.  ب 
َّ
الر ة، ويطلبُ من  قويَّ �إغراءات  تقدّم  المواقف  ب�أنَّ بع�ض 

كنَّا غارقين في ديون الم�ستهلك �أو نحاول م�ساعدة �شخ�صٍ غارقٍ فيها، لا بدَّ من 

�أنْ نفهمَ �أنَّ �إغراء اللُّجوء �إلى �أ�ساليب م�شكوك ب�أمرها هو �إغراء حقيقي. دعونا نلقي 

نظرة على بع�ض طرق التخلُّ�ص من الدُّيون الخادعة.

عمليّات احتيال غير قانونيَّة

تحت  يئنُّون  الأفراد  من  الملايين  لكون  نظرًا 

عبء الدُّيون الا�ستهلاكيَّة، فقد فتح ذلك الباب 

وا�سعًا في �أميركا �أمام فنَّاني الخداع. �إحدى 

�إقناع  على  تقوم  ي�ستخدمونها  التي  رق  الطُّ

هم في الحقيقة لا يدينون بالمال. الأ�شخا�ص ب�أنَّ

الائتمان  بطاقات  �شركات  �أنَّ  هي  ة  الحجَّ

ا،  حقيقيًّ مالًا  ولي�س  فقط،  اعتمادًا  تقر�ضُ 

مال.  ب�أيِّ  تطالبَك  �أن  لها  يحقُّ  لا  وبالتَّالي 

ك  �إنَّ ال�شركة  تقول  ما  �سداد  على  مجبرًا  ل�ستَ 

مدين به، بما �أنّه لم يتمّ في البداية �إقرا�ضك 

المال ب�شكل قانوني.

	�أمثال 30: 9-8 3

لمجرَّد أنَّ طريقة ما تعمل، لا 

يعني دائمًا أنَّها مقبولة.
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يوحي لكَ فنَّانو الخداع ه�ؤلاء ب�أنَّ �شركات بطاقات الائتمان ترغبُ في �إخفاء 

ديونك،  من  ة  مئويَّ ن�سبةً  الدُّيون  تخفي�ض  ل�شركة  دفعتَ  �إذا  ك  و�أنَّ الحقيقة،  هذه 

النتيجة،  المقرِ�ض و�ستختفي ديونك. هذه بالطبع كذبة. في  ف�سوف تتفاو�ض مع 

�أكثر من قبل.  ت�ستولي �شركة خف�ض الديون على مالِكَ النَّقدي، وتترككَ مع ديون 

هي واحدة من عمليَّات احتيال كثيرة موجودة، وقد  فعمليَّة احتيال "لا قرو�ض"، 

خدعَتْ كثيرين.

طرق قانونيَّة إنَّما غير كتابيَّة

ا في �أميركا، ولا يمكن للمرء �أن  ا رئي�سيًّ �أ�صبحَ تخفي�ض الدُّيون ن�شاطًا تجاريًّ

ة �صحيفة �أو مجلَّة كبرى دون م�شاهدة �إعلانات كهذه. وقد يفتر�ضُ المرء،  يفتح �أيَّ

ال�شركات رغبة كبيرة في م�ساعدته وعائلته. ولكن  �أنَّ لهذه  الإعلان،  ياغة  من �صِ

ركات في الواقع؟ كيف يمكن ل�شركة �أن تخفِّ�ضَ ديونك بن�سبة  ماذا تفعلُ هذه ال�شَّ

70 في المائة؟ هل هذا قانوني؟ هل تُنتَهَك مبادئ الكتاب المقدَّ�س؟

�إجبار  هي  الدُّيون  تخفي�ض  �شركات  ت�ستخدمُها  الَّتي  ئي�سيَّة 
َّ
الر رق  الطُّ �إحدى 

يناريو، بعد �أن تتَّفق �أنتَ مع  �شركات بطاقات الائتمان على التَّفاو�ض. في هذا ال�سِّ

ة بك.  �شركة تخفي�ض الديون، يطلبون منكَ التَّوقف عن �سداد ديون الم�ستهلك الخا�صَّ

�إلى بريدك.  تَرِدُ با�ستمرار  الَّتي  �آخر، يطلبون منكَ تجاهل كلّ تلك الفواتير  بمعنى 

دًا. وعندما يحدث  ن مجدَّ
َّ
ه لن يطولَ الوقت قبل �أن يعود هاتفك للر ومن الوا�ضح �أنَّ

لتَ كلَّ ديونك ل�شركة تخفي�ض الدُّيون تلك. كَ حوَّ ذلك، يُطلب منكَ �إبلاغ مقر�ضيك �أنَّ

لُ إلى 70 بالمائة من ديونك!"
ِ
ا يص "تخلَّصْ الآن ممَّ

"تخلَّصْ من ديون بطاقتك الائتمانيّة!"

ض  ا لتلك المكالمات الهاتفيَّة - دعنا نخفِّ "ضعْ حدًّ
ديونك بشكل هائل!"



113 ادخلا لخلاصا

موقع  من  مقر�ضيك  مع  مبا�شرةً  بالتَّفاو�ض  الدُّيون  تخفي�ض  �شركة  فتبد�أ 

�شيء  �أيِّ  با�سترداد  ترغبون  كنتم  و�إذا  مفل�س،  لي  موكِّ "انظروا،  تقول:  وقد  �سلطة. 

ريقة كما يلوّحون في الإعلان،  منه، عليكم تخفي�ض ديونه". نادرًا ما تنجحُ هذه الطَّ

لكنَّهم في الغالب يجبرون �شركات بطاقات الائتمان على اقتطاع ن�سبة من المبلغ 

الم�ستحقّ لها.

�إجبار  واب  ال�صَّ المقدَّ�س؟ هل من  الكتاب  ريقة مقبولة في �ضوء  الطَّ هل هذه 

المقرِ�ض على قبول مبالغ �أقلّ من تلك التي �أقر�ضها؟

 مهمٌّ 
ٌ
حُ الله في كلا العهدَين القديم والجديد، �أنَّ الا�ستقامة في المال �أمر يو�ضِّ

ائتمان  بطاقة  ن�ستخدم  عندما  ا�ستقامتنا  عن  نبرهن  هل  �إليه.  بالن�سبة  للغاية 

ل�شراء �سلعة ثمنها مائة دولار، ثمّ نُجبر المقرِ�ض لاحقًا على قبول خم�سين دولارًا؟ 

لتمديد  للتفاو�ض  �أحيانًا  الحاجة  تدعو  كتابيَّة.  غير  ولكنَّها  قانونيَّة  رق  الطُّ هذه 

ة لإجبار م�ؤ�س�سة  القوَّ الفائدة. ولكن ا�ستخدام  �أو لطلب تخفي�ض �سعر  ة القر�ض  مدَّ

ا اقتر�ضناه منها، ينتهكُ مبادئ الكتاب المقدَّ�س. الإقرا�ض على قبول �أقلّ ممَّ

توحيد الدّيون

 مغرٍ �آخر اليوم ويُعرف با�سم "توحيد الديون". هناك �أنواع عديدة 
ٌ
يتوافر خيار

مختلفة من قرو�ض توحيد الدُّيون، وكما يوحي الا�سم، ف�إنَّ الهدف منها هو توحيد 

افع  دَيْنٍ واحد. قد يكون الدَّ ا في  �أو جمع العديد من القرو�ض التي تدينُ بها حاليًّ

ركات المختلفة في  من ذلك هو تب�سيط حياتك. فلماذا تكون لك ديون للعديد من ال�شَّ

حين �أنّه بو�سعك بب�ساطة كتابة �شيك واحد كلَّ �شهر ل�شركة واحدة؟

هو  الديون،  توحيد  قر�ض  على  للح�صول  بطلبٍ  مِ  للتَّقدُّ يدفعُنا  ما  عمومًا، 

ركة هذا الجانب  ة المرتفعة. قد تجعلُ ال�شَّ محاولة التَّخفيف من المدفوعات ال�شهريَّ

لُ �إحدى الم�شكلات في �أنَّ  ابًا، لكنَّ توحيد الدُّيون قد يكون خادعًا للغاية. تتمثَّ جذَّ

ة القر�ض، ما يجعلُك تدفعُ المزيد من الفوائد على مدى  توحيد الديون يمدِّدُ دائمًا مدَّ

فترة زمنيَّة �أطول.
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الفائدة.  �سعر  يرفعُ  القرو�ض  هذه  بع�ض  �إنَّ  الطويل،  المدى  �إلى  بالإ�ضافة 

والم�ستهلك الذي ي�شعرُ بالارتباك لا يقلقُه ب�شكلٍ عامّ �سوى �صافي الدَّفع ال�شهري. 

ما ي�شعرُه  وي�سهلُ عليه التَّ�سجيل للح�صول على قر�ضٍ يفرجُ �ضيقته لفترة ق�صيرة، �إنَّ

بالنَّدم لفترة طويلة.

ة. �إذا لم ت�شمل ا�ستراتيجيَّتك تعديلَ نمط  يْن لي�س الم�شكلة الأ�سا�سيَّ ر �أنَّ الدَّ تذكَّ

ر الكثير. عندما ي�سدِّدُ قر�ض توحيد الدُّيون جميع فواتير بطاقات  حياتك، فلن يتغيَّ

هذا  يعطي  قد  لذا  الم�شتريات.  من  لمزيدٍ  متاحة  البطاقات  هذه  ت�صبحُ  الائتمان، 

النَّوع من القرو�ض �أملًا كاذبًا ويحدثُ �أ�ضرارًا طويلة الأجل. قد يكون توحيد الدُّيون 

الإنفاق.  عادات  لتقييد  بميزانيَّة  فقط  اقترنَ   �إذا  ولكن  الحالات،  بع�ض  في  مفيدًا 

لًا. حتَّى في هذه الحالة، ينبغي طلب الم�شورة �أوَّ

قروض أصل عقاري

ب�سرعة  �أنّها تق�ضي  والمعلن عنها كثيرًا باعتبار  المقترحة غالبًا  رق  الطُّ من 

لماذا  �أ�صل عقاري.  �إلى قر�ض  الدُّيون  الا�ستهلاكيَّة، هي تحويل هذه  ديونك  على 

ب�إمكانك  كان  �إنْ  الائتمان  بطاقة  دين  على  المائة  في   27 بن�سبة  فائدة  تدفعُ 

يكون  لماذا  نرى  دعُونا  المائة؟  في   8 بقيمة  عقاري  �أ�صل  قر�ض  على  الح�صول 

القر�ض الق�صير المدى والَّذي له فائدة �أعلى، �أقلَّ كلفة بالفعل.

الائتمانيّة  بطاقاتك  على  دولار  �ألف   20 بقيمة  ديونًا  لديكَ  �أنَّ  نتخيَّل  دعنا 

على  الدَّين  هذا  دفعتَ  �إذا  المائة. 
ً
في   25 هو  بطاقاتك  على  الفائدة  ط  متو�سِّ و�أنَّ 

�أو ما مجموعه  ا،  �أن تدفع 587 دولارًا �شهريًّ  مدى خم�س �سنوات، �سيتوجّب عليكَ 

35220 دولارًا. 

لنفتر�ضْ الآن �أنَّ لديك مجالًا لإعادة التَّمويل و�سداد هذا الدَّين من خلال قر�ض 

�أ�صل عقاري بن�سبة 8 في المائة، على �أن يتمَّ توزيع هذا القر�ض على مدى ثلاثين 

عامًا، ودَفْعُه ب�شكل ق�سطٍ �شهريٍّ قدرُه 147 دولارًا. عندئذٍ ي�صبحُ المجموع 52920 

دولارًا موزّعًا على مدى مدّة القر�ض. �إذا كنت تنظرُ فقط �إلى الق�سط ال�شهري، ف�سيبدو 
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ا بق�سط �آخر بقيمة 147  العر�ض جيّدًا. مَنْ منّا لا يرغبُ با�ستبدال 587 دولارًا �شهريًّ

دولارًا فقط؟

ك وافقتَ للتو على  ورة الطويلة المدى، �ستجدُ �أنَّ ولكن �إذا �ألقيتَ نظرة على ال�صُّ

هري على  ال�شَّ �أميركي مقابل هذا الانفراج   قدره 17700 دولار 
ٍّ
�إ�ضافي دفع مبلغٍ 

ه من المهم مراعاة مدّة القر�ض عند النظر  �أنَّ ر  مدار الأعوام الثَّلاثين القادمة. تذكَّ

ا. وقد يكون من المنا�سب النَّظر في قر�ض  في الخيارات، ومراعاة �سعر الفائدة �أي�ضً

الأ�صل العقاري، ولكن لا تنخدع. فقرو�ض الأ�صل العقاري لا تقلِّلُ الدُّيون �أو تلغيها؛ 

ها فقط ت�ؤجّلها وتمدِّدُها. �إنَّ

الخاتمة

ا �إذا كان  د ممَّ كيف نعرفُ �إن كان البرنامج المُعلَن عنه خادعًا؟ وكيف نت�أكَّ

الإعلان  يتمُّ  التي  البرامج  جميع  معالجة  الكتاب  هذا  ي�ستطيعُ  لا  ا؟  حقيقيًّ فرجًا 

عنها، ولكن هناك كلمة واحدة تنذرُ بالخطر. �إذا ر�أيتَ هذه الكلمة م�ستخدمة لو�صف 

لي�س  ال  الفعَّ الدُّيون  فتخفي�ض  "�سهل".  هي  الكلمة  هذه   .
ْ
فاحذر معيَّن،  برنامج 

ه ي�ستلزمُ اجتهادًا وت�صميمًا وان�ضباطًا. ومع ذلك، يمكن للعائلة  بالأمر ال�سهل لأنَّ

الم�ستعدّة للالتزام الجادّ والعمل معًا �أن تحقِّق ذلك.
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راسة أسئلة الدِّ

11 . 
ٍّ
 ب�سبب و�ضعٍ مالي

ٍّ
بتَ بالتَّنازل عن مبد�إ كتابي

ِّ
هل �سبقَ لكَ �أن جُر

وجدتَ نف�سك فيه؟

22 ما المبادئ الكتابيَّة التي ننتهكُها عندما نجبرُ �شركة ائتمان ما على .

ر �آيات تدعمُ هذه المبادئ؟ تخفي�ض ديوننا؟ �أيمكنكَ تذكُّ

33 ا معرفة طول مدّة القر�ض؟. ا جدًّ لماذا يبدو مهمًّ

44 ة لانتهاك مبادئ . بما �أنَّ عدم القدرة على �سداد الدُّيون يغرينا بقوَّ

الكتاب المقدَّ�س، لماذا ندخل في �أيِّ نوع من الدُّيون في الأ�صل؟ هل 

ها مقبولة؟ هناك �أنواع معيَّنة من الدُّيون الَّتي ت�شعرُ �أنَّ

55 ما الكلمة المفتاح التي تُ�ستخدَم غالبًا في �إعلانات خف�ض الديون والَّتي .

يجبُ �أن تنبّهك �إلى عمليَّة احتيال؟ لماذا يجدرُ بهذه الكلمة �أن تنذركَ؟



الفصل الثاني عشر

التَّغلُّب على الحيوان 

ت طفلةٌ �صغيرةٌ في فلوريدا للخنق من قبل ثعبان كان والداها يربِّيانه  �ضَ
َّ
تعر

هَ  �شوَّ �أن  بعد  الم�ست�شفى،  في  غيبوبة  في  امر�أةٌ  وترقدُ  منزلهما.  في  �أليفٍ  كحيوانٍ 

�أن  العمر ت�سع �سنوات بعد  يتْ فتاةٌ تبلغُ من  �أليفٌ وجهَها ويديْها. وتوفِّ �شمبانزي 

1
ها.  م�ست�أنَ�س يملكُهُ زوجُ �أمِّ

ٌ
هاجمَها نمر

نوات القليلة الما�ضية. ففي  �صدمَتْ عناوينُ ال�صحف هذه الأميركيِّين في ال�سَّ

�ض �آلافُ المواطنين في الولايات المتَّحدة للع�ضّ، والقتل، والتَّ�شويه 
َّ
كلِّ عام، يتعر

غير  وايات 
ِّ
الر هذه  يقر�ؤون  بيننا  كثيرون  م�ست�أن�سة.  غريبة  حيوانات  قِبَل  من 

 الّذي ي�شتري ثعبانًا ويحتفظُ به في منزلٍ فيه �أطفالٌ �صغار؟ 
ّ
م�صدِّقين. مَن الغبي

ثمّ لماذا يحتفظُ �شخ�صٌ ما بنِمْرٍ في منزله؟

حيوانات  �شراء  �إغراء  مقاومة  عن  عاجزون  كثيرين  �أنَّ  هي  الحقيقة  ولكن 

وقد  والنُّمور.  والدِّببة،  الأ�سود،  والببغاوات، وحتَّى  والثَّعابين،  القرود،  غريبة مثل 

البيوت، وقرود ترتدي  �أقبية  يبدو الأمر غريبًا، لكن هناك نمور و�أ�سود تعي�شُ في 

عَت لها �ألجمة. حفا�ضات، وتما�سيح وُ�ضِ

1	  Sun Herald, July 13, 2009.
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بب. �إذا اخترتَ  �إذًا، ينبغي �ألَّا يفاجئنا وقوع �إ�صابات، وبو�سع النا�س فهم ال�سَّ

. وعندما 
ّ

�ضك للهجوم من قِبل دب
ُّ
ا خطر تعر �إح�ضار دبٍّ �إلى منزلك، فقد �ضاعفتَ جدًّ

اللُّحوم، والب�شر  �أكلة  النمور من  رُ م�شاركة منزلك مع نمر، ف�أنتَ تجازف، لأنَّ 
ِّ
تقر

ف النَّا�سُ على هذا النحو؟ لماذا 
ّ
كة. �إذًا لماذا يت�صر

ِّ
بالن�سبة �إليها �أ�شبه بوجبة متحر

يح�ضرُون �أ�سدًا �إلى منزلهم؟

�ؤال، لكن �أحد الأ�سباب التي تجعلُ النَّا�س لا  قد تختلفُ الإجابات عن هذا ال�سُّ

يخ�شون هذه الحيوانات هو حجمها عند ال�شراء. معظم النا�س لا يخرجون وي�شترون 

وقلَّما  ولطيفة.  �صغيرة  �أ�شبالًا  عادةً  ي�شترون  بل  رطل،  مائتي  وزنه  يبلغُ  نمرًا 

ون لحقيقة �أنَّ النمور، والثَّعابين، والدِّببة تنمو وتكبر. ثمّ يومًا بعد يوم، ودون  يهتمُّ

احرة �إلى مخلوق مخيف له مخالب  لُ اللُّعبة ال�صغيرة ال�سَّ �أن يلاحظ المالِك، تتحوَّ

�إلى حيوان قويّ  والعزيز  المحبوب  الحيوان  ة. وهكذا يتحوّلُ  و�أ�سنان حادَّ خطيرة 

وقادر على �إحداث دمار رهيب.

ٍ
ن
ِ
 إلى مُهَيم

ٍ
من صغير

ريقة نف�سها  بيوتًا كثيرة. فهي تقرع بابنا ك�صديق  تقتحم ديون الم�ستهلك بالطَّ

الحياة،  ظروف  تح�سين  علينا  وتعر�ضُ  الم�ساعدة،  بتقديم  وتَعِدُ  م�ؤذٍ،  غير  �صغير 

وتجلبُ الفرح �إلى المنزل. لكنَّها بين ليلة و�ضحاها، تنمو لت�صبح حيوانًا مفتر�سًا 

ه  قادرًا على �إحداث دمارٍ هائل. فنقف عاجزين عن مواجهة هذا الوح�ش الَّذي لا يهمُّ

ا عن  الخروج من الباب الَّذي دخل منه، هذا الوح�ش الَّذي يملأُ المنزل رعبًا عو�ضً

لام والهدوء اللذين وعدَ بهما. فيق�ضُّ م�ضجعنا، ويعوقنا عن الا�ستمتاع بيومنا.  ال�سَّ

لتْ  ية تحوَّ ادم ب�أنَّ الأمور تغيَّرت، لأنَّ بطاقة الائتمان الودِّ لُ �إلى الإدراك ال�صَّ فن�صِ

من �شيءٍ �صغير �إلى �شيء مُهيمِن.

فعله  بالإن�سان  يجدرُ  الذي  ما 

�أكلة  من  نمرًا  ليجدَ  ي�صحو  عندما 

ل ذهابًا و�إيابًا في رواق  الب�شر يتجوَّ

بيته؟ ما الّذي يجدرُ بنا فعله عندما 

ية   إنَّ بطاقة الائتمان الودِّ

 تحوَّلت من شيءٍ صغير 

إلى شيء مُهيمِن.



119 احيول اىلع بُّلالتَّغ

�إلى وح�شٍ داخل منزلنا يهدِّدُ بابتلاعنا؟ في هذا  نجدُ ديون الم�ستهلك قد تحوّلتْ 

الف�صل، نودُّ �إلقاء نظرة على بع�ض الخطوات الَّتي يمكنكَ اتِّخاذها لطرد هذا الوح�ش 

نا في وقتٍ �سابقٍ �إلى حقيقة �أنَّ التَّعامل مع ديون الم�ستهلك لن 
ْ
�أ�شَر خارج بيتك. 

الا�ست�سلام  بعد  الوح�ش.  التَّغلُّب على  ي�ستحيلُ  ه  �أنَّ يعني  �سهلًا، ولكن هذا لا  يكون 

ا ت�ستطيعُ  �أي�ضً و�أنتَ  �أخيرًا،  الوح�ش  التخلُّ�ص من  ا�ستطاعَ كثيرون  ل�سنوات،  للذّعر 

فعل ذلك! دعونا ننظرُ في بع�ض الخطوات المحدَّدة التي يمكنكَ اتِّخاذها.

• في 	 م�شكلة  لدينا  ب�أنَّ  الاعتراف  في  ف�شلنا  �إذا  م�شكلة.  لديكَ  �أنَّ  اعترفْ 

الإنفاق، �سوف نجدُ �صعوبة في التَّعامل مع الديون. من المغري الافترا�ض 

والانتظار  مهمّ!  الوقت  عامل  �أنّ  ر  تذكَّ �أف�ضل.  �سيكون  المقبل  هر  ال�شَّ �أن 

لمعرفة ما قد يحدث، لن ي�ؤدِّي �سوى �إلى زيادة ديونك.

• الم�ستهلك هي 	 الخطوات لخف�ض ديون  �أولى  الحيوان.  �إطعام  عن  فْ  توقَّ

رغبتَ  �إذا  الأمر  هذا  في  ا  جدِّيًّ تكون  �أن  من  بدَّ  لا  تغذيتها.  عن  ف  التوقُّ

 �إلى اتِّخاذ خطوات حازمة للو�صول �إلى 
ُّ
في �أن تكون ناجحًا، وقد ت�ضطر

ل�شخ�ص  �إعطاءَها  �أو  الائتمانيّة  نتائج. قد يعني ذلك تلف كلّ بطاقاتك 

بالا�ستمرار في جمع  الدُّيون  تتخلّ�ص من  لن  لكنَّك  للم�ساءلة.  طلبًا  �آخر 

ف عن الحَفْر. المزيد منها. ف�إذا �أردتَ الخروج من الحفرة، عليك التَّوقُّ

• حتى 	 ديونك  بجميع  قائمة  �ضعْ  للغاية.  مهمّ  هذا  العدو.  حجم  اعرفْ 

الأدنى  والحدّ  الفائدة،  و�سعر  القر�ض،  مبلغ  اكتبْ  تحارب.  ماذا  تعرفَ 

ا  نْ �أي�ضً د من �أنّ �شيئًا لم يفتكَ. دوِّ ا  وت�أكَّ الم�ستحقّ كل �شهر. كن حري�صً

�شخ�صيَّة  ديون  �أيّة  وكذلك  الائتمان،  بطاقات  وديون  يارات  ال�سَّ قرو�ض 

مدرو�سة  قرارات  اتِّخاذ  وفي  موقعكَ  معرفة  في  ذلك  �سي�ساعدُكَ   �أخرى. 

في المعركة.

• ا طويلة 	 قرو�ضً بمنحك  م�ؤ�س�سات  �أو  �أفراد  قامَ  �إذا  مقر�ضيك.  مع  لْ  توا�صَ

الأمد، ف�أقلّ ما يمكنك فعله هو رفع �سمّاعة الهاتف عندما تكون في م�أزق. 

تخفْ  لا  المقتر�ض.  ي�صمتُ  عندما  الو�ضع  ت�أزيم  �إلى  المقر�ضون  يميلُ 

�إذا كنتَ تواجه م�شكلة  �أو تغيير ال�شروط  من طلب تخفي�ض �سعر الفائدة 
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في الدَّفع. يُبدي معظم المقر�ضين، بما في ذلك الأقارب الّذين اقتر�ضتَ 

منهم، ا�ستعدادًا للتَّعاون معك �إذا لم�سوا فيك رغبةً في التَّعاون معهم. من 

ا�ستعدادك للاعتراف لهم  �إنَّ  التَّوا�صل مع زوجتك وعائلتك.  ا  �أي�ضً المهمّ 

رُ  ة �أكبر. قد تكون الأ�سرة �أداةً لا تقدَّ بف�شلك ي�ساعدُك على المحاربة بفعاليَّ

يَّة  بثمن في تقديم الم�ساءلة، وقد ي�ساهمُ و�ضعك في تعليم �أ�سرتكَ عن �أهمِّ

الوكالة الكتابيَّة.

• القر�ض 	 اخترِ  ديونك،  قائمة  �إلى  تنظرُ  فيما  غيرة.  ال�صَّ ديونكَ  لًا  �أوَّ دْ  �سدِّ

�سْ كلَّ قر�شٍ �إ�ضافي تملكه لت�سديده. �إذا كانت مبالغ ديونكَ 
ِّ
الأ�صغر، وكر

زْ على الدُّيون الَّتي لها معدَّل فائدة �أعلى. ولكن  الا�ستهلاكيَّة متقاربة، ركِّ

غيرة التي يمكن �إيفا�ؤها عاجلًا، �سوف  �إذا كانت لديك بع�ض الدُّيون ال�صَّ

رُ لكَ �سدادُها المزيد من المال كلَّ �شهر للقرو�ض الكبيرة. تُ�شبه هذه  يوفِّ

من  يرفعُ  هذه  الأولى  المعارك  في  الفوز  �إنّ  الثلج.  كرة  ت�ضخّم  العمليَّة 

معنويّاتك. فالإحباط عدوٌّ �شر�سٌ في هذه العمليَّة، لذلك تحتاج �إلى هذه 

ها تدفعكَ للم�ضي قُدُمًا. يمكن التغلُّب على وح�ش  غيرة لأنَّ الانت�صارات ال�صَّ

جاعة للا�ستمرار في المحاربة. دكَ بال�شَّ الدُّيون، وهذه الانت�صارات �ستزوِّ

• ا محاربة العدو لو وُجدَ محاربٌ 	 اح�صلْ على الم�ساعدة. �سوف ت�سهلُ جدًّ

و�سوف  الأمر،  هذا  �أجل  من  لاة  ال�صَّ في  وقتًا  اق�ضِ  جانبك.  �إلى  محنَّك 

�أو مجتمعك يمكنكَ م�شاركته  �إلى �شخ�ص ما في جماعتك   
ّ

ب
َّ
الر ير�شدكَ 

�صراعك. 

• تلو 	 لقمةً  تناوله  عبر  فيلًا؟  ت�أكلُ  كيف  �صغيرة.  لقمات  �أخذ  في  ا�ستمرَّ 

يء نف�سه على م�سيرتك في التغلُّب على ديون الم�ستهلك.  الأخرى. ينطبقُ ال�شَّ

يْن لم يبلغ حجمه الحالي في غ�ضون �شهرٍ واحدٍ فقط، وعلى الأرجح  فالدَّ

لن يزولَ بين ليلةٍ و�ضحاها. ولكن �إذا ا�ستطاعتْ عائلتكَ الاتِّحاد معكَ �ضدَّ 

ت في القتال ب�صبر، ف�ستختبرُ النُّ�صرة. يمكنكَ ر�سم 
َّ
هذا العملاق وا�ستمر

د من التَّقدُّم المحرز. وقد  ة على الورق، والجلو�س من حين لآخر للت�أكُّ خطَّ

يكون هذا الحدث �سبب بركة لعائلتكَ ب�أكملها.
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الخاتمة

ه  الم�ستهلك، ف�إنَّ التغلُّب على ديون  ا للمثابرة في �سبيل  الفرد م�ستعدًّ �إذا كانَ 

ي�ستطيعُ اتِّخاذ خطوات ت�ساعدُه على ذلك. ومع ذلك، في بع�ض الحالات، يبدو الفرد 

زمة لتحقيق النجاح. عندئذٍ ي�صبحُ  غير قادر �أو غير راغب في �إجراء التَّغييرات الَّال

التي  الأ�سرة  على  هل  ال�سَّ بالأمر  لي�س  هذا  المحليَّة.  الكني�سة  م��سؤوليَّة  من  ل  التدخُّ

تعاني المتاعب، �أو على الكني�سة المحليَّة، �أو على من تمَّ اختيارهم للم�ساعدة. يجبُ 

�إنَّ  ة.  بمحبَّ الحقَّ  ويقدِّموا  بال�صبر،  يتحلَّوا  �أن  للم�ساعدة  المختارين  الأفراد  على 

عامل الوقت مهمّ عند التَّعامل مع الدُّيون الا�ستهلاكيَّة، ولكن يجب القيام بالكثير 

�سول 
َّ
َّبُّ بالحكمة فيما ن�سعى �إلى تطبيق كلمات الر

دَنا الر من الخير. ن�صلّي �أن يزوِّ

وحَانِيِّينَ 
ُّ
لِحُوا �أَنْتُمُ الر ةٍ مَا، فَ�أَ�صْ هَا الإِخْوَةُ، �إِنِ انْ�سَبَقَ �إِنْ�سَانٌ فَ�أُخِذَ فِي زَلَّ يُّ

بول�س: " �أَ

كُمْ �أَثْقَالَ  ا. اِحْمِلُوا بَعْ�ضُ بَ �أَنْتَ �أَيْ�ضً
َّ
مِثْلَ هَذَا بِرُوحِ الْوَدَاعَةِ، نَاظِرًا �إِلَى نَفْ�سِكَ لِئََّال تُجَر

 
2
مُوا نَامُو�سَ الْمَ�سِيحِ". بَعْ�ضٍ وَهَكَذَا تَمِّ

راسة أسئلة الدِّ

11 لًا؟ هل هناك ا�ستثناءات لذلك؟. لُ �سداد القرو�ض ال�صغيرة �أوَّ لماذا يُف�ضَّ

22 ناق�شْ �أف�ضل طريقة تعتمدها الكنائ�س في التعامل مع ديون الم�ستهلك .

عند وجود م�شكلة. هل ناق�شتَ هذه الق�ضيَّة في جماعتك؟ هل من المفيد 

�إعطاء الفرد المال؟

33 هل لديكَ تعليم دوريّ عن ال��شؤون الماليَّة في جماعتك؟ لماذا هذا مهمّ .

ا في ثقافتنا؟ جدًّ

44 ا عند مواجهة ديون الم�ستهلك؟ . لماذا تُعدُّ الم�ساءلةُ ال�شخ�صيَّة مهمةً جدًّ

هل ي�شعر الأفراد في جماعتك بالارتياح لطلب الم�ساءلة؟ لماذا نعم؟ 

ولماذا لا؟

55 لماذا ق�ضى ي�سوع الكثير من الوقت في الحديث عن المال؟ ماذا نتعلّم .

من هذا؟

غلاطية 6: 2-1 	2





الفصل الثالث عشر
اللَّقاح

وت�أ�سرُنا  الجديدة.  والاكت�شافات  الاختراعات  تاريخ  بقراءة  جميعًا  ن�ستمتعُ 

الأخوان  �أو  فورد،  وهنري  �إدي�سون،  توما�س  مثل:  ائعة 
َّ
الر الأ�شخا�ص  بع�ض  حياةُ 

رايت. فقد ظلّ ه�ؤلاء يلاحقون �أفكارهم �إلى �أن اخترعوا �أ�شياء غيَّرت حياة الملايين. 

وكانوا ينظرون �إلى الم�ستقبل ويرَوْن �إمكانيَّات لم ي�ستطعْ �أقرانُهم ر�ؤيتها.

ا هي روايات عن رجال قاموا باكت�شافات   جدًّ
َّ
رت في غير �أنَّ الق�ص�ص الَّتي �أثَّ

طبِّيَّة عظيمة، وابتكروا علاجات غيَّرت الحياة. نحن نكاد لا نفهم اليوم كيف كانت 

الدّبلي.  اعون  الطَّ �أو في ظلِّ الخوف من  ة،  ات حيويَّ الحياة �ستبدو من دون م�ضادَّ

ه البن�سلين،  بِّي الأهمّ. فيرى البع�ض �أنَّ يت�ساءل معظمهم ما تُراه يكون الاكت�شاف الطِّ

ثُ البع�ض الآخر عن اللِّقاحات المختلفة، ولكن �أعتقد �أن الاكت�شاف الأهمّ  فيما يتحدَّ

هو ما ي�ؤثِّر مبا�شرةً على عائلتك. �أ�ستطيعُ �أن �أتخيَّل كمَّ الفرح الّذي �ست�شعرُ به عندما 

لْ بهجة العثور على لقاح �ضدَّ مر�ضٍ  تكت�شفُ �أنّ �أحدهم وجدَ علاجًا لمر�ضك. تخيَّ

ة لقرون. حقنة واحدة �صغيرة، والخوف من هذا المر�ض يتلا�شى بغتةً! ر الب�شريَّ دمَّ

المر�ض  بهذا  ة  الب�شريَّ ابْتُلِيَتِ  فقد  الجدري.  تاريخ  هو  ذلك  على  جيِّد  مثال 

ة  الإمبراطوريَّ �إن�شاء  بداية  �سبعة ملايين �شخ�ص مع  يُقدَّر بنحو  لقرون. وماتَ ما 

ومانيَّة، وظهرت �أوبئة عديدة مهمّة خلال الع�صور الو�سطى. عا�شَ الملايين في 
ُّ
الر

ب النَّا�س مجموعةً متنوِّعةً 
َّ
خوفٍ من العثور على بقع �صغيرة على ب�شرتهم. وقد جر
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وجادلَ  الع�شبيَّة،  العلاجات  �إلى  البع�ض  ولج�أَ  جدوى.  دون  ولكن  العلاجات،  من 

�آخرون �أنَّ لفَّ المناطق الم�صابة بقما�ش خا�صٍّ �سوف ي�ساعد. اعتقدَ بع�ض الأطباء 

ه لا بدَّ من تركِ نوافذ غرفة النَّوم مفتوحة دائمًا، وطلبَ �آخرون من مر�ضاهم عدم  �أنَّ

جال والنِّ�ساء 
ِّ
غم من كلِّ الاحتياطات، ظلَّ الر

َّ
�إ�شعال النَّار في الغرفة. لكن على الر

والأطفال يموتون.

وفي �أواخر القرن الثامن ع�شر، بد�أ �إدوارد جينر بالعمل على ما �أ�صبح �أخيرًا 

من  �أخيرًا  ر 
ُّ
والتحر اللَّقاح  تلقِّي  عند  عور  ال�شُّ تخيَّل  الجدري.  �ضدَّ  ناجح  لقاح  ل  �أوَّ

ة في مجرى الدَّم،  د تلقِّي حقنة واحدة فقط من هذه المادَّ
َّ
ع. بمجر هذا الوباء المروِّ

روا 
ّ
�ص ب�شرتهم كلَّ �صباح. فقد تحر يتلا�شى الخوف، ولا يعُود النَّا�س بحاجة لتفحُّ

من �سحابة الجدري المظلمة والم�ستبدَّة.

وباء ديون المستهلك

ا وباء الجدري. فهي مر�ض مُعْدٍ على غرار الجدري،  ت�شبهُ ديون الم�ستهلك جدًّ

بقات: من حكوماتنا الوطنيَّة  وقد فتكَتْ كموجةٍ بكلّ مجتمعنا، و�أ�صابتْ جميع الطَّ

�أ�سلافنا يعرفون  �أعمالنا وعائلاتنا. فما من قطاع نجا منها. كان  �إلى  ة  والمحليَّ

القليل عن ذلك، ولكن في ع�صرنا هذا، انت�شرت ديون الم�ستهلك كالوباء وباتتْ تهدِّدُ 

نة.  بتدميرنا. ا�ست�سلمَ البيت الأميركي العادي لهذه الآفة، وبدتْ كنائ�سنا غير مح�صَّ

علاج  من  هل  هكذا؟  الأمر  يكون  �أن  ينبغي  هل  الزَّواج؟  لحديثي  �أمل  من   فهل 

لهذا الوباء؟

هناك علاج.

اللَّقاح

نين. يتمُّ ت�سويق ديون  المده�ش في الأمر �أنّ العلاج كان متاحًا منذ �آلاف ال�سِّ

تزال  لا  ولكنَّها  تُح�صى.  ولا  تُعدّ  لا  جديدة  وبطرقٍ  بمكرٍ  ع�صرنا  في  الم�ستهلك 

مة لمعالجة م�شكلة ع�صر قديم. �صحيح �أنَّ ديون الم�ستهلك قد تكون خادعة  م�صمَّ
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ي �إلى انهيار الكثير من النا�س، لكن هناك نوعٌ واحدٌ فقط من النَّا�س  رة، وت�ؤدِّ ومدمِّ

عر�ضةٌ للإ�صابة بها.

للخطر  �ضين 
َّ
المعر �أنَّ  �إلَّا  الم�ستهلك،  ديون  فيرو�س  ة  قوَّ هول  من  الرغم  على 

هم فقط غير المكتفين بما عندهم. نادرًا ما يكون لديون الم�ستهلك �أيُّ �سلطان على 

في  القناعة  تجري  الَّذي  الإن�سان 

عروقه. لكن مَنْ يحاول اليوم خو�ض 

التَّ�سويق  للإيقاع بالم�ستهلك،  حرب 

الأكثر  هو  تنتهي،  لا  حربٌ  وهي 

كان  �إذا  بالعدوى  للإ�صابة  عر�ضة 

قلبه غير مكتفٍ.

 بزمن كزمننا 
َّ
نعي�شُ في ع�صرٍ ي�سود فيه عدمُ الاكتفاء. لم ي�سبقْ لأحدٍ �أن مر

لها  ح�صرَ  لا  �سلع  هناك  هواياتك،  �أو  اهتماماتك  كانت  مهما  متاح.  الكثيرُ  حيث 

ديدة، والبطاقات الائتمانيّة متوافرة، فيمكنك �أن تح�صل عليها  لإ�شباع رغباتك ال�شَّ

بب�ساطة  التَّمتُّع  يبدو جيلنا غير قادر على  لماذا  الر�ضا؟  ن�شعرُ بعدم  الآن. فلماذا 

بالنِّعم المحيطة به؟ لماذا ن�سعى دائما للح�صول على المزيد؟

أوقات عصيبة

غير في �سوير، في  ال�صَّ المزارعين  الثَّلاثينيّات في مجتمع  ن��شأتْ والدتي في 

الفترة  تلك  والّذينَ عا�شوا في  الأيّام ع�صيبة،  نوات، كانت  ال�سَّ تلك  كن�سا�س. خلال 

لديهم ق�ص�ص كثيرة يروونها. كبرتُ و�أنا �أ�سمع روايات عن المدّخرات التي جمعتها 

ي  عائلة والدتي لدفع رهن عقاري بقيمة 75 دولارًا في نهاية كلِّ عام. وقد روتْ �أمِّ

قيامها وهي �صغيرة،  للع�شاء، وعن  الدَّجاج  وذبح  ا،  يدويًّ الذُّرة  ا عن عزق  ق�ص�صً

مال من �ضفة النَّهر، لم�ساعدة والدها في �صنع 
ِّ
بجرف �إحدى وع�شرين حمولة من الر

ها تذكُرُ كيف �سمعت والدها في �صباح �أحد  الإ�سمنت. كان المال �شحيحًا لدرجة �أنَّ

�إلى الكني�سة  يَّارة للذَّهاب  ام الإثنين يقول: "هناك ما يكفي من البنزين في ال�سَّ �أيَّ

ن من القيادة �إلى �أيِّ مكانٍ �آخر هذا الأ�سبوع." يوم الأحد القادم، لذلك لن نتمكَّ

ة  على الرغم من هول قوَّ

فيروس ديون المستهلك، إَّال أنَّ 

 المعرَّضين للخطر هم فقط 

غير المكتفين بما عندهم.
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وفي  ة.  التِّجاريَّ العلامات  ذات  بالمنتجات  ولا  بالمو�ضة،  يومًا  وا  يهتمُّ لم 

منزلهم، كان الح�صول على �أحذيةٍ م�ستعملة يُحْدِثُ فرحةً عارمة، حتَّى لو لم تكن 

ا، وكان هدفهم البقاء على قيد  منا�سبة تمامًا. كان العمل طوال النهار �أمرًا طبيعيًّ

و�شقيقاتها  هي  تكاف�أت  يومَ   كانت  لوالدتي  لة  المف�ضَّ الق�ص�ص  و�إحدى  الحياة. 

مُ لهنَّ  ا! وكانت تُقدَّ �سن جدًّ لعملهنَّ الأمين في حقل الذُّرة على مدار �سنة. كُنَّ يتحمَّ

رُ  تتذكَّ وهي  عينيْها  في  الحما�سة  �أرى  زلتُ  وما  الفترة،  تلك  خلال  الهدايا  بع�ض 

لمكاف�أتهنَّ  جديدة،  مجرفة  عن  عبارة  مميَّزة،  ة  هديَّ والدُهنَّ  منحَهنَّ  فقد   ذلك. 

. على اجتهادهنَّ

وايات، و�أجاهد لأفهمها. فلطالما وُجِدَتْ فجوةٌ 
ِّ
ن��شأتُ و�أنا �أ�صغي �إلى هذه الر

ة. لم �أكنْ �أقوى على  كبيرةٌ بين ما عا�شته �أمّي في براري كن�سا�س وحياتي الخا�صّ

دًا من رغبتي في ذلك. وكان ذلك جزئيًا  تخيُّل هذا الم�ستوى من الفقر، ولم �أكن مت�أكِّ

ر هذه الق�ص�ص في �أوقاتٍ غير منا�سبة. نظرًا لميلي �إلى تذكُّ

وكانت  بمنزلنا،  تحيط  جوز  �أ�شجار  لدينا  كانت  �صغيرًا،  فتى  كنتُ  عندما 

م�س الحارقة  ة التي تنمو من حولها. كانت ال�شَّ
َّ
م��سؤوليَّتي �أن �أزيل الأع�شاب ال�ضار

ة،  يف تُلا�شِي كلَّ حما�سةٍ لديَّ لإتمام هذه المهمَّ في كاليفورنيا في منت�صف ال�صَّ

وكنتُ �أجد نف�سي متَّجهًا �إلى المنزل لتناول م�شروبٍ تلو م�شروب. وكان ي�سهلُ التحدُّث 

 مثل: 
ٌ
ب�إ�سهاب عن الظلم في هذا كلّه. فقد كان العزق �صعبًا. وكانت تراودُني �أفكار

ه  و�شككتُ في �أنَّ "لماذا لا ي�ستطيع والدي ر�شّ مبيد للتخلُّ�ص من هذه الأع�شاب؟"، 
كان يحاولُ فقط �إبقائي م�شغولًا. لذا، في طريق العودة �إلى المنزل كنتُ �أ�سير مجهدًا، 

ي وهي طفلة، وكم ا�ستمتعتْ بذلك. رُ بانزعاج كم اجتهدت �أمِّ و�أتذكَّ

بدت لي الحياة �صعبة و�أنا بعد طفل، وبدا العمل م�صدر �إزعاج بعك�س والدتي 

ا.  جدًّ
ٌ
الَّتي كانت تعي�ش في المنزل نف�سه، وقد كان لها ر�أيٌ مغاير

وجهة  ومن  والعنب.  والجوز  ازج  الطَّ الخوخ  وترى  النافذة  من  تنظرُ  كانت 

نظرها، كانت هذه �أر�ض الوفرة واليُ�سر. ا�شترتِ الآن الدَّجاج من المتجر، وكان لديها 

في غرفة الم�ؤونة ما يكفي من الفواكه المعلَّبة للعام المقبل. لا بدَّ من الاعتراف �أنَّ 

 �شيءٌ �آخر: كانت 
َ
ر على وجهات نظرنا، ولكن بقي ي �أثَّ فارق العمر بيني وبين و�أمِّ

عاتنا من الحياة مختلفة. توقُّ
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عات توقُّ

من  �إذْ  الأطفال،  تربية  في  در�سًا  تكون  �أن  ة  الق�صّ هذه  من  الهدف  لي�س 

عب تكرار نعمة الفقر. حاولَ كثيرون بيننا �إبقاء �أطفالنا م�شغولين بالم�شاريع  ال�صَّ

�إذا كانت  ما  فل  الطِّ يكت�شف  الأمر حتى  يطولُ  ولكن لا  ذلك.  �إلى  وما  والحيوانات 

ها �أُ�سنِدَتْ �إليه لإبعاده عن الأذى. ة للحياة، �أو �أنَّ الم�شاريع �ضروريَّ

اليوم.  القناعة  مفهوم  مع  م�شكلتنا  على  مثالًا  الم�شهد  هذا  يقدّم  ما  ربَّ ولكن 

باح  رير في ال�صَّ عات متوا�ضعة. عندما كانت تنه�ض من ال�سَّ ن��شأتْ والدتي مع توقُّ

عاتها متوا�ضعة. �أمّا �أنا، فعندما كان يومي يبد�أ،  الباكر، كانت خياراتها قليلة وتوقُّ

اجة 
َّ
ودر للا�ستك�شاف،  �أماكن  لديّ  كانت  عالية.  عاتي  وتوقُّ كثيرة  خياراتي  كانت 

كوب، و�أ�شياء للبناء، و�ألعاب �ألهو بها.
ُّ
للر

ا �أحدهم يعملُ ليعي�ش. كانوا يلعبون من وقتٍ  ن��شأتْ والدتي وهي ت�شاهدُ يوميًّ

�إلى �آخر وكان اللَّعب مثيرًا. �أمّا �أنا فت�سنّى لي في كلِّ يومٍ وقتٌ للَّعب. وكان العمل 

عات مختلفة.  م�شكلة تقتطع من وقت اللَّهو. فقد ن��شأنا مع توقُّ

هذه  في  م�ؤاتٍ  غير  و�ضعٍ  في  هم  رخاء،  في  ن��شؤوا  الذين  الأ�شخا�ص  �إنَّ 

يعرفون  الَّذين  عات كبيرة. وقلائل هم  توقُّ لديهم  �إذ  القناعة،  انعدام  المعركة �ضدَّ 

�أطفالنا  ينمو  النادرة،  الحالات  بع�ض  با�ستثناء  �أميركا.  في  اليوم  الحقيقي  الفقر 

م في مكان وزمان ن��شأتنا، كيف لنا  عات كبيرة. و�إذ لا يمكننا التحكُّ اليوم مع توقُّ

�أن نتَّخذها والَّتي قد تكون �سبب  الَّتي يمكن  �أن نعي�ش حياةً هنيّةً ؟ ما الخطوات 

�أنف�سنا �ضدَّ  ن  القناعة ونح�صِّ ن�أخذ جرعة من  �أن  لنا  لنا ولأطفالنا؟ وكيف  بركة 

لمحاربة  رق  الطُّ بع�ض  ننظرُ في  الا�ستهلاكيَّة؟ دعونا  والدُّيون  ة  الماديَّ فيرو�سات 

غوط الثَّقافيَّة التي تهدِّد ب�إغراقنا.  ال�ضُّ

• الم�سيح. ناق�شْنا ذلك في 	 �أجل ملكوت ي�سوع  العي�ش فقط من  العزم على 

وَجَدَ  رجلٍ  عن  مثلًا  ي�سوع  َّبُّ 
الر �أعطى  واجب.  التَّكرار  لكن  �سابقٍ،  وقتٍ 

يملكُ  باعَ كلَّ ما  ه  �أنَّ لدرجة  للغاية  �سَ  الثَّمن. فتحمَّ ل�ؤل�ؤةً واحدةً كثيرة 

�سوى  يرغب  لا  الَّذي  الإن�سان  �إنّ  الواحدة.  اللُّ�ؤل�ؤة  هذه  على  للح�صول 

 ي�سوع، وعي�ش تعاليمه، والم�ساعدة في بناء ملكوته لا بدَّ 
ّ

ب
َّ
الر بمعرفة 
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عُ  من �أن يكون �إن�سانًا را�ضيًا. فمَنْ يتخلَّى عن هذه الحياة، لا يعود يتوقَّ

منها �شيئًا. هذه الحقيقة ب�سيطة للغاية، ولكن وراء كلِّ م�ؤمن يُبدي عدم 

ر�ضا، قلبٌ لم ي�ست�سلم بالكامل.

رُ على كلِّ مجالٍ من مجالات حياتنا.  �إنَّ التَّركيز على بناء الملكوت ي�ؤثِّ

ارِعُ قَدْ خَرَجَ لِيَزْرَعَ." لاحظْ �أنَّ  افتتحَ ي�سوع �أحد �أمثاله بالقول: "هُوَذَا الزَّ

عَ الذي زُرعَ في ذلك اليوم لم يحدثْ �صدفةً، بل كان ن�شاطًا مق�صودًا 
ْ
ر الزَّ

ارع قامَ ب�أعمال �أخرى في ذلك اليوم،  . �صحيح �أنّ الزَّ
ٌّ
ومنه هدفٌ �أ�سا�سي

البذور، وخرجَ  الإفطار، وحملَ حقيبة  ثيابه، وتناولَ وجبة  ارتدى  ربما 

ذهنه  في  يخطّط  كانَ  الأمور،  هذه  يفعلُ  كان  بينما  ولكن  الحقل؛  �إلى 

لتحقيق هدف نهائي، وهو الزَّرع. كذلك الأمر بالن�سبة �إلى بناء الملكوت. 

غبة 
َّ
دًا، وبينما يتنامى في قلوبنا، تجتاحُنا الر يجب �أن يكون �سعيًا متعمَّ

في �أ�شياء �أخرى.

• يمكن 	 العائلة،  مع  الوقت  بع�ض  وتم�ضية  عطلةٍ  لق�ضاء  التَّخطيط  عند 

هة نحو الخدمة. يا لها من نعمة �أن ت�شترك  البحث عن طُرُق ب�سيطة وموجَّ

الأ�سَر معًا في الأن�شطة. هناك العديد من الأمور غير المكلِّفة الَّتي يمكن 

م�ساعدة  يمكننا  الآخرين.  بها  تباركَ  و�أن  معًا  بها  تقوم  �أن  للعائلات 

مع  والتَّوا�صل  بالكوارث،  المتعلّقة  الم�شاريع  في  والإغاثة  الجيران، 

على  ين��شؤوا  �أن  للأطفال  يمكن  المجتمع.  في  الانطوائيّين  الأ�شخا�ص 

الخدمة ويجدوا الاكتفاء في خدمة الآخرين بدلًا من خدمة �أنف�سهم. هذه 

ا.  الأنواع من الأن�شطة تكون عادةً غير مكلِّفة �أي�ضً

القيام  �أفرادها   
َّ
قرر لذلك  فر،  ال�سَّ ا على  يًّ مادِّ قادرة  تكن  لم  �أعرفُ عائلة 

برحلات خياليَّة. كانوا في الم�ساء يُخْرِجُون المو�سوعة وكتب دليل ال�سفر 

يناق�شون  كانوا  والبلدان.  الولايات  وي�ستك�شفون  المكتبة  من  المختلفة 

فهم  مع  �أولادهم  ن��شأ  وهكذا  ي�ستك�شفونها،  منطقة  كلِّ  عن  حقائق 

الذين ق�ضوا وقتًا طويلًا  الأطفال   �أف�ضل للجغرافيا وللثَّقافة مقارنةً مع 

فر. في ال�سَّ
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• روف المعي�شيَّة في �أجزاء �أخرى من العالم. قد ت�ستعينُ 	 فْ عائلتك بالظُّ
ِّ
عر

الأو�ضاع  على  ف 
َّ
لتتعر ة  الإخباريَّ �شرات  والنَّ المن�شورات  من  بالعديد 

المعي�شيَّة حول العالم، ولتح�صل على نقطة مرجعيَّة مختلفة. وفيما تناق�شُ 

ادة غرفة الجلو�س  عائلتك ق�ساوة الحياة في �أفريقيا مثلًا، لن تعود �سجَّ

الع�شاء  مائدة  حول  الحديث  �أمّا  نظرك.  في  وء  ال�سُّ بهذا  تبدو  المت�آكلة 

الَّذين يتعر�ضون  الم�ؤمنين  التي يمكننا من خلالها م�ساعدة  رق  الطُّ عن 

�إلى  "بالحاجة"  التَّفكير  عن  بالت�أكيد  تركيزك  ف�سي�صرف  للا�ضطهاد، 

ية،  المادِّ �أميركا  جانب  �إلى  �آخر  بلدٍ  ا�ستخدام  �إنَّ  جديدة.  مطبخ  خزائن 

ة على قائمة احتياجاتك. ر بقوَّ كنقطة مرجعيَّة، لا بدَّ من �أن ي�ؤثِّ

• ة. �إذا كانت عائلتك تجل�سُ في 	 تجنَّب ا�ستخدام الإعلانات للقراءة الترفيهيَّ

التي  �شرات، والكتيِّبات  والنَّ الكتالوجات،  حُ ب�شغف جميع  الم�ساء وتت�صفَّ

عُ النَّا�س على  ت�صلُ �إلى منزلك، لا بدَّ من �أن يخلق ذلك عدم الر�ضا. �أ�شجِّ

رورية.  فتح البريد قرب �سلَّة المهملات كي يرموا فورًا الإعلانات غير ال�ضَّ

كَ �ستحتاج �إلى هذه الكتالوجات لاحقًا، ابحثْ عن مكان  و�إذا كنتَ تظنُّ �أنَّ

ف�أنت  الأيدي،  متناول  في  تركتَها  �إذا  فيه.  لتحفظَها  الأنظار  عن  بعيد 

ت�ستجلب بذلك عدم الر�ضا.

• كر. قال داود، كاتب المزامير، �إنَّ الَّذين يتبعون 	 ا�سعَ �إلى ملء منزلك بال�شُّ

 يعرف معظمنا بيوتًا 
1
مُونَ". لَاحِكَ يُبْدُونَ وَبِعَدْلِكَ يُرَنِّ الله "ذِكْرَ كَثْرَةِ �صَ

حك  ا و�صوتُ ال�ضَّ كر من كلِّ جنباتها، ويكون التَّرنيم فيها تلقائيًّ قُ ال�شُّ يتدفَّ

روف. كلٌّ منَّا مخلوقٌ ب�شكل مختلف،  ي�صدح من كلِّ نافذة مهما كانت الظُّ

نُ على معظمنا اختيار  وقلائل بيننا ممتنُّون بالطبيعة، في حين �أنّه يتعيَّ

ا.  �أي�ضً �سول بول�س 
َّ
الر �أن نكون �شاكرين. وربّما الأمر لم يكن �سهلًا على 

فحينَ كان م�سجونًا في روما ب�سبب �إيمانه، كتبَ الكلمات التالية: "فَ�إِنِّي 

2
قَدْ تَعَلَّمْتُ �أَنْ �أَكُونَ مُكْتَفِيًا بِمَا �أَنَا فِيهِ".

مزمور 145: 7 	1

فيلبي 4: 11 	2
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الخاتمة

�إن �أعظم لقاح متاح �ضدَّ �آفة ديون الم�ستهلك التي تفتكُ بمجتمعنا هو القناعة. 

تِجَارَةٌ   
َ
فَهِي الْقَنَاعَةِ  مَعَ  قْوَى  التَّ ا  مَّ

"وَ�أَ قائلًا:  تيموثاو�س  بول�س  �سول 
َّ
الر �أو�صى 

�ضا الإلهي لا يتحا�شى الوقوع في ديون الم�ستهلك 
ِّ
 فالبيت الَّذي يطلبُ الر

3
عَظِيمَةٌ".

بُ  ا على نف�سه همومًا و�ضيقات �أخرى لا تُعدّ ولا تُح�صى، ويتجنَّ ر �أي�ضً فح�سب، بل يوفِّ

 الر�سول بول�س بجرد لائحة 
ُّ
مع، والخوف، والإغراءات. ي�ستمر ا القلق، والطَّ بذلك �أي�ضً

طويلة من ​​الم�شاكل الَّتي يواجهُها الإن�سان غير المكتفي بما عنده. ولكن كثيرةٌ هي 

�سول بول�س 
َّ
�ص الر البركات المتاحة للإن�سان الذي ي�سعى لإيجاد اكتفائه بالله. يلخِّ

�ضا لا يبدو ب�سيطًا 
ِّ
 فالر

نْ كَانَ لَنَا قُوتٌ وَكِ�سْوَةٌ فَلْنَكْتَفِ بِهِمَا."4 ر�سالته بقوله: "فَ�إِ

ا ب�سيط!  فح�سب، بل هو حقًّ

أسئلة الدراسة

11  هل �أنتَ �شخ�صٌ قانع؟ هل ترى عائلتك ذلك؟ وماذا عن زملائك .

في العمل؟

22 ر التَّركيز على الملكوت في حياتنا الماليَّة؟. كيف �سي�ؤثِّ

33 خ�صي الأهمّ في حياتك؟ هل توافقُ . هل يُعدّ بناءُ الملكوت الهدفَ ال�شَّ

عائلتك على ذلك؟

44 ة �أمرًا . ة كنقطة مرجعيَّ يَّ لماذا يُعدّ ا�ستخدامُ بلدٍ �آخر غير �أميركا المادِّ

مهمًا في حياتنا؟ �أيُّ نوعٍ من موادِّ القراءة يزيدُ القناعة في المنزل؟ 

رُ القناعة؟ و�أيُّ نوع منها يدمِّ

55 ما الأن�شطة الَّتي تُ�سَلِّي وتبني الملكوت في �آنٍ واحد؟.

1 تيموثاو�س 6: 6 	3

1 تيموثاو�س 6: 8 	4



الجزء الرابع:

 إلى أين نحن ذاهبون؟





الفصل الرابع عشر

العمل كَوَحْدة 

يَّة اتِّخاذ خطوات لمعرفة موقعنا في ما  نا في �أهمِّ
ْ
ابقة، نظر في الف�صول ال�سَّ

ير في طريق ديون الم�ستهلك.  نا من خطرِ ال�سَّ
ْ
ر يخ�صّ �إدارة ال��شؤون الماليّة، كما حذَّ

لُنا بهدفِنا.  الخطوة التَّالية هي تحديدُ المكان الَّذي نريدُ بلوغه، ثمَّ رَ�سْمُ م�سارٍ يَ�صِ

�إذا  العملِ كوحْدَة.  �إلى  العائلة  لًا مناق�شة حاجة  �أوَّ المهمِّ  في بدايةِ هذا الجزء، من 

لم يتَّفق الزَّوج والزوجة حول المكان الَّذِي يريدان �أن يبلغاه، ف�ستحلُّ الفو�ضى في 

ر الزَّواج والأ�سرة و�شهادة  البيت. و�سيخلقُ كلُّ قرارٍ �صغيرٍ معركةً �أخرى، ما قد يدمِّ

البيت في المجتمع. فمحاولةُ الزَّوج والزَّوجة بلوغ �أهداف مختلفة ي�ؤدِّي بب�ساطة 

دة،  �ؤية الموحَّ
ُّ
ة الر يَّ �إلى الكثير من �سوء الفهم وال�ضغينة. �سوف نبد�أُ بالنَّظر في �أهمِّ

و�سن�أخذ مثالًا عن بيتٍ في الكتاب المقدَّ�س ي�صوّر ذلك.  

امرأةٌ ذاتُ رؤية

�سل�سلةٌ من  فيها  الحكم  تعاقبَتْ على  فقد  القديمة حقبةً مظلمةً.  الأمّة  عرفت 

ة، و�أزمنةُ جفافٍ ومجاعة. لكن في و�سط هذا  الملوك الأ�شرار، وتوالَتْ حروبٌ دمويَّ

الم�شهد الكئيب، يحكي الكتاب المقدَّ�س عن امر�أة معيَّنة كانت قادرة على ر�ؤية ما 

ها امر�أةٌ عظيمة. ويتَّ�ضحُ من  هو �أبعد من الك�آبة المحيطة. يقولُ الكتاب المقدَّ�س �إنَّ

يافة، وتتمتّعُ بب�صيرةٍ  ها كانت م�ؤمنة بال�ضِّ ة الموجودة في الكتاب المقدّ�س �أنَّ الق�صّ
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تفوقُ ب�صيرة النِّ�ساء الأخريات في زمنها. وقد عا�شت في �شونَم، ون�شيرُ �إليها اليوم 

با�سم "المر�أة ال�شونميَّة".

ه  �إنَّ  بهذه القرية مرارًا وتكرارًا، ويقولُ الكتاب المقدَّ�س 
ّ
�ألي�شع يمر كان النَّبي 

ف وتناوُلِ الطّعام. وقد كانت ت�ضغط  في طريقه، كانت هذه المر�أة تجبره على التوقُّ

على �ألي�شع بع�ض ال�شيء.

ومع مرورِ الوقت، و�ضعتْ هذه المر�أة ر�ؤيةً وراحت تنقلُها �إلى زوجِها. �أخبرتْه 

الْحَائِطِ  عَلَى  ةً  عُلِّيَّ فَلْنَعْمَلْ  اقترحت:"  ثمَّ  الله،  قدَّ�سه  رجلًا  �ألي�شع  في  ترى  ها  �أنَّ

ذَا جَاءَ �إِلَيْنَا  ا وَمَنَارَةً، حَتَّى �إِ �سِيًّ
ْ
عْ لَهُ هُنَاكَ �سَرِيرًا وَخِوَانًا وَكُر غِيرَةً )�أرجوك( وَنَ�ضَ  �صَ

يَمِيلُ �إِلَيْهَا."1

وكيف  الر�ؤية،  هذه  والزَّوجة  الزَّوج  تبنّى  كيف  لتخبرَنا  ة  الق�صّ وتم�ضي 

َّبُّ بيتهما ب�سبب �إيمانهما بالله ورعايتهما لألي�شع. لكن العبرة التي نريدُ 
باركَ الر

ريقة الَّتي �سارتْ بها وراء ر�ؤيتها. ا�ستخلا�صها من مثال المر�أة ال�شونميَّة هي الطَّ

ة، �إذ يبدو �أنَّ ر�ؤية زوجته كانت �أقوى  لم يُذكر الكثير عن الزَّوج في هذه الق�صّ

ة، وهي الَّتي خرجَتْ ودعَتْ  ئي�سيَّة في الق�صَّ
َّ
ة الر من ر�ؤيته. فالزَّوجة هي ال�شخ�صيَّ

ا. ولكن مع �أنَّ المبادرة والفكرة �أتتا من الزوجة،  ه لي�س �إن�سانًا عاديًّ �ألي�شع، عالمةً �أنَّ

ة عِبْرَتان.  ا. ففي هذه الق�صّ  مهمٌّ �أي�ضً
ٌ
�إلّا �أنَّ الزَّوج كان له دور

• كونها 	 من  الرغم  فعلى  زوجها.  عن  بمن�أى  �ؤية 
ُّ
الر الزَّوجة  قِ  تحقِّ لم 

لًا. لاحِظْ �أ�سلوبها  ها توا�صلت مع زوجها �أوَّ �ؤية، �إلَّا �أنَّ
ُّ
�صاحبة الفكرة والر

الترجمة  )في  "�أرجوك"  عبارة  ا�ستخدَمَتْ  فقد  �إليه.  التحدُّث  في  الوقور 

طباع  تختلفُ  ت�أمرُه.  ولا  �إليه  تطلبُ  كانت  ها  �أنَّ يعني  ما  الإنكليزيّة(، 

نعرف  رًا.  تب�صّ �أكثر  المر�أة  تكون  كثيرةٍ  �أحيانٍ  في  لكن  والمر�أة،  الرجل 

جميعًا بيوتًا حيث تكون الزَّوجة �أكثر ميلًا لدعوة الأ�صحاب و�إظهار كرم 

يافة، و�أكثر انفتاحًا للتَّوا�صل مع الجيران. لكنَّ الله يكرِمُ الزَّوجة الَّتي  ال�ضِّ

تحترمُ زوجها وتجلُّه.

2 ملوك 4: 10 	1
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• كان للزَّوج موقفٌ جيِّدٌ حيال ذلك. يجدُ معظمُ الأزواج �صعوبةً في لَعِبِ 	

غم من �أنَّ لكثيرين بيننا زوجات قادرات على لَعِبِ 
َّ
دورٍ ثانوي. وعلى الر

نا نرغبُ في القيادة، و�أحيانًا  �أنَّ �إلَّا  ا،  �أف�ضل منَّ العديد من الأدوار ب�شكلٍ 

الحكيم  الزَّوج  لكنَّ  زوجاتنا.  اقتراحات  على  بكيا�سة  دِّ  َّ
الر في  نف�شلُ 

بما  متوا�ضعًا  كان  الزوج  هذا  �أنَّ  ووا�ضح  زوجته،  حَدْ�س  تجاه  ا�سٌ  ح�سَّ

يكفي للاعتراف بمواهب زوجته الَّتي حباها الله بها. 

عُ بقدراتٍ  ابقة �أنَّ زوجته تتمتَّ ة، �أرى رجلًا �أدرك من خبرته ال�سَّ في هذه الق�صّ

ر هو بها، وعلى ر�ؤية  لا يملكها هو، و�أنّها قادرة على التَّفكير بالأمور الَّتي لم يفكِّ

لَ  �أن ي�سمحَ لهذا ب�أن يحبطه ويغ�ضبه، تقَبَّ �أف�ضل. لذا، بدلًا من  الأحداث من زاوية 

ببناء  معًا  وبد�آ  بر�ؤيتها هي،  كَ  وتم�سَّ الوقائع  ر�أى  فقد  امر�أته.  ر�ؤية  دَ  و�أيَّ الو�ضع 

القائدة  الزوجة  �أن تكون  الت�سليم ب�ضرورة  �إلى  ة  الق�صَّ �ألي�شع. لا تهدِفُ هذه  غرفة 

وجود  وبركة  جمال  تو�ضيح  �إلى  تهدفُ  بل  منا�سبة،  بر�ؤية  دائمًا  تتمتَّع  وب�أنّها 

زوجيْن يعملان معًا كوحدَةٍ واحدة.

الاتّحاد حول الرُّؤية 

�إذا �أردتَ �أن ينجحَ بيتك في اتِّباع الوكالة الكتابيَّة، يجب �أن تتّحد مع عائلتك 

نا من  رَ بع�ضُ حول المكان الذي تريدون ق�صده. لقد ن��شأنا في بيوتٍ مختلفة. وتحدَّ

ةً، �إذْ لطالما كان المالُ متوافرًا، وكلَّما احتاجوا  ة �أهميَّ �ؤونَ الماليَّ عائلات لم تُعِر ال�شُّ

�شيئًا كانوا ي�شترونه. في حين ن��شأَ �آخرون في مكان كان المال فيه دائمًا محور 

ات. روريَّ ة، ولم يوجد قطّ ما يكفي ل�شراء ال�ضَّ يَّ الحديث ب�سبب �ضيق الأحوال المادِّ

ترى بع�ض العائلات �أنَّ المال م��سألةً خا�صة، وبالتالي لا ي�سمع الأطفال �أبدًا 

عن هذا المو�ضوع. في حين تتّخذ بيوتٌ �أخرى قرارات عديدة ب�إجماع الر�أي، حيث 

ال��شؤون  مع  بيوتنا  تعامل  كيفيَّة  في  ع  للتنوُّ ونظرًا  العمليَّة.  في  الأطفال  ي�شارك 

ة  ابَّ ال�شَّ فالمر�أة  مختلفة.  عات  بتوقُّ الزَّواج  ندخل  كثيرةٍ  �أحيانٍ  في  نا  ف�إنَّ الماليَّة، 

ة �صعبة، قد  يَّ جت من �شابٍّ ن��شأ في ظروفٍ مادِّ الَّتي ترعرعَتْ في بيتٍ غني، ثمّ تزوَّ

قٍ، وتُ�ستجوَبُ حول  ل تجربة ت�سوُّ تُ�صابُ ب�صدمةٍ و�ألمٍ عندما تعودُ �إلى منزلها بعد �أوَّ
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عر الَّذي دفعتْه مقابل الهامبرغر. هذه الم�شكلات حقيقيَّة في العلاقات الجديدة،  ال�سِّ

�ستظهر  فالم�شاكل  الزواج،  قبل  النِّقا�ش  من  حيِّزًا  المو�ضوع  هذا  ي�أخذ  لم   و�إذا 

لا محالة.

طويلةٍ  لفترةٍ  هور  الظُّ في  الخلافات   
ُّ
ت�ستمر �سوف  دة،  موحَّ ر�ؤية  بدون  لكن 

�ؤون الماليَّة  بعد �سنوات الزَّواج القليلة الأولى. �أعرفُ عن زيجاتٍ لا تزالُ فيها ال�شُّ

الزَّواج. لا يمكن  غم من مرور �سنوات عديدة على 
ّ
الر مو�ضوعًا م�ؤلمًا للغاية، على 

تفهم  ولا  الملاب�س،  على  المال  من  الكثير  زوجته  تنفقُ  لماذا  يفهم  �أن  للزَّوج 

ه م�ستعدّ  �أنَّ الزَّوجة لماذا ي�ستاءُ زوجُها عندما ت�شتري حذاءً قيمته 50 دولارًا، مع 

تين فقط في 
َّ
ك قوارب قد ي�ستخدمُهُ على الأرجح مر

ِّ
لإنفاق 900 دولار على محر

ر�ؤيةٍ  على  الزَّوجان  يتَّفقُ  عندما  �سوى  راع  ال�صِّ من  النوع  هذا  ينتهي  لن  نة.   ال�سَّ

دةٍ ويت�شاركانها. موحَّ

من ناحيةٍ �أخرى �أعرفُ �أزواجًا لج�ؤوا، قبل يوم من زفافهم، �إلى ت�سليم ��شؤونهم 

في  ون 
ُّ
م�ستمر ه�ؤلاء  م�شترك.  هدفٍ  نحو  معًا  ي�سيروا  �أن  وق�صدوا   

ّ
ب

َّ
للر الماليَّة 

الحديث عن ر�ؤيتهم الكبرى، ويقيِّمون كلَّ قرارٍ �صغيرٍ ي�صدر في �ضوء هذه الر�ؤية. 

، �إلى �أن يعي�شَ حياةً ب�سيطة. 
ّ

هناك �أخٌ �أقدِّرُه، وقد بلغت به القناعة وهو بعد �شاب

 عليه دخلًا �ضئيلًا. 
ُّ
ه يعلَم �أنّها �ستدر هةٍ نحو الخدمة مع �أنَّ لقد �أرادَ اختيار مهنةٍ موجَّ

ف �إلى عرو�سه المحتملة، �أثار هذا المو�ضوع معها. �شاركَها ر�ؤيته، 
ّ
لذلك، عندما تعر

ما لن يملك ما يكفي من المال ل�شراء منزله الخا�صّ. كانت العرو�س  ه ربَّ و�أخبرَها �أنَّ

قد ن��شأت في منزلٍ جميلٍ، وكانت هذه الفكرة جديدة بالنِّ�سبة �إليها. لكنَّهما ناق�شا 

المو�ضوع، و�صلَّت من �أجل الأمر، وفي النِّهاية تبنَّت ر�ؤيته. ولا يزالُ منزلهما �سبب 

دة . بركة لكثيرين بينما يتبَعان ر�ؤيةً موحَّ

َّبُّ 
الر مَ  يتعظَّ �أن  فيه  الزَّوج  ر�ؤية  كانت  �آخر،  زواجًا  ا  �أي�ضً �أعرفُ  وللأ�سفِ، 

ي�سوع في بيته بكلِّ قرار، ولذلك �أرادَ �أن ت�ستهلكَ عائلته �أقلَّ قدرٍ ممكن من المال، 

ةٍ مع المحتاجين. وكانتْ له زوجة تحبُّ ر�ؤيته، لكنَّها لا تتبنَّاها  كي ي�شاركَ بحريَّ

كانت  لكنَّها  الم�سيح،  حول  متمحورًا  بيتها  يكون  �أن  �أرادت  ها  �أنَّ �صحيح  تمامًا. 

ابات الأخريات في جماعتها. كانت تقدِّرُ ر�ؤية  هات ال�شَّ �أن تُحتقَر من الأمَّ تخ�شى 
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زوجها، لكنَّها ا�ست�سلمت لمخاوفها. فكانت عند �شراء ملاب�س لأطفالها، تبتاع ثيابًا 

ة، مع �أنَّ هذا لا يتَّفقُ مع ر�ؤية زوجها. وعند التَّح�ضير ل�شركة  تحملُ علامات تجاريَّ

الم�ؤمنين، كانت تميلُ �إلى �شراء منتجات البقالة الغالية الثَّمن بحثًا عن القبول.

ة. في الحالة المذكورة  ا في مجتمعاتنا العاديَّ وللأ�سف، يحدثُ هذا كثيرًا جدًّ

عام، ولا يعرفُ الفروقات  �أعلاه، لي�س الزَّوج موجودًا في متجر البقالة عند �شراء الطَّ

ه لا  بين �أ�سعار الملاب�س. وبالتَّالي، فهو يجهل كم ي�ستنزفُ هذا من الميزانيَّة، كما �أنَّ

يدرك لماذا يبدوان غير قادرَين على م�ساعدة الآخرين قدر ما ي�شاءان.

التَّواصل

بتُ  دة. لطالما تعجَّ ة التَّوا�صل عند مناق�شة ر�ؤية موحَّ يَّ دنا �أهمِّ لا نبالغُ �أبدًا �إنْ �أكَّ

من قلَّة النِّقا�شات في البيوت حول الأهداف الماليَّة. في �أغلب العائلات، ي�شاركُ كلٌّ 

ك المنزل نحو هدفٍ 
ِّ
من الزَّوج والزَّوجة في �إنفاق المال. ما يعني �أنَّ كلاًّ منهما يحر

�أم �آخر، و�إذا لم يتَّحدا �سيحلُّ ا�ضطرابٌ في المنزل. 
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�صيف، 
َّ
يْن ي�سيران نحو بركة، ويريان قاربًا مربوطًا في الر لْ زوجين �شابَّ تخيَّ

القارب �صالحًا للإبحار، لذلك يدخلانه  ويبد�آن بمناق�شة مدى متعة ركوبه. يبدو 

الآن  لنفتر�ضِ  بالتَّجذيف.  ويبد�آن  بمجذاف،  منهما  كلٌّ  ويُم�سكُ  كبيرة،  بحما�سةٍ 

القارب  لركوب  حما�ستهما  وفي  بلوغه،  طان  يخطِّ الَّذي  المكان  يحدّدا  لم  هما  �أنَّ

ابة  وتجذيفه في الماء، لم يعيرا اهتمامًا للتَّفكير في وجهتهما النِّهائيّة. لم تعلم ال�شَّ

هما  �أنَّ رَ  ت�صوَّ يجذّفُ،  وفيما  للبركة.  المواجه  �صيف 
َّ
الر لبلوغ  يتطلَّع  زوجها  �أنَّ 

�صيف، ويربطانه، ثم يتجوَّلان على �ضفاف 
َّ
الر القارب ب�سلا�سةٍ بجانب  �سيوقفان 

ه لم يُطلِع زوجته عليها،  �ؤية وا�ضحة له منذ البداية، ومع �أنَّ
ُّ
البحيرة. كانت هذه الر

افعَ الحقيقي وراء ركوبه القارب. �إلّا �أنّها كانت الدَّ

هما  �أنَّ لتْ  تخيَّ فقد  تمامًا.  مختلفٌ   
ٌ
ر ت�صوُّ ة  ابَّ ال�شَّ للمر�أة  كان  جهتها،  من 

وي�ستمتعان  ة،  فَّ ال�ضَّ من  بالقرب  وي�سيران  احلي،  ال�سَّ الخطِّ  طول  على  �سيبحران 

من  كلٌّ  القارب  في  يجذِّفان  كانا  فيما  لذلك،  امتدادها.  على  يور  والطُّ بالأ�شجار 

ابُّ  ال�شَّ كانَ  ر�ؤيته. ومع كلِّ �ضربة مجذاف،  لتحقيق  ي�سعى  راح كلٌّ منهما  جهة، 

�صيف على ال�ضفّة المقابلة، فيما كانت ال�شابة 
َّ
يحاولُ توجيه ر�أ�س القارب نحو الر

ةٍ كي يبقى  احلي وتجتهدُ لتجتذِبَ القارب بقوَّ  في التجذيف مراقبةً الخطَّ ال�سَّ
ُّ
ت�ستمر

ة النَّهر. متوازيًا مع الأ�شجار على طول حافَّ

يناريو عند البركة دون �أيّ حوار؟ ولنفتر�ضْ   هذا ال�سِّ
ُّ
بر�أيك، حتَّى متى �سي�ستمر

لم يكن هناك توا�صل ولا توحيد  �إذا  لم يجرِ حوار بينهما. ماذا كان ليحدث؟  ه  �أنَّ

للهدف، ف�أنتَ تعرف ما �سيحدث. �سوف ي�ستهلكان قدرًا كبيرًا من الطاقة عبثًا دون 

تحقيق �أيِّ هدف!

ما  دة مبد�أً ب�سيطًا ي�سهلُ فهمُه عند مناق�شة القوارب، �إنَّ تُعدُّ م�شاركةُ ر�ؤيةٍ موحَّ

يكات. ولكن في الحقيقة، �إنَّ الأزواج الَّذين  ي�صعبُ فهمُه عند التحدُّث عن دفتر ال�شِّ

دة، يف�شلون عادةً في تحقيق �أهداف  يوا�صلون الإنفاق دون الاتِّفاق على رُ�ؤية موحَّ

ذات معنى.
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مشاركة الرُّؤية مع الأولاد

�أولادهم. ف�إذا لم يحدث  الماليَّة مع  يخجلُ بع�ض الأهل من مناق�شة ر�ؤيتهم 

ي�سمعُ  وهو  ن��شأ  رجلًا  �أعرفُ  ة.  �سلبيَّ ت�أثيرات  له  تكون  قد  حيح،  ال�صَّ كل  بال�شَّ ذلك 

الإفلا�س. كان والده ي�ستخدمُ هذه  هم على و�شك  ب�أنَّ العائلة با�ستمرار  والده يخبرُ 

الإن�سان في خوفٍ  ن��شأَ هذا  المنزل.  الإنفاق في  للحدِّ من  المخيفة ك�أداةٍ  �سالة 
ِّ
الر

بُ الم�صارحة  ف بالمثل مع �أطفاله. يجبُ تجنُّ
ّ
، وعَقَدَ العزم على عدم الت�صر م�ستمرٍّ

م. ويجب �أن يكبر الأولاد بثقة، عالمين �أنَّ والدَيهم يثقانِ بالله وبقدرته  بهدف التحكُّ

على �سدِّ احتياجاتهما.

في  ف�شلنا  �إذا  نا  لأنَّ للأولاد،  الوالدَين  ر�ؤية  تو�صيل  يجبُ  �أنه  �أعتقد  لكنَّني 

لتحديد  ا  دوريًّ اجتماعًا  العائلات  بع�ضُ  تعقِدُ  هائلة.  فر�صةً  ن�ضيِّعُ  نا  ف�إنَّ ذلك، 

الم�صارحة مع  م�ستوى  الأهل على  فِقَ  يتَّ �أن  المهمِّ  للمُ�ساعدة. من  الخيري  �سعيِها 

ي�سهِّلان  ف�سوف  الأولاد،  مع  وم�شتركة  مك�شوفة  ر�ؤية  للوالدَين  كان  �إذا  الأطفال. 

الأولادُ  �سيقلِّل  المثال،  �سبيل  على  القرارات.  بع�ض  اتِّخاذهما  �سبب  فهم  عليهم 

م�شاركة  �أكبر  تقت�ضي  الأ�سرة  ر�ؤية  �أنَّ  فهموا  �إذا  ال�ضرورية  غير  لع 
ّ
ال�س طلب  من 

لمقاومة  �أطفالكما  لإعداد  رائعة  فر�صة  ها  �إنَّ الفقر.  في  يعي�شون  من  مع   ممكنة 

المجتمع المادِّي.

�أذكُرُ  ال�صحيح.  الر�ؤيةِ في م�سارها  �أداةً جيِّدةً لحفظ  ا  �أي�ضً الأولاد  قد يكون   

كنتُ  التَّرفيهيَّة.  المعدَّات  بع�ض  للح�صول على  كنتُ في طريقي  �سنوات  قبل  ني  �أنَّ

�أقود  كنت  وفيما  و�أ�شتري.  قُدُمًا  �أم�ضي  �أن  �أخيرًا  رتُ 
َّ
قر ولكن  البداية  في  �أقاوم 

ا  حقًّ �أتعتقدُ  �أبي،  "يا  قائلًا:  ��سؤالًا،   
َّ
علي الخلفي  المقعد  في  ابني  طرحَ  ال�سيّارة، 

تقريبًا،  �شيء  �أيِّ  تبرير  يمكنُنا  الطريقة؟"  بهذه  ماله  ننفقَ  �أن  منّا  يريدُ  الله  �أنَّ 

بالأ�سود  العالم  يرون  الأطفال  لكنَّ  تعاليمنا.  عن  الابتعاد  على  القدرة  ولدينا 

مقدَّ�سة  ر�ؤية  لتحقيق  �سعينا  �أثناء  في  للخير  ت�أثير  �أداة  يكونون  وقد   والأبي�ض. 

ل��شؤوننا الماليَّة.
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راسة أسئلة الدِّ

11 ا بالنِّ�سبة �إلى الزَّوج والزَّوجة الاتِّفاق على المكان . لماذا من المهمّ جدًّ

الَّذِي يريدان بلوغه؟ و�إذا ف�شلا في القيام بذلك، ما �أنواع القرارات الَّتي 

�سوف ي�صعبُ عليهما اتِّخاذها؟ قدِّمْ بع�ض الأمثلة.

22 ة المر�أة ال�شونميَّة؟. ما هي الدُّرو�س الم�ستفادة من ق�صّ

33 لماذا من المهمّ �إ�شراك الأطفال في بع�ض النِّقا�شات الماليَّة في البيت؟.

44 ما مدى الانفتاح الَّذِي يجبُ �أن نتحلَّى به مع �أولادنا؟ هل يتعار�ضُ .

�إخبار �أولادنا عن العطاء مع: متى 6: 1-4؟

55 �شاركْ كيفَ �ساعدَكَ �أولادُكَ في الم�ساءلة..



الفصل الخامس عشر

رؤية أساسيّة

لُ بحياة رجلٍ التقيتُهُ  يَّة وجود ر�ؤية �أ�سا�سيَّة، دعونا نت�أمَّ فيما ننظرُ في �أهمِّ

رًا. بالنِّ�سبة �إلى الم�شاهد الأميركي العادي، لا تثيرُ حياة هذا الإن�سان الاهتمام.  م�ؤخَّ

فهو يعملُ في وظيفةٍ �أجرها منخف�ض، وهو �أبٌ ل�سبعة �أطفال، وله ميزانيَّة �ضيِّقة 

قليلة،  ومدَّخراته  تقاعد،  ح�ساب  لديه  لي�س  عليه.  يُح�سَدُ  لا  وو�ضعُه  ا،  �شهريًّ ا  جدًّ

ه يعي�شُ في �إحدى الدُّول  وي�شتري ملاب�س لعائلته من متجر التَّوفير المحلِّي. ومع �أنَّ

 ،
ٌّ
ذكي ه  �إنَّ الفر�ص من حوله.  اقتنا�ص  ف�شلَ في  �أنّه  �إلّا  العالم،  في  ازدهارًا  الأكثر 

�أو م�صيبة كانا  �ض في حياته لأيّ حادث 
ّ
ةٍ جيِّدة. ولم يتعر ومتعلِّمٌ، وينعمُ ب�صحَّ

�سببًا في ما و�صل �إليه، ولذا قد ن�ستخل�صُ ب�سهولة �أنَّ م�ستوى معي�شته ناتج بب�ساطة 

.
ّ
عن �سوء تخطيطٍ مالي

د�أ في الطلاء  ن ذلك. فبُقَعُ ال�صَّ لا بدَّ من وجود خطبٍ ما. ت�ستطيعُ بالنَّظر �أن تخمِّ

للم�ستقبل.  التَّخطيط  دُ �شكوكنا حول قدرته على  ت�ؤكِّ القديمة  �سيَّارته  الباهت على 

ه عُرِ�ضَ  ه فَ�شَلٌ �أميركي. فقد وجدْنا �أنَّ وبعد المزيد من البحث والا�ستق�صاء نكت�شفُ �أنَّ

ه  ها. قال �إنَّ ا من دخله، لكنَّه رف�ضَ رًا وظيفة �أخرى من ��شأنها �أن ترفع جدًّ عليه م�ؤخَّ

طُ لق�ضاء وقتٍ �أقلّ في العمل  ه يخطِّ يحبُّ وظيفته ولا يريدُ تغييرها. في الواقع، �إنَّ

ا، ما �سيقلِّ�صُ من دخله. ويعترفُ �أنَّ �أحواله �ست�ضيقُ للغاية، لكنَّه يريدُ �أن  �أ�سبوعيًّ

جل؟ وهل يفتقرُ 
َّ
ي�صرفَ المزيد من الوقت في القيام ب�أ�شياء �أخرى. مَنْ هو هذا الر

�إلى ر�ؤية؟
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جل هو فا�شلٌ من حيث 
َّ
ة اليوم على �أنَّ هذا الر يَّ يتَّفقُ معظم �سكّان �أميركا المادِّ

�أحكام قا�سية عليه، دعْنا ننظرُ عن كثب.  �إطلاق  �إدارة ال��شؤون الماليّة. ولكن قبل 

ما لن يح�صل  �إلى ولاية مجاورة. وربَّ ه قد لا يملكُ منزلًا، وقد لا ي�سافرُ  �أنَّ �صحيح 

 في اتِّخاذ الم�سار الحالي، لن يكون 
َّ
ه �إذا ا�ستمر �أبدًا على �سيَّارة جديدة، و�صحيح �أنَّ

ه لن يكون قادرًا على �أن ي�ستريحَ  د �أنَّ قادرًا على التَّقاعد بدخلٍ م�ضمون. ومن الم�ؤكَّ

في كر�سيِّه في �سنوات عجزه ويتكلّم عن مغامراته الماليَّة الكبيرة الَّتي قامَ بها.

�إذا كانَ هذا و�صفًا  الف�شل؟  �أنَّ ذلك كلّه دليلٌ على  لنكُنْ �صادقين. هل تعتبر 

ة بقيَّة، لذلك ا�سمح لي با�ستكمالها، ودعني  لابنك، هل �ستر�ضى به؟ وا�ضح �أنَّ للق�صَّ

الَّذين يخرجون من دوائر  الكثيرين  الملكوت  بُناة  الأب ك�أحد  �أرى هذا  ني  �إنَّ �أقول 

ب 
َّ
ة اليوم. ليت الر يَّ  �ساطع ينيرُ في و�سط �أميركا المادِّ

ٌ
ه نور تنا. �إنَّ الأنابابت�ست خا�صّ

يقيمُ كثيرين �أمثاله!

رؤية أساسيَّة

جل هو خادم في كني�سة الأنابابت�ست. وقد اعتمد بع�ض الخيارات الَّتي 
َّ
هذا الر

د �أنَّ لديه ر�ؤية مختلفة عن المجتمع المحيط به. هدفه العامّ 
َّ
قد تبدو �سخيفة لمجر

خذَ قرارات تتما�شى مع هذه الر�ؤية  في الحياة هو بناء ملكوت ي�سوع الم�سيح، وقد اتَّ

ة بالملكوت. ة الخا�صّ العامَّ

 عليه بالكثير من المال، 
ُّ
حُ �أكثر. �صحيح �أنّ مهنته الحاليَّة لا تدر دعْني �أو�ضّ

لكنَّها ت�ساعدُ في بناء الملكوت. فال�سيّارات القديمة، والملاب�س الم�ستعملة، ونق�ص 

المدَّخرات �أو غياب برنامج التَّقاعد هي بب�ساطة جزء من كلفة هذا القرار. 

رًا لي�شغل  ولكن لماذا يخفِّ�ضُ من �ساعات عمله الأ�سبوعيّة؟ تمَّ اختياره م�ؤخَّ

ا داخل جماعته، وبعد معاينة حال كني�سته، �أ�صبحَ على دراية بحاجة  من�صبًا قياديًّ

هذا  �أجل  من  لاة  ال�صَّ في  وقتًا  وزوجته  جل 
َّ
الر هذا  �أم�ضى  باب.  ال�شَّ بين  ة 

َّ
ما�س

المو�ضوع، ووجدا �أنَّ الطريقة المُثلى لتلبية هذه الحاجة هي البدء في �صرف المزيد 

ه �سيلقي المزيد  باب المتعثِّرين. كان ذلك قرارًا �صعبًا، لأنَّ من الوقت مع ه�ؤلاء ال�شَّ

ة �أكثر،  غوط على كاهل زوجته، الَّتي �سوف تحاولُ بدورها ت�ضييق الميزانيَّ من ال�ضُّ



143 رؤية أساسيّة

راعيًا،  ليكون  دعاه   
ّ

ب
َّ
الر ب�أنَّ  وي�ؤمنان  الملكوت.  في  للعمل  �س 

َّ
مكر كلاهما  لكن 

عُ هذا القائد  َّبُّ �إليه. يتمتَّ
ريق الذي يدعوهما الر ولي�س �أيَّ راعٍ، ويبدو �أنَّ هذا هو الطَّ

د من �أنَّ كلَّ قرارٍ  ة بالملكوت ويحاولان الت�أكُّ اب وزوجته بر�ؤية �أ�سا�سيَّة خا�صّ ال�شَّ

�آخر، مهما كان �صغيرًا، يتما�شى مع هدفهما الأكبر.

ة  �أن ي�شغلَ كلٌّ منّا وظيفة معيَّنة، �أو �أن يقود �سيّارة  لي�ست العبرة من هذه الق�صّ

من طراز معيَّن. �أ�ستطيعُ �أن �أ�شهد لإخوة �آخرين، ر�ؤيتهم بناء الملكوت، ولكن لا ت�شبه 

ا ر�ؤية، ور�ؤيتكَ  �ألَّا يفوتنا؛ لكلٍّ منَّ ما هناك در�سٌ ينبغي  �إنَّ �أعلاه.  ة  حياتهم الق�صَّ

. ما هي ر�ؤية حياتك 
ْ
ر ا على حياتك وعلى ما ي�صدرُ عنها. قِفْ للحظة وفكِّ ت�ؤثِّر جدًّ

م�شكلاتكَ  تكون  �أن  الممكن  من  هل  ودوّنتها؟  جل�ستَ  �أن  لكَ  �سبق  هل  الأ�سا�سيَّة؟ 

الماليَّة ناتجة عن ر�ؤية غير منا�سبة؟

ما هي رؤيتك الأساسيَّة؟

�ؤية هذا قد لا يعني لكَ �شيئًا. وقد يبدو تحليل ر�ؤيتكَ م�ضيعةً 
ُّ
�إنّ مو�ضوع الر

ا هو المزيد من المال في دفتر �شيكاتك. لكنَّني  للوقت، في حين �أنَّ ما تحتاجُه حقًّ

�أنّ م�شاكلنا الماليَّة غالبًا ما تكون نتيجةً مبا�شرةً لر�ؤيتنا الأ�سا�سيَّة. لكلٍّ  وجدتُ 

عبُ عليك تحديد هدفٍ �أ�سا�سي، لكنَّني �أقترحُ  ا �أهداف عديدة في الحياة، لذا قد ي�صْ منَّ

ا في �أثناء فح�ص ر�ؤيتك.  �أن يكونَ لك واحدٌ. لذا كُنْ �أمينًا جدًّ

د الله."  من المغري �أن نكتفي بالقول: "�إنَّ هدفي النِّهائي في الحياة هو �أن �أمجِّ

ه ر�ؤية جيِّدة، وقد يبدو ت�صريحٌ كهذا رائعًا في جل�سةٍ مع مجموعة  قد يبدو هذا وك�أنَّ

ا  غيرة التي تقوم بها يوميًّ في الكني�سة تدر�سُ كلمة الله. ولكن هل تُعلن القراراتُ ال�صَّ

من  �ستُعرف  ما  بقدر  المُعلَنة  ب�أهدافك  ر�ؤيتُك  تُعرفَ  لن  نف�سها؟  �ؤية 
ُّ
الر هذه  عن 

ت�ساعدُنا في  قد  التي  المجالات  بع�ض  نظرة على  نلقي  دعونا  ثمر حياتك.  خلال 

تحديد ر�ؤيتنا الأ�سا�سيَّة الحقيقيّة.
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• معرفة 	 ا  حقًّ �أردتَ  �إن   
الْفَمُ."1 يَتَكَلَّمُ  الْقَلْبِ  لَةِ  فَ�ضْ "مِنْ  ي�سوع:  َّبُّ 

الر قال 

ر�ؤية قلبك الأ�سا�سيَّة، افح�صْ كلماتك. ما الذي ت�ستمتعُ في الحديث عنه؟ 

هو  ما  خطاب،  �إلقاء  �أردتَ  �إن  مناق�شته؟  في  ترتاح  الذي  المو�ضوع  ما 

�أكثر  نرتاحُ  �أف�ضل؟ نحن عمومًا  ب�شكل  له  ا  تبدو م�ستعدًّ الَّذي  المو�ضوع 

رنا فيها. لقد �سمعتُ عن طَيَّارين  في مناق�شة المو�ضوعات الَّتي �سبقَ وفكَّ

ات وتجارب 
َّ
ائرات والممر �أم�ضوا �أم�سيةً كاملةً في الحديث عن مختلف الطَّ

ا بالمو�ضوع  هم مهتمّون جدًّ هم قادرون على القيام بذلك لأنَّ �إنَّ يران.  الطَّ

بمناق�شته،  ت�ستمتعُ  ما  حدِّدْ  فيه.  التَّفكير  في  الوقت  من  الكثير  و�أم�ضوا 

و�سوف يعطيكَ ذلكَ فكرة عن ر�ؤيتكَ و�أهدافكَ في الحياة.

• ودرا�سة 	 ثمينة،  �سلعة  الوقت  �أجله؟  من  وقتكَ  بتكري�س  ترغبُ  الّذي  ما 

فترةً من حياتي  �أذكرُ  ر�ؤيتنا.  الك�شف عن  ي�ساهمُ في  قد  له  ا�ستخدامنا 

كانت التَّمارين الريا�ضيَّة خلالها ت�ستحوذُ على كلّ تفكيري. كنتُ �أقتن�صُ 

ا للتَّخلِّي  الوقت لممار�سة ريا�ضة الجري �أو رفع الأثقال. كما كنتُ م�ستعدًّ

�أيِّ ن�شاط في �سبيل ممار�ستها. ولكن وراء هذه الموجة من النَّ�شاط  عن 

لإظهار  غامرة،  ور�ؤية  عارمة،  رغبة  تتملَّكني  كانت  هدف.  هناك  كان 

ا�ستعداد  البدنيّة، لذا كنتُ على  �أفتخرَ بقدراتي  �أن  �أردتُ  ة.  البدنيَّ لياقتي 

اعات في �سبيل تحقيق هذا الهدف. لأيّ �شيء  للتَّ�ضحية بعدد كبير من ال�سَّ

�س وقتك؟ وماذا يخبركَ هذا عن ر�ؤيتكَ الأ�سا�سيّة؟
ِّ
تكر

• ر�ؤيتكَ 	 عن  كثيرًا  يُخبر  �شيكاتك  دفتر  �إنَّ  التَّقديري؟  دخلكَ  تنفقُ  �أين 

قَلْبُكَ  يَكُونُ  هُنَاكَ  كَنْزُكَ  يَكُونُ  حَيْثُ  هُ  نَّ
"لأَ ب ي�سوع: 

َّ
الر الحياة. قال  في 

تعرف  �أن  تريد  كنتَ  �إنْ  الثاني،  الف�صل  في  وذكرنا  �سبقَ  كما   
ا."2 �أَيْ�ضً

قْ �أين تنفقُ مالك. �أجدُ هذه الحقيقة �صعبة للغاية. ف�أنا  �أين قلبك، فتحقَّ

عَ  �سة لله، و�أنَّ كلَّ جزء منها قد وُ�ضِ
َّ
�أرغبُ في الاعتقاد ب�أنَّ حياتي مكر

�إذا كنتَ  ة مختلفة.  �أحيانًا ق�صَّ على المذبح، لكنَّ دفتر �شيكاتي يخبرني 

�ؤية الأ�سا�سيَّة الَّتي تقودُ حياتكَ، ابحث جيّدًا �أين يُنفَق 
ُّ
ا في فح�ص الر جادًّ

دخلكَ التَّقديري.

متى 12: 34 	1

متى 6: 21 	2
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المعركة من أجل الرُّؤية

�ؤية، 
ُّ
الر تلك  في  كثيرًا  ر  يفكِّ لا  قد  �أ�سا�سيَّة.  ر�ؤية  �إن�سان  لكلِّ  ب�أنَّ  مقتنعٌ  �أنا 

�ضُ 
َّ
ا ب�أنَّ ر�ؤية كلّ �إن�سان تتعر ها تتحكّمُ بقراراته. كما �أنِّي مقتنعٌ �أي�ضً ومع ذلكَ �إنَّ

هذا  نرى  �أن  ن�ستطيعُ  للهجوم. 

في عالم الأعمال من حولنا. 

ور�ؤيتكَ  دائرة،  فالمعركة 

هي محورُ المعركة.

الا�ستحواذُ على ر�ؤيتك 

وكالات  طات  مخطَّ هدف  هو 

ه  التَّ�سويق والإعلان. يدركُ كلُّ بائع �سيارات �أنَّ

قيادة منتجه،  لُ  تتخيَّ �أن يجعلك  ا�ستطاع  �إذا 

فر  فالباقي �سيكون �سهلًا. وتدركُ وكالات ال�سَّ

لُ نف�سكَ و�أنتَ  ها �إذا نجحتْ في جعلكَ تتخيَّ �أنَّ

ى على تلك ال�شواطئ البي�ضاء في ن�سيم  تتم�شَّ

المحيط، محاطًا بهدير الأمواج وزقزقة طير 

لذلك  فقة.  ال�صَّ �إبرام  ي�سهلُ  ف�سوف  النور�س، 

وَر بغزارة في الإعلانات، ويبدو  تُ�ستخدمُ ال�صُّ

ا  جدًّ الًا  فعَّ وال�صورة  ال�صوت  بين  ما   الجمعُ 

في التَّ�سويق.

في  الأهمّ  راع  ال�صِّ لكنَّ 

في  يحدثُ  ر�ؤيتك  على  الا�ستحواذ 

الكتاب  خلال  من  نعرفُ  �آخر.  عالمٍ 

يطان �أن  المقدَّ�س، �أنَّ هدف المعركة هو ر�ؤية الإن�سان الأ�سا�سيَّة، فيحاولُ الله وال�شَّ

التَّكوين.  يطان المعركة باكِرًا في �سفر  ال�شَّ يبيِّنا للإن�سان مزايا خدمتهما. خا�ضَ 

حياتها  �ستكون  كم  لها  ليبيِّنَ  م�ضلِّلة  محاولة  في  اء،  حوَّ مع  حوار  في  دخلَ  فقد 

يطان  يدركُ كلٌّ من الله والشَّ

أنَّهما بالاستحواذ على رؤية 

الإنسان، يستحوذان على 

الإنسان.
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يطان، بعد �أن تخيَّلت روعة �أن  اء فعلًا �إلى ال�شَّ رائعة لو �أ�صغَتْ �إليه. وقد �أ�صغت حوَّ

ق تلك الثمرة. ت�صير كالله، و�أن ت�صبح حكيمة، وتنفتح عيناها، وتتذوَّ

 حتى النِّهاية في 
ُّ
�ؤية التي ت�ستمر

ُّ
في كلّ الكتاب المقدَّ�س، نرى الحرب على الر

الآتي.  العظيم  المجد  المت�ألِّمين �صورةً عن  للقدِّي�سين   
ّ

ب
َّ
الر يقدِّمُ  �ؤيا حين 

ُّ
الر �سفر 

هما بالا�ستحواذ على ر�ؤية الإن�سان، �إنّما ي�ستحوذان  يطان �أنَّ يدركُ كلٌّ من الله وال�شَّ

ديد والتَّعذيب   التاريخ �أمام الا�ضطهاد ال�شَّ
ّ
مَدَ الم�ؤمنون على مر على الإن�سان. و�صَ

ب قريبًا. 
َّ
هم �سيكونون مع الر هم امتلكوا ر�ؤية رئي�سيَّة، و�صورة في �أذهانهم، ب�أنَّ لأنَّ

مَامَه". وعِ �أَ رُورِ الْمَوْ�ضُ  ي�سوع نف�سه كانتْ تدعمُهُ ر�ؤية "ال�سُّ
ّ

ب
َّ
حتَّى الر

الخاتمة

ر  رُها ي�ؤثِّ م ب�صنع القرارات في حياتنا هو ر�ؤيتنا الأ�سا�سيَّة. وتغيَّ �إنَّ المتحكِّ

الأولى.  الكني�سة  في  بو�ضوح  الحقيقة  هذه  تجلَّت  وقد  كلُّ جانب من حياتنا.  في 

لقائهم  بعد  الأوائل  الم�ؤمنين  ه�ؤلاء  حياة  �شهدتْهُ  الّذي  الجذريّ  التَّغيير  في   
ْ
ر فكِّ

مُ�شْتَرَكًا.  ءٍ 
ْ
�شَي كُلُّ  عِنْدَهُمْ  وَكَانَ  مَعًا  كَانُوا  �آمَنُوا  ذِينَ  الَّ "وَجَمِيعُ  مبا�شرةً:   

ّ
ب

َّ
بالر

لِكُلِّ  يَكُونُ  كَمَا  الْجَمِيعِ  بَيْنَ  وَيَقْ�سِمُونَهَا  يَبِيعُونَهَا  كَانُوا  وَالْمُقْتَنَيَاتُ   وَالأَمْلَاكُ 

 
وَاحِدٍ احْتِيَاجٌ."3

رُ النَّا�س من جميع الخلفيَّات والم�ستويات  تده�شُني هذه الكلمات دائمًا، �إذ �أت�صوَّ

الاجتماعيَّة جال�سين معًا في غرفة واحدة. ومَنْ منهم يملكُ خم�سة ملايين دولار 

�أ�سبوعيْن، كان هذا  وقبل  با�سمه.  دولارًا  ع�شرين  يملكُ حتَّى  �آخر لا  يجل�سُ بجوار 

رَ �شيءٌ ما. فج�أةً  ا الآن فقد تغيَّ الواقع ي�ضعُ كًّال منهما في طبقة ومكانة مختلفة. �أمَّ

ا للتخلِّي عن كلِّ �شيء. فهذا  �أ�صبح الإن�سان الّذي يملكُ خم�سة ملايين دولارٍ م�ستعدًّ

فج�أةً  يقوم  يخ�سره،  �أن  من  وخافَ  وحَفِظَهُ،  المال،  هذا  لجمعِ  جاهدًا  عملَ  الَّذي 

ع به. هذا مده�شٌ! لماذا قد يفعل �أحدُهم �شيئًا كهذا؟
ُّ
بالتَّبر

3	  �أعمال 2: 45-44
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وهدفه  ر�ؤيته  وكانت  ذاته،  حول  متمحورة  حياته  كانت  �أ�سبوعين،  قبل 

�أو  الخوف  عن  بعيدًا  و�أمان  برخاء  والعي�شَ  �أ�صدقائه،  �إعجاب  نيلَ  الأ�سا�سيّان 

كلُّ  بدت  وفج�أةً،  الم�سيح.  ي�سوع  المدعوّ  في  �شبعه  كلّ  بغتةً  وجدَ  لكنَّه  الاحتياج. 

بما  مقارنةً  قيمة  -بلا  ومكانة  و�أمان،  ثروة،  – من  رَها  قدَّ لطالما  التي  الأ�شياء 

ه لم يعدْ يريد لأي �شيءٍ �آخر في حياته  ا لدرجة �أنَّ وجدَه. فقد عثرَ على �شيءٍ قيِّمٍ جدًّ

ا الخم�سة  �أن ي�شغله عنه. كان مركزه في الملكوت، وتمتّع بعلاقة مع الملك تفوقُ جدًّ

ع �أن  ملايين دولار. لا تزال ر�ؤية بناء الملكوت الأ�سا�سيّة متاحة اليوم، ومن الم�شجِّ

ة كثيرة تقومُ بتبنِّيها. نرى عائلات �شابَّ

أسئلة الدراسة

11  هل تر�ضى �أن يختار ابنكَ طريق بناء الملكوت في الحياة، ما قد .

يعوقُه عن امتلاك منزله الخا�ص؟ هل تر�ضى �أنْ يذهبَ �إلى الكني�سة 

ب�سيَّارة قديمة؟

22 هَّال �أخبرتنا عن فترة في حياتك عانيتَ خلالها �ضائقةً ماليَّة نتيجة .

تبنِّيك ر�ؤية �أ�سا�سيَّة غير لائقة؟

33 �أثير على ر�ؤية . يطان التَّ رق الَّتي يحاولُ بها ال�شَّ ناق�شْ بع�ض الطُّ

ة في كني�ستك. ماذا عن ال�شباب؟ ابَّ العائلات ال�شَّ

44  ر�ؤية منا�سبة ليخلِّ�صنا من �ضائقة ما؟ هَّال .
ّ

ب
َّ
 كيف ي�ستخدمُ الر

ذكرت مواقف في الكتاب المقدَّ�س �أعطى خلالها الله ر�ؤية م�ستقبليّة 

ل�شعبه ليقوّيهم؟

55 ناق�شْ مو�ضوع م�شاركة الممتلكات داخل الكني�سة الأولى. هل في .

، والأفراد بع�ضهم لبع�ض؟ هل يفوقُ 
ّ

ب
َّ
جماعتك هذا النّوع من المحبَّة للر

تعلُّقُك بي�سوع تركيزَكَ على الممتلكات ال�شخ�صيَّة؟ 





الفصل السادس عشر

خل التَّقديري وضع رؤية للدَّ

يَّة وجود ر�ؤية ماليَّة مقدَّ�سة، وفي �ضرورة �أن تتبنّى الأ�سرة  بعد البحث في �أهمِّ

�إن�شاء وتطوير هذه  ة  الأفراد معًا، �سوف ننظرُ في كيفيَّ يُناق�شها  و�أن  ر�ؤيةً واحدة 

�ؤية الأ�سا�سيَّة لبيوتنا. لا يمكن و�صف ر�ؤية تنا�سبُ كلَّ �شخ�ص وكلّ ظرف، لذا 
ُّ
الر

 في هذا، �إذْ لكلٍّ منَّا خلفيَّة مختلفة ومواهب 
ّ

ب
َّ
لا بدَّ من �أن تطلب كلّ عائلة وجه الر

طبيعة  تُ�شكّل  ة  الخا�صّ وقدراتنا  الكني�سة  في  وعلاقاتنا  زيجاتنا،  �إنَّ  مختلفة. 

ما  هذا  مختلفة.  �أدوار  للعب  ج�سده،  في  كم�ؤمنين  ا،  �أي�ضً يدعونا  الله  لكنَّ  ر�ؤيتنا. 

ا  �سول بول�س في ر�سالته �إلى كني�سة كورنثو�س. وقد �أعدَّ الله مكانًا خا�صًّ
َّ
�أو�ضحَه الر

لكلِّ �شخ�ص في الج�سد، لكنَّه يدعونا جميعًا �إلى تبنِّي ر�ؤية للعمل داخل الملكوت 

الَّذي يبنيه.

ط ​​العمر الافترا�ضي، كي  في هذا الف�صل، �سوف ننحى للخلف وننظرُ في متو�سِّ

ة. كما نرغبُ بالنَّظر تحديدًا في و�ضع ر�ؤية  نح�صلَ على ر�ؤية �أو�ضح لحياتنا الفرديَّ

�إلى الأموال التي تبقَّت  نا، ي�شيرُ الدَّخل التَّقديري 
ْ
للدَّخل التقديري. كما �سبقَ وذكر

بعد �شراء متطلّبات الحياة.

�أميركا.  لزوجيْن يعي�شان هنا في  افترا�ضيَّة  التفكير في مدَّة حياة  لنبد�أْ في 

�سوف ندعوهما جيم وجاين. وفيما نفح�ص حياتهما، يمكننا متابعة دَخْل بيتهما 

فحة التَّالية. �سم البياني في ال�صَّ
َّ
وم�صروفه على الر
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�سم البياني )�أعلى المنطقة ال�سوداء( دَخْل جيم، بينما 
َّ
يمثِّل الخطّ العلوي على الر

ة( م�صروف منزلهما. ماديَّ
ّ
 )�أعلى المنطقة الر

ّ
يمثِّل الخط ال�سفلي

دَخْلُ جيم

�سم البياني، نرى �أنَّ جيم بد�أ حياته الزوجيَّة في �سن الع�شرين 
َّ
بالنَّظر �إلى الر

براتبٍ �سنويٍّ قدرُهُ 21000 دولار. في الثَّامنة ع�شر من عمره، با�شرَ العمل لدى �أخٍ 

ة خبرة �سابقة في مجال ال�سباكة،  في جماعته يملكُ �شركة �سباكة. لم يكن لـجيم �أيَّ

رَ ربُّ العمل �إخلا�صه في العمل، و�أ�سندَ  لكنَّه تعلَّمَ ب�سرعة. وظلّ دَخْلُه يزداد، وقد قدَّ

ا المزيد من الم��سؤوليَّات. ومع بلوغ جيم الخام�سة والأربعين من العمر،  �إليه تدريجيًّ

كان دخلُهُ قد و�صلَ �إلى نحو 50000 دولار في ال�سنة.

�شركة  في  التَّغييرات  بع�ض  حدثَتْ  عمره،  من  الخم�سين  جيم  بلغ  وعندما 

يَّة، لذا  �إلى تقلي�ص �ساعات خدمته ب�سبب مخاوف �صحِّ  عمله 
ّ

 رب
َّ
ال�سباكة. ا�ضطر

�سم البياني، تمَّ تعوي�ض جيم عن 
َّ
طلبَ منه العمل في المكتب. كما تلاحظون على الر

تِّين، طلبَ جيم  هذا التَّغيير في الو�صف الوظيفي، وظلّ دَخْلُه يزداد. �أخيرًا، في �سنِّ ال�سِّ

خل التقدريي الدَّ
المصروفات الدَّخل التَّقديري
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ى ذلك �إلى انخفا�ض كبير في دخله،  �أدَّ ركة �إعفاءه من بع�ض م��سؤوليَّاته.  من ال�شَّ

ا ويك�سبُ 23000  ومع بلوغه الخام�سة وال�سبعين، كان يعملُ يوميْن فقط �أ�سبوعيًّ

نوات الخم�س  ة جيم تتدهورُ في هذه المرحلة، وخلال ال�سَّ نة. بد�أت �صحَّ دولار في ال�سَّ

�ضَ  من �ساعات عمله، ثمَّ توفي كلٌّ من جيم وجاين في �سن الثَّمانين. التَّالية خفَّ

مصاريف جيم

 
ِّ
�سم البياني ال�سفلي، �إنَّ م�صروفات جيم تغيَّرت على مر

َّ
كما تروْن في خطّ الر

المال  الكثير من  لم يتبقَّ  �إذ  للغاية،  الأولى �صعبة  القليلة  نوات  ال�سَّ نين. كانت  ال�سِّ

ة. عملَتْ جاين ما بو�سعها، وبعد خم�س �سنوات  ال�ضروريَّ النَّفقات  بعد دفع جميع 

ن الزوجان من دفع عربون لمزرعة قديمة ا�ستلزمت بع�ض الإ�صلاحات. على  تمكَّ

التكاليف مع ولادة كلّ  �أطفال، فازدادت  ة  �ستَّ �أنجبا  التالية،  الع�شر  نوات  ال�سَّ مدى 

ا على  رت جدًّ طفل. و�أخيرًا، بعد 25 عامًا من الزَّواج، حدثتْ بع�ض التَّغييرات الَّتي �أثَّ

ج  هن العقاري في �سنِّ الخام�سة والأربعين، وتزوَّ
َّ
م�صروفاتهما. فقد �سدَّد جيم الر

ابنُه الأكبر وغادر المنزل.

ة في حياتهما الزوجيَّة، بد�أت 
َّ
ل مر ه، ولأوَّ �سم البياني �أنَّ

َّ
�سوف تلاحظُ في الر

الأولاد  وغادر  المنزل  ثمن  ت�سديد  تمَّ  فقد  بالانخفا�ض.  وجاين  جيم  م�صروفات 

نوات الع�شر  ت نفقاتهما بالانخفا�ض. وخلال ال�سَّ
َّ
البيت، الواحد تلو الآخر، وا�ستمر

ا كلَّ عام حتّى وفاتهما. الأخيرة، بقيَتْ م�صروفاتهما ثابتة ن�سبيًّ

خل التَّقديري الدَّ

على  المختلفة  التَّغييرات  رت  �أثَّ كيف  نرى  في حياة جيم وجاين،  لنا  ت�أمَّ �إذا 

اكت�ساب  بعد  ال�سباكة  �شركة  في  يَّة  �أهمِّ جيم  دور  ازدادَ  وم�صروفاتهما.  دخلهما 

ا. فقد زادَتِ الم�صروفات مع نموّ  خبرة، ممّا زادَ من راتبه. وتقلَّبت نفقاتهما �أي�ضً

الأولاد  ومغادرة  العقاري،  هن 
َّ
الر �سداد  بعد  ا  جدًّ انخف�ضت  ثمَّ  الأ�سرة،  �أفراد  عدد 

المنطقة  �إلى  وننظرُ  والدَّخل،  الم�صروفات  عن  النظر  �سن�صرف  الآن  نا  لكنَّ المنزل. 

البياني،  �سم 
َّ
الر في  الأ�سود  اللون  ذات  المنطقة،  هذه  تمثِّلُ  الاثنين.  طُ 

ّ
تتو�س التي 
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الدَّخل التَّقديري خلال حياة جيم وجاين كلِّها، �أي المال الَّذي جناه الزوجان ولم 

ا للحياة. يكن �ضروريًّ

�أن  من  بدّ  لا  نبد�أ،  �أن  قبل  لكن  طرق،  بعدَّة  البياني  �سم 
َّ
الر هذا  ا�ستخدام  نودّ 

ندركَ �أنَّ هذا الر�سم لا يتناول كافة الحالات. فقد يجني البع�ضُ دخلًا �أعلى بكثير، 

�أو  يَّة،  ب�سبب م�شاكل �صحِّ ة  لأ�سرتك تكاليف خا�صَّ �أقلّ. وقد يكون  الآخر  والبع�ض 

�ضت لكارثة من نوعٍ ما.
َّ
ربّما تعر

�سم 
َّ
حاولْ قدر الإمكان تجاهُلَ الأرقام وفَهْمَ المبد�أ العام. فالهدف من هذا الر

التقديري  الدَّخل  عن  �صورة  على  الح�صول  في  م�ساعدتنا  بب�ساطة  هو  البياني 

واكت�ساب ر�ؤية لا�ستخدامه ب�شكلٍ �سليم.

فصول الحياة

ط ​العمر  �سم البياني، هي حقيقة �أنَّ متو�سِّ
َّ
�أولى الدُّرو�س الم�ستفادة في هذا الر

 بف�صول. يرغبُ كثيرون من حديثي الزَّواج ذوي الأُ�سَر كبيرة، في تقديم المزيد. 
ُّ
يمر

لُ �إلى منازلهم من مختلف الجمعيَّات  ة الَّتي تَ�صِ �شرات الإخباريَّ هم يقر�ؤون النَّ ف�إنَّ

ة، ويتمنَّون لو ي�ستطيعون تقديم المزيد. الخيريَّ

ع للمحتاجين، 
َّ
�أن يتبر �أميركا  ه ينبغي لكلِّ �شخ�ص يعي�شُ اليوم في  �أنَّ �أعتقدُ 

�سم البياني، يتَّ�ضحُ 
َّ
ا �أنَّ للحياة ف�صولًا. بالنظر �إلى الر لكنَّنا بحاجة �أن ندرك �أي�ضً

لكَ �أنَّ المال المتاح خلال النِّ�صف الأخير من حياة جيم وجاين �أكثرُ من الَّذي كان 

متاحًا في بداية زواجهما. 

ي �إلى نتائج عك�سيَّة، وقد  �إنّ القلق ب�سبب عجزنا عن تقديم كلِّ ما نتمنّى ي�ؤدِّ

�أنّهما غير مثمريْن  ين �شعورًا بالإحباط على اعتقاد  يولّد ذلك لدى الزَّوجيْن ال�شابَّ

�أنَّ لحياتنا  في الملكوت. ليْتنا ندرك 

ائم  الدَّ التَّوق  من  وبدلًا  ه  و�أنَّ ف�صولًا، 

�أن  يجب  التالي،  الف�صل  لدخول 

ن�ستمتع ونبني الملكوت حيثما نكون.

بدلًا من التَّوق الدائم لدخول 

الفصل التالي، يجب أن نستمتع 

ونبني الملكوت حيثما نكون.



153 دَّخلوضع رؤية ل التَّقدي ل

نوات الأولى - وضع الرُّؤية السَّ

�سم البياني الخا�صّ بحياة جيم وجاين، ولاحظْ تلك 
َّ
�إلى الر �أخرى  ة 

َّ
 مر

ْ
انظر

الع�شرين  بين  ما  الممتدّة  الفترة   �إلى  تحديدًا   
ْ
انظر الزَّواج.  من  الأولى  نوات  ال�سَّ

ا خلال تلك ال�سنوات، لذا  ا منخف�ضً والثَّلاثين من العمر، �سوف تلاحظُ  دخلًا تقديريًّ

هل الافترا�ض �أنَّ تلك ال�سنوات لا تخدم كثيرًا م�ضمون هذه الدِّرا�سة. ولكنِّي  من ال�سَّ

التي لا  الفترة  ها  �إنَّ البياني.  �سم 
َّ
الر الأهمّ على  ال�سنوات  ها  �أنَّ اعتقادًا را�سخًا  �أعتقد 

ا  جدًّ مهمّ  �شيء  هناك  لكن  القليل.  �سوى  الزَّواج  كثيرون من حديثي  يملكُ خلالها 

هم في هذه المرحلة ي�ضعون ر�ؤية. يحدثُ: �إنَّ

ميلُ أشواقنا

تلك  اتِّجاه  ر  وي�ؤثِّ �أ�شواقهم.  الأزواج  ينمّي  الزَّواج،  من  الفترة  هذه  خلال 

قيمة  البياني  �سم 
َّ
الر لنا  حُ  يو�ضِّ �أطفالهم.  وحياة  حياتهم  بقيَّة  على  ا  جدًّ الأ�شواق 

الدَّخل التقديري المُتاح خلال كلِّ جزءٍ من حياتهما، لكنَّه لا يخبرُنا كيف اختارا 

ز  ركَّ الزوجية،  الأولى من حياتهما  الع�شر  نوات  ال�سَّ ه خلال  �أنَّ لنفتر�ضْ  ا�ستخدامه. 

المنازل  �أجمل  �شاهدا  فلقد  بهما.  المحيط  راء  الثَّ المجتمع وعلى  جيم وجاين على 

يَّارات الحديثة الَّتي يقودها �أولئك المقتدرون  التي تملكُها عائلات �أخرى، وراقبا ال�سَّ

هما بد�آ يتوقان �إليها. هما لم يحتملا امتلاك هذه المقتنيات، �إلَّا �أنَّ ا. �صحيح �أنَّ يًّ مادِّ

�شراء  �أ�ستطيع  لو  "�أتمنَّى  العبارات:  هذه  منزلهما  في  الأحاديث  تخلّلت  وقد 

�أر�أيتَ كم  امنا.  و�أريد ذات يوم تغيير ديكور حمَّ للتوّ.  ا�شتراها فريد  �سيَّارة كالَّتي 

يبدو حمام �سالي جميلًا بعد �إعادة ت�صميمه؟" �إن كانت لديهما �أ�شواق كهذه خلال 

�سنوات زواجهما الأولى، فما كان ليحلّ بمالهما الإ�ضافي بعد الانتهاء من �سداد 

لذا �سيندفع جيم  �أ�شواقنا،  اتِّباع  �إلى  المال  الجواب وا�ضح. يميلُ  العقاري؟  هن 
َّ
الر

على  هن 
َّ
الر به  يُ�سدِّدان  كانا  الذي  المال  �إنفاق  �إلى  تفكير  وبلا  ا  تلقائيًّ وجاين 

الأ�شياء الَّتي كانا يتوقان �إليها.

نوات  زا خلال تلك ال�سَّ لْ كم �ستكون حياة جيم وجاين مختلفة لو ركَّ لكن تخيَّ

هما  �أنَّ على  �أنف�سهما  �إلى  ينظرا  �أن  تعلَّما  هما  �أنَّ لنفتر�ضْ  الملكوت.  على  الأولى 
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اها الله ليباركا الآخرين.  وكيلان، وق�صدا �أن ي�ستخدما كلّ الموارد التي منحهما �إيَّ

لْ كيف كانت لتبدو الأحاديث في منزلهما: "لقد �سمعتُ للتو �أنَّ �سيَّارة الأخت  تخيَّ

المال  من  يكفي  ما  لدينا  كان  لو  �أتمنَّى  �أخرى.  ة 
َّ
مر الت�صليح  في  �سارة موجودة 

ة  لم�ساعدتها على �شراء واحدة لا تتعطّل دائمًا. وقد قر�أتُ للتوّ �أنَّ هناك حاجة ما�سَّ

�أتمنَّى لو  �ضُ فيها الم�سيحيُّون للا�ضطهاد. 
َّ
الَّتي يتعر للأناجيل في بع�ض البلدان 

ةً �أخرى، يميلُ المال �إلى اتِّباع �أ�شواقنا في 
َّ
ن�ستطيع �إر�سال المزيد لم�ساعدتهم." مر

النِّهاية. لو �أم�ضى جيم وجاين �سنوات زواجهما الأولى في التَّركيز على الملكوت، 

ماذا كان ليحدث؟ كان لا بدَّ من �أن ي�ستخدم كلَّ دولار احتياطي لت�سديد احتياجات 

هذه  تميلُ  �سوف  يخوخة،  ال�شَّ �سنوات  في  المال  من  المزيد  يتوافر  و�إذْ  الآخرين. 

وق الَّذي ينمّيانه. ا �إلى اتِّباع ال�شَّ الأموال �أي�ضً

نوات الأخيرة -إظهار الرُّؤية السَّ

خ الكتاب المقدَّ�س حياة رجال كانت لهم �أ�شواق مقدَّ�سة في �شبابهم، ولكنَّ 
ّ
ي�ؤر

 في ملوك مثل الملك 
ْ
ر نّ. لنفكِّ  مع التقدُّم في ال�سِّ

ّ
ب

َّ
لَت بعيدًا عن خدمة الر قلوبهم تحوَّ

التقدُّم في  �شبابهما، ولكن مع  جلان لله في 
َّ
الر �سَ هذان 

َّ
تكر �آ�سا.  والملك  �سليمان 

. للأ�سف، نلاحِظُ �أحيانًا هذا الانحراف نف�سه في كنائ�سنا. 
ّ

ب
َّ
العمر �شرَدا بعيدًا عن الر

، وتنمو في داخلهم بذور مقدَّ�سة، 
ّ

في البداية، نرى �شبّانًا �شغوفين في خدمة الرب

ف�شيئًا،  �شيئًا  تخبو  بداخلهم  التي  ار  النَّ �أنَّ  �أحيانًا  يحدثُ  لكن  الب�شارة.  ويعلنون 

والهوايات. فقد  فر،  وال�سَّ بالتَّرفيه،  للملكوت وي�ستبدلونها  فيتخلُّون عن حما�ستهم 

�أنّهم لم  هل التحدُّث عن التناق�ض في �شراء منزلٍ ثانٍ في حين  ه من ال�سَّ �أنَّ وجدوا 

يكونوا قادرين على �شراء منزل واحد على �أيّ حال. ولكن عندما يكبرون ويتوافر 

�أمور  تبرير  وي�سهلُ فج�أةً  ب�شكلٍ مختلف،  الأمور  �إلى  ينظرون  بكثرة،  لديهم  المال 

كانوا يعار�ضونها ذات يوم.

�أنّ  لك  يتّ�ضح  وجاين،  جيم  بحياة  الخا�صّ  البياني  �سم 
َّ
الر �إلى  تنظرُ  عندما 

بعين. وينطبقُ  معظم دخلهما التقديري كان متاحًا لهما ما بين �سنّ الخم�سين وال�سَّ

ر�ؤية مقدّ�سة، فقد تكون  لديكم  �إذا كانت  �أميركا.  البيوت هنا في  ذلك على معظم 

من  المرحلة  هذه  في  يمكنكم  �إذ  وفر�صة،  بركة  فيها  رائعة  فترة  نوات  ال�سَّ هذه 
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ر�ؤيتكم  لإظهار  الوقت  فقد حان  ت�شاهدكم.  التي  ة  ال�شابَّ العائلات  ت�شجيع   الحياة 

المتعلّقة بالملكوت.

م العمل  ة �إلى التَّ�شجيع في خ�ضّ ا ممّن يعانون م�شاكل ماليَّ يحتاجُ الأ�صغر �سنًّ

 �إمّا على ت�شجيعهم و�إمّا على تثبيط عزمهم. 
ٌ
ال�شاقّ الأ�سبوعي، والجيل الأكبر قادر

باب �إلى الكني�سة كلَّ �أ�سبوع وي�ستمعون �إلى ر�سائل حول البركات  دُ الآباء ال�شَّ يتردَّ

الانف�صال  حول  جيِّدة  تعاليم  وي�سمعون  لي�سوع.  �شيء  كلّ  ت�سليم  من  تنهمر  التي 

لكنَّهم  ت�أثيره على كلّ قرار في حياتهم.  الكتابي، وحول  الحقّ  العالم بح�سب  عن 

الفراغ  �أوقات  على  ماله  ينفق  الأكبر  الجيل  يرَوْن  عندما  بالإحباط  ي�شعرون 

والهوايات وترميم البيوت.

ا الَّذين،  عتني ر�ؤية الإخوة الأكبر �سنًّ ، �شجَّ
ّ

ا. ك�أبٍ �شاب لكنَّني ر�أيتُ العك�س �أي�ضً

ير في طريق الا�سترخاء، �إلّا �أنّهم ي�ستخدمون وقتهم  هم يملكون ما ي�ؤهّلهم لل�سَّ مع �أنَّ

و�أموالهم لإعداد الملاب�س للمحتاجين، ومدّ يد العون للأرامل، والم�ساعدة في �إعادة 

د لهوٍ مع الأحفاد 
َّ
بناء البيوت بعد الكوارث. لقد �أثبتوا �أنَّ الحياة كانت �أكثر من مجر

بكتابة  وقتهم  �شَغَلوا  ا  �سنًّ �أكبر  م�ؤمنين  �أذكُر  �أن  يمكنني  الذات.  لتحقيق  و�سعيٍ 

ومل�ؤوا  عفاء.  ال�ضُّ لم�ساندة  هاتفيَّة  مكالمات  وب�إجراء  للمحبطين،  ت�شجيع  ر�سائل 

ا، ومنها دعم  �ساعاتهم ب�أ�شياء لطالما كانوا يتوقون لفعلها عندما كانوا �أ�صغر �سنًّ

الملكوت وبنا�ؤه!

للتَّقاعد، وت�ستخدمُ  الثَّمانينيّات من عمرها تعي�شُ في مركز  �أختًا في  �أعرف 

وحيّة. قالت لي ذات يوم: 
ُّ
وقتها في التحدُّث �إلى الآخرين في المركز عن حالتهم الر

 "! طويًال يعي�ش  لن  بع�ضهم   .
ّ

ب
َّ
الر عن  ي�سمعوا  �أن  �إلى  بحاجة  هنا  النا�س  "ه�ؤلاء 

هم  �إنَّ ا.  �سنًّ الأ�صغر  يلهمون  الَّذين   
ّ

الرب جي�ش  في  ا  �سنًّ الأكبر  الجنود  هم  ه�ؤلاء 

ة ما ي�ؤمنون به بل�سانهم، ويبرهنون �أن ملكوت ي�سوع الم�سيح  يثبتون بحياتهم �صحَّ

ي�ستحقّ كلّ �شيء بالن�سبة �إليهم.
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الخاتمة 

ط الحياة، لم يفتِ الأوان بعد لإن�شاء ر�ؤية تتعلّق  مهما كان موقعك في مخطَّ

وجاين  جيم  حياة  ح  يو�ضِّ الَّذي  البياني  �سم 
َّ
الر على  �أخرى  نظرة  �ألقِ  بالملكوت. 

الماليَّة. لنفتر�ضْ �أنَّ هذه �صورة حياتك، و�أنَّ �أيّامك هنا على الأر�ض �شارفَت على 

�سم البياني يمثِّل الأموال 
َّ
لْ، للحظة واحدة، �أن الجزء الأ�سود كلّه على الر النِّهاية. تخيَّ

ة التي و�صلَتْ �إلى يديْك، �أيِ المال النقديّ الذي كان في عهدتك بعيدًا عن  التقديريَّ

ات الأ�سا�سيَّة. ال�ضروريَّ

عندما تبلغُ الثَّمانين من العمر، كيف تتمنَّى �أن ت�ستخدمَ هذه الأموال؟ والأهمّ، 

ب على كلّ وكيل �أن يقدِّم ح�سابًا يومًا  كيف يريد منك الله �أن ت�ستخدم ماله؟ يتوجَّ

لبيتك  ر�ؤية  لإن�شاء  تحفِّزُك  الأ�سئلة  هذه  دعْ  وكالتك؟  �إلى  الله  �سينظرُ  كيف  ما. 

رُ في كلّ جزء من  ة للغاية، وت�ؤثِّ محورُها الم�سيح. �إنَّ ر�ؤيتك الأ�سا�سيَّة لأموالك مهمَّ

ب.
َّ
عْها �أمام الر حياتك. ا�صرفْ بع�ض الوقت في تحليلها بدقّة وبروح ال�صلاة. و�ضَ

ا �أن تُدوّن العائلةُ ر�ؤيتها المتعلّقة بالوكالة الماليَّة. في �سفر  من المهمّ �أي�ضً

 ور�ؤيته. و�إذ ح�صلَ حبقوق على الر�ؤية، �أمرَه 
ّ

ب
َّ
حبقوق، كان النَّبي ينتظرُ �إر�شاد الر

 �إنَّ كتابة �أهدافنا 
كُ�ضَ قَارِئُهَا."1

ْ
�ؤْيَا وَانْقُ�شْهَا عَلَى الأَلْوَاحِ لِيَر ُّ

الله قائلًا: "اكْتُبِ الر

مقدَّ�سة  ماليَّة  ر�ؤية  وتطوير  لإن�شاء  ا�ستعداد  كنتَ على  �إذا  رها.  تذكُّ ت�ساعدُنا على 

ماليَّة  �ضيقات  من  فرجًا  ا  �أي�ضً بل  فح�سب،  الروحيَّة  البركة  تح�صد  فلن  لحياتك، 

تزعجُ بيوتنا اليوم.

حبقوق 2: 2 	1



157 دَّخلوضع رؤية ل التَّقدي ل

راسة أسئلة الدِّ

11 ا �أن نعي �أنَّ للحياة ف�صولًا؟ ما نتائج الف�شل في .  لماذا يُعدُّ مهمًّ

�إدراك ذلك؟

22 ع حديثي الزَّواج في جماعتك على تنمية �أ�شواق . كيف لكَ �أن ت�شجِّ

عها على بناء  ة ت�شجِّ ابَّ غوط التي ت�شعرُ بها �أ�سرتك ال�شَّ مقدَّ�سة؟ هل ال�ضُّ

ملكوت الله �أم ملكوتها الخا�صّ؟

33 ا قدوة في العي�ش لأجل الملكوت؟. ما �أهميّة �أن تكون العائلات الأكبر �سنًّ

44 كيف تتمنَّى ا�ستخدام دخلك التقديري في نهاية حياتك؟.

55 ناق�شْ بع�ض الأمثلة عن الأهداف الَّتي قد تت�ضمّنها ر�ؤيتك الأ�سا�سيّة..





ابع عشر الفصل السَّ

تحديد الأهداف

ية  ويلة المدى المُحتملة، لا بدّ من �إعادة ت�أكيد �أهمِّ قبل مناق�شة الأهداف الطَّ

�ؤية 
ُّ
�أن ي�ضع الأزواج �أهدافهما الماليَّة معًا. �أعتقدُ �أنَّ الطّريقة الأنجح لمناق�شة الر

و�إن�شائها وو�ضع �أهداف طويلة المدى لبيتك، تقت�ضي تم�ضية يومٍ بعيدٍ عن المنزل 

لاة وفي  ال�صَّ ما ا�صرفا وقتًا كافيًا في  �إنَّ والأطفال. قد لا تحتاجان نهارًا كاملًا، 

�ؤية الأ�سا�سيّة لمنزلكما: ما هي هذه الر�ؤية؟ 
ُّ
مناق�شة و�ضعكما معًا. ابد�آ بمناق�شة الر

هل كلاكما ملتزمٌ با�ستخدام كلّ مورد متاح لكما في بناء الملكوت؟

كونا �صريحيَن بع�ضكما مع بع�ض. هل تتنازعكما رغبات �أخرى؟ هل ت�شعران 

، �أو عائلتكما، �أو كني�ستكما، لتعي�شا �ضمن م�ستوى 
ّ
ب�ضغط من محيطكما الاجتماعي

�إلى قيادة �سيارة  ب 
َّ
�أموالكما للر �أن يدفعكما ت�سليمُ  �أنتما خائفان من  معيَّن؟ هل 

قديمة و�إحراج عائلتكما؟ يجب �إثارة مثل هذه الموا�ضيع، وكلَّما كنتما �أكثر �صراحة 

ا �أن تر�أفا  ا �أي�ضً وانفتاحًا، زادت فعاليَّة منزلكما في الملكوت. ولكن من الهامّ جدًّ

بع�ضكما ببع�ض. فهذه الم�سائل بغاية الأهميّة، وبالتالي لا بدّ من �أن ت�سيرا معًا.

تختلفُ ظروف كلُّ عائلة، ولذلك لن ن�ستطيع تغطية جميع الأهداف المحتملة 

لدى كلٍّ منها. لكنّنا �سنلقي نظرة على بع�ض الأهداف الماليَّة التي قد ت�ضعُها لبيتك.



أموالُنا... في خدمة الملكوت!160

يون حياةٌ خاليةٌ من الدُّ

قبل تناول �أي هدف �آخر، من المهمَّ مناق�شة الحياة الخالية من الديون. فمهما 

الهدف  �أن يت�صدّر هذا  المالي ومهما كانت ظروف ن��شأتك، لا بدّ من  كان و�ضعك 

لائحة �أهدافك الطويلة الأجل. 

ربما ق�صدتَ بالفعل �أن تعي�ش حياةً خاليةً من الديون، وتبدو مقتنعًا ب�ضرورة 

ب.
َّ
الت�صدِّي لأيِّ نوعٍ من �أنواعها. �إن كانت هذه حالكَ فليبارككَ الر

ما ترزحُ تحت وط�أة الدُّيون وتحاولُ التخلُّ�صَ من قيودها. ف�إذا كان هذا  �أو ربَّ

ل التخلُّ�ص منها،  ا. وفي هذه الحالة، ي�صبحُ هدفك الأوَّ َّبُّ �أي�ضً
�صحيحًا، ليبارككَ الر

لًا بتق�سيم الدُّيون �إلى  وو�ضع ر�ؤية طويلة الأجل لحياةٍ خاليةٍ من الدُّيون. لنبد�أ �أوَّ

ثلاث فئات، والنَّظر في كلِّ فئة على حِدَة.

• تعي 	 �أن  من  بدّ  لا  المدى،  طويلة  �أهدافًا  ت�ضعُ  بينما  الم�ستهلك:  ديون 

يَّة الخروج من دائرة ديون الم�ستهلك. ف�إلى جانب بطاقات الائتمان،  �أهمِّ

لاحقًا  �سنناق�شُ  يَّارات.  ال�سَّ قرو�ض  فخِّ  في  الوقوع  ا  �أي�ضً هل  ال�سَّ من 

دون  العي�ش من  ر�ؤية  لًا  �أوَّ �سنتبنَّى  لكن  ائرة،  الدَّ للخروج من هذه  �سبًال 

مدفوعات، فهذا هدفٌ ي�ستحقُّ العناء. 

• رت �شراء منزلٍ خا�صٍّ بك، وكان الاقترا�ض لإتمام 	
َّ
قرو�ض المنازل: �إذا قر

المهمّ  من  ه  �أنَّ �أعتقدُ  بالملكوت،  المتعلّقة  الر�ؤية  من  ال�شراء جزءًا  عمليّة 

ني �أعتبر  �إن�شاء ر�ؤية ل�سداد هذا القر�ض في �أقرب وقتٍ ممكن. �صحيح �أنَّ

الدُّيون  من  النَّوع  هذا 

مختلفًا عن ديون بطاقات 

ه من المهمّ  الائتمان، �إلَّا �أنَّ

مهما  الدَّين،  �أنّ  نفهم  �أن 

كما  يقيِّدُنا.  نوعه،  كان 

ت�صعبُ قراءة تعاليم ي�سوع 

�أن  نريد  الأميركي. فنحن لا  بالبنك  بقلبٍ مفتوحٍ طالما نحن مرتبطون 

يعوّقَ �أيُّ �شيء في حياتنا قدرتَنا على �سماع كلمة الرب.

تصعبُ قراءة تعاليم يسوع 

بقلبٍ مفتوحٍ طالما نحن 

مرتبطون بالبنك الأميركي
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• الربح 	 �إلى  تميلُ  ركات  ال�شَّ �أنَّ  اليوم  العمل  ثقافة  تعلِّمُنا  العمل:  قرو�ض 

ركة ب�شكلٍ  �أكثر عند ا�ستخدام �أموال الآخرين. بعبارةٍ �أخرى، قد تنمو ال�شَّ

�أ�سرع وتربح �أكثر عن طريق الاقترا�ض. ي�صحُّ هذا في حالات كثيرة، ولكن 

�إن كنَّا جادين في عي�ش حياة الملكوت، لا بدّ من �أن نطرح على �أنف�سنا 

��سؤالًا �آخر: "هل ينبغي اتِّخاذ كلّ قرار يتعلّق بالعمل على �ضوء الأرباح؟" 

 ب�أوقات نُجبَرُ خلالها على الاقترا�ض، لكن 
ُّ
�أنا لا �أقول �إنَّ �أعمالنا لا تمر

ع  نا �أعمالًا خالية من الدُّيون �سن�شعر بحريّة مُطلقة. و�أودُّ �أن �أ�شجِّ
ْ
�إذا �أدر

ع  �أ�صحاب الأعمال على جعل هذا هدفَهم. �صحيح �أنّ ديون الأعمال ت�شجِّ

�إلى تحويل تركيزنا  ، لكنَّها تدفعنا بقوّة 
ّ
العمل ب�شكل م�ستمر �إنماء  على 

ة.  من بناء الملكوت �إلى بناء الأعمال التجاريَّ

ل بنعمة العي�ش  مهما كانت حال ديونك اليوم، ا�صرفْ بع�ض الوقت في الت�أمُّ

ة لا تُقدّر بثمن.  ة التي نختبرُها في العي�ش بلا دفعات �شهريَّ ِّيَّ
من دون ديون. �إنّ الحر

اجعلْ هذا هدفًا طويل الأمد لبيتك.

شراء منزل 

الَّذي �سيقيمان فيه. وكانت  الَّتي تواجهُ كلَّ زوجين هو المكان  القرارات  من 

ائدة تتمثّل بفكرة �أنّ �شراء منزلٍ، �أف�ضلُ من ا�ستئجار واحد و�أقلّ تكلفة،  الحكمة ال�سَّ

�إلى  باب  �إنما في الآونة الأخيرة، يميل العديد من الأزواج ال�شَّ ويل.  على المدى الطَّ

�أنَّ تملُّكَ منزل يدفعهم لإنفاق الكثير، في  هم يعتقدون  �إنَّ الت�صدّي لهذا الا�ستنتاج. 

ر مالًا  حين لو �أبدت الأ�سرة ا�ستعدادًا لإيجاد م�سكن ب�سيط للإيجار، يمكنها �أن توفِّ

رف  د م�أوى، ويتمّ �صَ
ّ
ل المنزل �إلى �أكثر من مجر �أكثر لبناء الملكوت. بر�أيهم، يتحوَّ

المنزل،  ائمة، وتح�سين  الدَّ يانة  ال�صِّ �أ�شياء مثل  الملكوت على  �أموال  جزء كبير من 

نتّفق جميعنا  ف�إنّنا  النِّقا�ش جانبًا،  ينا هذا  نحَّ و�إذا  ة.  الطبيعيَّ بالمناظر  والعناية 

كن في مكانٍ ما. لذا قد يكون ال��سؤال الأهمّ بالن�سبة �إلينا هو، في  على �ضرورة ال�سَّ

�أيّ م�ستوى �سنعي�ش؟
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�أو عدم �شرائه،  المتمثِّل في �شراء منزل  ويل الأمد  الطَّ الهدف  التفكير في  قبل 

لًا �أن ت��سأل نف�سك: ما هو هدفك الحقيقي؟ وبينما ت�ستعر�ضُ الخيارات  ربما عليك �أوَّ

ا يفعله الآخرون من  ا؟ بغ�ضّ النظر عمَّ لُ ملج�أً �أو معر�ضً المتاحة �أمامك، هل تتخيَّ

الوقت لتت�أمّل  حولك، ا�صرفْ بع�ض 

لا  ال��سؤال.  هذا  في  لاة  ال�صَّ بروح 

قادرة  منازلنا  ب�أنَّ  الإقرار  من  بدّ 

د 
ّ
مجر من  �أكثر  �إلى  تتحوّل  �أن  على 

وقد  حالنا،  عن  تعبِّر  ها  و�أنَّ م�أوى، 

القدرة  يمنحنا  َّبَّ 
الر ليت  الأر�ض.  على  لخلق جنَّة عدن �صغيرة  ت�صبح محاولات 

فق عند ملاحظة 
ِّ
دنا بجرعة كبيرة من الر على اختبار �أنف�سنا في هذا المجال، ويزوِّ

خيارات الآخرين. 

ه من الناحية  ل �إلى مو�ضوع �آخر، �أعتقد �أنه من الإن�صاف القول �إنَّ قبل التحوُّ

ا�ستئجاره  من  �أف�ضلَ  يُعَدُّ  منزلٍ  �شراءُ  كان  المتَّحدة،  الولايات  في  هنا  التَّاريخيَّة 

ه لا  غم من �أنَّ
َّ
م ب�شكل كبير على ذلك، وعلى الر ر الت�ضخُّ على المدى الطويل. وقد �أثَّ

نا ن�ستطيع الافترا�ض �أنَّ الحال �ستبقى كما كانت  �سبيل لنا لمعرفة الم�ستقبل، �إلَّا �أنَّ

ما يكون  ر في �أهدافك الماليَّة، فربَّ عليه في الما�ضي. يجب مناق�شة كلّ هذا فيما تفكِّ

�شراءُ المنزل جزءًا من ر�ؤيتك الأ�سا�سيّة. ولكن بغ�ضّ النَّظر عن قرارك ب��شأن ال�شراء 

َّبَّ عند التَّفكير في الحجم والإ�سراف. �صلِّ �أن 
د من �أن تطلبَ الر �أو الا�ستئجار، ت�أكَّ

بيئة تخلو من  �إلى خلق  وار،  الزُّ ا�ستقبال  �أثناء  ت�سعى في  �إذ  بالحكمة   
ّ

الرب يمدّك 

الا�ستعرا�ض الدائم لمدى �إنفاقك. 

 
ٍّ
تجدُ في مكتبي �صورةً معلَّقةً لأرملةٍ في هاييتي، وهي تقفُ �أمام كوخٍ ترابي

 على ر�أ�سها طرحة قديمة. قابلتُ هذه 
ّ
�صغيرٍ، تعلو وجهها ابت�سامة ر�ضا، وتتدلى

المر�أة في العام 2002 في �أثناء زيارتي م�سقط ر�أ�سها في بورت �أبيمنت. مررنا بها 

غير. لم ي�ستغرق الأمر طويلًا  بت بنا بكرمٍ في منزلها ال�صَّ �أحدٍ، ورحَّ بعد ظهر يوم 

لر�ؤية المكان الَّذي تعي�ش فيه، فالمنزل ب�أكمله عبارةٌ عن غرفة نومٍ �صغيرة. كانت 

�أخبرتنا  وقد  ب. 
َّ
الر بها  باركها  الَّتي  العديدة  رق  الطُّ على  وار  الزُّ لتُطلع  �سة  متحمِّ

ها بعد  ام �سقف معدني، وكيف �أنَّ عن حلمها القديم ب�أن يكون لها في يومٍ من الأيَّ

هل تتخيَّلُ ملجأ أو معرضًا؟



163 ايد الأهددحت

نت العام الما�ضي من �شراء هذا ال�سقف. ثمّ �إذ �أدركت  لاة، تمكَّ �سنوات عديدة من ال�صَّ

ة 
َّ
ار �س مثلها لر�ؤية كوخها الترابي، �أبدت هذه الملاحظة الأخيرة ال�سَّ نا لم نتحمَّ �أنَّ

�أملك الكثير، لكن لي ي�سوع، وهو كلّ ما  . لا 
ّ
�إلي "انظروا  المتعلِّقة بحياتها، قائلةً: 

ا!" �أحتاجه حقًّ

�إلى الأر�ضيَّة الترابيَّة، و�إلى الكر�سي الوحيد المتوافر، و�إلى  نظرتُ من حولي 

غيرة المتهالكة، ثمّ �إلى ال�سقف المعدني المليء بثقوب الم�سامير، والّذي  الطاولة ال�صَّ

رتُ قائلًا: "هل �أ�شعر �أنا بهذا القدر نف�سه من  ه لا يحمي منزلها، وفكَّ بدا وا�ضحًا �أنَّ

�ضا بما يخ�صَّ منزلي؟"
ِّ
الر

المر�أة  لتلك  �صورة  فيها  ووجدتُ  �أبنائي،  من  ةً  هديَّ تلقّيت  الأب،  عيد  وفي 

المحيطون بي يدركون جيِّدًا  �أعلِّقها على حائطي. كان  �إطار كي  مو�ضوعة داخل 

�إلى  �أنظر  �إلى تذكير. ما زلتُ  �أحتاج با�ستمرار  ني  �أنَّ نقطة �ضعفي! وكانوا يعلمون 

لُ فيها. لا �أعرف �أين هي هذه المر�أة اليوم، لكنَّ �صورتها ما زالت  تلك ال�صورة و�أت�أمَّ

كنتَ  �أينما  م�أوى.  د 
َّ
�أكثر من مجر منازلنا  ت�صبح  �أن  ا  هل جدًّ ال�سَّ . من 

ّ
�إلي ثُ  تتحدَّ

اجعلِ  فيه،  تعي�شُ  الّذي  للبيت  ر�ؤيةً  ت�ضعُ  وبينما  كر،  ال�شُّ وقتًا في  ا�صرف  تعي�ش، 

له يعك�س العي�ش بح�سب الملكوت. المنزل الذي تتخيَّ

التَّحضير للسنوات الأخيرة من العمر

هناك بع�ض الموا�ضيع التي ا�ستحوذت على العقل الأميركي، ومنها التَّقاعد. 

ج للمو�ضوع ذاته  تنا تمتلئ بو�سائل التَّخطيط. وكلُّها تروِّ �إنّ بريدنا و�صحفنا ومجَّال

معلنةً: "�أنتَ لا تدَّخرُ ما يكفي للتَّقاعد". ثمَّ تخبرُنا الإعلانات كيف يحملُكَ منتجُهم 

يب  ا لاحَ ال�شَّ ور تعر�ضُ �أ�شخا�صً ة �إلى حيث تريد �أن تذهب. فال�صُّ �أو و�سيلتهم الماليَّ

�أوروبا،  �أو يجولون في  اطئ،  ال�شَّ ي�سيرون على  يبت�سمون فيما  ر�ؤو�سهم، وهم  في 

ه  �أنَّ �إلى  �أو يعي�شون ب�سلامٍ في مجتمعٍ منغلقٍ خا�صٍّ بالم�سنِّين. وت�شيرُ الإعلانات 

ف الآن �إذا كنت تريدُ �أن تبت�سمَ لاحقًا.
ُّ
ينبغي لكَ التَّ�صر

الله؟  ر�ؤية  هي  ما  ذلك،  من  والأهمّ  الأخيرة،  العمر  ل�سنوات  ر�ؤيتكَ  هي  ما 

�أو�صي  لا،  �أم  الفترة من حياتك  لتلك  الادِّخار  لكَ  ينبغي  �إذا كان  ما  قبل مناق�شة 
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المجتمع  ادقة مع زوجتك. تجاهلْ تو�صيات  ال�صَّ المناق�شات  ب�إجراء بع�ض  ة  ب�شدَّ

نوات.  ال�سَّ تلك  الملكوت خلال  بناء  في  ا�ستمرارك  كيفيّة  في  لاة  ال�صَّ بروح  لْ  وت�أمَّ

ا، قُمْ ب�إجراء حوارات   ال�سنين. و�أي�ضً
ِّ
�ؤية و�صقْلها على مر

ُّ
ثمّ وا�صلْ مناق�شة هذه الر

ر�ؤية  امتلاك  على  ا  �أي�ضً عْهم  و�شجِّ نف�سها،  ة  العمريَّ فئتك  في  هم  مَنْ  مع  مفتوحة 

ك بها   بالتم�سُّ
ُّ
 تتعلّق بالملكوت. �سوف ي�ساعدُك هذا على تو�ضيح ر�ؤيتك فيما ت�ستمر

.
ّ

ب
َّ
�أمام الر

ا في حياتنا؟  �أن يكون الادِّخارُ ل�سنوات العمر الأخيرة هدفًا ماليًّ هل ينبغي 

 هناك �أ�سباب م�شروعة 
1
وهل ينتهكُ هذا تعاليم ي�سوع ب�ألَّا نكنز كنوزًا على الأر�ض؟

التَّقاعد  ل�سنوات  الادِّخار  واختيار  المعروفة،  النَّفقات  لتغطية  �أموال  لتخ�صي�ص 

ي�ستلزم تفكيرًا و�صلاة. لي�س هذا ال��سؤال �سهلًا، وينبغي �ألَّا يندفع �أيٌّ منا للإجابة 

العمر.  نهاية  ل�سنوات  و�أهدافنا  ر�ؤيتنا  كثب  ندر�س عن  �أن  بنا جميعًا  يجدرُ  عنه. 

ويعترفون  عديدة،   ل�سنوات  الملكوت  بناء  �أن�شطة  في  بقوّة  انخرطوا  �أفرادًا  �أعرف 

هم ما كانوا لي�ستطيعوا فعل ذلك لو لم يدَّخروا المال. وهم ي�ستخدمون  ب�أل�سنتهم، �أنَّ

وقتهم  �سون 
ِّ
يكر حين  في  الأ�سا�سيَّة  ات  روريَّ ال�ضَّ لتغطية  الا�ستثمارات  تلك  الآن 

هذا  في  قلوبنا  بفح�ص  نقوم  بينما  للغاية  حذرين  نكون  �أن  علينا  لكن  للخدمة. 

نوات الذهبيَّة" فر�صةً لتدليل  المجال. فكثيرًا ما لاحظتُ ميلًا فينا لاعتبار هذه "ال�سَّ

والا�ستمتاع  الترفيهيَّة،  والمعدَّات  الهوايات،  على  ين�صبُّ  التركيز  �أنَّ  يبدو  النَّف�س. 

ه ينبغي لنا  فر العبثيَّة. هناك مجال للادِّخار، لكنَّي �أعتقد �أنَّ بعائلاتنا، ورحلات ال�سَّ

لًا فح�ص دوافعنا عن كثب.  �أوَّ

واحدة  �إجابة  هناك  �أنَّ  �أعتقد  ولا  المو�ضوع،  هذا  حول  مختلفة  نظر  وجهات  	�هناك  1

تر�ضي الجميع. نعتقد جميعًا �أن هناك �أوقات لادِّخار المال. لم �أ�سمع �أبدًا عن �أفراد 

�أحد  قيام  على  اعتر�ضوا  هم  �أنَّ لدرجة  حرفي  ب�شكل  الكنز  عن  ي�سوع  بتعليم  �آمنوا 

في  للنظر  ون 
ُّ
م�ضطر جميعنا  القادم.  الزراعة  مو�سم  لبذار  المال  بادِّخار  المزارعين 

عَامِ الْبَائِدِ  ا: ِ"اعْمَلُوا لَا لِلطَّ جوهر ما قاله ي�سوع. على �سبيل المثال، قال ي�سوع �أي�ضً

ه  ةِ" )يوحنا 6: 27(. تعلِّمنا الكلمات الحرفيَّة هنا �أنَّ عَامِ الْبَاقِي لِلْحَيَاةِ الأَبَدِيَّ بَلْ لِلطَّ

ينبغي لنا �ألا نعمل لن�أكل. ربما الفكرة الأ�سا�سيّة من هذه المقاطع هي �إظهار عظمة 

نعمة الح�صول على الكنز الأبدي مقارنةً بالكنز الزَّمني ا�لمؤقت.
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ه من المهمّ  ل عن مو�ضوع التَّخطيط ل�سنوات العمر الأخيرة، �أعتقد �أنَّ قبل التحوُّ

�أنعمَ  لقد  وكنائ�سنا.  عائلاتنا  داخل  بالم�سنِّين  اهتمامنا  كيفية  في  ب�إيجاز  النَّظر 

حيث  منزلٍ  في  ن��شأتُ  ب�أن   
َّ
علي الله 

�ساعدَ والداي �أجدادي بكلِّ ن�شاط. قد 

احة ومرافق التَّقاعد 
َّ
تكون منازل الر

�أنّ  �سيّما  لا  نعمة،  بمثابة  �أحيانًا 

على  الحفاظ  يحبُّون  الآباء  بع�ض 

ممكنة.  مدّة  لأطول  ا�ستقلاليتهم 

نّ. فتكلفة  ا ب�سبب �إهمال كبار ال�سِّ ا �أن جيلنا خ�سرَ بركةً كبيرةً جدًّ لكنَّني �أعتقد �أي�ضً

�إعادة  الكني�سة من  نت  و�إذا تمكَّ الازدياد.  �آخذة في  التَّقاعد  احة ومرافق 
َّ
الر منازل 

بعيدًا  لكن  للملكوت.  المال  من  هائلة  مبالغ  توفير  ف�سيتمُّ  منازلنا،  �إلى  الم�سنِّين 

الم�سنِّين، مثل  نف�شلُ في رعاية  رائعة عندما  ا  نا نخ�سر فر�صً �إنَّ المال،  عن �صرف 

فر�صِ تعليم �أطفالنا احترام الم�سنِّين، و�إظهار بركات عي�ش مبادئ الكتاب المقدَّ�س، 

 وا�ستقباله، والا�ستفادة من حكمة جيلٍ �آخر.
ّ
وتقديم الحب

الخاتمة

�أنّ لكلٍّ منا  الماليَّة المحتملة. وبما  ا من الأهداف  لقد تناولنا عددًا قليلًا جدًّ

ا  و�ضعٌ مختلف، من المهمّ �أن تناق�ش كلّ �أ�سرة �إلى �أين هي ذاهبة. ومن المهمّ �أي�ضً

ة. �إذا كانت ر�ؤيتُك ا�ستخدامَ منزلك  فح�ص كلّ هدف مالي على �ضوء ر�ؤيتك الأ�سا�سيَّ

ا �إذا كان كلّ هدف طويل  روري �أن تت�ساءل عمَّ و�أموالك لمجد الله وملكوته، فمن ال�ضَّ

د �أن تحدِّد �أين �أنتَ و�إلى �أين تريد 
َّ
ا. بمجر الأجل اخترته يتَّفق مع هذه الر�ؤية �أي�ضً

�ؤال التَّالي وهو: كيف لي �أن �أنتقل من حيث �أنا  �أن تذهب، يمكنكَ الانتقال �إلى ال�سُّ

�إلى حيث �أريد �أن �أذهب؟

 أعتقد أيضًا أن جيلنا خسرَ 

ا بسبب   بركةً كبيرة جدًّ

نّ إهمال كبار السِّ
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راسة أسئلة الدِّ

11 ية اتِّحاد الزَّوجَين عند و�ضع الأهداف الماليَّة؟. ما �أهمِّ

22 ماذا ق�صدَ ي�سوع عندما �أو�صانا �ألَّا نكنز كنوزًا؟ لماذا ت�سعى قلوبنا .

للح�صول على تف�سيرات �سهلة لهذه الآية؟

33 هل لنا �أن نحتفظ بالثَّروة دون �أن ت�ؤثِّر على قلوبنا؟ ماذا ق�صدَ ي�سوع .

ا"؟ عندما قال "حَيْثُ يَكُونُ كَنْزُكُمْ هُنَاكَ يَكُونُ قَلْبُكُمْ �أَيْ�ضً

44 لماذا يجب �أن يكون هدفُنا عي�شَ حياةٍ خاليةٍ من الديون؟ كيف بو�سع .

الدُّيون �أن ت�ؤثِّر في كيفيّة �سماعك كلمة الله؟

55 من منظور الملكوت، ما مزايا وعيوب امتلاك منزل؟.

66  هل يريدُ منّا الله �أن ندَّخر ل�سني العمر الأخيرة؟ هل هذا ا�ستخدامٌ .

 منا�سبٌ لأمواله؟ هل من طرق ت�ستطيعُ بها جماعتُك �أن ترعى 

الم�سنِّين ب�شكلٍ �أف�ضل؟



الجزء الخامس: 

 مقصدنا؟
ِ

كيف ننطلقُ من مكاننا لبلوغ





الفصل الثامن عشر

 الميزانيّات، هل نحن 
حقًا بحاجة إليها؟

ابعة، ومع انطلاقةِ يومٍ جديد، يعودُ موقعُ العمل �إلى الحياة  اعة ال�سَّ �إنّها ال�سَّ

فيما  الأمني،  ياج  ال�سِّ ابات  بوَّ عبر  وزادهم  عدَّتهم  حاملين  ال  العمَّ  
ُّ
فيمر مجدّدًا. 

افعات، و�آلات اللّحام. عملتُ في مجال البناء التِّجاري 
َّ
افات، والر

ّ
ينطلق هدير الجر

الم�ساحة  هذه  في  زَين  المركَّ اقة  والطَّ النَّ�شاط  بكَمِّ  �أُخِذْتُ  ولطالما  الما�ضي،  في 

�أنَّ المهن تعمل كلّها  ال�صغيرة، وك�أنَّ م�ساحة العمل لي�ست كبيرة بما يكفي. يبدو 

لُ  في �آنٍ، و�إذا وقفَ �شخ�صٌ ما في الخلف مراقبًا الهدير والارتباك الظاهري، قد يخيَّ

ا.   ا، فيما يبدو المكان فو�ضويًّ له �أنَّ الإنجاز �ضئيلٌ حقًّ

 �صغير 
ّ
 جانبي

ً
ياج الأمني، �ستلاحظُ عادةً وجود مبنى ولكن �إذا نظرتَ عبر ال�سِّ

و�إذا  منه،  ويخرجون  المبنى  هذا  يدخلون  رجالًا  ترى  العمل.  كوخ  با�سم  يعرفُ 

 �آخر انتباهك. �سترى رجالًا متيني البنية ومفتولي الع�ضلات، 
ٌ
دخلتَه، �سي�سترعي �أمر

كبيرة.  ورقة  �إلى  باهتمام  ينظرون  وهم  خ�صورهم،  حول  ثقيلة  �أدوات  ومعلِّقين 

د كتابة 
َّ
ة هي مجر والخطَّ ة".  �سومات با�سم "الخطَّ

ُّ
اة بالر تُعرف هذه الورقة المغطَّ

ة للغاية.  على ورق، لكنَّها مهمَّ

اقة المبذولة في موقع العمل كلّ يوم. لكنَّها لا تكون  ة هي محور كلّ الطَّ الخطَّ

جل الذي يعملُ 
َّ
ال لأنف�سهم ب�أن ي�ستر�شدوا بها. ي�ستطيعُ الر الة �إلَّا �إذا �سمحَ العمَّ فعَّ

را موقعَ العمل ب�أكمله في يومٍ واحدٍ.  ارة �أو الحدّاد الّذي يحملُ �شعلة، �أن يدمِّ بالحفَّ
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�أذهلني  يَعُونَ ذلك، وقد  ال  العمَّ ة.  الخطَّ بع كلُّ عاملٍ  اتَّ �إذا  �إلَّا  فالم�شروع لا ينجح 

ا. كثيرون بينهم يكرهون �أن تملي  العملُ الجماعي. فهم في مجال التِّجارة  ق�ساة جدًّ

عليهم الحكومة، �أو زوجاتهم، �أو مديروهم، ما يجدر بهم فعله. ولكن عندما ي�صلون 

ة. يَّة اتِّباع الخطَّ �إلى موقع العمل يدركون �أهمِّ

ة في موقع العمل.  رُ في ا�ستخدام ميزانيَّة، يجب �أن نعتبرها كالخطَّ عندما نفكِّ

ابات كلَّ �صباح،  اقة الدَّاخلة من البوَّ م الطَّ فكما �أنَّ مواقع العمل تحتاج �إلى ما ينظِّ

كذلك منازلنا تحتاجُ �إلى تنظيمِ ما يدخلها من �أموال. يبدو �أنَّ الرجال ي�صارعون 

ة في موقع العمل، لكن لا  م الحاجة �إلى وجود خطَّ نا نتفهَّ �أنَّ في فهم هذا. �صحيح 

يروقنا وجودُ قطعة ورق تخبرنا عن مدى �إمكانيّة �إجراء عمليّة �شراء في منزلنا �أم 

جال الحقيقيِّين لا يحتاجون �إلى ميزانيَّة.
ِّ
لا. يبدو بطريقةٍ ما �أنَّ الر

هل يحتاج الرِّجال الحقيقيُّون إلى ميزانيَّة؟

لتنظيم  ما  مخطّطٍ  �إلى  �شخ�ص  كلُّ  يحتاجُ  ميزانيَّة؟  �إلى  الجميع  يحتاجُ  هل 

��شؤونه الماليّة. قد ت�شعرُ �أنَّ �أمورك ت�سيرُ على ما يرام، و�أنّ الميزانيَّات بلا جدوى 
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تعتبرُها  ك  لأنَّ ربما  و�ضعك،  في 

موجّهة لمن يفتقدون �إلى الان�ضباط 

م في �أنف�سهم. قد تكون  اتي للتحكُّ الذَّ

�أت�أمّل ببع�ض  �أن  �أودّ  على حق. لكن 

نظام  ب�أنّ  �أومن  التي  الحالات 

�إذا كان   ما 
ْ
التَّالية وانظر ال�سيناريوهات   في 

ْ
ر الميزانيَّة فيها �ضروريٌّ للغاية. فكِّ

�أيٌّ منها ينطبقُ عليك.

• الائتمان، 	 بطاقات  ت�شملُ  التي  الم�ستهلك،  ديون  في  طة 
ّ
متور عائلة 

من  بدّ  لا  يَّارات.  ال�سَّ قرو�ض  �أو  الم�ضمونة،  غير  ال�شخ�صيَّة  والقرو�ض 

ة لتحقيق �أهدافنا عند محاولة �سداد �أيِّ نوع  �ضوابط على �إنفاقنا، وخطَّ

من ديون الم�ستهلك. فهذه الديون هي خير دليل على �أنَّ �شيئًا ما لا يعمل.

• عائلة تحاولُ تحقيق هدفٍ مالي. تبدو محاولة الو�صول �إلى هدف مالي 	

ما  �إلى  تحتاجُ  �أنتَ  ة.  خطَّ بدون  مبنى  بناءَ  يحاولُ  كمن  ميزانيَّة  دون 

حيح  ال�صَّ كل  بال�شَّ المعدَّة  والميزانيَّة  الهدف،  على  التَّركيز  في  ي�ساعدكَ 

تقومُ بهذا الدَّور.

• راء 	 ال�شِّ وهي  واحدة  �ضعف  نقطةَ  الزوجة  �أو  الزَّوج  خلاله  يعاني  زواج 

هذا  لديهم  ا  منَّ وكثيرون  تختلف،  خ�صيَّات  ال�شَّ �أنَّ  �صحيح  ع. 
ِّ
المت�سر

عف. فنذهب �إلى المتجر وفي يدنا قائمة معيّنة، �أو في ذهننا �سلعة  ال�ضَّ

معيَّنة، ونخرج منه ب�أ�شياء لم نخطّط ل�شرائها. �سوف نعالجُ هذا المو�ضوع 

تحتاج  ف�أنتَ  منزلك،  في  هذا  حدثَ  �إذا  ولكن  لاحق،  وقتٍ  في  دًا   مجدَّ

�إلى ميزانيَّة.

• �إلى 	 الحاجة  بعدم  نا  بع�ضُ ي�شعرُ  الكتابيّة.  الوكالة  ب��شأن  ة  جادَّ عائلة 

ة �إذ يتوافر دائمًا ما يكفي من المال في الح�ساب ل�شراء المطلوب،  ميزانيَّ

ر حياة  ا وتقلّ�صت نفقاتنا. تذكَّ نا �أكبر �سنًّ ربّما لأنَّ لدينا دخلًا جيِّدًا �أو لأنَّ

المالي  المبلغ  وفي  حياتهما،  من  الأخير  الجزء  في   
ْ
ر وفكِّ وجاين،  جيم 

ا في  �إذا كنتَ جادًّ ة  الميزانيَّة �ضروريَّ الَّذي كان تحت ت�صرفهما.  الكبير 

 يحتاجُ كلُّ شخص إلى مخطّطٍ 

ما لتنظيم شؤونه الماليّة.
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ب. �سوف ت�ساعدُك الميزانيَّة في توجيه 
َّ
ا�ستخدام هذه الأموال لخدمة الر

في  الإنفاق  من  والحدّ  الملكوت  بناء  في  التقديري  دخلك  من  المزيد 

الأن�شطة ال�شخ�صيّة.

• الميزانيَّة بركة 	 الماليَّة. قد تكون  �ؤون  ال�شُّ زوجان عانيا خلافات ب�سبب 

فالزَّوجة  تفاهم و�صراعات.  �سوء  يعاني حالات  الذي  الزَّواج  هائلة في 

ها �ضمن حدود الميزانيَّة  �ست�شعرُ بثقةٍ �أكبر عند �شراء البقالة �إذا علمت �أنَّ

�أعجبته  �شراء �صنَّارة �صيدٍ  بالذَّنب عند  الزَّوج  ي�شعر  المتَّفق عليها. ولن 

معالجة  في  الميزانيَّة  ت�ساعدُ  قد  للتَّرفيه.  �ص  المخ�صَّ المال  ا�ستخدمَ  �إذا 

الزَّواج الَّذي لطالما كان فيه ا�ستخدامُ المال م�صدرًا للخلاف.

ة  ب�شدَّ �أو�صي  ني  ف�إنَّ ابقة عن حالتك،  ال�سَّ يناريوهات  ال�سِّ �أيٌّ من هذه  رَ  �إذا عبَّ

دون  بالوقود  �صغيرٍ  كٍ 
ِّ
محر ملءَ  بيننا  كثيرون  حاولَ  لمنزلك.  ميزانيَّة  بو�ضع 

ك تحاولُ �سكبه  و�أنَّ البنزين داخل دلو �سعته 5 غالونات،  �أنَّ  قِمْع. تخيَّل  ا�ستخدام 

نا  ولكنَّ �إليه،  تحتاجُ  الع�شب  ازة  وجزَّ متوافر  البنزين  ع�شب.  ازة  جزَّ ك 
ّ
محر داخل 

م في الوقود، وت�ضمنُ و�صوله �إلى المكان المطلوب. بحاجة �إلى و�سيلة تتحكَّ

ق الأموال  هذا هو دور الميزانيَّة. لقد تمَّ ت�صميمها لو�ضع بع�ض القيود على تدفُّ

يكات. �إذا حادَت �أموال كثيرة عن الغر�ض الأ�سا�سي، فلن نحقِّق �أهدافنا  من دفتر ال�شِّ

دة �أو كبيرة �أو �أن ت�ستغرق وقتًا طويلًا. يمكن  �أبدًا. لا �ضرورة لأن تكون الميزانيَّة معقَّ

بدَّ من  الة، لا  الميزانيَّة فعَّ �أن يحقِّق نتائج مذهلة. لكن، كي تكون  غير  ال�صَّ للقِمْع 

فر�ض بع�ض القيود على �إنفاقنا.

الميزانيَّات لا تصنعُ المعجزات

�إنّ �إحدى الفر�ضيّات الَّتي يكوّنها كثيرون تكمن في �أنَّ الميزانيَّات تنتجُ ب�شكلٍ 

معجزيٍّ المزيد من المال. يعتقدُ معظم النا�س �أنَّ م�شكلتهم في عدم كفاية الأموال، 

ه لو توافر لديهم المزيد من المال، لحُلّت مع�ضلاتهم. ولكنْ في معظم المنازل،  و�أنَّ

ر �أنَّ الم�شكلة  لي�س الدَّخلُ غير الكافي الم�شكلةَ الكبرى بل الإنفاقُ غير المن�ضبط. تذكَّ

لم تقت�صر على عدم ا�ستيعاب الوقود في دلو �سعته 5 غالونات، بل على عدم دخول 
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في  يدركون  الحقيقة  هذه  النا�س  يعي  عندما  غير.  ال�صَّ الثِّقب  في  الكافي  الوقود 

النهاية بركة ا�ستخدام الميزانيَّة.

الخاتمة

ا تخيَّله معظمُنا في  �ؤون الماليَّة في المنزل �أ�صعب ممَّ �إنّ النَّجاحَ في �إدارة ال�شُّ

ة  عوبة في قيادة مركباتنا الماليَّة ال�شخ�صيَّ بداية الزَّواج. فقد واجهَ �أغلبنا بع�ض ال�صُّ

رورة  ل بال�ضَّ قبل الزَّواج، �أمّا بعده، فقد اكت�شفنا �أنَّ �إ�ضافة عجلة قيادة �أخرى لا ت�سهِّ

ين القيادة  يارة. ولكن حتَّى مع وجود مقعدَيْ قيادة ومحاولة �شخ�صَ م بال�سَّ التحكُّ

ائقيْن خريطةَ  ال�سَّ �إذا حملَ كلا  �إلَّا  نريد  الو�صول حيثما  في  ننجحَ  لن  ف�إنّنا  معًا، 

فقا على الوِجهة. طريقٍ جيِّدة، واتَّ

راسة أسئلة الدِّ

11 عوبات الَّتي واجهتها مع الميزانيَّات في الما�ضي. هل وجدت . ناق�شِ ال�صُّ

طرقًا للتَّغلُّب عليها؟

22 ةُ الأ�سرةَ في التغلُّب على ديون الم�ستهلك؟. كيف ت�ساعد الميزانيَّ

33 �ؤونُ الماليَّة �ضغوطًا . ةُ الزَّوجيْن عندما ت�ضيفُ ال�شُّ كيف ت�ساعد الميزانيَّ

على زواجهما؟ لماذا من المهمّ على الزَّوجين �صياغة الميزانيَّة معًا كي 

تكون فعّالة؟

44 ا اللَّذَين يرغبان في ا�ستخدام . ةُ الزَّوجيْن الأكبر �سنًّ كيف ت�ساعد الميزانيَّ

مواردهما لبركة الملكوت؟

55 ةً في الزَّواج وت�ساعد في و�ضعِ حدٍّ للخلافات . ةُ حريَّ كيف توفّر الميزانيَّ

غيرة؟ حول الم�شتريات ال�صَّ





الفصل التَّاسع عشر

 إعداد الميزانيَّة وإيجاد 
نظام يعمل

�أن  �إلى بيته، و�إلى مزرعة العائلة. فبعد  ج من الجامعة، عادَ �شابٌّ 
ُّ
بعد التخر

�أنهى علومه باجتهاد وح�صل على �شهادة في المحا�سبة، �أ�صبح يتوقُ لإلقاء نظرة 

ر  على نظام م�سك الدَّفاتر الخا�صّ ب�أبيه. لطالما كان والده رجلًا مجتهدًا، وقد طوَّ

 ال�سنين طريقته الخا�صة في تتبُّع الأموال. لم يولد الأب في �أميركا، ومنذ 
ّ
على مر

اقّ. عبة والعمل ال�شَّ ، لم يعرف �سوى الأوقات ال�صَّ
ّ

انتقاله �إليها وهو �شاب

عند و�صوله �إلى المنزل، ا�ستراح الابن في مكتب �أبيه وراح يدقّق في الدفاتر، 

ف�أدركَ على الفور �أنَّ �أ�ساليب والده في م�سك الدَّفاتر قد عفا عليها الزمن تمامًا. من 

الوا�ضح �أنَّ والده كان ناجحًا، لكنْ تبيّن له �أنّه لا يملك �أدنى فكرة عن �أحدث تقنيَّات 

، ثمَّ قال لوالده �أخيرًا: "�أبي، �أنتَ بحاجة �إلى �إجراء  ت بت�أنٍّ جَّال المحا�سبة. فح�صَ ال�سِّ

ت �أن تعرف  ريقة لحفظ ال�سجَّال ئي�سيَّة هنا. فكيف لكَ بهذه الطَّ
َّ
بع�ض التَّغييرات الر

ما �إذا كنت تجني المال �أم لا؟ "

، على الأرجح �أنّك على حقّ. ف�أنا لم �أح�صل 
ّ
ا و�أجاب: "يا بني فكّرَ المزارع مليًّ

ت.  ال�سجَّال لحفظ  �أف�ضل  طرقٍ  وجود  من  د  مت�أكِّ و�أنا  التَّعليم،  من  كافٍ  قدر  على 

ين،   �أح�سبُها كالتالي: عندما وط�أتُ هذا البلد، كان جلّ ما �أملك قمي�صَ
ّ
ولكنّي يا بني

�أطفال،  وخم�سة  جميلة،  وزوجة  مزرعتان،  لديَّ  اليوم  دولارات.  وخم�سة  و�سروالًا 

روال  وال�سِّ القمي�صيْن  منه  وطرحتَ   ، لديَّ ما  �أخذتَ  ف�إذا  خَر.  المُدَّ المال  وبع�ض 

والخم�سة دولارات، ف�ستجدُ �أنَّ ما تبقَّى هو ربح." 
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ها بسيطة
ِ
أبق

�إنّما  �أباه.  تفيد  قد  الَّتي  الجيِّدة  التقنيَّات  بع�ض  تعلَّم  قد  الابن  �أنَّ  �صحيح 

المزارع  لهذا  كان  يعمل.  كي  دًا  معقَّ الدفاتر  م�سك  يكون  لأن  حاجة  لا  �أنّ  الأ�صحُّ 

�أن  من  بدّ  لا  الموازنة  نظام  �أنَّ  كثيرون  يظنّ  معه.  نجحتْ  التي  ة  الخا�صّ طريقته 

الًا. لكنِّي �أظنُّ �أنَّ العك�س �صحيحٌ. يجب �أن  دًا وي�ستغرق وقتًا كي يكون فعَّ يكون معقَّ

ها �إذا تحوّلت �إلى نظامٍ �ضخمٍ  تكون الميزانيَّة ب�سيطة وت�ستغرق �أقلَّ وقتٍ ممكن، لأنَّ

وا�ستهلكَتْ وقتًا طويلًا، ف�سيتمُّ في العادة التخلُّ�ص منها. ثمَّ ينبغي �ألَّا تكون عبدًا 

مة بالحري لخدمتك. تكَ، لأنّها م�صمَّ لميزانيَّ

 
ْ
ر قبل البدء بو�ضع ميزانيَّة، فكِّ

اح 
َّ
الجر قال  الخيارات.  في  جيِّدًا 

"�إذا  يومًا:  نيلاتون  الكبير  الفرن�سي 

كانت لديَّ �أربع دقائق لإجراء عمليَّة 

منها  ف��سأ�صرف  �إن�سان،  حياة  تنقذُ 

�أف�ضل  في  للتَّفكير  واحدة  دقيقة 

 من المغري �أن تقتنع �سريعًا ب�ضرورة و�ضع ميزانيّة، ولكنَّك قد 
1
بل لإجرائها". ال�سُّ

ا �أن يتَّفق الزَّوجان  �أكد من مدى مطابقتها لاحتياجاتك. من المهمّ �أي�ضً تف�شل في التَّ

حول النِّظام، ما قد يتطلّبُ توا�صلًا. �أحيانًا كثيرة تف�شل الميزانيَّات حين يتحمّ�س 

كلٌّ من الزَّوج �أو الزَّوجة لنوع معيَّن من الميزانيَّات ويف�شلُ في �إقناع �شريك حياته 

�س. بتبنِّي البرنامج. فو�ضع الميزانيَّة يتطلَّب �أكثر من �شريكٍ متحمِّ

لإجبار  الميزانيَّة  ا�ستخدام  محاولة  وهي  الف�شل  ت�ضمنُ  �أخرى  طريقة  هناك 

ال�شريك على التَّغيير. �إذا كان النِّظام �سي�ساعدُك في بلوغ هدفٍ مالي، فيجب دائمًا 

�أن يتَّفق كلاكما عليه و�أن تطبِّقاه معًا.

�إذًا كيف تجدُ نظامًا ينا�سبُ احتياجاتكما؟

1	� Orison Swett Marden, Pushing to the Front, Thomas Y. Rowell and 
Company Publishers, New York, 1894, p. 328.

ينبغي أَّال تكون عبدًا لميزانيَّتكَ، 

مة بالحري لخدمتك. لأنّها مصمَّ
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الميزانيَّات التي يسيّرها الكمبيوتر

خ�ص بحاجةٍ �إلى �شراء جهاز  ا �إذا كان ال�شَّ  عمَّ
ّ

�سبق �أن ��سألني �أكثر من �شاب

دْ �أنّ الميزانيَّات موجودة قبل �أجهزة الكمبيوتر  كمبيوتر للح�صول على ميزانيَّة. ت�أكَّ

رق الأكثر فعاليَّة ب�سيطةٌ للغاية. بع�ض برامج الكمبيوتر  بوقتٍ طويل، و�أنّ بع�ض الطُّ

ا للقيام بمهامّ �أخرى، فقد  جيّدةٌ لو�ضع الميزانيَّة، و�إذا كنتَ ت�ستخدمُ الكمبيوتر يوميًّ

عُك على  ني �أ�شجِّ يكون ذلك خيارًا جيِّدًا. ولكن �إذا لم ي�سبق لكَ �أن و�ضعتَ ميزانيَّة، ف�إنَّ

�أهمّ  المفهوم. من  ا�ستيعابك لهذا  د من قدرة  للتّ�أكُّ الكمبيوتر  البدء بنظام لا يديرُهُ 

�ضُ 
َّ
تتعر راء. قد  بال�شِّ المتعلّقة  القرارات  اتِّخاذ  ة  تعلِّمنا كيفيَّ �أنّها  ة  الميزانيَّ دوافع 

�إذا لم تكن مرتاحًا في ا�ستخدام  دة للغاية، ثمّ  �إذا �أ�صبحت معقَّ الميزانيَّة للإهمال 

يديرُها  ميزانيَّة  ا�ستخدام  في  ا  �أي�ضً ترتاح  لا  فقد  البداية،  في  الكمبيوتر  �أجهزة 

الكمبيوتر.

طريقة التَّخصيص

جميعنا على دراية ب�سجلّ دفتر ال�شيكات. عند و�صول الأموال، يتمُّ ت�سجيلها في 

حب. ويوجد  عمود الإيداع، ومع خروج الأموال، يتمُّ ت�سجيلها في عمود الدَّفع/ال�سَّ

ا للا�ستخدام.  �صيد هو المبلغ المتاح حاليًّ
َّ
على الجانب الأيمن عمود الر�صيد. هذا الر

تعملُ طريقة تخ�صي�ص الميزانيَّة بطريقة مماثلة. فيتمُّ �إن�شاء ورقة تخ�صي�ص، ت�شبهُ 

والنَّقل،  كن،  ال�سَّ ميزانيَّتك:  في  فئة  لكلِّ  وذلك  يكات،  ال�شِّ دفتر  �سجلّ  كبير  حدٍّ  �إلى 

�إلى ذلك. وعندما تَدخل الأموال في كلِّ �شهر، يتمُّ تخ�صي�ص مبلغ معيَّن لكلِّ  وما 

على  النَّفقات  تدفع  وفيما  به.  ة  الخا�صَّ التَّخ�صي�ص  ورقة  في  ت�سجيله  ويتمُّ  فئة 

ة بتلك الفئة. على �سبيل  مدار ال�شهر، يتمُّ خ�صم المبلغ من ورقة التَّخ�صي�ص الخا�صّ

ا 500 دولار من  المثال، �إذا كتبتَ �شيكًا بقيمة 500 دولار للإيجار، ف�ستخ�صم �أي�ضً

كن.
َّ
ة بال�س ورقة التَّخ�صي�ص الخا�صّ

م في الإنفاق. من خلال  ر �أن �أحد �أهداف الميزانيّة الرئي�سيَّة تقت�ضي التحكُّ تذكَّ

لاع على �أوراق التَّخ�صي�ص في �أيِّ  خ�ص الاطِّ طريقة تخ�صي�ص الميزانيَّة، يمكن لل�شَّ

هر، ومعرفة مقدار الأموال الَّتي لا تزال متاحة في كلِّ فئة. وقت خلال ال�شَّ
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في  اجات 
َّ
الدر �سعر  على  تخفي�ضات  هناك  �أنَّ  لنفتر�ض  المثال،  �سبيل  على 

المدينة، و�أنَّ لديك طفًال يرغب في الح�صول على دراجة منذ فترة. ومع ذلك، ل�ستَ 

التَّخ�صي�ص،  طريقة  ت�ستخدم  كنتَ  �إذا  الآن.  واحدة  �شراء  على  قدرتك  من  دًا  مت�أكِّ

الأموال  مقدار  ومعرفة  بالترفيه،  ة  الخا�صَّ التَّخ�صي�ص  ورقة  من  ق  التَّحقُّ يمكنكَ 

المتوافرة. قد ير�شدكَ ذلك وي�ساعدكَ في اتِّخاذ هذا النَّوع من القرارات.

نظام المغلَّفات

الًا للغاية. وهو يعمل  لا يزال نظام المغلّفات متوافرًا منذ �سنوات عديدة وفعَّ

دفتر  من  بدلًا  النقدي  المال  ي�ستخدم  �أنّه  با�ستثناء  التَّخ�صي�ص  طريقة  غرار  على 

قدر  على  والموافقة  ميزانيَّتك  تحديد  فبعد  المغلَّفات.  نظام  فهم  ي�سهلُ  يكات.  ال�شِّ

�إلى مال  اتب 
َّ
الر �شيك  تقومُ بتحويل  لكلِّ فئة في كلِّ فترة دفع،  �ص  المخ�صّ المال 

�صُ مغلَّف لكلّ فئة، ثمَّ يو�ضع المبلغ المنا�سب من النقود في كلِّ مغلَّف.  نقدي. يخ�صَّ

المائة من  ا�ستخدام 15 في  رت 
َّ
وقر الأ�سبوعي 400 دولار  راتبك  �إذا كان  فمثلًا، 

دخلك ل�شراء البقالة، ف�ست�ضع 60 دولارًا في مغلَّف البقالة.

مع انق�ضاء ال�شهر، يُ�سحَب المال المتوجّب من المغلَّفات لدفع النفقات. �إذا كنتَ 

تت�ساءل، على �سبيل المثال، عن مقدار المال المتاح للملاب�س، يمكنكَ �أن تبحث في 

ريقة، على غرار طريقة  �ص للملاب�س و�ستعرفُ على الفور. هذه الطَّ المغلَّف المخ�صَّ

خارج  �شركة  في  كنتَ  �إذا  �أخرى.  �إلى  فئة  من  الأموال  نقل  لكَ  تتيح  التَّخ�صي�ص، 
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زم، يمكنكَ  ة �شهر ولم تجد في مغلَّف البقالة ما يكفي ل�شراء الطعام الَّال الدَّولة لمدَّ

الا�ستعانة  ببع�ض الأموال من مغلَّف �آخر لتغطية النَّق�ص.

بناء ميزانيَّة مناسبة

مثلًا،  كثيرون  ظروفك.  لتنا�سب  تعديلها  ويمكن  قليلة،  خيارات  د 
َّ
مجر �إنّها 

ا، ويختارون طريقة  لع الَّتي تحتاجُ مالًا نقديًّ
ّ
يختارون ا�ستخدام نظام المغلّفات لل�س

يكات، ما يجنِّبُهم  لون فيها الدَّفع عن طريق ال�شِّ التخ�صي�ص للاحتياجات الَّتي يف�ضِّ

لع الأب�سط. ة كبيرة، ويتيحُ لهم ا�ستخدام المال النقدي لل�سِّ حمل مبالغ نقديَّ

باب �أن يبد�ؤوا با�ستخدام المال النَّقدي  ه من الأف�ضل لمعظم الأزواج ال�شَّ �أ�شعرُ �أنَّ

 في المعاملات، على �إدراك الكلفة 
ّ
ب�أكبر قدر ممكن. يُ�ساعدنا ا�ستخدامُ المال الفعلي

يكات بطريقةٍ ما �إلى  الفعليّة المتعلّقة بفتح البيوت. تميلُ بطاقات الدَّفع ودفاتر ال�شِّ

�أن ذكرتُ في الف�صل الخا�صّ بديون الم�ستهلك، تثبتُ  عزلنا عن الواقع. كما �سبق 

نا ننفقُ �أقلّ عند ا�ستخدام المال النقدي. الدِّرا�سات با�ستمرار �أنَّ

الخاتمة

ة الظروف والحالات. لكن من المهمّ �إيجاد  ما من برنامج �أو نظام ينا�سبُ كافَّ

عن  م��سؤولًا  �أحدُكما  يكون  �أن  روري  ال�ضَّ ومن  �أ�سرتك.  احتياجات  تنا�سبُ  طريقة 

الميزانيَّة ويتولّى تحديثها. ينبغي لكلٍّ من الزَّوج والزَّوجة الم�شاركة بفعاليّة في 

فقتُما  زمة. لكنَّها �ستعملُ ب�شكلٍ �أف�ضل �إذا اتَّ و�ضع الميزانيَّة، ومناق�شة التَّغييرات الَّال

�أو  دًا  معقَّ الميزانيَّة  و�ضعُ  يكون  لأن  �ضرورة  لا  ت.  جَّال ال�سِّ حفظ  �سيتولّى  مَنْ  على 

هر على ميزانيَّتك، يجدر  ي�ستغرق وقتًا طويلًا. �إذا كنتَ تنفق �أكثر من �ساعة في ال�شَّ

كَ قد تتوقّف عن ا�ستخدامها �إذا  ريقة التي تتَّبعها، لأنَّ بك على الأرجح مراجعة الطَّ

�أ�صبحت مرهقة.
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راسة أسئلة الدِّ

11 ية الحفاظ على ب�ساطة الميزانيَّة؟. ما �أهمِّ

22 ةُ �سببَ تفريق . يناريوهات الَّتي قد تكون فيها الميزانيَّ ناق�شْ بع�ض ال�سِّ

بين الزَّوجين وتجعل علاقتهما �أ�سو�أ. ما الَّذي قد يت�سبَّب في هذا؟

33 ما بع�ض المزايا �أو العيوب العمليّة لا�ستخدام طريقة التَّخ�صي�ص؟.

44 ما بع�ض المزايا �أو العيوب العمليّة لا�ستخدام نظام المغلَّفات؟ �إذا كانت .

لديك خبرة في ذلك، �شارِكها. 

55 ما �أهمّية �أن يكون فردٌ واحدٌ م��سؤولًا عن ميزانيَّة الأ�سرة؟.



الفصل العشرون

يات الموازنة  تحدِّ

�صلَ فرانك، وقد بدا وا�ضحًا �أنَّ �صوتَه يرتجفُ  هر، اتَّ رٍ من بعد الظُّ في وقتٍ مت�أخِّ

ه  اتٍ تكفي لأجزم �أنَّ
َّ
خوفًا، و�أنَّ هناك خطبًا ما. كنتُ قد تحدّثتُ �إليه على الهاتف مر

قلقٌ للغاية. لم يكن فرانك يعي�شُ في مجتمعنا المحلِّي، لكنَّني عرفتُ من مناق�شاتي 

هما  ه في �صراعٍ دائم مع ديون الم�ستهلك. فقد �أدركَ هو وزوجته �أنَّ ابقة معه �أنَّ ال�سَّ

ديون  م�شكلة  على  للتغلُّب  بجدٍّ  وعملا  معًا،  �أ�سا�سيَّة  ة  ميزانيَّ وو�ضعا  ورطة،  في 

خف�ض  �إلى  يحتاجان  هما  �أنَّ كلاهما  عرفَ  فقد  بطيئًا.  بدا  التقدُّم  لكنَّ  الم�ستهلك، 

�إنفاقهما �أكثر، وكانا كلَّما جل�سا لمناق�شة طرق لتخ�صي�ص المزيد من المال لت�سديد 

ديون الم�ستهلك، واجها الم�شكلة نف�سها. فهناك م��سألة تمَّ التغا�ضي عنها، ويعرف 

كلاهما بوجودها، لكنَّهما يتحا�شيان التحدُّث عنها.

دولارٍ  مئتا  عليها  يُنفَق  وكان  ما،  حدٍّ  �إلى  مُكلِفة  هواية  فرانك  لِزَوْجة  كان 

ة  ة. ومع ذلك كانت تلك الهواية مهمَّ ا، ما يُعدُّ قدرًا كبيرًا من �أموالهما التَّقديريَّ �شهريًّ

ا بالنِّ�سبة �إليها. كان فرانك كلّما نظرَ �إلى الميزانيَّة، يذهب بنظره �إلى تلك الهواية،  جدًّ

ها فقط تتخلَّى عنها، لأمكننا التغلُّب على الديون ب�شكل �أ�سرع  ويقولُ في نف�سه: لو �أنَّ

�إثارة المو�ضوع. فقد تمنَّت زوجته  بكثير. لكنَّه كان على يقين ب�أنَّ لا جدوى من 

ممار�سة تلك الهواية منذ نعومة �أظفارها، وقد حقّقت �أخيرًا حلمها.
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ق 
ّ
هور ولم يتحدَّثا عن الأمر. ولكن على الرغم من عدم التطر ام وال�شُّ ت الأيَّ

َّ
مر

الماء  كتقطير  الم�شكلة  وبدت  مطلقًا.  فرانك  فكرَ  يفارق  لم  �أنّه  �إلّا  المو�ضوع،  �إلى 

بَرَ بما يكفي.  ه �صَ ت في �إثارة غيظ الزوج وغ�ضبه. �أخيرًا �شعر �أنَّ
ّ
المتوا�صل، �إذ ا�ستمر

رَ  �أطلقَ العنان لإحباطه وعبَّ �أثناء خلافهما حول م��سألة تافهة،  وذات �صباح، في 

ب�أنانيَّة، و�أنَّ  ف 
ّ
ها تت�صر ب�أنَّ و�أبلغَها  ا�ستيائه. و�أف�صحَ عمّا في قلبه،  لزوجته عن 

خرجَ  ثم  هوايتها.  عن  التخلِّي  في  رغبتها  لعدم  نتيجةً  بب�ساطة  تراكم  يْن  الدَّ  هذا 

من البيت.

�إلى منزله. لكنَّه بدا على  �إزاء العودة  ر الوقت، وكان فرانك ي�شعرُ بالقلق  ت�أخَّ

هواية  �أنَّ  يعلمُ  وكان  لاة.  وال�صَّ النَّ�صيحة  وطلبَ  وتوا�ضعًا  هدوءًا  �أكثر  الهاتف 

ه قد بالغَ في مزاعمه، كما  بب الوحيد وراء تكدّ�س ديونهما، و�أنَّ زوجته لم تكن ال�سَّ

ه كان بدوره عنيدًا في رف�ضه التخلِّي عن بع�ض الأ�شياء في حياته  �أنَّ ا  �أدرك �أي�ضً

للم�ساعدة. عرفَ فرانك �أنَّ الم�شكلة الحقيقيَّة تكمن في عدم التَّوا�صل ب�شكلٍ �صحيحٍ 

لاة. و�ساعدَهُ موقفُ  مع زوجته. لذا توجّه �إلى المنزل بكلِّ توا�ضعٍ بعد النِّقا�ش وال�صَّ

ن هو وزوجته من التحدُّث ب�صراحة  المحبّة والتَّوبة في ا�ستعادة العلاقة حتى يتمكَّ

ا�ستعدادًا للتخلِّي عن  الماليَّة. و�إذ اعترف ب�ضعفه الخا�صّ و�أبدى  عن �صراعاتهما 

ا. هواياته، وجدَ زوجته �أكثر ا�ستعدادًا للتخلِّي عن هواياتها �أي�ضً

العمل معًا بمحبَّة

يجب العمل معًا بمحبَّة وبا�ستمرار �إذا �أردنا �أن تنجحَ بيوتنا في اتِّباع ر�ؤية 

في  تكرارًا  يحدث  ذلك  نرى  تتجاذب.  الأ�ضداد  �إنَّ  نقول  ما  كثيرًا  الملكوت.  بناء 

 يحبُّ �أن يحيي الحفلات يميلُ �إلى الزَّواج من �شخ�ص �أكثر 
ّ
الزَّواج. �شخ�صٌ اجتماعي

ظًا. وك�أنَّ ما يجذبُنا في �شريك الحياة المحتمل هي ال�صفات الَّتي نتوق  هدوءًا وتحفُّ

اهرة تح�ضرُ في  ة. لكن المده�ش في الأمر �أنَّ هذه الظَّ ا في حياتنا الخا�صَّ
ًّ
�إليها �سر

التَّخطيط  في  رغبةٍ  �إلى  الزَّوجيْن  �أحد  يميلُ  فقد  الزِّيجات.  �ضمن  الماليّة  ال��شؤون 

ت  للم�ستقبل، فيما ي�ستمتعُ الآخر بيومه. وي�شعرُ �أحدهما ب�ضرورة الاحتفاظ ب�سجَّال

ه لا �ضرورة لكتابة التَّفا�صيل. دقيقة، فيما يرى الآخر �أنَّ
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من المهمّ للغاية بالنِّ�سبة �إلى مالنا، وحتى بالنِّ�سبة �إلى زيجاتنا، �ألَّا نبد�أ في 

ر�ؤية بع�ضنا بع�ض كخ�صوم. �إذا �أردتما �أن ينيرَ زواجكما العالمَ لمجد ي�سوع الم�سيح، 

رفيقيْن،  تكونا  لأن  �ستحتاجان 

ما  نادرًا  متحاربيْن.  خ�صميْن  ولا 

الزَّواج.  في  محايدًا  المال  يكون 

قكما. �إذا 
ِّ
ف�إمّا يربطكُما معًا و�إمّا يفر

�أردتُما �أن يجمعكما المال، يجب �أن 

تتوا�صلا ب�شكل جيِّد ومنفتح. تحدَّثا عن الاختلافات بينكما. وكونا �صريحيْن في 

الجزء من حياتكما وجعله  يطان في تقييد هذا  ال�شَّ التَّعبير عن م�شاعركما. يرغب 

ال للملكوت. غير فعَّ

التَّوا�صل فيه مفتوحًا، وتخيَّلا  البيت عندما يكون  تخيَّلا ما قد ي�صبح عليه 

ا بيتًا تتَّحدُ فيه الأ�سرة في تركيزها على بناء الملكوت، وتتّخذ كلَّ قرار مالي  �أي�ضً

باعُ  اتِّ يتطلّب  �أعينكما.  ب  نُ�صْ الر�ؤية  هذه  �أبقيا  الم�سيح.  ي�سوع  تمجيد  �ضوء  على 

�إنكارًا كبيرًا  المعاك�س  الاتجاه  ي�سير في  بالملكوت في و�سط مجتمعٍ  تتعلّق  ر�ؤية 

التَّحدِّي،  �إلى م�ستوى هذا  اليوم  البيوت التي ترقى  عا. كثيرةٌ هي  للذَّات. لكن ت�شجَّ

وقد يكون بيتُكما واحدًا منها �إنْ �أبديتُما ا�ستعدادًا للعمل معًا بمحبَّة.

ع غير المتوقَّ

ن، ثم انقطع 
ّ
كم �سمعتُ عبارات من هذا القبيل: "كانت الأمور قد بد�أت بالتح�س

ع وانهارت الميزانيَّة.  الإر�سال!" ربّما كان هناك �إر�سال، لكن حدثَ ما هو غير متوقَّ

ة �أو �إ�صلاح ال�سيَّارات، �أو  غالبًا ما تكون هذه النَّفقات خارج �سيطرتنا: فواتير طبِّيَّ

عة نواجهُها جميعًا.  �أحداث غير متوقَّ �أو حتى فقدان الدَّخل. لعلَّها  ل الأجهزة،  تعطُّ

عة؟ روف غير المتوقَّ فكيف ن�ستعدُّ لمثل هذه الظُّ

• ن�صلِّي ونثق. لا �سبيل للا�ستعداد لكلِّ الاحتمالات، ومحاولة القيام بذلك 	

قد  المجهول  من  الخوف  �إنَّ  وبنائه.  الملكوت  �إعلان  عن  تعوّقنا  �سوف 

ن�ستخدم  �ألَّا  �أو  �أبدًا  نخطّط  �ألَّا  يعني  لا  هذا  الين.  فعَّ غير  ويجعلُنا  ي�شلُّنا 

 نادرًا ما يكون المال محايدًا 

واج. فإمّا يربطكُما معًا  في الزَّ

وإمّا يفرِّقكما.
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الا�ستعداد لكلِّ طارئ مجهول  الَّتي حبانا الله بها. لكن محاولة  عقولنا 

تحدُّ من فعاليَّتنا في الملكوت.

• قادمة. 	 كبيرة  نَفقات  هناك  �أنَّ  نعرفُ  نحن  المعروفة.  للنَّفقات  ندَّخِر 

�أمين  التَّ �أق�ساط  �أو  الممتلكات  ه يجدر بنا دفع �ضرائب  �أنَّ �إذا علِمْنا مثلًا 

ين�سى  للادِّخار.  اتِّخاذ خطوات  �إذًا من  بدَّ  العام، فلا  وقتٍ ما خلال  في 

الفواتير.  يُ�صدمون عندما تظهر  الكبيرة ثمَّ  النَّفقات  �أزواجٌ كثيرون هذه 

المال كلَّ �شهر لهذه  ه قد تمَّ تخ�صي�ص بع�ض  �أنَّ  هناك �سلام في معرفة 

النَّفقات الكبيرة.

•  في 	
ُّ
كَ م�ضطر �أنَّ �إذا كنتَ تقود �سيَّارة، ف�أنتَ تعلم  ندَّخِر لما لا مفرَّ منه. 

النِّهاية �إلى �إجراء �إ�صلاحات وتغيير قطع. �إن انتظرتَ �إلى حين ا�ستحقاق 

له في ذلك  ا تقوى على تحمُّ ا ممَّ هذه النَّفقات، فقد تواجهُ فواتير �أكبر جدًّ

الائتمان  بطاقات  ديون  �أو  يارات  ال�سَّ دفعات  ي�سدِّدون  كثيرون  هر.  ال�شَّ

لاحقًا  نناق�شُ  �سوف  للم�ستقبل.  التَّخطيط  في  ف�شلوا  هم  لأنَّ فقط  اليوم 

�إلى  ننظرَ  �أن  علَّمتْنا  الزحمة  في  القيادة  �إنَّ  بذلك.  للقيام  رق  الطُّ بع�ض 

�أبعد نقطة ممكنة �أمامنا لر�ؤية �أنوار الفرامل. �إذا اكتفيتَ بالنَّظرِ �إلى نور 

ف. وينطبقُ الأمر نف�سه  يَّارة الَّتي �أمامك لن تجدَ الوقت الكافي للتوقُّ ال�سَّ

الم�ستقبل،  في  �سي�أتي  ما  في  ر  نفكِّ �أن  المفيد  من  الماليَّة.  حياتنا  على 

ط وفقًا لذلك. ونخطِّ

• عة، 	 المتوقَّ غير  النَّفقات  في  جماعاتنا  م�شاركة  يجبُ  الإخوة.  ع  ن�شجِّ

بِّيَّة. ولا بدَّ من م�ساعدة بع�ضنا بع�ض بفعاليَّة في  وارئ الطِّ كحالات الطَّ

الَّتي  القليلة  الأمور  من  هي  الأعباء  فم�شاطرة  الع�صيبة،  الأوقات  هذه 

هادة لغير الم�ؤمنين.  ا رائعة لل�شَّ ا فر�صً �أي�ضً تبني الأخوّة. قد تكون هذه 

واجهَ �أخٌ في الجماعة عطلًا في ال�سيَّارة في �أثناء �سفره خارج الولاية. بدا 

فر. لاحقًا، عندما   لإيجاد �سيَّارة �أخرى لل�سَّ
َّ
ه ا�ضطر الأمر خطيرًا لدرجة �أنَّ

عادَ لا�ستلام �سيَّارته بعد �إ�صلاحها، قدَّم له مدير الور�شة ر�سالة �إذ قال: 

فاتورتك  دفع  و�أرادوا  كثيرون،  �صل  اتَّ الواقع،  في  فاتورتك.  ت�سديد  "تمّ 
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بالكامل دون الك�شف عن �أ�سمائهم"، ثمّ اختتم كلامه بالقول: "كم تمنّيتُ 

الأخ كي  لهذا  كانت فر�صة ذهبيّة  ك�أ�صدقائك".  �أ�صدقاء  لديَّ  يكون  �أن 

مفتوح  باب  من  له  يا  كه�ؤلاء!  �أ�صدقاء  امتلاكه  �سبب  بتوا�ضع  ي�شرح 

حول  متمحورٍ  مجتمعٍ  و�سط  في  للحياة!  المغيِّرة  ي�سوع  نعمة  لم�شاركة 

�شيئًا مختلفًا. كم  �أن نظهرَ  �سيِّدًا على حياته، يمكننا  الدُّولار  ذاته، يرى 

نحتاج �إلى ت�شجيع الم�شاركة في ما بيننا، والبحث عن فر�ص لم�ساعدة 

عة.  الآخرين في النَّفقات غير المتوقَّ

�أكيد  ه من المهمّ التَّ عة، �أعتقد �أنَّ ل عن مو�ضوع النَّفقات غير المتوقَّ قبل التحوُّ

�إلَّا  �أ�شجّع الادِّخار لبع�ض هذه النَّفقات،  ني  �أنَّ ة �أن ن�صلِّي ونثق. �صحيح  يَّ على �أهمِّ

ه ي�ستحيلُ علينا ادّخار ما يكفي من المال لتغطية  ة �أنَّ نا نحتاج �إلى �أن ندرك بقوَّ �أنَّ

القلق في ما يخ�صَّ �سنوات  �أحيانًا فري�سة  ا  الم�ؤمنون الأكبر �سنًّ كلّ مجهول. يقعُ 

ر. ف للحظة ونفكِّ نهاية العمر. هل �سيكون لديهم ما يكفي؟ دعنا نتوقَّ

لوا  بر�أيكم، كم من المال نحتاج في البنك لحمايتنا من كلِّ ما قد يحدث؟ تخيَّ

ذلك.  يفعل  �أن  م�ؤمن  كلُّ  حاولَ  لو  وت�أثيرها  فعاليَّتها  لتفقد  الكني�سة  كانت  كم 

يعرف  فهو  ب�أبينا.  نثقَ  يعلِّمنا كيف  وقتًا طويلًا  ي�سوع  ربّنا  ال�سبب �صرفَ  ولهذا 

احتياجاتنا وهو قادر بالتَّمام على توفيرها.

راء المندفع الشِّ

يعاني  الاندفاعيّة.  راء  ال�شِّ بعمليَّات  يتمثّلُ  ميزانيَّة  �أيّة  �أمام  الآخر  التحدِّي 

ط م�سبقًا ل�شرائها. فنعود �إلى المنزل  كثيرون بيننا �ضعفًا تجاه �شراء �سلعٍ لم نخطِّ

من المدينة ب�صفقات عديدة "جيِّدة"، ونقول مثلًا:

"كانت �ضمن التَّخفي�ضات."
ها �شيء لطالما تمنَّيتُ �شراءه." "�إنَّ

ة رائعة". ا، لكنَّها �ستكون هديَّ "لا �أحتاج �إليها حقًّ
"كنتُ ��سأ�شتريها على �أيِّ حال يومًا ما."

غبة في �شرائها في ذلك الوقت."
َّ
"�شعرتُ فقط بالر
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ة، لكنَّها تتجاهل الحقيقة الأ�سا�سيَّة. نحن لا  قد تبدو جميع هذه العبارات محقَّ

لع  نحتاج �إلى تلك ال�سلعة. قبل التوجّه �إلى المتجر، يقومُ معظمنا ب�إعداد قائمة بال�سِّ

رُ  يدمِّ قد  ما  بالقائمة،  الالتزام  في  نا �صعوبة  بع�ضُ يجدُ  ما  �إنَّ نحتاجُها حقًا.  التي 

ر في التَّالي. راء المندفع، فكِّ ة. �إذا عانيتَ م�شكلة ال�شِّ الميزانيَّ

• لا بالقائمة قبل الذّهاب للت�سوُّق. اعترفْ ب�ضعفك 	 اجل�سْ مع زوجتك وت�أمَّ

قائمة  �إعداد  تعلُّم  في  مرارًا  بذلك  القيام  ي�ساعدُكَ  قد  الم�ساءلة.  واطلبْ 

كاملة قبل المغادرة وعدم الحِياد عنها �أبدًا.

• �سلعة 	 ة  �أيَّ تدوين  على  وزوجتك  �أنتَ  فق  اتَّ المندفع.  راء  ال�شِّ قائمة  املآ 

ترغبان في �شرائها ثم راجعا القائمة بعد ثلاثين يومًا. لنفتر�ضْ �أنَّ الزَّوج 

�سعرُهُ  يبدو  زورق.  ب�شراء  اهتمَّ  وفج�أةً  الريا�ضيَّة  لع  ال�سِّ �إعلانات  يراقب 

�سون لذلك. �سوف  جيِّدًا، و�سيكون ن�شاطًا ممتعًا للعائلة، والأطفال �سيتحمَّ

لعة و�سعرها. ثمّ بعد ثلاثين 
ّ
ت�أخذُ ورقة، وتكتبُ التَّاريخ وموا�صفات ال�س

�شراءه  �أنَّ  على  فقتما  اتَّ �إذا  الزَّوارق.  عن  وتتحدَّثُ  دًا  مجدَّ تجل�سُ  يومًا، 

قدمًا  ام�ضيا  �إذًا  الملكوت،  لبناء  ر�ؤيتكما   في 
ّ
وي�صب عائلتكما  �سيبارك 

كَ  وا�شتريا الزَّورق. ولكن، �إذا كنتَ كمعظم الم�شترين المندفعين، ف�ستجدُ �أنَّ

ا�ستهواكَ  �أن  بعد  القائمة  �إلى  الأخرى  لع  ال�سِّ بع�ض  ب�إ�ضافة  ا  فعليًّ قمتَ 

لع والتريّث  التَّجديف، و�ستجدُ �أنّ الزَّورق فَقَدَ بريقه الأ�سا�سي. �إنَّ كتابة ال�سِّ

في �شرائها ي�ساعدان في تركيز مواردكما على ال�سلع والمهامّ ال�ضروريّة 

الَّتي تُعَدُّ في الواقع جزءًا من ر�ؤيتكما الأ�سا�سيّة.

• المو�ضوع 	 هذا  نعالجُ  �سوف  رورية.  ال�ضَّ غير  الت�سوُّق  رحلات  با  تجنَّ

راء المندفع.  دًا، ولكنَّه مهمّ للغاية عند محاولة التغلُّب على عادة ال�شِّ مجدَّ

عن  يبحثون  الم�سوِّقين  �أنَّ  فاعلما  راء،  ال�شِّ في  �صعوبات  واجهتما  �إذا 

م�ستهلكين مثلكما. لقد تمَّ ت�صميم جميع اليافطات والمو�سيقى وتقنيات 

�أثير على عمليَّة �صنع القرار. والطريقة الأكثر فعاليَّة لك�سب  المبيعات للتَّ

هذه المعركة هي تجنُّب الإغراء قدر الإمكان.
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• ها جيِّدة �أو 	 لعة رخي�صة الثَّمن لا يعني �أنَّ
ّ
د �أنَّ ال�س

َّ
با عامل ال�سعر. لمجر تجنَّ

ة �أو مفيدة. كثيرون  �ضروريَّ

�أ�شياء  ي�شترون  بيننا 

لكن،  رخي�صة.  ها  �أنَّ د 
ّ
لمجر

ة هي  كلُّ �سلعة غير �ضروريَّ

النَّظر  الثمن، بغ�ض  باهظة 

ا دفعته مقابلها. عمَّ

وضع ميزانيَّة مع دخل متغيِّر

يجدُ كثيرون �صعوبة في و�ضع ميزانيَّة لأنَّ دخلهم يختلفُ من �شهرٍ �إلى �آخر. 

قد تُدفعُ لكَ عمولة، وتتفاوت، �إذ تكون المبيعاتُ جيّدةً في �أ�شهرٍ �أو قليلةً في �أ�شهر 

ف�صل  في  �أ�شهر  ة  لعدَّ �أيّ دخل  تجني  ولا  الحدائق،  تن�سيق  في  تعمل  قد  �أو  �أخرى. 

ة.  الميزانيَّ في  فو�ضى  المتغيِّر  الدَّخل  يُحدِثُ  قد  بب،  ال�سَّ عن  النظر  بغ�ضّ  ال�شتاء. 

�أن  �أريد  لكنَّني  حالة،  كلّ  تختلفُ  دخلك؟  تعرف  لا  كنت  �إذا  ط  تخطِّ �أن  لك  فكيف 

�أعر�ضَ عليكَ فكرتيْن قد ت�ساعدانك.

• ل دخل عملك وم�صروفاته عن �أموال �أ�سرتك، حتَّى لو كان 	 قُمْ دائمًا بفَ�صْ

من  لكنْ  منف�صليْن،  ذلك ح�سابيْن  �سيتطلَّب  ن�شاط جانبي �صغير.  د 
َّ
مجر

منف�صليْن.  خ�صي  ال�شَّ ومالك  التِّجاري  ن�شاطك  مال  تُبقي  �أن  ال�ضروري 

وقت  في  ا  �أي�ضً مفيدٌ  ه  �أنَّ تجدُ  و�سوف  الميزانيّة،  لو�ضع  مهمّ  �أمر   هذا 

ريبة. دفع ال�ضَّ

• من 	 ا  �شهريًّ �شيكًا  واكتب  عملك  من  افي  ال�صَّ الدَّخل  ط  متو�سِّ عن  ابحثْ 

خ�صي. من المهمّ �أن تقلِّ�ص هذا المبلغ قدر  ح�سابك التِّجاري لح�سابك ال�شَّ

ع. ن عملك من الا�ستمرار حين لا ينتجُ الدخل المتوقَّ الإمكان حتى يتمكَّ

�أن  ا  �أي�ضً المهمّ  فمن  �صغيرًا،  ا  منزليًّ ا  تجاريًّ م�شروعًا  للتو  بد�أتَ  قد  كنتَ  �إذا 

ر ب�أنْ تدَّخر بع�ض المال جانبًا ل�ضريبة الدَّخل. �إذا كنتَ لا تدفع �ضريبة دخل  تتذكَّ

مقدَّرة خلال العام، قد ت�أتي هذه ال�ضريبة كيقظة قا�سية.

كلُّ سلعة غير ضروريَّة هي 

 باهظة الثمن، بغض النَّظر 

ا دفعته مقابلها. عمَّ
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الخاتمة

تتعلّق  وا�ضحة  ر�ؤية  امتلكتَ  �إنِ  ولكن  تحدِّيات،  ميزانيَّتك  تواجهُ  �سوف 

بالملكوت ل��شؤون عائلتك الماليّة، ف�سوف تجد نعمة على طول الطريق. كثيرون من 

 
ّ

ب
َّ
الَّذين بدا و�ضعهم المالي م�ستحيلًا ي�ستطيعون اليوم �أن ي�شهدوا كيف �أنقذهم الر

مُنتِجة  الآن يعي�شون حياة  النَّفقات بجدِّيّة. ها هم  �سلّموه مالهم، وراقبوا  �أن  بعد 

وخالية من الدُّيون.

من  والتخلُّ�ص  �أموالك  لإدارة  بنجاح  الميزانيَّة  ا�ستخدام  �إنَّ  تخطئ.  لا  لكن 

ا. فكلُّ بركة  هل. يتطلّب ذلك التزامًا وتوا�صلًا، وت�صميمًا قويًّ الدُّيون لي�س بالأمر ال�سَّ

لبناء  تُنفَق  �أكثر  و�أموالًا  ب�أنانيَّة،  تُنفَق  �أقلّ  �أموالًا  النهاية  في  نرى  �أن  لنا  ت�سمح 

الملكوت، هي بركة ت�ستحقُّ التَّ�ضحية والعناء.

راسة أسئلة الدِّ

11 ية �أن يكون الزوج والزوجة رفيقيْن ولي�س خ�صميْن . ناق�شْ �أهمِّ

متحاربيْن. كيف نحافظ على هذا الهدف في زيجاتنا؟ �شاركْ بع�ض 

الحالات الَّتي ف�شلتما خلالها في ذلك.

22 كيف نوازن ما بين الادِّخار لكلِّ خوف م�ستقبلي من جهة، وتجاهل .

ات الَّتي ف�شلت فيها في 
َّ
 التَّخطيط تمامًا من جهة �أخرى؟ �شاركْ المر

كلا الجهتيْن.

33 ة منف�صلًا عن . لماذا من المهمّ للغاية �أن يكون مال الأعمال التجاريَّ

مالك ال�شخ�صي؟

44 ر . راء المندفع. كيف �أثَّ �شاركْ بع�ض الحالات التي وقعتَ فيها في فخ ال�شِّ

هذا على زواجك؟

55 �ؤية الأ�سا�سيَّة الوا�ضحة في ا�ستخدام الموارد ل�صالح .
ُّ
كيف تُ�ساهم الر

الملكوت في التغلُّب على �صراعات الميزانيَّة وتجنُّبها؟



الفصل الحادي والعشرون

خل المزدوج إغراء الدَّ

ة  ناعيَّ في الآونة الأخيرة، حدثتْ �صحوةٌ في الولايات المتَّحدة وفي البلدان ال�صِّ

هات الَّذين كانوا يت�سارعون بلا كلل �إلى العمل كلَّ  الأخرى. فج�أة �أ�صبح الآباء والأمَّ

�صباح ويعودون مرهقين في الم�ساء لت�أمين قوت �أطفالهم الَّذين ق�ضوا طيلة فترة 

ا �إذا كان الأمر ي�ستحقّ العناء. فقد علَّمَهم  بعد الظهر بمفردهم، يت�ساءلون الآن عمَّ

يارات الفخمة، والألعاب الترفيهيَّة   الراقي، وال�سَّ
ّ
المجتمعُ �أن المنزل الجميل، والحي

لكنَّ  وال�سلطة.  الثروة  �أجل  من  المناف�سة  ت�ستحقُّ  الأ�سبوع  نهاية  عطلة  �أثناء  في 

هم بالكاد يعرفون �أطفالهم. وجدتْ درا�سةٌ �أجُريت في بريطانيا  الأهل يكت�شفون �أنَّ

يْن يم�ضيان حوالى 19 دقيقة يوميًا فقط في العناية  �أنَّ الزَّوجين العامليْن العاديَّ

التلفاز  �أ�صبح  وقد  فارغٍ،  منزلٍ  �إلى  ا  يوميًّ يعودون  كثيرون  ف�أولادٌ   
1
ب�أولادهما.

الأطفال،  وجلي�سات  والح�ضانة،  المدر�سة،  بين  ما  لون  ويتنقَّ الأ�سا�سي.  مر�شدهم 

رُ هيكل الأ�سرة. فين��شأُ عن ذلك ا�ضطرابٌ يدمِّ

هذا  را�ضيَين عن  غير  هما  �أنَّ �ستجدُ  الأ�سر،  هذه  في معظم  الوالديْن  ��سألتَ  �إذا 

هات العاملات �ضدَّ ال�شعور بالذَّنب(  مات مثل WMAG )الأمَّ الو�ضع. وقد ن��شأَتْ منظَّ

�إهمال  هنَّ يدركن �سوء  مير. ف�إنَّ هات بت�أنيب ال�ضَّ لمحاولة التَّخفيف من �شعور الأمَّ

1	� Becky Barrow, "Nineteen Minutes—How Long Working Parents Give 
Their Children," Daily Mail, July 19, 2006. (Information quoted from the 
Office for National Statistics)
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غوط  ائدة، وال�ضُّ ، لكنَّهنَّ يقفن عاجزات. لقد وقعنَ في فخ الحكمة الحاليّة ال�سَّ �أطفالهنَّ

تكلفة  ارتفاع  ومع  الجري.  في  الا�ستمرار  على  تجبرهنَّ  التي  ة  القويَّ الاجتماعيَّة 

العقارات، وتكاليف م�صاريف المنزل الآخذة بالارتفاع، وجميع النَّفقات الإ�ضافيَّة 

ال�ضروريّة للعي�ش في دولة �صناعيَّة، قيلَ لنا عن الحاجة �إلى وجود دخليْن. اتّفق 

الجميع على �أنّه لا يمكن الاعتماد على دخلٍ واحد فقط، فالأمور اختلفت الآن.

ا؟ هل با�ستطاعتنا اليوم بناء �أ�سرة بالاعتماد على  ولكن هل هذا �صحيح حقًّ

ابة لا تت�صارع  ا عندما قال: "�إنَّ العائلات ال�شَّ دخلٍ واحدٍ فقط؟ هل كان الجدُّ محقًّ

ن�ستهلُّ مو�ضوعنا  اقية"؟ دعونا 
َّ
الر الحياة  الباهظة، بل مع كلفة  الحياة  مع كلفة 

الناحية  من  مزدوجٍ،  دخلٍ  ذي  بمنزلٍ  المتعلِّقة  الحقائق  بع�ض  في   بالتّ�أمل 

الماليَّة فقط.

• ا من �صافي المبلغ 	 تكاليف الح�ضانة. �إنّ زيادة تكاليف الح�ضانة تقلِّل جدًّ

النَّاتج عن الدَّخل الثاني. فبع�ض الأمهات تقاي�ضُ تقريبًا ما تجنيه مع 

تكاليف الح�ضانة وحدها. بالإ�ضافة �إلى ذلك، هناك النَّقل والم�صروفات 

المرتبطة به.

• الدَّخل المزدوج 	 �إنَّ الغالبيَّة العظمى من العائلات ذوات  تكاليف الغذاء. 

 . بيوتهنَّ الملازمات  الأمهات  تنفقه  ا  ممَّ بكثير  �أكثر  عام  الطَّ على  تنفق 

�شراء  الخارج، وعلى  عام في  الطَّ العائلات على تناول  اعتادت هذه  فقد 

باق. الأطعمة الجاهزة للحدّ من �ضغط ال�سِّ

• �إلى 	 ما  مرحلةٍ  في  العاملات  هات  الأمَّ معظم  تلج�أ  بالمنزل.  العناية 

التي  الأمُّ  ت�شعرُ  بت،  ال�سَّ يوم  �أخيرًا  يحلُّ  فعندما  منزل.  مدبِّرة  توظيف 

�أهملت �أطفالها طوال الأ�سبوع، �أنَّ ق�ضاء الوقت معهم �أهمّ من التَّنظيف.

ريبة، لكنَّ انخفا�ض الإنفاق  رائب. �صحيح �أنَّ الدَّخل الإ�ضافي يخ�ضعُ لل�ضَّ ال�ضَّ

د وهم. 
َّ
الناتج عن راتب ثاني مجر الدَّخل الإ�ضافي  لا يخ�ضعُ لذلك. لذا، قد يكون 

ب�شكل  ا  ماليًّ عائلاتهنَّ  ي�ساعدن  قد  كثيرات  هات  �أمَّ �أنَّ  المحا�سبين  بع�ض  لاحظَ 

و�إعداد  الم�ؤونة،  وتح�ضير  الحدائق،  لزراعة  وطاقتهنَّ  وقتهنَّ  �سنَ 
َّ
كر �إن  �أف�ضل 

عام في المنزل. وجبات الطَّ
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للنِّ�ساء  م�شكلة  الإ�ضافيَّة  الملاب�س  نفقات  لُ  ت�شكِّ فقد  تطول.  القائمة  هذه 

هم، من الناحية  اللَّواتي يعملنَ في وظائف تحت الأ�ضواء. وقد خلُ�صَ كثيرون �إلى �أنَّ

قنا �إلى المو�ضوع حتّى الآن 
َّ
الماليَّة، لا يجنون الكثير ب�إبعاد الأم عن منزلها. تطر

ر فيه، ت�ستطيع  من الناحية الماليَّة فقط. �إذا كانت الموارد الماليَّة هي جلّ ما نفكِّ

افي عن طريق عمل كلٍّ من الأب والأمّ. ولكن ن�أمل  الأ�سرة غالبًا زيادة دخلها ال�صّ

�أن نرى م�شاكل الحياة، كهذه الم�شكلة، لي�س من الناحية الماليَّة فح�سب. من الأمور 

الدَّخل،  لزيادة  المنزل في محاولةٍ  يغادرن  ات  �شابَّ هات  �أمَّ ر�ؤية  تقلقني هو  التي 

ي ب�أطفالنا في �سعينا لتحقيق  فيجدنَ �أنَّ تركيزهنَّ ور�ؤيتهنَّ قد تحوّلا. هل ن�ضحِّ

م�ستوى معي�شة �أف�ضل؟

صورة الخمسين عامًا 

 كثيرة يجب �أن نعلِّمها لأولادنا، ووقتٌ 
ٌ
�إنَّ الحياة ق�صيرة للغاية، وهناك �أمور

قليلٌ للقيام بذلك. بعد خم�سين عامًا من الآن، لن يهمّك �سواء كنتَ تعي�ش في منزلٍ 

ا �أو م�ست�أجرًا. بعد خم�سين عامًا، هل  كبيرٍ �أو �صغير، �أو �سواء كنتَ تملكُ منزلًا خا�صًّ

�أبديّة هو  ا، وما له قيمة  ك فعليًّ الَّتي تقودها؟ ما �سيهمُّ يارة  كَ حقًا نوع ال�سَّ �سيهمُّ

�أبنائكَ  �أن تُعزّزَ لدى  �إذا �أمكنك  �أم لا.  ب ي�سوع 
َّ
�سواء اكت�سب طفلك ر�ؤية العي�ش للر

قيمة الأمور الأبديّة وفراغ الأمور الزَّمنية، ف�سوف ي�ستحقُّ الأمر كلَّ ت�ضحية.

في  العجائز  للنِّ�ساء  ينبغي  ه  �إنَّ تيط�س  �إلى  ر�سالته  في  بول�س  �سول 
َّ
الر قال 

وَيُحْبِبْنَ  لِرِجَالِهِنَّ  اتٍ  مُحِبَّ يَكُنَّ  �أَنْ   " ا:  �سنًّ الأ�صغر  النِّ�ساء  يعلِّمنَ  �أن  الكني�سة 

 ، لِرِجَالِهِنَّ عَاتٍ  خَا�ضِ الِحَاتٍ،  �صَ  ، بُيُوتَهُنَّ مُلَازِمَاتٍ  عَفِيفَاتٍ،  مُتَعَقِّلَاتٍ،   ، �أَوْلَادَهُنَّ

 
2
 لَا يُجَدَّفَ عَلَى كَلِمَةِ الِله".

ْ
لِكَي

 ." بُيُوتَهُنَّ "مُلَازِمَاتٍ  يكنَّ  �أن  ات  ابَّ ال�شَّ بول�س  �سول 
َّ
الر يعلِّمُ  المقطع،  هذا  في 

�أدنى �شكّ في معنى  �سول بول�س؟ ل�سنوات عديدة لم يكن هناك 
َّ
ماذا كان يعني الر

�أن  المر�أة  يعلِّم  كان  بول�س  �أنَّ  العالم  كلّ  في  الم�ؤمنون  �أدرك  فقد  التَّعليم.  هذا 

تيط�س 2: 5-4 	2
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تعليم  وهي  الأولى،  لدعوتها  خيانة  هو  المنزل  خارج  العمل  و�أنَّ  بيتها،   تلازمَ 

�أطفالها وتدريبهم.

ت�أثير �ضغوط ثقافتنا  لكن، مع 

ب�صياغة  التَّ�شكيك  تمَّ  ية،  المادِّ

عبارة  �إنَّ  البع�ض  وقال  الله.  كلام 

هنَّ  �أنَّ تعني  لا   " بُيُوتَهُنَّ "مُلَازِمَاتٍ 
�أو  حافظات،  مجرد  يكنَّ  �أن  يجب  ه  �أنَّ تعني  بل  المنزل،  في  البقاء  �إلى  بحاجة 

رَتِ الأمُّ العمل خارج منزلها، فعليها �ألَّا تهمل واجباتها 
ّ
. و�إذا قر حار�سات لبيوتهنَّ

ك�أمٍّ وزوجة. لكنَّ �إعادة تف�سير هذه الآية غير مُقنِعَة. في الوقت الَّذي ي�ستخدمُ فيه 

للمنزل هو  �أف�ضل حار�س  ف�إنَّ  بيوتنا،  �إلى  �سلُّل  للتَّ الممكنة  الو�سائل  كلَّ  يطان  ال�شَّ

د ك�سب 
َّ
�أطفالنا لمجر المنزل مع  الوقت في  التَّخلِّي عن ق�ضاء  �إنَّ  الأمّ فيه.  وجود 

ا تقدِّمُه ثقافتنا هو مقاي�ضة تفتقر للب�صيرة. المزيد ممَّ

المُعيل

ئي�سي 
َّ
الر المعيل  �أن يكون  ة  جل م��سؤوليَّ

َّ
الر الُله  �سلَّمَ  المقدَّ�س،  الكتاب  كلّ  في 

ذلك  منذ  جبينه.  بعرق  خبزه  يك�سبَ  �أن  اء،  لحوَّ ولي�س  لآدم،  الله  قالَ  فقد  للأ�سرة. 

الحين، �أ�صبحت م��سؤوليَّة الزَّوج في المقام الأول �إعالةَ الأ�سرة. في الواقع، عندما 

حَدٌ لَا يَعْتَنِي  �أَ �إلى حدّ القول: "وَ�إِنْ كَانَ  �إلى تيموثاو�س، ذهبَ  �سول بول�س 
َّ
كتب الر

مِنِ". �صحيح   مِنْ غَيْرِ الْمُ�ؤْ
ٌّ
مَا �أَهْلُ بَيْتِهِ، فَقَدْ �أَنْكَرَ الإِيمَانَ، وَهُوَ �شَر تِهِ، وَلَا �سِيَّ بِخَا�صَّ

�سول 
َّ
نّ، لكن وا�ضح �أنَّ الر ل عن م�ساعدة كبار ال�سِّ �أنَّ هذه الآية تتحدَّثُ في المقام الأوَّ

ة. فقد ق�صدَ الُله لنا نحن الآباء  ل هذه الم��سؤوليَّة بجدِّيَّ بول�س �أَوْلى تقديرًا كبيرًا لتحمُّ

ه يريد منّا �أن نكون  �أن نعيلَ منازلنا ونبيِّنَ لأولادنا �أنَّ الدَّخل ناتج عن العمل. �إنَّ

مجتهدين وم�ستعدِّين للعمل ب�أمانة كلَّ يوم.

�إلى  المال  جلب  د 
َّ
مجر يفوقُ  العمل  ة  قوَّ وفي  المنزل  في  مهمٌّ   

ٌ
دور جال 

ِّ
للر

المنزل. مع خروج الأب كلَّ �صباح، فهو يتوا�صلُ مع الكثير من النا�س، وتُتاحُ له 

عاية طوال اليوم. وعند عودته �إلى المنزل، يُ�شارك مع �أ�سرته 
ِّ
فر�صة الم�شاركة والر

...إنَّ أفضل حارس للمنزل هو 

وجود الأمّ فيه.
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ب وحماقة الجري وراء العالم. الأبُ 
َّ
ا و�أمثلةً واقعيَّة متعلِّقة ببركة اتِّباع الر ق�ص�صً

ا نظرةً  د توفير المال. فهو يقدِّمُ لعائلته �أي�ضً
َّ
ا على �أكثر من مجر الحكيمُ يعملُ يوميًّ

م�شاركة  فيه  ي�ستطيعُ  مكانًا  �إليه  بالنِّ�سبة  العمل  موقع  ويبدو  الم�سيح.  محورُها 

وحي.
ُّ
بيعي والر الإنجيل وت�شجيع القدِّي�سين. يُدعى الأبُ ليكون معيلَ البيت الطَّ

مصدر الحماية

رُه زوجها. يعبِّرُ  ة لحماية ما يوفِّ �أحبُّ �أن �أعتبرَ الأمّ حامية المنزل. فهي مدعوَّ

ها تحر�سُ  �سِفر الأمثال 31 عن ذلك بالقول: "بِهَا يَثِقُ قَلْبُ زَوْجِهَا". يعرفُ الزَّوج �أنَّ

المنزل وتحفظُ ما يجنيهِ. دعونا نت�أمّلُ بهذه الفكرة على �صعيديْن.

• ة لحماية ما يجلبُه زوجها �إلى المنزل. هذا يعني 	 ا. �إنَّ الزَّوجة مدعوَّ ماليًّ

�أنْ تبذلَ قُ�صارى جهدها لتقت�صدَ في المنزل، وتحاولَ بن�شاط �أن تجعلَ 

زوجُها  رُه  يوفِّ الَّذي  المال  ت�ستلمُ  ها  �إنَّ الإمكان.  قدر  يدومُ  الدَّخل  هذا 

وت�ستخدمُه بعنايةٍ فائقةٍ كي تتحقّق ر�ؤية العائلة الأ�سا�سيَّة.

• ها 	 ا. تتولَّى الزَّوجة التقيَّة م��سؤوليَّة حماية المنزل والدِّفاع عنه. �إنَّ روحيًّ

العدو. فهي �ستقوم بفح�ص  اليوميَّة �ضدَّ  المعركة  المواجهة في  في خطِّ 

حيَّة والإعلانات التي تغمرُ �صندوق البريد. وخلال النهار،  الموادّ غير ال�صِّ

�ستُتاحُ لها فر�صُ تعزيز ودعم التَّعليم الذي قدَّمه الأب في اللَّيلة ال�سابقة. 

ة.
َّ
لاة الم�ستمر ة لحماية المنزل وحرا�سته بال�صَّ ها مدعوَّ �إنَّ

 وزوجةٌ �أمينةٌ، وي�ؤدِّي كلٌّ منهما دوره كمعيلٍ 
ٌّ
عندما يكون في المنزل زوجٌ تقي

وحامية، �ستتوافر �إمكاناتٌ هائلة. �إذ فيما ي�سعيان لتحقيق ر�ؤيتهما لبناء ملكوت 

 الإر�ساليَّة في �أر�ضٍ غريبةٍ، وم�صدرَ ت�شجيعٍ كبيرٍ 
ّ
ي�سوع الم�سيح، ي�صبحُ بيتُهما مقر

ة. يَّ لِمَنْ �سئموا من تركيز المجتمع على المادِّ

عندما تختارُ العائلة �أن تعي�شَ على دخلٍ واحدٍ وتثقُ ب�أنَّ الله �سيفتقدُها في 

هذه  تكون  لا  قد  الله.  من  الّذي  الأف�ضل  اختارت  قد  تكون  ها  �أنَّ �أعتقدُ  عوبات،  ال�صُّ

اتٌ كثيرةٌ بعيدة عن متناول �أيديها،  فر ك�سواها، وقد تكون ملذَّ العائلة قادرة على ال�سَّ

ا نِعَمٌ لا يَ�شتريها المال. ولكن هذا النوع من البيوت تغمرُه �أي�ضً
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الخاتمة 

روف التي  قبل الانتقال �إلى مو�ضوعٍ �آخر، من العدل �أن نتكلّم عن الأوقات والظُّ

 خلالها الأمُّ �إلى العمل خارج المنزل. فالمواقف �أحيانًا تلزمُ الأمّ بالخروج، 
ُّ
ت�ضطر

ه ينبغي للكني�سة  �أنَّ �أعتقد  وك�سب المال بب�ساطة في �سبيل البقاء على قيد الحياة. 

ة �أن تقومَ بكلِّ ما في و�سعها للم�ساعدة في هذه الحالات. فالم�ساعدة الماليَّة  المحلِّيَّ

مع  منزلها  في  للبقاء  الأمّ  �أمام  المجال  في  الإف�ساح  لقاء  ندفعُه  ب�سيط  ثمنٌ  هي 

ة. ب �أن يمدَّنا بالحكمة في مثل هذه الظروف الخا�صَّ
َّ
�أطفالها. ن��سألُ الر

ولكن في معظم الحالات، لا تعملُ المر�أة في �سبيل العي�ش، بل �شوقًا للح�صول 

مُ النَّا�س عندما  على المزيد من الأ�شياء، ورغبةً في مواكبة الثَّقافة المحيطة. نتفهَّ

الم�سيحيُّون  ر  يفكِّ عندما  ا  جدًّ نحزن  ولكنَّنا  الآنيّة،  العالم  ملذّات  وراء  ي�سعون 

�سُ طاقتكَ لبناء 
ِّ
َّبُّ بيتكَ عندما تكر

الم�ؤمنون بهذا المنطق نف�سه. �سوف يباركُ الر

زُ على ن�شرِ ر�سالة الإنجيل الذي دُعيتَ �إليه. الملكوت وتركِّ

راسة أسئلة الدِّ

11 لماذا يقوى بع�ض الأزواج على العي�ش بدخلٍ واحدٍ في حين يحتاج .

رُ �ضرورة وجود دَخليْن؟
ِّ
البع�ض الآخر �إلى دخليْن؟ هل من �أوقات تبر

22 ا ب�أ�ساليب حياتنا؟ هل . ا، ن�ضغطُ على الأ�صغر �سنًّ هل نحن، الأكبر �سنًّ

 طبيعي؟ هل "نجبرُهم" 
ٌ
نعلِّمهم بمهارة �أنَّ ارتفاع م�ستوى المعي�شة �أمر

على الح�صول على دخليْن لتحقيق ذلك؟

33 هل تقوم النِّ�ساء الأكبر �سنًّا في جماعتك بعملٍ جيِّدٍ في تعليم الأخوات .

ا بالقدوة؟ الأ�صغر �سنًّا؟ هل يفعلن هذا بالقول و�أي�ضً

44 رق الَّتي دُعي �إليها الزَّوج لإعالة منزله؟ كيف دُعيت .  ما هي الطُّ

الزَّوجة للحماية؟

55 كيف يجبُ �أن ت�ستجيب الكني�سة لأمٍّ في الجماعة تعيلُ بيتها بمفردها؟ .

نُ عليها مغادرة منزلها للح�صول على دخل؟ هل يتعيَّ



الفصل الثاني والعشرون

حقل ألغام التَّسويق 

داخل  ق  �سوُّ التَّ بعربة  التجوّل  بعد  التالي.  الموقف  تُ�شبه  بمواقف   جميعًا 
ّ
نمر

ريق  الطَّ �سدَّ  الخروج لنجدَهُ مغلقًا. فقد   
ّ
�إلى ممر النِّهاية  البقالة، و�صلنا في  متجر 

�أح�شائه.  اقتلاعُ  تمَّ  كَمَنْ  ا  ي�صرخُ �صراخًا ه�ستيريًّ الأر�ض  ممدّدٌ على  طفلٌ �صغير 

هرعتِ الأمُّ الم�ضطربة محاولةً العثور على ما يهدِّئ روع جوني. دفعَنا هذا الم�شهد 

فقة �إلى الخجل نوعًا ما من الجن�س الب�شري. المثير لل�شَّ

هذه  في  طرفًا  كنَّا  لو  كما  قليلًا،  محرَجين  بعيدًا،  بنظرنا  ن�شيح  �أن  حاولْنا 

الأحيان،  معظم  في  ولكنَّه  ليخ�ضع،  جوني  وجه  في  الأمُّ  ت�صيحُ  �أحيانًا،  الخيبة. 

�أراد علبةً �صغيرةً من حبوب الإفطار  يح�صلُ على ما يريد. وما الّذي كان يريده؟ 

مغلَّفة بغلاف جميل، كانَ قد و�ضعَها �أحدُهم على م�ستوى عينيْه. مَن قد يفعلَ هذا؟ 

مَنْ قد ي�ضع رفوف الحلوى على علوّ �أربع وع�شرين بو�صة من الأر�ض، حيث يقفُ 

ا؟ هاتهم يوميًّ غار من �سنّ جوني �إلى جانب �أمَّ مئات ال�صِّ

لا بدَّ من �أن تكون الإجابة عن هذا ال��سؤال بمثابة تحذير لكلِّ مت�سوِّق. فقد تمَّ 

بذلُ جهدٍ كبيرٍ، و�إنفاقُ مبالغ طائلة لمحاولة �إقناعك، �أنتَ الم�ستهلك، ب�شراء �سلعٍ لم 

طْتَ ل�شرائها. وقد �أُجريَت درا�سات عديدة لمعرفة الأ�سباب التي تدفعكَ  تكن قد خطَّ

لاختيار �سلعةٍ ما. فيتمُّ تحليل الألوان و�أنواع التَّعبئة والتَّغليف عن كثب، والتَّفكير 

�إلى المنتجات.  ا في الحالة المزاجيَّة الَّتي يتمّ خلقُها عندما ينظرُ المت�سوِّقون  مليًّ
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ا على الالتزام بميزانيَّتك، فلا بدّ من �أن ت�أخذ بعين الاعتبار الخداع  �إذا كنتَ حري�صً

نا محاطون بت�سويقٍ خادع. الم�ستخدَم في التَّ�سويق؛ فلا �شكَّ �أنَّ

المستهلكون في مرماهم

يعبِّرُ مظهر المتجر الخارجي وحتى جوِّه الدَّاخلي عن كمّ الجهد المبذول في 

�سبيل التحفيز على الا�سترخاء. لاحِظ متجر البقالة المحلِّي. يعلَمُ م�سوِّقو البقالة �أنَّ 

معظم الَّذين يدخلون متجر البقالة عازمون على الالتزام بميزانيَّاتهم، و�أنَّ التَّ�سويق 

ا،  ق البقالة �أ�سبوعيًّ ة ال�سهلة. ففي النهاية، تذهبُ معظم الزَّوجات لت�سوُّ لي�س بالمهمَّ

المنزل  ةُ  ربَّ �أنفقتْ  �أن  حدثَ  و�إذا 

�أ�سابيع  ة  لعدَّ له  طَتْ  خطَّ ا  ممَّ �أكثر 

متتالية، ف�سوف ي�صعبُ جعلُها تقومُ 

وراء  بب  ال�سَّ هو  هذا  دًا.  مجدَّ بذلك 

بيئة  توفير  على  ديد  ال�شَّ الحر�ص 

ابة، و�شخ�ص ي�ستقبلك عند المدخل، وعيِّنات  مريحة: مو�سيقى ناعمة، و�شا�شات جذَّ

هم  انيَّة تقدِّمُها معظم المتاجر. والْهدَف في النهاية هو نزع �سلاحك وطم�أنتكَ �أنَّ مجَّ

، فبدخولِكَ متجر البقالة، �أنتَ تدخُلُ �ساحة المعركة، والأفرادُ 
ْ
ما اِحذر في �صفِّك. �إنَّ

هم م�صلحتك. تار لا تهمُّ خلف ال�سِّ

�سنلقي نظرة على  الهجوم على ميزانيَّتك،  لمواجهة  الا�ستعداد  للم�ساعدة في 

عها في المعركة. بع�ض �أ�ساليب التَّ�سويق وتكتيكاته الَّتي يمكنكَ توقُّ

• لدخول 	 للم�سوِّق هو جذبُكَ  ل  الأوَّ التَّحدي  �إنَّ  المعرو�ضة بخ�سارة.  لع  ال�سِّ

الهدف هو  لًا.  �أوَّ المتجر  لم يدخل  المال ما  ينفق  لن  فالم�شتري  المتجر. 

حف ب�إعلانات مكلِّفة.  جذب انتباهك، ولذلك تمتلئُ �صناديق بريدنا وال�صُّ

�شرات في �أحيانٍ كثيرةٍ �سلعًا معرو�ضة بخ�سارة لجذبك.  تَ�ستخدمُ هذه النَّ

ا  لع المعرو�ضة بخ�سارة هي مُنتَجات �أو خدمات تُباع ب�سعرٍ �أقلّ ممَّ وال�سِّ

ما  مُنتَجٍ  في  تخ�سر  لأن  ا�ستعدادًا  تُبدي  المتاجر  ومعظم  المتجر.  تُكلِّفُ 

مقابل جذب الم�ستهلكين �إلى المتجر.

بدخولِكَ متجر البقالة، أنتَ 

تدخُلُ ساحة المعركة...
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ها على ا�ستعداد  ت�ستخدمُ �شركات مثل Gillette هذا النَّوع من التَّ�سويق. �إِنَّ

�سوف  العملاء  ب�أنَّ  علم  على  وهي  مجانيّة،  حلاقة  ماكينات  لتوزيع 

تُ�ستخدَمُ هذه  بح. كثيرًا ما 
ِّ
الر  

ّ
تُدر �إلى �شراء �شفرات بديلة لها  ون 

ّ
ي�ضطر

محاولةٍ  في  تكلفته  من  ب�أقلّ  المنتج  يُباع  المتاجر.  في  الا�ستراتيجيَّة 

د �أن تدخل، �سوف ت�شتري على 
ّ
ك بمجر لإدخالك �إلى المتجر، مع العلم �أنَّ

الأرجح المزيد.

• د اجتذابك �إلى �أحد المتاجر من خلال التَّخفي�ضات �أو 	
َّ
ت�صميم المتجر. بمجر

لع المعرو�ضة بخ�سارة، �سوف تلاحظُ دائمًا �شيئًا �آخر مثيرًا للاهتمام.  ال�سِّ

ا في مكان قريبٍ  نادرًا ما يكون المنتج الَّذي دفعكَ لدخول المتجر معرو�ضً

من المدخل. في الواقع، نجدُ دائمًا منتجاتٍ مثل الحليب والخبز واللُّحوم 

والجبن، الَّتي ن�ستهلكُها ب�شكلٍ منتظم، في الجزء الخلفي �أو الجانبي من 

المتجر. لقد تمَّ �إجراء �أبحاث كثيرة حول ت�صميم المتاجر، وكلُّ غر�ضٍ في 

ع وفقًا لهذا الت�صميم. يتمثَّل �أحد �أهداف الم�سوِّق في  متجر البقالة يو�ضَ

 ب�أكبر عددٍ 
ُّ
احتجاز الم�ستهلك في المتجر لأطول فترة ممكنة، وجعلِهِ يمر

ممكن من المنتجات. �إذا كنت تحتاج فقط �إلى رغيف خبز وغالون حليب، 

�ضكَ 
َّ
عر �إذا  ه  �أنَّ قُ  الم�سوِّ يعلَمُ  للغاية.  محبطة  التَّكتيكات  هذه  تكون  فقد 

ط ل�شرائها من قبل، فمن المحتمل �أن ت�شتري �أكثر  لمنتجات مُغرِية لم تخطِّ

ا كنتَ تنوي �شراءه. ممَّ

• ف وترتيبُ المنتج. نحن نميل �أكثر ل�شراء المنتجات المعرو�ضة 	
َّ
م�ساحةُ الر

فوف. فالمنتجات المر�صوفة على م�ستوى العين 
ُّ
في مواقع معيَّنة على الر

لع  يتمّ �شرا�ؤها على الأرجح �أكثر من تلكَ الَّتي فوقها �أو تحتها، كما �أنَّ ال�سِّ

في  الموجودة  تلك  من  بكثير  �أكثر  تُباع  ات 
َّ
الممر نهاية  في  المعرو�ضة 

الو�سط. لذا، و�ضعَتِ المتاجرُ منتجاتٍ و�سلعًا مرتفعة الثَّمن ولها هام�ش 

العلامات  �سلعُ  عادةً  تو�ضعُ  البارزة.  المناطق  هذه  في  الربح  من  عالٍ 

ة الأغلى على م�ستوى العين، بينما تحتلُّ المنتجات الأقلّ �سعرًا  التجاريَّ

فوف المنخف�ضة. لا مكان لل�صدفة، فالهدف �سحب المزيد من �أموالك.
ُّ
الر
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تبحثُ  لا  بالميزانيَّة.  الالتزام  على  ي�ساعدُك  قد  التَّ�سويق،  �أ�ساليب  �إدراككَ  �إنَّ 

والحكماء  قتال،  �ساحات  د 
ّ
�إنّها مجر لها.  تكترثُ  لا  ها  لأنَّ المتاجر عن م�صلحتك، 

�إلى  الذهاب  ا  نهائيًّ تتجنَّب  �أن  ت�ستطيع  لا  العدو.  تكتيكات  في  رون  يفكِّ الّذين  هم 

ما يجبُ �أن تعي �أنَّ اخت�صار الوقت الَّذي تق�ضيه هناك �سوف ي�ساعدُك  المتاجر، �إنَّ

�أخذ ذلك بعين الاعتبار، دعونا نت�أمّل ب�إيجاز في  الماليَّة. بعد  �أهدافك  على بلوغ 

ق التَّرفيهي. �سوُّ التَّ

ق التَّرفيهي التَّسوُّ

ازديادًا  الما�ضية  القليلة  العقودُ  �شهدَتِ  وقد  ق،  الت�سوُّ الأميركيُّون  يع�شقُ 

ق، والمتاجر التي تبيع ب�أ�سعار  �سوُّ ة، ومراكز التَّ عات التِّجاريَّ هائلًا في عدد المجمَّ

مراكز  يفوقُ عدد  ة  الثانويَّ المدار�س  عددُ  يزالُ  منخف�ضة. في عام 1986، كان لا 

ق  ق في �أميركا، ولكن بعد �أقلِّ من خم�سة ع�شر عامًا، �أ�صبحَ عدد مراكز الت�سوُّ الت�سوُّ

خمة وجهةَ العائلة خلال  ق ال�ضَّ �سوُّ ة. وباتت مراكزُ التَّ �ضعف عدد المدار�س الثَّانويَّ

خمة  ة ال�ضَّ عات التِّجاريَّ العطلات. �أمّا عددُ الأ�شخا�ص الَّذين يهربون �إلى هذه التَّجمُّ

الَّذين  الأ�شخا�ص  �أنف�سهم والمتعة والا�سترخاء قد فاق عددَ  التَّرفيه عن  بحثًا عن 

نا نعي�شُ في ثقافةٍ يت�آكلها الا�ستهلاك. كما  يزورون منتزهاتنا الوطنيَّة. لا �شكَّ �أنَّ

1
غبةُ في التبذير تنمو وتزيد".

َّ
قال �أحدُ الكتَّاب: "الر

ولكنْ هل من مجال في حياة 

هل  التَّرفيهي؟  ق  للت�سوُّ الم�سيحي 

مو�ضوع  حول  الجادّ  للم�ؤمن  يمكن 

د 
ّ
لمجر يت�سوّق  �أن  الماليّة  الوكالة 

التَّرفيه؟ �إحدى الخطايا الَّتي ذكرَها 

عبادة  جانب  �إلى  مع  الطَّ وردَ  وقد  مع.  الطَّ هي  �أف�س�س  �أهل  �إلى  ر�سالته  في  بول�س 

ذوذ  ال�شُّ من  كما  مع  الطَّ من  نف�سه  المقدّ�س  الخوف  لدينا  هل  والنَّجا�سة.  الأوثان 

مع؟ الجن�سي �أو عبادة الأوثان؟ ما هو الطَّ

1	� John de Graaf, David Wann, and Thomas Naylor, Affluenza, Berrett- 
Koehler Publishers, Inc., San Francisco, 2001, p. 13.

هل يمكن للمؤمن الجادّ حول 

موضوع الوكالة الماليّة أن 

يتسوّق لمجردّ التَّرفيه؟
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معَ بِـ "رغبة غيورة في امتلاك �شيءٍ ما".  ف قامو�سُ جامعة برين�ستون الطَّ
ِّ
يعر

ر�أ�سماليَّة،  ثقافةٍ  في  ن��شأتُ  كَوْني  �أملكُها.  لا  �أ�شياء  امتلاك  في  دائمة  رغبة  ها  �إنَّ

ه ما عادَ يزعجُني.  عور لدرجة �أنَّ ا على هذا ال�شُّ �أخ�شى �أحيانًا �أنْ �أكون قد اعتدتُ جدًّ

و�أجمل،  و�أ�سرع،  و�أف�ضل،  �أعظم،  هو  ما  على  للح�صول   
ّ
الخفي الداخلي  وق  ال�شَّ هذا 

ه لم يَعُدْ يبدو خاطئًا. جميعُنا يحتاج �إلى و�ضع  ا لدرجة �أنَّ و�أجدد �أ�صبح �أمرًا طبيعيًّ

على  عُ  ي�شجِّ مجتمعٍ  في  نعي�شُ  نا  ب�أنَّ والاعتراف   ،
ّ

الرب �أمام  قلبنا  في  الحيّز  هذا 

الا�ستياء والتَّكدي�س. كما ينبغي لنا اتِّخاذ خطوات للوقاية من هذا المر�ض المتف�شّي 

على  التركيز  و�إعادة  ا 
ًّ
م�ستمر جهادًا  مع  الطَّ �ضد  المعركة  هذه  تتطلَّبُ  حياتنا.  في 

الأ�شياء ذات القيمة الدائمة. وهذا لن يكون �سهلًا.

حفلات تسويق أدوات للمنزل والمطبخ

كحفلات  �ضروريّة  غير  �سلع  �شراء  على  عُ  ي�شجِّ �آخر   
ّ
ت�سويقي برنامج  هناك 

داقات والمنازل ك�أدوات  ت�سويق �أدوات للمنزل والمطبخ. ت�ستخدم هذه الحفلات ال�صَّ

لا�ستعرا�ض  والإ�صغاء  الأقران  و�سط  في  فالجلو�س  الم�سوِّق.  حلم  هو  هذا  ت�سويق. 

ا من  يُ�شكّل �ضغطًا قويًّ بالمطبخ،  له علاقة  �أو كلِّ ما  �سلَّة،  �أو  �شمعة،  �أحدث  مزايا 

الأقران تعجز ن�ساءٌ كثيراتٌ عن مقاومته.

الحفلات،  هذه  �أثناء  في  الجودة  العالية  المنتجات  من  العديد  �شراء  يمكن 

الو�ضع م�ؤاتيًا. لكنَّك تقحم نف�سكَ في بيئةٍ حيث يتمُّ ت�شجيعُكَ على  و�أحيانًا يبدو 

ة. ا�ستهلاك �سلعٍ غير �ضروريَّ

ق  �ؤال: هل الت�سوُّ ه يجدر بالم�سيحيِّين �أن يطرحوا على �أنف�سهم هذا ال�سُّ �أعتقدُ �أنَّ

التَّرفيهي �أو حفلات ت�سويق �أدوات المنزل والمطبخ ي�ساعدانني في هذه المعركة؟ 

�ضا فيه 
ِّ
ين، الَّذين يحاولون �إيجاد ال�شّبع والر هل من الحكمة لأتباع ي�سوع الجادِّ

مةٍ لخلق الا�ستياء وزيادة الا�ستهلاك؟ �أعتقد  وحده، �أن يدخلوا عمدًا في بيئة م�صمَّ

�أنَّ الإجابة وا�ضحة. يجب �ألّا ن�ضع �أنف�سنا عمدًا في طريق الإغراء.
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المزامير  كاتب  �أدلى  �آخر.  مو�ضوع  �إلى  ل  التحوُّ قبل  �أخيرة،  ت�شجيع  كلمة 

فَيُعْطِيَكَ  َّبِّ 
بِالر ذْ  تَلَذَّ  " قال:  �إذْ  �شبَعِنا  مكان  اختيار  حول  الملاحظة  بهذه   داود 

2
لَ قَلْبِكَ". �سُ�ؤْ

 
ّ

ب
َّ
�إنَّ العديد من م�سيحيِّي الملكوت الَّذين عزموا على �إيجاد كلّ �شبعهم في الر

ا،  وح القد�س تدريجيًّ
ُّ
رَهُم الر ي�سوع يمكنهم �أن ي�شهدوا على �صدق هذه الآية. فقد غيَّ

المزيد من  الداخليَّة في طلب  غبة 
َّ
الر وتبدَّلت هذه  �أ�شواقهم.  تغيَّرت  لذلك،  ونتيجةً 

ة، وباتت كُلّ رغبتهم ولذَّتهم في المَلِك وفي ملكوته. في الما�ضي  الممتلكات الدنيويَّ

وح القد�س في 
ُّ
ا �إلى احتياجات. والآن، �إذْ يعمل الر لُ تدريجيًّ وجدوا رغباتهم تتحوَّ

ا. هم لا يريدون ما لا يحتاجونه حقًّ حياتهم، يجدون �أنَّ

الفوز في المعركة

المتجر.  �سلعٍ من  �شراء  �إلى  نا بحاجة  لأنَّ ق،  الت�سوُّ ي�ستطيعُ معظمنا تجنُّب  لا 

�أثناء وجودنا هناك؟  الَّتي نقابلُها في  الت�سويقيَّة والفخاخ  المزالق  فكيف نتجنَّب 

في ما يلي بع�ض الخطوات الَّتي يمكن اتِّخاذها للحدّ من الإغراء وتجنُّب الإنفاق 

روري. غير ال�ضَّ

• عندما 	 لة.  مف�صَّ قائمة  وبيدكَ  ق  الت�سوُّ ا  جدًّ المهمّ  من  كاملة.  قائمةً  �أعِدَّ 

تغادرُ المنزل، لا بدَّ من �أن تكون قائمتك كاملة، و�أن تكون واثقًا من �أنَّ 

هذه ال�سلع هي كلّ ما تحتاج.

• دْ 	 تقيَّ لة وكاملة،  الح�صول على قائمة مف�صَّ د 
َّ
قائمتك ح�صرًا. بمجر اتبعْ 

الجاهزة،  الم�أكولات  ق�سم  من  المنبعثة  ال�شهيّة  وائح 
َّ
الر وتجاهلْ  بها، 

لغر�ضٍ  المتجر  هذا  ق�صدتَ  فقد  قتَها.  تذوَّ الَّتي  اللَّذيذة  لعة  ال�سِّ بْ  وتجنَّ

لا  فقط  �أجلها  من  جئتَ  الَّتي  لع  بال�سِّ المنزل  �إلى  العودة  وهدفكَ  محدَّد، 

ة الأ�صليَّة ب�سبب التخفي�ضات �أو  غير. �أحيانًا، من المنطقي �أن تغيِّر الخطَّ

ة. ولكن يجب �إجراء هذه التَّعديلات في قائمتك بعناية. العرو�ض الخا�صَّ

مزمور 37: 4 	2
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• تقومُ 	 العائلات  بع�ض  بد�أتْ  المدينة.  �إلى  ة  الخا�صَّ الم�شاوير  من  الحدّ 

لع مثل  ه ينبغي �شراء بع�ض ال�سِّ ا. �صحيح �أنَّ قيّة واحدة �شهريًّ بزيارة ت�سوُّ

ق �أثبت فعاليَّته  �سوُّ ر، ولكنَّ الحدّ من م�شاوير التَّ
ِّ
الحليب والخبز ب�شكلٍ متكر

في الحدّ من الإنفاق.

لي�س المق�صود بهذه النقاط الثَّلاث �أن تكون �شاملة. على العك�س تمامًا، فقد 

�أُعدَّت كتبٌ كاملة حول هذا المو�ضوع. ولكن �إذا كنتَ تريد حقًا الالتزام بميزانيَّة ما، 

ر في كيفيَّة التَّ�سوق. يحبُّ  وتحقيق هدف مالي و�ضعتْهُ عائلتُك، من المهمّ �أن تفكِّ

الم�سوِّقون المت�سوِّق العادي، وكلَّما طالت مدة بقائكَ في متجرهم، زادَتْ فر�صتهم 

�أن يخبِروك  التَّجزئة يراقبون هذا، ويمكن لبع�ضهم  ار  �إنَّ تجَّ في ت�شتيت انتباهك. 

بالمبلغ الذي �سينفقُهُ المت�سوِّق العادي في كلِّ دقيقة يق�ضيها في المتجر.

الخاتمة

لي�ست  ق  الت�سوُّ بيئة  �أنَّ  ر  تذكَّ

ق  الت�سوُّ م مراكز  مَّ تُ�صَ بيئة محايدة. 

الأ�سا�س  من  التجارية  عات  والمجمَّ

مق�صود  ب�شكلٍ  اللافتات  حتّى 

الغافل  الحديث هو �ساحة معركة، والمت�سوِّق  المفرط. والمتجر  لتحفيز الا�ستهلاك 

من  الإمكان  قدر  للحدّ  يدفعنا  �أن  بل  ينذرنا،  �ألَّا  لهذا  ينبغي  الرئي�سي.  الهدف  هو 

المدينة  �إلى  الم�شاوير  من  الحدّ  طريق  عن  ذلك  تحقيق  ويمكن  للإغراء.  �ضنا 
ُّ
تعر

غبة المتحوِّلة والتَّركيز 
َّ
ق للمتعة. ولكن الاحتياط الأكثر فعاليَّة هو الر �سوُّ وتجنُّب التَّ

التَّافهة  للأ�شياء  الت�سويق  تمّ  كيف  عن  النظر  وبغ�ضّ  الممتلكات.  على  المنا�سب 

 كبير على الم�ؤمن المنقاد بالروح 
ٌ
وق، فلن يكون لهذه ت�أثير العديمة القيمة في ال�سُّ

ز على بناء الملكوت. القد�س والذي يركِّ

قون المتسوِّق   يحبُّ المسوِّ

العادي
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أسئلة الدراسة

11 �أخبرنا عن بع�ض تجاربك عندما اقتنعتَ ب�شراء �سلع لم تكن تنوي .

ق لديك؟ ر ذلك على عادات الت�سوُّ �شراءها. ماذا تعلَّمت من هذا؟ وكيف �أثَّ

22 في �ضوء هذا الف�صل، لماذا من المهمّ �أن نحدَّ من الم�شاوير �إلى المدينة؟ .

�ضكَ للتَّ�سويق.
ُّ
رق التي �ساعدتكَ في تقليل تعر �أخبرنا عن الطُّ

33 نكَ �ضدَّ التبذير؟ هل بو�سعك �أن . كيف يمكن للمزمور 37: 4 �أن يح�صِّ

ب في هذا المجال؟ �أو عن �شيء 
َّ
اها الر تخبرنا عن الن�صرة الَّتي منحك �إيَّ

ه فَقَدَ الآن جاذبيَّته؟ ا لكنَّ كان ذات يوم مغريًا جدًّ

44 �أخبرنا كيف �ساعدَتكَ القوائمُ على البقاء �ضمن الميزانيَّة..

55 لَع؟ ومتى . متى تكون حفلات التَّ�سويق المنزليَّة طريقة جيِّدة ل�شراء ال�سِّ

ة؟ ع على �إنفاق المال على �أ�شياء غير �ضروريَّ ت�شجِّ



الث والعشرون الفصل الثَّ

يَّارة معضلة السَّ

كانت بلا �شكّ �صفقةً جيِّدةً. �أحيانًا قد لا يكون ال�شخ�ص مت�أكّدًا تمامًا، ولكن 

ة بات الأمرُ وا�ضحًا. فبعد قيادة الميني فان، والإ�صغاء �إلى نبرة البائع، 
َّ
هذه المر

راء  طُ لل�شِّ ازدادَ تيموثي ثقةً ب�أنَّ هذه الحافلة من ن�صيبه. في الحقيقة، لم يكنْ يخطِّ

رَ  في ذلك اليوم؛ لكن فيما كان يقودُ �سيَّارته، ر�أى هذه الحافلة في المعر�ض، وفكَّ

لِها لبع�ض الوقت، رمقَ تيموثي �سيَّارته القديمة. فقد  في �إلقاء نظرةٍ عليها. وبعد ت�أمُّ

كانت تلك الدَّقائق المعدودة التي ق�ضاها في المعر�ض كفيلةً ب�أن تجعلَ �سيَّارته 

الحاليّة تبدو قديمة في عينيْه.



أموالُنا... في خدمة الملكوت!204

 كان تيموثي قد انتهى من �سدادِ ديْن �سيَّارته قبل عدَّة �سنوات، وكان ينوي 

ن من جمع الكثير من المال  الادّخار ل�شراء �سيّارة �أخرى. لكنّه بطريقةٍ ما لم يتمكَّ

في العاميْن الأخيريْن. فكيف يف�ضلُ المالُ وله عائلة تت�ألّف من �ستَّة �صبيان. وعلى 

الأرجح �أنّه لم يكن يملكُ ما يكفي منه لي�سدّد الدّفعة الأولى لهذه الحافلة.

م�ض�ض  على  تيموثي  قاطعَه  �أنْ  �إلى  الحافلة،  بمزايا  يتغنّى  البائعُ   
َّ
ا�ستمر

القليل. لكن ما كان هناك داعٍ للخوف،  المال �سوى  ه لا يملك من  ب�أنَّ له  ليعترفَ 

�أن يعي ما حدث،  ا. وقبل  �أنَّ البائع كان متعاونًا جدًّ �أخبرني تيموثي لاحقًا،  فقد 

المالك  بعد  �أ�صبح  قد  يكن  لم  ح�سنًا،  جديدًا.  فان  ميني  يملكُ  تيموثي  �أ�صبح 

 الح�صري للحافلة، �إذ قد تبقّى له خم�س �سنوات، و�ستّون دفعة قبل �أن يكون له حقّ 

ملكية خال�ص.

بحافلته  الأولى  النَّ�شوة  �أنّ  ليخبرني  تيموثي  بي  �صلَ  اتَّ ام،  �أيَّ ب�ضعة  وبعد 

ة  �أخبرني فيه عن ق�صَّ الذي  اليوم  و�أنَّ حما�سته قد فترتْ عن  الجديدة قد خمدَتْ، 

ه �سَقَطَ في  ه �شعرَ بالإحباط بعد �أن �أدركَ، وبكلّ �أ�سى، �أنَّ الميني فان. خلا�صة القول �إنَّ

متناهية.  دًا. فقد وقعَ مجدّدًا في دائرة الدُّيون والمدفوعات والا�ستهلاك الَّال الفخّ مجدَّ

رَ فج�أةً كم �أرهقته �أق�ساط �سيَّارته الأولى، وقد عاد الآن �إلى الحالة نف�سها. وتذكَّ

الدائرة

طريق  عن  �سيَّارةً  ت�شتري  التالي.  النَّحو  على  ال�سيَّارة  قر�ض  دائرة  تعملُ 

رُ 
ِّ
ط المدفوعات على مدى خم�س �سنوات، ثمَّ مع ت�سديد ثمنها، تقر الائتمان، وتق�سِّ

القر�ض  مدّة  وتطول  ائرة.  الدَّ  
ُّ
ت�ستمر وهكذا  �أخرى،  �سيَّارة  ل�شراء  حانَ   الوقت  �أنَّ 

بقيادة  المتعلّقة  الرائعة  الذكرى  معه  وتبقى  قديمةً،  يَّارة  ال�سَّ ت�صبح  �أن  بعد  حتى 

جًا، في�شير البائع �إلى حقيقة �أنَّ �سيارتك باتت قديمة، 
ِّ
�سيَّارة جديدة. لذا تقفُ متفر

ك �أو ناقل الحركة مكلِّف. ويخبركَ عن �سيّارة مطابقة ل�سيَّارتك 
ِّ
و�أنّ ا�ستبدال المحر

�إلى  العملاء، وكانت تحتاج  ق�سم خدمة  �إلى  الما�ضي  الأ�سبوع  بها �صاحبها  جاءَ 

ا، �أف�ضل  �إ�صلاحات كبيرة. فبطريقةٍ ما، غالبًا ما تكون ال�سيَّارةُ التي نقودها حاليًّ

ة. نموذجٍ  للميول الانتحاريَّ
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القيادة  تجربة  ومتعةُ  كبيرة،  �إ�صلاحات  �إجراء  من  خوفُنا  يدفعُنا  و�أخيرًا، 

يقولون:  ا  �أ�شخا�صً �سمعتُ  فقد  الهاوية.  حافة  �إلى  جديدة،  عجلات  بمجموعة 

دفع  كذلك  ن�ستطيع  الإ�صلاحات،  على  كثيرًا  مالًا  �سن�صرفُ  ا  كنَّ �إذا  النِّهاية،  "في 
دًا في هذه الدائرة اللامتناهية؟ هل  الأق�ساط". لكن هل من ال�ضروري الدخول مجدَّ

ة الفوائد والأق�ساط؟ هل من �سبيل للهروب من  من داعٍ لأن نبقى كلَّ العمر في عبوديَّ

دائرة الديْن غير المتناهية هذه؟

سبيل للخروج 

ببع�ض  والقيام  الخطوات  بع�ض  لاتِّخاذ  ا  م�ستعدًّ كنتَ  �إذا  مخرج  هناك  نعم، 

تختلف  وبالتالي  الحياة،  في  مختلفة  مواقع  في  نحن  الا�ستباقي.  التَّخطيط 

احتياجاتنا. لكن دعونا نلقي نظرة على �سيناريوهيْن م�شتركيْن تواجههما الأ�سَر 

ة الَّتي يمكن اتخاذها لك�سر دائرة  ر في بع�ض الخطوات الا�ستباقيَّ ة اليوم، ونفكِّ ابَّ ال�شَّ

داد هذه. قد لا ينا�سبُ �أيٌّ من هذيْن ال�سيناريوهيْن و�ضعك بالتمام، ولكن  الدَّين وال�سَّ

ل بهما قد ي�ساعدُك. د التّ�أمُّ
َّ
مجر

ارة التي يمكن الاعتماد عليها  سيناريو السيَّ

�أوّلًا بعائلة تملكُ �سيَّارة جيِّدة يمكن الاعتماد عليها. لنفتر�ضْ  لُ  دعونا نت�أمَّ

ولا  ميل،   80،000 م�سافة  الآن  �إلى  قطعت  ها  و�أنَّ يَّارة  ال�سَّ هذه  ثمن  �سداد  تمّ  ه  �أنَّ

�أخرى  ب�سيّارة  حالًا  ا�ستبدالها  الأف�ضل  من  هل  �أ�سا�سيّة.  �إ�صلاحات  �إلى  تحتاجُ 

جديدة بينما لا تزال تحافظ على قيمتها، �أم من الأف�ضل الا�ستمرار بقيادتها؟ و�إذا 

لتَ الا�ستمرار بقيادتها، ف�إلى متى؟ �إلى حين تحتاج �إلى �إ�صلاحات مكلفة تفوق  ف�ضّ

الأمور  الكثير من  بع نتعاملُ مع  �أ�سئلة تواجهنا جميعًا، ونحن بالطَّ ثمنها؟ لعلّها 

المجهولة. لكان مفيدًا �أن تعرف م�سبقًا �أنَّ هذه ال�سيارة �سوف تتحلَّل بعد �أن تقطع 

م�سافة 85000 ميل. لكنَّك تجهل ذلك، فماذا تفعل �إذًا؟

�سبب  ثانيةً في   
ْ
ر فكِّ و�أموالك.  ة بمنزلك  الخا�صّ الأ�سا�سيّة  الر�ؤية  �إلى  لًا  �أوَّ عُدْ 

امتلاكك ال�سيَّارة. من المهمّ بدء عمليَّة اتخاذ القرار بدوافع نقيّة ومنظور منا�سب. 
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رُ و�سيلة النَّقل الَّتي تحتاجُها، فهل من دافع �آخر وراء  �إذا كانت �سيَّارتك الحاليَّة توفِّ

رغبتك في امتلاك �سيّارة �أخرى �أجمل و�أحدث؟ كُنْ �صادقًا مع نف�سك قبل �أن تُتابع.

الاعتراف  من  بدّ  لا  �سيَّارتك،  وجود  من  والغر�ض  �ؤية 
ُّ
الر تر�سيخ  �إعادة  بعد 

ها �سلعة فانية وب�ضرورة ا�ستبدالها في وقتٍ ما. فهي تفقدُ قيمتها، وتعملُ لعددٍ  ب�أنَّ

ك .
ِّ
ة ت�شغّل المحر

ّ
ات، وعمرُها يتناق�صُ في كلّ مر

َّ
معيّن من المر

يتفقّدُ معظمُنا مقيا�س الوقود قبل الانطلاق في الم�شوار لمعرفة ما �إذا كان في 

د من  ال�سيارة ما يكفي من الوقود لبلوغ وجهتنا، و�إذا لم يكن هناك ما يكفي، نت�أكَّ

ه لدينا ما يكفي من المال لإعادة تعبئة الوقود في الطريق. �أنَّ

ابق، لدينا �سيارة  يناريو ال�سَّ يَّارة. في ال�سِّ �أن ن�ستعدَّ لا�ستبدال ال�سَّ كذلك يجب 

ى �أمامها ب�ضعة  قطعت 80،000 ميل، و�إذا كانت حالة هذه ال�سيارة مقبولة، يتبقَّ

ما  )وهو  �أق�ساط  بدفع  ف�ستقوم  الآن،  با�ستبدالها  قمتَ  �إذا  تجتازها.  �أخرى  �أميال 

و�سنتحدَّث  القيمة،  لانخفا�ض  �أعلى  معدَّل  مع  للتَّعامل   
ُّ
و�ست�ضطر به(  تجنُّ تحاول 

والبدء  ب�سيَّارتك  الاحتفاظ  رتَ 
َّ
قر كَ  �أنَّ لنفتر�ضْ  لذلك،  لاحقًا.  الأمر  هذا   عن 

بالتَّخطيط لا�ستبدالها.

�سيَّارتهم هدفًا بعدد  طون لا�ستبدال  الَّذين يخطِّ الأ�شخا�ص  ب�أنْ ي�ضعَ  �أوُ�صي 

رتَ قيادة هذه ال�سيَّارة 
َّ
ك قر الأميال الَّتي عند بلوغها، يبدلون �سيّاراتهم. لِنفتر�ضْ �أنَّ

�إلى �أن تقطع م�سافة 150،000 ميل. �سوف تحتاج �إلى تقدير المبلغ الَّذي �ستبلغُهُ 

لِنفتر�ضْ  �أخرى.  �سيَّارتك عندما تقطع 150،000 ميل، وكم �سيكلِّفكَ �شراء �سيَّارة 

ك تقدِّرُ قيمة �سيارتك القديمة بـ 4000 دولار، فيما تبلغ تكلفة ال�سيَّارة الم�ستعملة  �أنَّ

�سوف  ك  �أنَّ يعني  هذا  دولار.   16000 ل�شرائها  طُ  تخطِّ والتي  عامان،  عمرُها  التي 

تحتاجُ �إلى 12000 دولار عندما يحينُ موعد ا�ستبدال �سيَّارتك.

توفير  عليكَ  يَّارة،  ال�سَّ �أق�ساط  دائرة  الهروب من  �شئتَ  �إذا  يناريو،  ال�سِّ هذا  في 

12000 دولار. قد يبدو هذا م�ستحيلًا، لذا ��سأقترح عليك طريقة تدَّخر بها هذا المال. 

ى ل�سيارتك القديمة 70،000 ميل في حين تحتاج  في الحالة المذكورة �أعلاه، يتبقَّ

�إلى 12000 دولار. �إذا قمتَ بتق�سيم 12،000 دولار على م�سافة الـ70،000 ميل 
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ط لاجتيازها، �ستح�صلُ على 17 �سنتًا لكلِّ ميل. هذا هو المبلغ الّذي تحتاج  الَّتي تخطِّ

لادّخاره مقابل كلِّ ميل تقطعه لا�ستبدال ال�سيَّارة. قد يبدو هذا مبلغًا كبيرًا ي�صعبُ 

توفيره كلَّ �شهر، لكنَّه على الأرجح �أقلّ من الق�سط ال�شهري الذي تدفعه مقابل �شراء 

ال�سيَّارة الجديدة.

هريّة.  ال�شَّ الأق�ساط  دوّامة  دخول  عدم  وزوجتي  �أنا  رنا 
َّ
قر زواجنا،  بداية  في 

عدد  لمعرفة  �سيَّارتنا  اد  عدَّ من  ق  تتحقَّ �شهر،  كل  بداية  في  زوجتي  كانت  لذلك 

الأميال التي قطعناها خلال ال�شهر المن�صرم. ثم كانت ت�ضرب عدد الأميال بالمبلغ 

�ص لا�ستبدال  فقنا على ادِّخاره لكلّ ميل، وت�ضعُ ذلك في ح�ساب ادِّخار مخ�صَّ الذي اتَّ

ن�ضرب  ابق،  ال�سَّ هر  ال�شَّ في  ميل   800 قطعنا  �إذا  �أعلاه،  ال�سيناريو  في  ال�سيَّارة. 

با�ستبدال  الخا�صّ  الادّخار  ح�ساب  في  دولارًا   136 ون�ضع  �سنتًا   17 في   800

زادت  و�إذا  الطريق.  طول  على  للإ�صلاحات  الأموال  هذه  تُ�ستخدمُ  وقد  ال�سيَّارة. 

القديمة لفترة  ال�سيَّارة  �إلى قيادة   عندئذٍ 
ُّ
عًا، ف�سن�ضطر ا كان متوقَّ  الإ�صلاحات عمَّ

�أطول قليلًا.

الأميال  ن�ستخدمُ  وزوجتي  �أنا  ا  كنَّ زواجنا،  من  ا  �أي�ضً الأولى  نوات  ال�سَّ في 

اكت�شفْنا  وفج�أةً،  مختلف.  ب�شكلٍ  القيادة  في  للتَّفكير  دفعَنا  ما  مدَّخراتنا،  لتحديد 

�إذا ع�شْنا على بعد 12 ميلًا من  �أنَّ القيادة ت�ؤثِّر مبا�شرةً على ميزانيَّتنا.  وللأ�سف 

�إلى متجر البقالة 4,08  حلة 
ِّ
الر �صنا 17 �سنتًا لكلِّ ميل، ف�ستكلِّفُنا  المدينة، وخ�صَّ

دولارٍ قبل �إ�ضافة تكلفة الوقود. لذا بد�أنا بالتَّخطيط لرحلاتنا كي نتجنَّب الم�شاوير 

روريّة. غير ال�ضَّ

لا  لكن  الآن.  ميزانيَّتك  في  ا  �إ�ضافيًّ دولارًا  �إيجاد 136  ي�ستحيلُ  ه  �أنَّ تظنُّ  قد 

يتغيَّر  قد  ميل  لكلِّ  �ص  المخ�صّ فالمبلغ  تتغيّر.  �أن  يمكن  الأرقام  هذه  �أنَّ  تن�سَ 

الَّتي  يارة  ال�سَّ �سعر  خف�ض  عبر  �أو  �أطول،  لفترة  الحاليّة  �سيَّارتك  قيادة  عبر  ا  �إمَّ

الأموال  بع�ض  �صت  خ�صَّ �إذا  بالطّم�أنينة  �ست�شعرُ  حتمًا  ولكنَّكَ  ل�شرائها.  ط   تخطِّ

للإ�صلاح والا�ستبدال.
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سيناريو السّيّارة القديمة

يارة  يه: �سيناريو ال�سَّ الحالة الثانية التي نرغبُ ب�إلقاء نظرة عليها هي ما �أ�سمِّ

ما قطعتْ �سيَّارتُك القديمة بالفعل 150،000 ميل �أو حتى 200،000  القديمة. ربَّ

لًا، دعْني �أهنِّئُكَ لأنّكَ تجنّبتَ الدُّخول  ميل، و�أنت لم تدَّخر بعد المال لا�ستبدالها. �أوَّ

كنتَ  �إذا  ثانيًا،  �سيّارة جديدة.  �شراء  مقابل  تدفعه  الذي  ال�شهري  الق�سط  دائرة  في 

تظنُّ  قد  عاجلًا.  بالادِّخار  البدء  عليكَ  الأق�ساط،  دائرة  تجنُّب  في  الا�ستمرار  تريد 

�أ�صبحت  القديمة  �سيَّارتك  �أنَّ  للحظة  تتخيّلْ  ب�أن  �أن�صحُكَ  لكن  �أنَّ هذا غير ممكن، 

لْ  ه يجدر بكَ �أن تبادر حالًا �إلى جمع �أق�ساطها في ح�ساب توفير، وتخيَّ جديدة، و�أنَّ

رتَ عن ت�سديد ولو دفعة واحدة. لا تتردّدْ في  �أنَّ بنك �أميركا �سوف يتّ�صلُ بِكَ �إذا ت�أخَّ

الح�صول على م�ساءلة �أخ في جماعتك تكون قد �أخبرته عن ر�ؤيتك.

لكَ في  الأف�ضل  الطريق، لكن من  الإ�صلاحات على طول  تقومُ ببع�ض  �سوف 

جميع الأحوال، �أن تحتفظ ب�سيَّارتك القديمة لأطول فترة ممكنة. �أحيانًا، في �أثناء 

عمليَّة الادِّخار لل�سيَّارة البديلة، قد تجدُ نف�سكَ �أمام فاتورة �إ�صلاح تبدو كبيرة ن�سبةً 

لقيمة �سيَّارتك القديمة. في هذه الحالة، قد يكونُ من الأف�ضل ا�ستخدام الأموال التي 

بْ قدر  قمتَ بادِّخارها ل�شراء �سيَّارة قديمة تعملُ فيما توا�صلُ الادِّخار. ولكن تجنَّ

هري، فهو على غرار معظم فخاخ الحياة، ي�سهلُ  قوط في فخِّ الق�سط ال�شَّ الإمكان ال�سُّ

ما ي�صعبُ الخروج منه. عادةً الوقوع فيه، �إنَّ

القديمة  يَّارة  بال�سَّ بالاحتفاظ  ال�سيناريوهيْن  كلا  في  �أو�صي  ني  �أنَّ �ستلاحظُ 

�أحيانٍ  النَّاحية الماليَّة، وفي  �أف�ضل من  لأطول فترةٍ ممكنةٍ. وغالبًا ما يكون هذا 

د و�سيلة نقل. �إنّ احتياجاتنا 
ّ
نا نرغبُ ب�أكثر من مجر كثيرة تكون م�شكلتنا بب�ساطة �أنَّ

�آمنة  �سيّارة  �إلى  ويحتاج  منتظم،  ب�شكلٍ  طويلة  لم�سافات  يقودُ  وبع�ضنا  مختلفة، 

يُعتمد عليها. لكن قد ي�صبح ذلك ذريعة للاقترا�ض �أو ل�شراء �سيَّارات �أكثر من اللزوم. 

الأ�سا�سيّة، والتحدُّث عنها كثيرًا. هل ما زلنا  �إلى ر�ؤيتنا  العودة  دًا  المهمّ مجدَّ من 

كلِّ  اتِّخاذ  في  نرغبُ، كعائلة،  زلنا  ما  لًا، وهل  �أوَّ الله  ملكوت  ب��شأن و�ضع  ين  جادِّ

ا �أن نقول �إنَّ لعائلتنا ر�ؤية تتعلّق  هل جدًّ قرار على �ضوء ر�ؤيتنا الأ�سا�سيَّة؟ من ال�سَّ

�ؤية عندما يعني ذلك �أن نقود �سيّارة 
ُّ
عب �أن نعي�ش هذه الر بالملكوت، ولكن من ال�صَّ

يحتقرُها المجتمع و�أ�صدقا�ؤنا �أحيانًا.
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ارة  يَّ انخفاض قيمة السَّ

ل، ثمَّ تفقدُ  الأوَّ العام  يَّارة تنخف�ضُ ب�سرعة كبيرة في  ال�سَّ �أنَّ قيمة  كلّنا يعلمُ 

حول  مي�شيغان  جامعة  �أجرَتْها  درا�سةٌ  ك�شفتْ  الزمن.  مرور  مع  تدريجيًّا  قيمتها 

وق يفقدُ حوالى 37 في المائة  ط ال�سيَّارات في ال�سُّ يَّارة، �أنَّ متو�سِّ انخفا�ض قيمة ال�سَّ

 
1
نة الثَّانية. نة الأولى، و27 في المائة من القيمة المتبقِّية في ال�سَّ من قيمته في ال�سَّ

التي  القيمة  كمّ  عن  فكرة  لديك  تكون  �سوف  �أدناه،  البياني  �سم 
َّ
الر �إلى  نظرتَ  �إذا 

ط �إلى درا�سةٍ �أُجريَت على ميني فان من  يَّارة كلَّ عام. ي�ستندُ هذا المخطَّ تفقدُها ال�سَّ

حُ  نوع دودج. �صحيح �أنَّ كلَّ �سيّارة تختلفُ عن الأخرى بع�ض ال�شيء، لكنَّ هذا يو�ضِّ

يَّارة مع تقدُّمها في العمر. رُ معدَّل هبوط قيمة ال�سَّ كيف يتغيَّ

من  الأولى  نة  ال�سَّ في  دولار   7000 حوالى  تخ�سرُ  ال�سيَّارة  �أنَّ  نلاحظ  وهكذا 

قد  كَ  �أنَّ يعني  ما  الثَّانية.  نة  ال�سَّ في  دولار   4000 وحوالي  الطريق،  على  �سيرها 

�سعر  عن  يقلُّ  دولار   11000 ب�سعر  �سنتيْن،  عمرُها  كارافان،  دودج  �سيَّارة   تجدُ 

بيعها الأ�صلي.

1	� University of Michigan Report, January 7, 2004, Report #CSS04-01.

فَرَكان اةر دودج  معدّل وبهط يقمة سيَّ
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جواهر على عجلات 

يمكن الاعتماد على ال�سيَّارات الحديثة �أكثر من تلك التي كانت ت�ستخدم قبل 

التنقّل  بهدف  �سيَّارة  ي�شترون  الَّذين  للأ�شخا�ص  كبيرة  نعمة  وهذه  عامًا،  ثلاثين 

ها لا تزال تفقدُ  ابق، �إلَّا �أنَّ ا كانت عليه في ال�سَّ  لفترة �أطول ممَّ
ُّ
ها ت�ستمر فقط. ومع �أنَّ

قيمتها بمعدَّل �سريع. لماذا يا ترى؟ لماذا يبدو النَّا�س على ا�ستعداد لخ�سارة الكثير 

الكثير  لدفع  ا�ستعداد  على  يبدون  ولماذا  �سيّارة؟  امتلاك  من  الأولى  نوات  ال�سَّ في 

د قيادة �سيَّارة جديدة؟
ّ
لمجر

�شراء  عند  كثيرين  �أنَّ  الحقيقة  لكنَّ  الا�ستثناءات،  بع�ض  هناك  �أنَّ  �صحيح 

د و�سيلة نقل. تُ�ستخدم ال�سيَّارات لعك�س �صورةٍ ما. 
ّ
�سيَّارة، يبحثون عن �أكثر من مجر

رون �أبدًا في  كثيرون بيننا لا يفكِّ

وبالتالي  بالمجوهرات  ن  التزيُّ

اجتذاب  بمحاولة  بون 
َّ
يُجر

يَّارات الَّتي  الأنظار �إليهم عبر ال�سَّ

ن�ضعَ  �أن  لنا  ينبغي  يقودونها. 

 .
ّ

ب
َّ
الر �أمام  داخلنا  غبة 

َّ
الر هذه 

�أُعلنُها جهارًا؟  التي  بالملكوت،  المتعلّقة  الر�ؤية  يتَّفق مع  يَّارات  لل�سَّ اختياري  هل 

هل �أهدر الخيرات الَّتي يمكن ا�ستخدامها في ملكوت الله، ب�سبب رغبتي الداخليَّة في 

عك�س �صورة معيَّنة؟

ي  ا توخِّ ففي حين نحتاجُ �إلى فح�ص حياتنا في هذا المجال، ينبغي لنا �أي�ضً

الحذر عند تقويم احتياجات �إخوتنا. فلكلٍّ منّا و�ضعٌ مختلف، و�شريك حياة مختلف، 

�سيَّارات جديدة في  �شراء  الجماعات على عدم  فقت بع�ض  اتَّ واحتياجات مختلفة. 

محاولة للتَّركيز �أكثر على الملكوت، في حين تركَ �آخرون هذا القرار للأفراد. يبدو 

�إذا  جماعاتنا.  في  الأقلّ  على  لمناق�شته  يكفي  الأهميَّة  من  قدرًا  المجال  لهذا  �أنَّ 

اتِّخاذ قرارات تتعلّق بالملكوت، فقد يتبقّى مالٌ   ا�ستطعْنا حثّ بع�ضنا بع�ض على 

لمباركة الآخرين.

رون أبدًا في  كثيرون بيننا لا يفكِّ

بون  التزيُّن بالمجوهرات وبالتالي يُجرَّ

بمحاولة اجتذاب الأنظار إليهم عبر 

يَّارات الَّتي يقودونها. السَّ
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الخاتمة

ا ن�ستخدمُ �سيَّارات تنخف�ضُ قيمتُها ب�سرعة، وتحتاجُ  ه في حال كنَّ من الوا�ضح �أنَّ

�إلى �إ�صلاحات من حين لآخر، ينبغي لنا بذل بع�ض الجهد في التَّخطيط، والتَّفكير 

ر 
َّ
قر �إذا  �سيَّاراتنا.  اختيار  في  بع�ض  بع�ضنا  ت�شجيع  ا  �أي�ضً لنا  ينبغي  با�ستبدالها. 

عْه. هذا مجالٌ �آخر ي�ستطيعُ من  �شخ�صٌ ما في مجموعتك قيادة �سيَّارة قديمة، ف�شجِّ

�أثير ب�شكل رائع على  ة، التَّ نّ الّذين لم يعودوا يواجهون �ضغوطًا ماليَّ خلاله كبارُ ال�سِّ

يَّارة القديمة  ة. كما �أنَّ اتِّخاذ قرار حكيمٍ بالا�ستمرار في قيادة ال�سَّ ابَّ العائلات ال�شَّ

�إذا  ا.  ا الأ�شخا�ص الأ�صغر �سنًّ �أخرى، من ��شأنه ان يباركَ جدًّ نف�سها لب�ضع �سنوات 

ا، ففر�صتكَ الآن �أن تقلِّل الا�ستهلاك طواعيةً، لتُبيّن  ة الأكبر �سنًّ كنتَ في الفئة العمريَّ

ا بما تنادي به. ك ت�ؤمن حقًّ للأُ�سر الأ�صغر �سنًّا في مجتمعك �أنَّ

راسة أسئلة الدِّ

11 يَّارة؟ ما الأخطاء . ما الّذي نتعلَّمه من ا�ستراتيجيّة تيموثي في �شراء ال�سَّ

الَّتي ارتكبَها؟

22 غط ل�شراء نوع معيَّن �أو طراز . هل ي�شعرُ النا�س في جماعتك بال�ضَّ

يَّارات؟ هل �سيرتاحون بقيادة �سيَّارة قديمة للذَّهاب �إلى  معيَّن من ال�سَّ

اجتماعات العبادة؟

33 متى يكون �شراءُ �سيَّارة جديدة منا�سبًا للعمل؟.

44 نوات القليلة الأولى في . لماذا نبدي ا�ستعدادًا للتَّ�ضحية بالكثير في ال�سَّ

د 
َّ
�سبيل قيادة �سيَّارة جديدة؟ هل يمكن لل�سيّارة �أن تكون �أكثر من مجر

و�سيلة نقل بالنِّ�سبة �إليك؟

55 فق عند .
ِّ
ناق�ش الاحتياجات المختلفة في كلِّ منزل، والحاجة �إلى الر

ملاحظة قرارات بع�ضنا بع�ض. ما علاقة رومية 14: 4 بهذا؟





ابع والعشرون الفصل الرَّ

التَّخطيط للمصاريف المستقبليَّة 

مُعتادة  هاتفيَّة  مكالمة  د 
َّ
مجر كانَت  بي.  المحا�سب  اتِّ�صال  بو�ضوح  رُ  �أتذكَّ

ة عليه لدائرة الإيرادات  رائب الم�ستحقَّ له، لإعلام �أحد عملائه الكثيرين بقيمة ال�ضَّ

اعقة  ما كان للمبلغ وقعُ ال�صَّ �إنَّ �أي في 15 ني�سان.  هر القادم،  )IRS( ال�شَّ الداخلية 

غيرة  ال�صَّ الماليَّة  انقلبت حياتي  الإطلاق. وفج�أةً،  ا على  �أكنْ م�ستعدًّ لم  ف�أنا   !
ّ
علي

دًا من وجود خط�أ ما، لكن  المريحة ر�أ�سًا على عقب، وقلَبَت معدتي معها. كنتُ مت�أكِّ

في الحقيقة لم يوجد �أيُّ خط�أ.

ريبة  �أعذاري مقنعة. ا�ستندَتْ هذه ال�ضَّ �أو على الأقلّ لم تكن  لم يكنْ لي عُذر، 

يتُ دخلًا. كانت الأرقام موجودة  ني تلقَّ �إلى �إيراداتي، ولم �أ�ستطعْ �أن �أنكر حقيقة �أنَّ

العاملين  كثيرون من  فيه  يقع  الَّذي  نف�سه  الفخِّ  في  وقعتُ  قد  فكنتُ  ذلك.  لإثبات 

لح�سابهم الخا�صّ، بعد عام من بدء العمل.

العمل  �إلى  �آخرين،  لح�ساب  العمل  من  انتقلنا  زواجنا،  من  رٍ  مبكِّ وقتٍ  في 

طُلب  ح�ساباتي.  من  ا  تلقائيًّ الدَّخل  �ضريبة  تُحذَف  لم  وفج�أةً  الخا�صّ.  لح�سابنا 

ية. فكان جلُّ ما ي�شغلني هو  ط ل�ضريبة الدَّخل لكنِّي لم �أُعِر الأمر �أهمِّ منِّي �أن �أخطِّ

. ولم �أهتمّ بجني ما يكفي من المال لدفع 
ّ
مود، �أملًا ب�أن ينجح العمل وي�ستمر ال�صُّ

ة.  ال�ضرائب الكبيرة الم�ستحقَّ
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ن�شتريه  �أن  يمكن  ما  في  ر  نفكِّ ورحنا  ادّخرناها  �إ�ضافيَّة،  �أموال  ومع دخول 

لع الَّتي نرغبُ  بها. لم نكن �آنذاك مي�سوري الحال، وكان ي�سهلُ علينا التفكير في ال�سِّ

لكنَّه كانَ يكفي لجعلنا  الأولى،  نة  ال�سَّ تلك  لم يكن كثيرًا في  وفّرناه  ب�شرائها. ما 

رَ �شيء �آخر. فلم نعدْ يائ�سين الآن،  نحلم. ولكن مع زيادة مدَّخراتنا �شيئًا ف�شيئًا، تغيَّ

نا لن نقوى على  ةٍ �أكبر، والأ�شياء الَّتي خِلْنا يومًا �أنَّ ِّيَّ
ق بحُر لأنَّ الأموال بد�أت تتدفَّ

�شرائها �أ�صبحَت في متناول �أيدينا.

عة، تبدَّدت فج�أةً كلُّ الأموال  لكن بعد تلقِّي تلكَ المكالمة الهاتفيَّة غير المتوقَّ

ممتعًا.  العمل  يَعُد  ولم  الأخير،  الفل�س  حتَّى  الما�ضي،  العام  خلال  جمعناها  الَّتي 

رُه؟ لكن  نة؟ هل لإعطاء الدَّولة كلّ فل�س نوفِّ فت�ساءلْنا: لماذا نتعبُ ون�شقى طوال ال�سَّ

في الحقيقة، كان كلّ �إحباطي وانزعاجي ناتجًا بب�ساطة عن ف�شلي في التَّخطيط. 

نةً من كلِّ �شيك، ما كان هذا ليحدث �أبدًا. ةً معيَّ فلو و�ضعتُ جانبًا ن�سبةً مئويَّ

مصاريف معروفة

تُفاجئنا نفقاتٌ عديدةٌ لا نتوقّعها، مثل زيارات لغرف الطوارئ، و�أعطال النَّقل، 

عها  فر ب�سبب وفاة فردٍ في الأ�سرة، وكلُّها �أمثلة عن م�صاريف لا يمكن توقُّ ونفقات ال�سَّ

ة، وهدايا  رائب العقاريَّ دائمًا. لكنَّنا نعرفُ �أنَّ هناك م�صاريف �أخرى تنتظرنا، كال�ضَّ

�إذا  الدَّخل  و�ضريبة  �أمين،  التَّ �شركات  نفقات  وبع�ض  الميلاد،  وعيد  الميلاد  �أعياد 

نة ويمكن  ا نعمل لح�سابنا الخا�صّ. ت�أتي هذه الفواتير في �أوقات معيَّنة من ال�سَّ كنَّ

نًا من المال في  فر، ت�ستلزمُ مبلغًا معيَّ ا نفقات كال�سَّ �ؤ بها �إلى حدٍّ ما. هناك �أي�ضً نبُّ التَّ

نا  ا مواكبة ميزانيَّتنا. لكنَّ طنا لهذه النَّفقات، �ست�سهلُ جدًّ نة. لو خطَّ وقتٍ معيَّن من ال�سَّ

غالبًا ما ن�سمحُ لهذا النَّوع من النَّفقات بمفاج�أتنا على مدار ال�سنة.

ودج  لعب "فاتورة" الدُّ

ا نلعبُها في المدر�سة. كان الأطفال  يذكُرُ معظمنا لعبة "كرة الدُّودج" التي كنَّ

الحلقة  الواقفين في  ة  طُها �شخ�صٌ واحدٌ. وكانت مهمَّ يقفون في �شكل دائرة يتو�سَّ

الواقف في المنت�صف و�إ�صابته، في حين  خ�ص  ال�شَّ الخارجيَّة ت�صويب الكرة على 
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كان  ما  معظمنا  يذكرُ  كرة.  كلّ  تفادي  الو�سط  في  الواقف  ال�شخ�ص  مهمّة  كانت 

كَ ب�سرعة، ومن الم�ستح�سن �أن يكون لديكَ 
َّ
يعنيه �أن نكون في الو�سط. فعليك �أن تتحر

خ�ص الذي  الية. كما عليك �أن تبتعدَ ب�سرعة عن ال�شَّ متّ�سعٌ من الوقت لت�ستعدَّ للكرة التَّ

د �أن تُ�سدَّد الكرة، عليك �أن تلتفت 
َّ
مي، كي تجد الوقت لتفادي الكرة. وبمجر

َّ
ي�ستعدُّ للر

م�سرعًا قبل �أن ت�أتيك ثانيةً من اتِّجاهٍ جديد.

و�إذا كنتَ في حلقة اللاعبين الَّذين يحاولون �ضرب الخ�صم في الو�سط، ف�إنّك 

خ�ص في الو�سط، وزادتْ  ه كلَّما زادت �سرعة تحريك الكرة، تراجع ا�ستعداد ال�شَّ تعلمَ �أنَّ

راع من �أجل البقاء  بالتالي فر�صة �إ�صابته. فلا راحة للواقف في الو�سط، لأنّ ال�صِّ

ة حركة. ةً وخفَّ
َّ
ي�ستلزمُ يقظةً م�ستمر

�أعطال 

قل النَّ

بطاقات

رائب الائتمان ال�ضَّ

�أق�ساط 

ارة ال�سيَّ
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المعروفة،  للم�صاريف  التَّخطيط  دون  الأ�سرة  ميزانيَّة  �إدارة  محاولةُ  تبدو 

يها  كمحاولة البقاء في و�سط دائرة لعبة "كرة الدودج" �أو ربما يجدر بنا �أن ن�سمِّ

ترتاح.  �أن  عليكَ  ي�ستحيلُ  ه  �أنَّ وتجدُ  نف�سك،  ت�ضيقُ  قد  الدُّودج.  "فاتورة"  لعبة 

هذه  الخلف.  من  �أخرى  ت�صيبُك  حتى  مفاجئة،  نفقة  من  تتعافى  �أن  د 
ّ
وبمجر

ا  ا يقولون: "كنَّ احة. �سمعتُ �أ�شخا�صً
َّ
المفاج�آت تملأُ الحياة بعدم اليقين، وت�سلبُكَ الر

 قد بد�أنا للتوّ بالوقوف على �أقدامنا، حين �صدمَتْنا �ضريبة الممتلكات. الآن نحن في 

دًا!" ورطة مجدَّ

قد �أ��سألُ: "�إذًا، �ألمْ تعلموا �أنَّ فاتورة �ضريبة الممتلكات �آتية؟" وكانوا في معظم 

مجموعة  بين  �أمرها  ن�سينا  ولكنّنا  �ست�أتي،  ها  �أنَّ نعلم  ا  كنَّ "نعم،  ون:  يردُّ الأحيان 

عها." النَّفقات الأخرى التي لم نكن نتوقَّ

�إنّ التَّخطيط للنَّفقات المعروفة 

ما يجعلُ �إدارتها  لا يلغي الفواتير، �إنَّ

ذلك  تو�ضيح  يمكننا  ربما  �أمتع. 

"ركل  لعبة  ر  يتذكَّ كالتالي: معظمنا 

الكرة" )kickball( في المدر�سة. كنّا 

الم�ستخدمة  نف�سها  بالكرة  نلعبُها 

ولكن الفرق بين اللُّعبتيْن �شا�سع. ففي لعبة الدودج كنتَ  في لعبة "كرة الدودج"، 

فكان هذا  ة زاوية، �أمّا في لعبة "ركل الكرة"،  تجهلُ متى �ست�صيبك الكرة �أو مِنْ �أيَّ

عًا. ف�أنتَ تنتظرُ في القاعدة الأ�سا�سيَّة الكرة الَّتي تتدحرجُ باتجاهك في الم�سار  متوقَّ

عتَها وحاولتَ الا�ستعداد لها. ع نف�سه. �إذًا، توقَّ المتوقَّ

لا�ستبدال  تدَّخرُ  كنتَ  �سواء  المعروفة.  للنَّفقات  التَّخطيط  بك  يفعلُهُ  ما  هذا 

�أبدًا  ا  م�ستعدًّ تكون  لن  الا�ستعداد.  في  فهناك طم�أنينة  الدَّخل،  ل�ضريبة  �أو  ال�سيَّارة 

حتمًا  �آتية  ها  �أنَّ تعلمُ  التي  بالنفقات  التَّفكير  �أمكنكَ  �إن  ولكن  ت�صلُك،  فاتورة  لكلِّ 

والا�ستعداد لها، فقد تكون هذه نعمة كبيرة لمنزلك.

إنّ التَّخطيط للنَّفقات المعروفة 

لا يلغي الفواتير، إنَّما يجعلُ 

إدارتها أمتع.
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ط للنَّفقات المعروفة؟ كيف نخطِّ

وهو  واحدٌ،   
ٌ
�أمر يجمعُها  �إنّما  المعروفة،  للنَّفقات  الا�ستعداد  طرقُ  تختلفُ 

ا�ستعدادًا للنَّفقات، تمامًا كما  �إلى و�ضع بع�ض المال جانبًا ب�شكل دوري  الحاجة 

ه �سي�أتي وقت قد نحتاج فيه �إلى  فعل يو�سف ا�ستعدادًا للمجاعة في م�صر. نعلمُ �أنَّ

طُ له من الآن. على �سبيل المثال، �إذا كنتَ  الموارد الإ�ضافيَّة، ولذلك لا بدّ من �أن نخطِّ

الممتلكات،  �ضريبة  لدفع  دولار   1000 �إلى  الآن  من  �سنة  بعد  �ستحتاجُ  كَ  �أنَّ تعلمُ 

ا في ح�ساب الادِّخار ا�ستعدادًا لذلك. و�إذا كنتَ تعملُ  فيمكنكَ �إيداع 83 دولارًا �شهريًّ

تدفعُ  كنتَ  �سواء  دخلكَ،  �ضرائب  لدفع  جاهزًا  تكون  �أن  وتريدُ  الخا�صِّ  لح�سابِكَ 

ة، يمكنكَ خ�صم ن�سبةٍ مئويّة من كلِّ �شيك يتمُّ تحويلُه  ة �أو �سنويَّ دفعاتٍ ربع �سنويَّ

ا. خ�صي، وو�ضعها جانبًا �أي�ضً من ح�ساب عملك �إلى ح�سابك ال�شَّ

المال  هذا  ن�ضعُ  عندما  نا  �أنَّ نفهم  �أن  يجبُ  القبيل،  هذا  من  خططٌ  تنجح  كي 

الح�سابات  هذه  من  الأموال  ب�سحب  بد�أنا  �إذا  نا.  يخ�صُّ يعودُ  لا  ه  ف�إنَّ جانبًا، 

م�شكلة  الأرجح  ف�سنواجهُ على  ال�شهر،  ال�شيء هذا  بع�ض  �أمورنا �ضاقت  �أن  د 
ّ
لمجر

عنه  النَّاتجة  الطم�أنينة  لكنَّ  ان�ضباطًا،  ي�ستلزمُ  التَّخطيط  من  النَّوع  هذا   لاحقًا. 

ت�ستحقُّ العناء.

التَّحضير للمجهول

لْنا �إلى الآن في البَرَكَة التي ت�أتي من و�ضع المال جانبًا لتغطية النَّفقات  ت�أمَّ

المعروفة، لكن ماذا عن النَّفقات المجهولة؟ ماذا عن كلِّ تلك النفقات الَّتي لم نكنْ 

بًا لحدوث  م�ستعدِّين لها على الإطلاق؟ هل يجدرُ بنا الادِّخار ب�شكل احتياطي تح�سُّ

�شيءٍ ما؟

 في 
ْ
ر �أَطلِقْ للحظةٍ العنان لمخيِّلتك، وتخيَّل كلّ ما قد يحدثُ العام المقبل. فكِّ

ي �إلى  احتمال فقدان وظيفتك، �أو حدوث انهيار اقت�صادي كبير، �أو وقوع حادث ي�ؤدِّ

رُ قدرتك على �إعالة عائلتك. �أ�صابتْ كلُّ هذه  تغيير جذري في نوعيَّة حياتكَ ويدمِّ

ا. فكيف ت�ستعدُّ لهذه الأمور؟ ال�سيناريوهات المحتملة �آخرين وقد ت�صيبكَ �أنتَ �أي�ضً
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ريق قبلًا. فقد قر�أْنا على الأرجح مقالًا ينبئُنا با�ضطراب  �سلكَ معظمُنا هذا الطَّ

اقت�صادي كبير، �أو �سمِعْنا حوارًا يك�شفُ معلومات داخليَّة عن كارثة عالميَّة و�شيكة. 

�إلى  ب 
ّ
رَ بغتةً. فابتد�أ الخوف يت�سر �أ�سلوب حياتنا دُمِّ �أنّ  ا، وبدا لنا  بدا الأمر حتميًّ

وتزاحمت  محلَّه.  الذُّعرُ  ليحلَّ  الباب  من  لام  ال�سَّ وخرجَ  عليها.  للا�ستحواذ  قلوبنا 

ولو  عام؟  بالطَّ �سن�أتي  �أين  من  الأمور،  هذه  جميع  حدثَت  لو  عقولنا:  في  الأ�سئلة 

فت جميع المرافق عن العمل، كيف �سن�ضخُّ المياه؟ وماذا لو... توقَّ

ماذا لو...

كان لي�سوع الكثير ليقوله عن هذه المخاوف وعن �سيناريوهات الـ"ماذا لو" 

ب بالخوف. لذا في 
َّ
نا نعي�ش في عالمٍ مجهولٍ و�أنّنا نُجر ه يعلمُ �أنَّ التي ت�ساورُنا. �إنَّ

القلق من  �إلى مو�ضوع  ي�سوع مبا�شرة  قَ 
ّ
�إنجيل متّى، تطر اد�س من  ال�سَّ الأ�صحاح 

كُمْ  نَّ
�أَ يَعْلَمُ  مَاوِيَّ  ال�سَّ �أَبَاكُمُ  نَّ 

"لأَ راب:  وال�شَّ عام  الطَّ عن  متحدِّثًا  قال  �إذ  المجهول، 

هُ وَهَذِهِ كُلُّهَا 
َّ
لًا مَلَكُوتَ الِله وَبِر وَّ

�أَ و�أ�ضاف: "لَكِنِ اطْلُبُوا  �إِلَى هَذِهِ كُلِّهَا"،  تَحْتَاجُونَ 

 
1
تُزَادُ لَكُمْ".

عمّا كان ي�سوع يتكلّم في هذا الأ�صحاح؟ لقد حذّرنا من كنز الكنوز والتَّفكير 

في الغد. وماذا كان يعني بكلامه؟ �أمِنَ الخط�أ التَّخطيط للمجهول؟ وهل �سيخيبُ �أمل 

خرنا للم�صاريف المجهولة في الم�ستقبل؟ الله فينا �إذا ادَّ

�إجابة   بعجزي عن الإجابة عن هذه الأ�سئلة. فربّما لا توجد 
َّ
�أقر �أن  �أودُّ  لًا،  �أوَّ

اثنتيْن هنا:  �أ�شعرُ بم��سؤوليتيْن  وافية لكلِّ حالة، ومنا�سِبة لاحتياجات كلِّ عائلة. 

لًا، �أريد تجنّب محاولة �إعادة �صياغة تعاليم ي�سوع لتنا�سبَ وجهة نظري، وثانيًا،  �أوَّ

ا ق�صدَه ي�سوع. ة �أكثر ممَّ �أهتمُّ �ألَّا �أ�ضيف ثقلًا على كاهل العائلات ال�شابَّ

نا بعدم الارتياح عند 
ْ
�إذا �شعر ليتنا ن�سمح لأقوال ي�سوع ب�أن تخترق قلوبنا. 

ى �أجزاء  قراءة الجزء المخت�صّ بالمال في العظة على الجبل، ووجدْنا �أنف�سنا نتخطَّ

معيَّنة، فربّما نحن نحاولُ تجنُّب ر�سالة الله.

متى 6: 33-32 	1
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ا  ا عمّا كانت عليه في زمن ي�سوع، و�إذا كنَّ تختلفُ بيئتُنا اليوم اختلافًا جذريًّ

ه  بِّ الحديث مثلًا، فهذا يفر�ضُ علينا التَّفكير في التَّكلفة المحتملة. �أعتقدُ �أنَّ نلج�أُ للطِّ

من الحكمة، لا �سيّما �إذا كنَّا تحت الدُّيون، �أن ندَّخر بع�ض المال للحالات الطارئة. 

ه يجدر بنا تحديد هذا  د في تحديد المبلغ الَّذي ينبغي ادِّخاره، و�أعتقد �أنَّ �إنّني متردِّ

نا  لاة، وربما بم�ساعدة �أخ يعرفُ ميولنا و�شخ�صيَّتنا. يميلُ بع�ضُ المبلغ بروح ال�صَّ

�إلى الادِّخار لدرجة الاكتناز، و�آخرون ي�صارعون مع غياب التَّخطيط ويميلون �إلى 

هم يهملون  رون في اليوم لدرجة �أنَّ عدم �إيلاء الم�ستقبل الاهتمام الكافي. ه�ؤلاء يفكِّ

زرع البذور للغد.

ماوي.  ال�سَّ �أبينا  في  للثِّقة  دفعنا  هو  ي�سوع  تعاليم  من  الغر�ض  �أنَّ  يبدو 

ة كارثة  �أيَّ لت�أمين نف�سه �ضدَّ  الكنوز  الَّذي يحاولُ تخزين ما يكفي من  خ�ص  فال�شَّ

ماوي. وال�شخ�ص الآخر الّذي ينفقُ المال حالما ي�أتيه 
ّ
محتملة، لا يثقُ في �أبيه ال�س

ا �إذا �ساءت �أحواله. كلاهما  ه يعلمُ �أن جماعته �ستعيلُه ماليًّ ا، لأنَّ لا يثقُ ب�أبيه �أي�ضً

يثقُ في �شيء �آخر غير الله.

الخاتمة

ب�شكلٍ  مناق�شته  �إلى  نحتاجُ  مو�ضوع  هو  الم�ستقبليَّة  للنَّفقات  التَّخطيط  �إنَّ 

ا. قد  ع بع�ضنا بع�ضً ا �إلى �أن نحثّ ون�شجِّ �صريح وعلني في جماعاتنا. نحتاجُ �أي�ضً

لا ت�ستقيم �أمورنا، وقد نحتاج �إلى معونة كبيرة فيما ن�صارع مع ذلك. فنحن نميلُ 

ما  في  الثقة  وتغرينا  نف�سه،  الله  على  الاعتماد  من  بدلًا  الماديّات  على  للاعتماد 

ه من المهمّ  �أنَّ �أعتقد  دون الأف�ضل. لكن عندما تكون النَّفقات الم�ستقبليَّة معروفة، 

ة والادِّخار لتنفيذها. �ستجدُ �أنَّ في التَّح�ضير �سلامًا، وفي عدم التَّخطيط   و�ضع خطَّ

ة.
َّ
فو�ضى م�ستمر
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راسة أسئلة الدِّ

11 نا .
ْ
 ما هي بع�ض النَّفقات المعروفة التي ن�ستطيعُ الا�ستعداد لها؟ �أخبر

عن طرق وجدتَها للا�ستعداد.

22 ة يو�سف في م�صر �أن تكون خير مثال على الحاجة �إلى . كيف يمكن لق�صَّ

عوبات القادمة؟ هل عبّر تخزينُ الحبوب عن   التفكير في ال�صُّ

نق�ص �إيمان؟

33 . 
ٍّ
ماذا عن الادِّخار للمجهول؟ هل يريدُ منّا الله �أن نحتفظ بمالٍ احتياطي

 للنفقات المجهولة؟ و�إذا كان الأمر �صحيحًا، ما المبلغ الذي ينبغي 

لنا ادّخاره؟

44 �إذا حاولنا الادِّخار لكلِّ نفقة محتملة قادمة، ما المبلغ الَّذي نحتاج �أن .

نبقيه في الاحتياط؟ كيف يُطبَّق متّى 6: 25-34 على هذا؟

55 هل الثِّقة ب�أنَّ جماعتنا �ستدفعُ فواتيرنا تختلفُ عن الثِّقة في ح�ساب .

توفير؟ كيف لها �أن تختلف؟



الفصل الخامس والعشرون

تعليم أولادنا عن المال

ني خلال ن��شأتي قر�أتُ العديد من الق�ص�ص عن �أ�شخا�صٍ عا�شوا خلال  �أتذكّر �أنَّ

عام متوافرًا  فترة الك�ساد الكبير. كافح ه�ؤلاء �ضدَّ الفقر هنا في �أميركا، �إذ لم يكن الطَّ

الَّذي يجذبُني دائمًا في  الجزء  الوظائف �شحيحة. ولكن كفتى، كان  دائمًا وكانت 

ا في م�ساعدة  الأطفال. فقد لعبَ كثيرون بينهم دورًا حيويًّ الق�ص�ص هو دور  هذه 

�أُ�سَرِهم على البقاء على قيد الحياة.

كَتَبَها رالف مودي.  الروايات، كان قد  �سل�سلةٍ من  ا بقراءة  العديد منَّ ا�ستمتعَ 

روى فيها عن مغامراته كطفل �صغير في كولورادو، حيث كان هو و�إخوته يحاولون 

هم كانوا با�ستمرار يك�سبون، �أو يزرعون، �أو  كَ�سْبَ المال لم�ساعدة والدتهم. يبدو �أنَّ

و�إخوته  رالف  والدهم وهم �صغار، وكان   
َ
ي توفِّ لهم. فقد  ي�شكّلُ عونًا  يدَّخرون ما 

�أحيانًا  كانوا  وقد  العي�ش.  لك�سب  �أنف�سهم  على  للاعتماد  ون 
ُّ
م�ضطر هم  �أنَّ يعلمون 

ا، خوفًا من �أن تعولَ والدتُهم 
ًّ
ة الحلوى العائليّة �سر

َّ
ون المال الذي ك�سبوه في جر يد�سُّ

هم يكدُّون بالعمل. ن��شأ ه�ؤلاء الأطفال وهم ي�سعون من �أجل البقاء،  همّهم �إذ تدرك �أنَّ

ا كلّ ما بو�سعهم لخف�ض تكاليف المعي�شة وزيادة الدَّخل. وقد �أدركوا  ويبذلون يوميًّ

. �أنّ دورهم في العائلة حيويٌّ

 
ٌ
ل في الما�ضي، �أجدُ �أنَّ �أحد الأ�سباب الَّتي جعلتْنا ن�ستمتعُ ونحن �صغار �أمُّ بالتَّ

ين. كنّا نتوق للَعِبِ دورٍ  ا ب�أن نكون مهمِّ بقراءة هذه الق�ص�ص، هو رغبتنا نحن �أي�ضً
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نف�سي مكان  �أ�ضعُ  �أقر�أ، كنت  كنتُ  الحياة. وفيما  قيد  �إبقاء عائلتنا على  مهمّ في 

رالف الذي كان يعمل ل�ساعات طويلة، ويَعقُد �صفقات �صغيرة مع الجيران، ويبحَث 

عن �سبلٍ للا�ستغناء عن بع�ض الكماليَّات.

ا. فقد كان دَخْلُ والدي  عِي، لأنَّ حياتي كانت مختلفة جدًّ لكنَّني كنتُ فقط �أدَّ

التي نحتاجُها. وكانت لدينا �صورة  الغذائيَّة والملاب�س  المواد  يكفي ل�شراء جميع 

ا ندعمُهم من مالِنا الإ�ضافي. ومع  معلّقة على الجدار لأيتام من بلادٍ بعيدة، وكنَّ

وا�ضحًا  بدا  �أنّه  �إلّا  المنزليّة،  بالأعمال  من�شغلًا  �إبقائي  يحاولان  كانا  والدَيَّ  �أنَّ 

توافر  �إذْ  الحياة،  قيد  على  البقاء  �أجل  من  ا  حقًّ تحتاجني  تكن  لم  العائلة   �أنَّ 

لدينا الكثير.

�أو في  ن��شأَ في مزرعة،  بع�ضنا  �أنّ  الوفرة. و�صحيح  �سوى  يعرفْ معظمُنا  لم 

ة، لكن قلائل بيننا هم الّذين �شعروا ب�أنَّ دورهم  منزل حيث كانت م�ساعدتنا �ضروريَّ

نا مطلوبون ومفيدون �أحيانًا، ولكن  مهمّ لإبقاء عائلتهم على قيد الحياة. �شعرنا �أنَّ

رُ �أمرها من دوننا. ا نعلمُ �أنَّ العائلة تتدبَّ كنَّ

تقليد الفقر

نجهلُ  لكنَّنا  ومهمّون،  مطلوبون  هم  ب�أنَّ �أطفالُنا  ي�شعرَ  ب�أن  نرغبُ  زلنا  ما 

بيل لذلك. نحاولُ �إقامة م�شاريع منزليَّة، فن�شتري بع�ض المِعاز �أو البقر �أملًا ب�أن  ال�سَّ

ة. �أو نزرع نوعًا من المنتجات  يتعلَّمَ الأولادُ الم��سؤوليَّة عبر القيام بالأعمال المنزليَّ

ة، 
َّ
ار الزراعيّة بهدف بيعها، ون�أملُ من خلال الأعمال اليوميَّة ك�إزالة الأع�شاب ال�ضَّ

الَّتي  العمل  �أخلاقيَّات  ويتعلَّموا  م�شغولين  �أولادُنا  يبقى  �أن  والقطاف،  �شذيب  والتَّ

�ست�ساعدُهم في الحياة لاحقًا.

ان �أر�ض مزروعًا توتًا �أحمر. لم يكن  عندما كان �أولادي �صغارًا، كنّا نملكُ فدَّ

ة �سهلة، لكنَّنا جمَعْنا ذكريات كثيرة جميلة من خلال العمل معًا في  العمل فيه مهمَّ

حقل التُّوت. �صحيح �أنَّ بع�ض تلك الذَّكريات �أف�ضل من غيرها، لكن يتّفق الجميع 

في عائلتنا اليوم على �أنَّ وجود هذا الفدّان كان �سبب بركة. هذا النوع من الأن�شطة 

�ضروريٌّ لم�ساعدة �أطفالنا على ا�ستيعاب �أنَّ المال ي�أتي نتيجة العمل. كما �أنَّ الأهل 
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د الطلب منهم 
َّ
�سرعان ما يكت�شفون �أنَّ العمل مع �أطفالهم يحفِّز ه�ؤلاء �أكثر من مجر

�أن يعملوا.

ندركُ  جميعًا  نا  �أنَّ �أعتقد  لكنَّني 

العمل  بين  ما  الفارق كبير  �أنّ  ا  �أي�ضً

بالمال،  البقر  وتربية  الزِّراعة  في 

والعمل في الزِّراعة �أو تربية البقر من 

متى  يعلمون  و�أطفالُنا  المال.  �أجل 

الفقر. لن  ه ي�صعبُ تقليد نعمة  �أنَّ نخترعُ لهم عملًا يقومون به، وبالتالي ن�ستنتجُ 

ي�شعر �أطفالنا بال�شيء نف�سه تجاه تنظيف رَوث البقر عندما يُدركون �أنَّ الهدف هو 

 ولي�س ك�سب العي�ش. في�سهلُ علينا العملُ في �سبيل تحقيق هدفٍ ما 
ّ
م�شروع عائلي

�ؤية.
ُّ
عندما ن�ؤمنُ بالر

إخلاء المسؤوليَّة الشخصيَّة

�أعِي خطورة محاولة �إخبار الأهل بكيفيَّة تعليم �أطفالهم. في الواقع، المجالان 

�أموالنا،  ا�ستخدام  كيفيَّة  هما:  النَّ�صيحة،  على  �سلبًا  د 
َّ
الر �إلى  فيهما  نميلُ  اللَّذان 

ة تطلبُ النَّ�صيحة  ابَّ ا �أنَّ عائلاتنا ال�شَّ وكيفيَّة تدريب �أطفالنا. ومع ذلك، �أعتقدُ �أي�ضً

ب��شأن كليْهما. لذا ا�سمحوا لي �أن �أ�شارككم ببع�ض الاقتراحات، و�أرجو �أن تقبلوها 

ا  من والدٍ فَ�شِلَ ف�شلًا ذريعًا في بع�ض هذه المجالات. �إنَّ كتابة التعليمات �أ�سهل جدًّ

ب 
َّ
عِ هذه الاقتراحات �أمام الر عُكَ على وَ�ضْ ا في منازلنا، لذلك �أ�شجِّ من تطبيقها فعليًّ

ماحِ له ب�إر�شادك. لاة، ومقارنتِها بكلمة الله، وال�سَّ بروح ال�صَّ

ليتكَ تعُود قليلًا �إلى ر�ؤيتك الأ�سا�سيّة لمنزلك. ما هي؟ �إذا كانتْ ر�ؤيتكَ تقت�ضي 

�أن  �أريدُ  الَّتي تملكُها عائلتُك لبناء ملكوت ي�سوع الم�سيح،  ا�ستخدام جميع الموارد 

رة. عكَ على غر�سِها في �أطفالك في �سنٍّ مبكِّ �أ�شجِّ

دٌ بو�ضوح )وهو البقاء  فكما كان للعائلات خلال فترة الك�ساد الكبير هدفٌ محدَّ

على قيد الحياة(، كذلك يجب �أن يكون لمنزلك هدفٌ وا�ضحٌ، ويجبُ اتِّخاذ كلّ قرار 

لاة في الاقتراحات التَّالية: لْ بروح ال�صَّ في �ضوء هذه الر�ؤية الأ�سا�سيَّة. لذلك، ت�أمَّ

الفارق كبير ما بين العمل في 

الزِّراعة وتربية البقر بالمال، 

والعمل في الزِّراعة أو تربية 

البقر من أجل المال.
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• �سوف 	 لأموالكَ،  ر�ؤيتكَ  �أطفالُكَ  فَهِمَ  �إذا  ر�ؤيتك.  عن  با�ستمرار  تحدَّثْ 

من  �أ  يتجزَّ لا  جزءًا  اجعلْهم  الهدف.  لتحقيق  معًا  للعمل  �أكثر  �سون  يتحمَّ

ناق�شْ  للإنفاق.  و�أماكن  للتَّوفير  �سبلٍ  في  رون  يفكِّ دعْهم  الملكوت.  بناء 

كُنْ  المقدّ�سة.  الماليَّة  �ؤية 
ُّ
الر عن  انتباهِنا  فِ 

ْ
ر ل�صَ يطان  ال�شَّ محاولات 

�إذا كنتَ تعاني  �ؤية. 
ُّ
�صريحًا وتحدَّثْ عن �صراعاتكَ في الحفاظ على الر

�ضعفًا تجاه هواية معيَّنة، وتميل �إلى �إنفاق المال عليها بدلًا من �إنفاقه 

بُ �أطفالُك 
َّ
لاة لنف�سك. �سوف يُجر على الملكوت، اعترفْ بذلك واطلبْ ال�صَّ

عف ب�شكل  ةَ التَّعامل مع نقاط ال�ضَّ ا بالطريقة نف�سها، لذا �أرِهم كيفيَّ �أي�ضً

�صحيح، وكيفيَّة طلب الم�ساءلة بتوا�ضعٍ. 

• ة 	 العائليَّ لات  �أمُّ والتَّ الوجبات  �أوقات  ا�ستخدِمْ  دًا،  لامعًا. مجدَّ الهدف  �أبقِ 

لمناق�شة الاحتياجات التي تريدُ عائلتك ا�ستهدافَها. قد يكون هناكَ �أرملة 

�أو  المنزل،  �إلى م�ساعدة في  �أجداد يحتاجون  �أو  ارع،  ال�شَّ �آخر  تعي�شُ في 

و�صلتكَ  ما  ربَّ �أو  ة.  الخا�صَّ الاحتياجات  ذوي  من  جماعتك  في  �شخ�ص 

وارع في نيكاراغوا، �أو عن  مة تخبرُك عن �أطفال ال�شَّ للتوّ ر�سالة من منظَّ

 
َّ
ا�ستمر ين.  ال�صِّ في  م�ضطهَدين  م�سيحيِّين  عن  �أو  ودان،  ال�سُّ في  مجاعة 

ها �ست�ساعدُهم في تو�ضيح  في و�ضع هذه الاحتياجات �أمام عائلتك، لأنَّ

�ؤية وتلميع الهدف من �أموالك.
ُّ
الر

• متى 	 الأطفال  يعرفُ  والهدف.  ة  المنزليَّ الم�شاريع  بين  العلاقة  ناق�شِ 

ما متى عرفوا الهدف من عملهم، ازدادت  تحاولون �إبقاءهم م�شغولين. �إنَّ

حما�ستُهم ورغبتُهم في الم�ساعدة. وهذا جعلَ �أطفالًا كثيرين يقفزون من 

بين  العلاقة  �أدركوا  فقد  الكبير".  "الك�ساد  خلال  وطوعًا  باكرًا  الفرا�ش 

عملهم الخا�صّ ونجاة الأ�سرة. وبالطريقة نف�سها، �إذا فَهِمَ �أولادُنا الهدف 

من �إقامة م�شروع منزلي، �سوف يُبدون ا�ستعدادًا وحما�سة لإنجازه. على 

�سبيل المثال، �إذا فهموا �أنّ الهدف من تربية الماعز وبيعها هو دعم �أطفال 

المدار�س في هايتي، ف�سيُبدون ا�ستعدادًا �أكبر للمبا�شرة في الم�شروع.
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• بب 	 احذرِ النِّفاق. �إنَّ للأطفال قدرةً كبيرةً على ك�شف النِّفاق. �أعتقدُ �أن ال�سَّ

المعايير في  ازدواجيَّة  �أعلاه هو  المذكورة  ل وراء ف�شل الاقتراحات  الأوَّ

فلُ  منازلنا. �سوف يعملُ �أطفالنا في �سبيل الر�ؤية �إذا كان لها قيمة. والطِّ

�ؤية عندما يرى ا�ستعداد والدَيه للتَّ�ضحية في �سبيلها. كيف 
ُّ
يتعلَّمُ قيمة الر

�سوا لر�ؤيةٍ ما، وهم يرونني عاجزًا عن التَّخلِّي  ع من �أطفالي �أن يتحمَّ �أتوقَّ

عن هوايتي في �سبيل تحقيقها؟ �سي�صعبُ حتمًا �إقناعهم بالنهو�ض باكرًا 

والعمل على �إر�سال الأناجيل �إلى الكني�سة الم�ضطهدة، �إذا ر�أوني عائدًا �إلى 

المنزل بزورق �سريع جديد.

الخاتمة

يحتاجُ �أولادنا �إلى تبنِّي ر�ؤيتنا، لذا لا بدَّ لهذه الر�ؤية من �أن تكون ذات قيمة. 

يق في الما�ضي، ولكن الأمر  وهذا ما حدثَ في العديد من المنازل خلال �أزمنة ال�ضِّ

جْبِروا على  ما �أُ يختلفُ اليوم. لم يخْتَر �أجدادُنا �أن يعملوا في �سبيل تحقيق ر�ؤية، �إنَّ

ذلك. �أمّا نحن فلدينا الخيار.

 يمكننا �أن نعي�شَ لليوم، ونختبر متعة هذه الحياة، حتى في كنائ�سنا المحافظة. 

�صالحين  �أع�ضاء  ونكون  نلبِّيها،  �سوف  لذا  للغاية،  �صعبة  معاييرنا  تكون  لن 

المتمحورة  ور�ؤانا  برغباتنا  عينه  الوقت  في  ونحتفظ  الأنابابت�ست،  كني�سة   في 

حول الذّات.

�أجل  العي�ش من  �أعلى، ويتعلَّموا  �إلى م�ستوىً  �أولادنا  �أن يرتقي  �إذا �شئنا  لكن 

د الالتزام بالمعايير الخارجيَّة. هذه المعايير 
َّ
الملكوت، �سيتطلَّبُ الأمر �أكثر من مجر

الذَّات في حياتنا.  �إنكار  �أعلى من  �أن يروا م�ستوىً  �إلى  الأولاد  ة، لكن يحتاج  مهمَّ

�إنَّ طريقتنا في ا�ستخدام المال تُخبرُ �أولادنا بما نقدِّره �أكثر في الحياة، وبالتالي 

ب لتج�سيد ر�ؤية ماليَّة مقدّ�سة وميراث دائم.
َّ
نحتاجُ �إلى معونة الر
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راسة أسئلة الدِّ

11 ما هي بع�ض النِّعم التي يح�صلُ عليها الأطفال خلال ن��شأتهم في الفقر؟ .

لماذا ي�صعبُ تقليد هذا في منزل غير فقير؟

22 لماذا من المهمّ �أن نخبرَ �أولادنا بنقاط �ضعفنا، ونطلب منهم �أن ي�صلُّوا .

من �أجلنا؟

33 كيف ي�ساعدُنا و�ضع احتياجات الآخرين �أمامنا و�أمام �أطفالنا في .

كر والاكتفاء؟ رُ هذا على ال�شُّ التَّركيز على هدف بناء الملكوت؟ كيف ي�ؤثِّ

44 �شاركْ �أفكارًا حول كيفيَّة ربط �أولادنا بر�ؤية بناء الملكوت. ما الطرق .

التي نجحَت في منزلك؟ �شاركْ طرقًا ف�شلتَ بها في هذا الإطار.

55  هل قامَ �أولادك بتذكيرك متى انحرفتَ عن تعليمك اللَّفظي في .

مجال الوكالة؟



ادس الجزء السَّ

حيح البقاء على المسار الصَّ





ادس والعشرون الفصل السَّ

 تحديد القوى الَّتي تحفّزنا 
على الإنفاق

قامَ  فقد  ومثيرة.  جديدةٍ  ب�إمكانيَّاتٍ  مليئًا  العالَمُ  كان   ،1927 عام  بحلول 

ةٍ عبر الأطل�سي، و�أ�صبح النَّا�س يرَونَ في  لِ رحلة طيرانٍ فرديَّ ت�شارلز ليندبيرغ ب�أوَّ

ا. ذاعَ �صيتُ ليندبيرغ على الفور، ما دفعَ بالعديد  ا عمليًّ فر الجوِّي خيارًا م�ستقبليًّ ال�سَّ

ائرات �آنذاك بعد  باب �إلى الحلم بخو�ض تجربة مماثلة. لم تكن الطَّ من الطيَّارين ال�شَّ

يران فوق  بَّاقين �إلى الطَّ باب �أنف�سهم ال�سَّ لَ ال�شَّ قد حلَّقتْ فوق �أماكن كثيرة، لذا تخيَّ

�أماكن بعيدة وغير م�ألوفة.

عر�ضَ  حتّى  التاريخيَّة،  ليندبيرغ  طيران  رحلة  على  ام  �أيَّ �أربعة  تم�ضِ  لم 

طيَّار  ل  �أوَّ على  دولار   25000 دول،  جيم�س  هير  ال�شَّ الأنانا�س  م�صانع  �صاحب 

ئي�سي في الولايات المتَّحدة �إلى جزيرة هاواي.
َّ
 الر

ّ
ينطلقُ من البر

في  �أر�ض �صغيرة  بقعة  �سوى  لي�ست  فهاواي  �سهلًا.  تحدِّيًا  المغامرة  تكن  لم 

ة كانت لا تزال بدائيّة.  و�سط م�ساحة �شا�سعة من المياه، ثمَّ �إنَّ �أدوات الملاحة الجويَّ

لكن هذه الحقائق لم تثنِ ال�شباب الذين �أرادوا �أن يت�شبّهوا بليندبيرغ. وعلى الرغم 

ا، فقد  ا �إلى هاواي �ضئيلة جدًّ من علم الكثيرين منهم ب�أنّ احتمالات الو�صول فعليًّ

مَ طيَّارون  �أوائل الم�شاركين بهذا التحدِّي. في الواقع، تقدَّ �سارعوا بجنون ليكونوا 

رَ قواعدها لت�صبح  �شباب كثيرون للم�شاركة في الم�سابقة حتَّى �إنَّ جيم�س دول غيَّ
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�سباقًا في تاريخ محدَّد، خوفًا من �أن يفقدَ ه�ؤلاء المتهوِّرون حياتهم. كان ي�أملُ �أن 

ي�أخذوا الوقت الكافي للا�ستعداد جيِّدًا لرحلةٍ كهذه.

مت  ائرة الأولى ب�أمان، في حين تحطَّ باق، �أقلعت الطَّ �أخيرًا، مع حلول يوم ال�سِّ

ائرة التَّالية عن الإقلاع، وواجهَت ثلاثُ طائراتٍ  الثَّانية عند �إقلاعها، وعَجِزَت الطَّ

ها للعودة. وهكذا، و�صلَ �إلى هاواي طيّاران 
َّ
ا ما ا�ضطر ا فوريًّ �أخرى عطلًا ميكانيكيًّ

نوات الثَّماني اللاحقة،  باق. وعلى مدى ال�سَّ فقط من �أ�صل خم�سة ع�شر م�شاركًا في ال�سِّ

حلة، ونجحَ �أحد ع�شر منهم بالهُبوط 
ِّ
ارًا �آخرين القيام بهذه الر حاولَ �ستَّة ع�شر طيَّ

حلة من كاليفورنيا �إلى 
ِّ
في هاواي. حتى �إنَّ ت�شارلز ليندبيرغ نف�سه قال: "كانت الر

جزيرة هاواي �أعظم �إنجازٍ جوِّيٍّ في التاريخ".

يارون  فالطَّ اليوم.  في  عديدة  ات 
َّ
مر هاواي  �إلى  ة  يَّ جوِّ رحلاتٌ  تنطلقُ  اليوم، 

كثيرة  �أخرى  ملاحيَّة  �أدوات  ولديهم  العالميَّة،  المواقع  تحديد  ب�أنظمة  متَّ�صلون 

نا لم نعدْ نعي ما كان يعنيه  تتيحُ لهم معرفة مكان تواجدهم في �أيِّ وقت. حتَّى �إنَّ

�إلى بقعة �صغيرة على الخريطة  التَّحليق فوق المحيط الهادئ، ومحاولة الو�صول 

ارُ يعرفُ  الطيَّ للغاية؟ كان  �إلى هناك �صعبًا  فر  ال�سَّ ى هاواي. لكن لماذا كان  ت�سمَّ

مكان الانطلاق، والمكان المق�صود، لذا كان ي�ستطيعُ تناول خريطة، وتحديد موقع 

هاتيْن النقطتيْن، ثمَّ ر�سم الم�سار ب�سهولة، فلي�س هذا �صعبًا. لكن الم�شكلة لم تكمنْ 

هَ طائرته  حيح. حتَّى لو وجَّ في ر�سم الم�سار بل في �صعوبة البقاء على الم�سار ال�صَّ

ياح 
ِّ
للر فران�سي�سكو، كان يمكن  �سان  المدرج في  �إلى هونولولو عند مغادرَة  ة  بدقَّ

المتعامدة �أن تغيِّر م�ساره دون �أن يدري.

موقعنا  معرفة  كيفيّة  عن  تحدَّثنا  �أن  �سبقَ  الأ�سرة.  ميزانيَّات  حال  هي  تلك 

النُّقطتيْن،  هاتيْن  تحديد  وبعد  �إليه.  الو�صول  نبغي  الَّذي  المكان  وتحديد  المالي، 

يَّة و�ضع ميزانيَّة لنقلنا من المكان الذي نحن فيه �إلى حيث نريدُ الذَّهاب.  ناق�شنا �أهمِّ

ارِين الَّذين يحاولون  يَّ لكنَّ كثيرين بيننا يجدون �أنف�سهم في و�ضعٍ مماثل لو�ضع الطَّ

رُ ب�شكلٍ كبيرٍ على مواردنا الماليَّة،  فر �إلى هاواي. فنواجهُ ت�أثيرات خارجيَّة ت�ؤثِّ
َّ
ال�س

وتهدِّد بجرفنا بعيدًا عن م�سارنا.
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�أثيرات، وتحديد بع�ض  التَّ وء على بع�ض هذه  ال�ضَّ �إلقاء  نودُّ  الف�صل،  في هذا 

م ب�إنفاقنا. القوى التي تتحكَّ

• رغبات �سابقة. في الآونة الأخيرة، بينما كنتُ �أ�ساعدُ عائلةً في ��شؤونها 	

من  كبيرًا  جزءًا  ت�ستهلكُ  ها  �أنَّ بدت  معيَّنة  نفقة  عن  ��سألتُهم  الماليّة، 

لت�سديد  متاحٍ  دولارٍ  كلِّ  �إلى  ا  حقًّ بحاجة  العائلة  هذه  كانت  دخلهم. 

ه لا جدل في هذه النَّفقة، التي كانت  ديون الم�ستهلك، لكن بدا وا�ضحًا �أنَّ

�ص لن�شاط ترفيهي كان الأهل يتوقون  عبارة عن م�صروف �شهري مُخ�صَّ

وا بالتَّفكير في التَّخلِّي عنه  للانخراط فيه منذ كانوا �صغارًا، ولذا لم يهتمُّ

ة من الما�ضي. قد نرغبُ  ِّيَّ
ر غبات ال�سِّ

َّ
الآن. يحتفظُ كثيرون بيننا بهذه الر

في  �شهيَّة  م�أكولات  تح�ضير  �أو  جميل،  بديكور  منزلٍ  على  الح�صول  في 

كلِّ وجبة، �أو ممار�سة ريا�ضة �أو هواية ما. لكن نحتاجُ �أن نفهمَ �أنَّ هذه 

رُ ب�شكلٍ كبيرٍ على مواردنا الماليَّة. الأ�شواق الما�ضية قد ت�ؤثِّ

• 	 ،
ّ

ب
َّ
الر في  ثقتِهم  ع  وَ�ضْ في  بيننا  كثيرون  يف�شلُ  الم�ستقبل.  من  الخوف 

رُ  ا، وقد ت�ؤثِّ ويخافون من الم�ستقبل. قد تكون هذه المخاوف حقيقيَّة جدًّ

على  وب�سهولة  باطلًا  المال  ننفقَ  �أن  بو�سعنا  �إنفاقنا.  على  كبير  ب�شكلٍ 

�أمين والبقاء على قيد الحياة المُبالغ بها. لذا نحتاج با�ستمرار  خطط التَّ

، ولن�صلِّ كداود عندما قال: "اِحْفَظْنِي 
ّ

ب
َّ
�إلى �إعادة تثبيت عيوننا على الر

1
لْتُ". نِّي عَلَيْكَ تَوَكَّ

يَا الُله لأَ

• الَّذي كنتَ لتعي�ش فيه لو 	 �ضغط الأقران وانعدام الأمان. ما نوع المنزل 

يَّارة التي كنتَ لتقودها؟ �إحدى  علمتَ �أنّ الآخرين لن يرونه؟ ما نوع ال�سَّ

�إخراجنا عن الم�سار هي �ضغط الآخرين  �إلى  القوى الرئي�سيَّة التي تميلُ 

في  العي�ش  �إلى  بالحاجة  ون�شعرُ  مقبولين،  نكون  �أن  نريدُ  فنحن  علينا. 

في  غط  ال�ضَّ هذا  ي�أتي  وللأ�سف،  الآخرين.  مع  نندمج  معيَّن كي  م�ستوى 

�أحيانٍ كثيرةٍ من �أ�شخا�ص داخل كنائ�سنا. فن�شعرُ بعدم الأمان والخوف 

من �ألَّا نجد القبول �إذا لم نرتقِ �إلى م�ستوى معيَّن. لكن من المهمّ التَّفكير 

في مدى ت�أثير هذا على �إنفاقنا.

مزمور 16: 1 	1
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"ن�شتري  نا:  �إنَّ الأميركيِّين  نحن  ا  عنَّ عديدون  ماليُّون  م�ست�شارون  قال 

�أ�شخا�صٍ  ب�إعجابِ  لنحظى  نملكُه،  لا  الَّذي  بالمال  نحتاجُها،  لا  �أ�شياء 

على  المقولة  هذه  من  الأخير  الجزء  ينطبقَ  �ألَّا  �آملُ  �أنِّي  مع  نحبُّهم."  لا 

غبة بر�ؤية ردود 
َّ
الر د 

َّ
�أ�شياء، لمجر �إلى �شراء  ا نميلُ  نا حقًّ �أنَّ �إلَّا  كنائ�سنا، 

بب الأوّل  �أفعال مَن �سيلاحظونها. فيعي�شُ كثيرون في �ضائقة ماليَّة، وال�سَّ

في ذلك هو �ضغط الأقران. 

• غبات والاحتياجات. نحن نعي�شُ في ع�صرٍ مادِّي وثقافةٍ 	
َّ
الخلط ما بين الر

ا ب�سلع رائعة المذاق والرائحة وال�شكل. ويتوقُ  ة، و�إنّنا محاطون يوميًّ ماديَّ

ج�سدُنا للح�صول على كلِّ ذلك. قد تكون �أ�شياء كثيرة من هذه بركة لنا، 

لكن مع كثرة الخيارات ي�صعبُ �أحيانًا التَّمييز بين رغباتنا واحتياجاتنا. 

وقد ا�ستفادَ الم�سوِّقون من هذا الخلط. قبل ب�ضع �سنوات فقط، كانت تكلفة 

ة �ضئيلة من ثمن  لُ ن�سبة مئويَّ ريعة ت�شكِّ الم�شروب في مطعم الوجبات ال�سَّ

المحلِّيَّة،  ال�سريعة  الوجبات  مطاعم  �أحد  راجعتَ  ف�إذا  اليوم  �أمّا  الوجبة. 

�سوف تلاحظ �أنّ �سعر الـ "بيب�سي" مثلًا يقاربُ ن�صف �سعر وجبةٍ ما في 

ة احتياجًا،  د �أن بد�أ الأميركيُّون يعتبرون الم�شروبات الغازيَّ
َّ
المطعم. بمجر

ارتفعَ �سعرُها دون �أن يلاحظَ �أحد. وحتَّى لو لاحظوا، لم يكن الأمر ليثير 

هم باتوا يعتبرون الم�شروب احتياجًا م�شروعًا. اهتمامهم، لأنَّ

غبات 
َّ
الر بين  ما  الخلط  ب�سبب  ميزانيَّاتنا،  في  م�شكلةً  نا  بع�ضُ يواجهُ 

تنا  �سوُّق خا�صّ لع الموجودة في قوائم التَّ والاحتياجات. �إنّ العديد من ال�سِّ

ها  الآن. بع�ضُ لم تكن موجودة قبل ع�شرين عامًا، ولا �ضرورة لوجودها 

ر الوقت، ولكن الحقيقة هي �أنَّ الجدَّة كانت تتدبّر �أمرها ح�سنًا بدونها،  يوفِّ

ا فعل ذلك. وربما يمكننا نحن �أي�ضً

فيما كان ه�ؤلاء الطيَّارون الأوائل يراقبون �سان فران�سي�سكو تختفي وراءهم، 

النجاح  احتمالات  وكانت  لإر�شادهم.  الو�سائل  من  الكثير  متناولهم  في  يكن  لم 

ه لا �شيء يدفعُ الإن�سان لخو�ض مجازفة من هذا النوع �سوى  �ضئيلة، وبدا وا�ضحًا �أنَّ

ياح. 
ِّ
الر ا حتَّى في ظلّ غياب  �شاقًّ الهدف  بلوغ  فقد كان  هرة.  لل�شُّ ديد  ال�شَّ �ش  التَّعطُّ
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لكنَّ رياح المحيط كانت تحاولُ با�ستمرار قذفهم بعيدًا عن م�سارهم، ما كان يجعل 

حلة تبدو �شبه م�ستحيلة.
َّ
الر

فوق  عبوره  خلال  ل  التنقُّ في  ت�ساعدُه  �أدوات  ثلاث  يملكُ  يَّار  الطَّ كان  �آنذاك، 

يعودُ  تحليقه  �أثناء  في  كانَ  فقد  المر�سوم.  الم�سار  بع  وبالطَّ خريطته  لًا،  �أوَّ الماء. 

با�ستمرار �إلى الخريطة لر�ؤية مدى التزامه بالم�سار. المُعين الثاني في الرحلة هو 

ي�ستطيعُ تحديد موقعه  ماء �صافية، كان  ال�سَّ �أنَّ  م�س. فطالما  وال�شَّ للنُّجوم  قراءاته 

�إذا ر�أى �سفينةً في البحر تحته، كان  ة الثَّابتة. و�أخيرًا،  من خلال الأجرام ال�سماويَّ

بط. ي�ستطيع الاتِّ�صال بها طلبًا للم�ساعدة في تحديد موقعه بال�ضَّ

بينما نفكّر في كيفيّة محاربة القوى الَّتي تحاولُ با�ستمرار �إبعاد ر�ؤيتنا عن 

التي  الثلاث  رق  الطُّ هذه  على  نظرة  نلقي  دعونا  الملكوت،  �أجل  من  العي�ش  م�سار 

"رياح  ة  ب�شدَّ بنا  تع�صفُ  قد  ب، 
َّ
الر وراء  �سَيرِنا  في  الأوائل.  يَّارون  الطَّ ا�ستخدمَها 

لُ  معاك�سة"، وقد يكلِّفُنا البقاءُ على الم�سار ال�صحيح مجهودًا كبيرًا. لذا دعونا نت�أمَّ

في المعونات الملاحيَّة التَّالية فيما ن�سعى لتحقيق ر�ؤيتنا.

• ب عينيك. �سبقَ �أنْ ناق�شنا �أهميَّة و�ضع ر�ؤية 	 �أبقِ الخريطة والم�سار نُ�صْ

بلوغ  �أردتَ  �إذا  عينَيكَ  ن�صب  الر�ؤية  هذه  �إبقاء  المهمّ  من  لكن  �أ�سا�سيَّة، 

دْ من �أن  هدفك. في �أثناء رحلتك، راجعْ ر�ؤيتك الأ�سا�سيَّة با�ستمرار، وت�أكَّ

تكون جميع اختياراتك حتّى الثانويّة منها متما�شية مع قرارك الأ�سا�سي، 

روا  وذكِّ ر�ؤيتكم  عن  كثيرًا  ك�أ�سرة  تحدَّثوا  الملكوت.  �أجل  من  العي�ش  �أي 

ا ب�أهدافكم. بع�ضكم بع�ضً

• ار 	 ة ثابتة. راح الطيَّ ا�ستمرَّ في فح�ص موقعك عبر مقارنته بنقطة مرجعيَّ

ر، ولم يكن يعلم متى ت�أتي الغيوم 
ِّ
م�س والنُّجوم ب�شكل متكر يقر�أُ موقع ال�شَّ

ك بكلمة الله الثَّابتة.  ا �أن نتم�سَّ وتحجبُ ر�ؤيته. كذلك نحن، من المهمّ جدًّ

 في درا�سة تعاليم ي�سوع وا�ستخدِمْها كنقاط مرجعيَّة، وحلِّل موقعك 
َّ
ا�ستمر

يَّارين حينَ قارنوا  دمَ العديد من الطَّ الحالي واتِّجاه رحلتك من خلالها. �صُ

م�س واكت�شفوا مدى انحرافهم عن وجهتهم. كذلك نحن،  موقعهم بموقع ال�شَّ

�إذا جعلنا المجتمع نقطتنا  قد تُده�شنا �سرعةُ انحرافنا بعيدًا عن الهدف 

المرجعيَّة. لا بدّ من تحليل م�سارنا با�ستمرار في �ضوء كلمة الله.
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• �أبدوا 	 هم  لأنَّ يَّارين  الطَّ العديدُ من  �أُنقِذَ  بالإر�شاد.  بْ  ورحِّ النَّ�صيحة  اطلُبِ 

ا�ستعدادًا ل��سؤال �سفينة �شحن عابرة عن موقعهم. يتطلَّب الأمر قدرًا كبيرًا 

ن بيننا �أن يتعلَّموا الكثير من 
ّ
من التَّوا�ضع. يمكن لكثيرين من �صغار ال�س

ا في ما يتعلَّق بال��شؤون الماليَّة، فقط �إذا طلبوا ذلك. يبدو  الجيل الأكبر �سنًّ

كثيرين  �أنَّ  ففكرة  ين.  ملمِّ غير  نّ  ال�سِّ كبار  ب�أنَّ  �أقنعتْنا  التكنولوجيا  �أنَّ 

ريعة في التكنولوجيا، دفعَتنا للافترا�ض  رات ال�سَّ بينهم لم يواكبوا التَّغيُّ

ا �أكثرُ ذكاءً. لكنَّني �أعلمُ من خلال تجربتي �أنَّ معظم الَّذين  �أنَّ الأ�صغر �سنًّ

�ؤون الماليّة هم دون الأربعين. فمعرفة ما هو  يواجهون �صعوبة في ال�شُّ

�أكبر بقليل  ا�ستعدادًا  �أبديْنا  �إن  خ�ص حكيمًا.  ال�شَّ �أنَّ  الميغابايت لا يعني 

الأرجح  فعلى  الرحلة،  �أطول في  فترةً  الّذين ق�ضوا  �أولئك  ن�صيحة  لطلب 

�أنّنا �سنبقى على الم�سار ال�صحيح.

الخاتمة

�إنَّ معرفة موقعنا المالي لي�ست بالأمر الع�سير، كذلك الأمر بالن�سبة �إلى و�ضع 

بع�ض الأهداف الطويلة الأجل. �صحيح �أنّ ر�سمَ م�سارٍ من موقعنا الحالي �إلى المكان 

الذي نريد الو�صول �إليه قد ي�ستغرق بع�ض الوقت، �إلّا �أنَّ التَّحدي الأكبر الَّذي يواجهُ 

قد  المر�سوم.  الم�سار  على  البقاء  في  يكمن  الماليَّة  �أهدافنا  تحقيق  في  �أغلبيّتنا 

نملأ بيانات ماليَّة، ونن�شئ ميزانيَّات في �أوقات الحما�سة الق�صيرة. لكن الاختبار 

ال�سهل  من  ة.  الدنيويَّ اليوميَّة  الحياة  ت�سحقُنا  عندما  ر�ؤيتنا  تطبيق  هو  الحقيقي 

العودة �إلى ال�سلوكيَّات والعادات القديمة نف�سها.

وا�ستعدادًا  التزامًا  و�أبديتم  وعائلتكَ،  �أنتَ  حدتَ  اتَّ �إذا  نف�شل!  �ألَّا  ينبغي  لكن   

الاهتمام  بين  فرق  "هناك  قيلَ:  النَّجاح.  ت�ستطيعون  بع�ض،  بع�ضكم مع  للتَّوا�صل 

والالتزام. عندما تهتمُّ ب�شيء ما، ف�أنت تفعلُه حين ت�سنحُ لكَ الظروف. لكن عندما 

تلتزمُ ب�شيء ما، ف�أنتَ لا تقبلُ الأعذار، ولا تر�ضيكَ �سوى النَّتائج فقط." �إنَّ اتِّخاذ 

ة المتمحورة حول الم�سيح في عالم متمحور حول الذَّات يتطلَّبُ �أكثر  القرارات الماليَّ

ه يتطلَّبُ التزامًا. د اهتمام، �إنَّ
َّ
من مجر
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راسة أسئلة الدِّ

11 ما بد�أت بعزمٍ ون�شاط . ة ف�شلتَ فيها في و�ضع الميزانيَّة. ربَّ
َّ
نا عن مر

ْ
�أخبر

كَ انجرفتَ بعيدًا عن ر�ؤيتك. ما كان  كبيرين، ثمَّ �أدركتَ بعد �أ�شهر �أنَّ

بب في هذا؟ ماذا تعلَّمت منه؟ ال�سَّ

22 هَّال �شاركتنا بوقتٍ قمتَ فيه ب�شراء القبول؟.

33 د كماليَّات قبل ب�ضع �سنوات، .
ّ
ما هي بع�ض الأ�شياء الَّتي كانت مجر

و�أ�صبحت الآن احتياجات؟

44 ا لبقائنا �ضمن م�سارنا؟. ة جدًّ ة مهمَّ
َّ
لماذا تُعدُّ درا�سة كلمة الله الم�ستمر

55 كيف يرتبط ملاخي 3: 16 بميلنا �إلى الانجراف؟ هل يجدرُ بنا طلب .

ا؟ المزيد من الم�ساءلة ال�شخ�صيَّة؟ لماذا يبدو هذا �صعبًا جدًّ





ابع والعشرون الفصل السَّ

ا أن نُعطي؟  هل باستطاعتنا حقًّ

"روك كريك"  �سام هيو�ستن في كني�سة  دَ  تعمَّ الثاني 1854،  ت�شرين  في 19 

تِّين �سنة، وكان  ال�سِّ في تك�سا�س. كان �سام قد تجاوزَ  "الا�ستقلال"،  خارج منطقة 

ا. فقد عا�شَ حياةً �صعبة، ومع �أنَّ زوجته كانت  ا وعدوانيًّ معروفًا بكونه رجلًا فظًّ

قال  الالتزام.  هذا  بمثل  القيام  �إلى  بالحاجة  ي�شعر  لم  ه  �أنَّ �إلَّا  ل�سنوات،  م�ؤمنة 

لٍ كبيرة في حياته. فقد كان قبلًا  ته كان نقطة تحوُّ بون منه �إنّ يوم معموديَّ
َّ
المقر

مولعًا بالجدل و�صعب المرا�س، لكن بعد �إ�شهاره �إيمانه، �أ�صبح �ألطف و�أكثر �سرورًا.

بين منه. فقد �أعلن 
َّ
دَمَ المقر  �آخر �صَ

ٌ
ة �سام، حدثَ �أمْر ولكن مبا�شرةً بعد معموديَّ

ل بدفع ن�صف راتب الخادم المحلِّي  ه يريد �أن يتكفَّ �سام بعد الخدمة لقادة الكني�سة �أنَّ

هري. وعندما ��سألَه �أ�صدقا�ؤه عن  ال�شَّ

�سبب قراره هذا، ردَّ قائلًا: "محفظتي 

دتْ". ا تعمَّ �أي�ضً

�سام  علاقة  عن  الكثير  نجهلُ 

لُ  الحقيقي يحوِّ التَّجديد  �إنّ  ه محقٌّ ب�شيء.  �أنَّ ب، لكنَّ ت�صريحه يبيِّنُ 
َّ
هيو�ستن بالر

ات التي علَّمَ 
َّ
كلَّ ما في الإن�سان -حتَّى محفظته. في الواقع، بالنَّظر �إلى عدد المر

فيها ي�سوع عن المال، ن�ستنتجُ ب�سهولة �أنَّ محفظة الإن�سان هي �أولى الأماكن التي 

�ضُ للتَّغيير.
ّ
تتعر

دتْ. محفظتي أيضًا تعمَّ
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هل نجني ما يكفي لنعطي؟

ة �إلى طرح �أ�سئلة عن العطاء والع�شور، فيقولون:  يميلُ مَنْ يعانون م�شاكل ماليَّ

 منّا �أن نعطي؟" قبل �أن نجيب عن 
ّ

ب
َّ
ع الر ، هل يتوقَّ

ّ
 الحالي

ّ
"في ظلِّ و�ضعنا المالي

واية 
ِّ
الر فهذه  المقدَّ�س.  الكتاب  في  ة  بق�صَّ ل  الت�أمُّ بنا  ه يجدر  �أنَّ �أعتقدُ  �ؤال،  ال�سُّ هذا 

لْ بالدَّر�س  غيرة خلال حياة ي�سوع قد تعطينا فكرة عن نظرة الله �إلى العطاء. ت�أمَّ ال�صَّ

الَّذي علَّمه ي�سوع لتلاميذه وهُمْ ي�شاهدون الأرملة الم�سكينة تعطي الفل�سَين.

رَ فيه التَّلاميذ. فقد �سبقَ لهم �أن �سمعوا ي�سوع ينطقُ ب�أ�شياء  قد نتخيَّل ما فكَّ

�أحدهم:  ما هم�سَ  لربَّ بدا بالت�أكيد م�ضحكًا.  ة 
ّ
المر كثيرة غريبة، لكن ما قاله هذه 

ا �إنَّ الأرملة الفقيرة �أعطَتْ �أكثر من الآخرين؟" "�أ�سمعتَ ما قاله؟ هل قال حقًّ

ولربّما �أ�ضافَ �آخر: "�ألم يلاحظْ ي�سوع كم �أعطى البع�ض؟"

التَّلاميذ،  انتباه  �أثارَ  كما  الأقلّ  على  انتباهنا  الم�شهد  هذا  يثير  �أن  �أتمنَّى 

لْ  لذا دعونا نت�أمَّ �إلى قلب الله نف�سه.  واية نافذة ثمينة 
ِّ
الر �سا�ؤل. فهذه  للتَّ ودفعَهم 

ة من عِبَر: بما في الق�صّ

• بو�سعنا �أن نعطي ب�شكلٍ مقبول مهما كان و�ضعُنا المالي. كان هذا �سببًا 	

ا دَفَعَ الفقراء �إلى الإ�صغاء �إلى ي�سوع بكلّ �سرور. فبا�ستطاعة �أفقر  �إ�ضافيًّ

"لو  �أحيانًا:  التفكير  راودَنا هذا  ما  لربَّ الله في عطائه.  �أن ير�ضي  �إن�سان 

ه من وجهة  واية �أنَّ
ِّ
ما تك�شفُ هذه الر كان لديَّ المزيد، لأعطيتُ المزيد." �إنَّ

�أكثر.  �أن يعطوا  النَّا�س فقرًا هم في موقع ممتاز يتيحُ لهم  �أ�شدّ  نظر الله، 

فبغ�ضّ النَّظر عن و�ضعنا المالي، ن�ستطيع جميعًا �أن نعطي ب�شكل مقبول 

ومر�ضي لله.

• �أرغبُ 	 كثيرة،  �أحيانٍ  في  الذات.  عن  التخلّي  الحقيقي  العطاء  يلزمُنا 

بالتخلِّي عن  �أرغبُ  �أيِّ جزءٍ من حياتي.  عن  التَّخلِّي  دون  لكن  بالعطاء 

ل�شيء،  �ص  مخ�صَّ غير   
ٍّ
�إ�ضافي مالٍ  وعن  ارتدائها،  من  انتهيتُ  ملاب�س 

ة وا�ضحة. �إنّ الله  �سالة في هذه الق�صَّ
ِّ
وعن وقتٍ من �أوقات فراغي. لكنَّ الر

يبحثُ عن التَّخلِّي! هل �أنتَ على ا�ستعداد للتَّخلي عن �شيءٍ ما في �سبيل 
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�أنَّ الله  د 
َّ
طتَ له لمجر التَّنازل عن �شيء خطَّ العطاء؟ هل ت�ستطيعُ ب�سرور 

ر �أنَّ الله يهتمُّ �أ�سا�سًا بحجم التَّ�ضحية.  دعاكَ للم�شاركة؟ تذكَّ

• الفخاخ 	 �أحد  ة.  النهائيَّ الميزانيّة  لة  ن�سيان مح�صِّ فيه  ينبغي  وقت  هناك 

من  قرار  كلّ  اتِّخاذ  يتمُّ  حيث  عقليَّة  تطوير  هو  الميزانيَّة  في  المحتملة 

لة النهائيَّة. فقد نقولُ: "نحن نعلمُ �أنَّ هناك حاجة حقيقيَّة  منظور المح�صِّ

ا  ة." قد ي�صبحُ �صنعُ القرار �أوتوماتيكيًّ هنا، ولكنَّها لي�ست �ضمن الميزانيَّ

ليم في   ال�سَّ
ّ

لدرجة �أنّنا لا نعود ن�سمع دعوة الله لنا. لكن لاحِظْ غياب الح�س

قرار هذه الأرملة، وكيف باركَها ي�سوع على الرغم من ذلك. ما قامتْ به 

ندوق. ماذا كانت �ستفعل  يبدو جنونًا، فقد �ألقت الفل�سيْن الأخيريْن في ال�صَّ

الآن؟ يدعونا الله �أحيانًا �إلى �أماكن يبدو فيها تحكيم المنطق م�ؤذيًا، لذا 

وح كي ن�سمعَ الله حين يطلبُ منّا 
ُّ
ا�سين بما يكفي تجاه الر ليتنا نكون ح�سَّ

لة النِّهائيَّة. �أن نن�سى المح�صِّ

• به. 	 الاحتفاظ  يتمُّ  ما  �إلى  الله  ينظرُ  حين  في  يُعطى،  ما  �إلى  ننظرُ  نحن 

اليوم؟  ذلك  في  الأغنياء  جال 
ِّ
والر الأرملة  بين  الحقيقي  الفرق  كان  ما 

 مبلغًا كبيرًا من المال في 
ٌّ
كانَ الله بالت�أكيد را�ضيًا عندما �ألقى رجلٌ غني

الخزنة. فقد كان عمل الهيكل يكلِّف مالًا كثيرًا، من �صيانة المبنى، و�أجرة 

ال، وم�ساعدة الفقراء. فلا �شكَّ �أنَّ الهيكل كان ي�ستهلكُ مالًا كثيرًا في  العمَّ

ا قادمًا،  هر. ولعلّ الم��سؤولون عن الخزنة فَرِحوا عندما ر�أوا رجلًا ثريًّ ال�شَّ

ريق. �أ�ستطيعُ �أن �أ�سمعَ  وا لو تُفْ�سِح بع�ض تلك الأرامل المُ�سنَّات له الطَّ وتمنَّ

الأثرياء  رجالنا  بع�ض  يحبَطُ  قد  طويلًا،  فّ  ال�صّ كان  "�إذا  يقول:  �أحدُهم 

ويبقون بعيدًا". ولكن كان الله يراقبُ باهتمام �شيئًا �آخر. فيما نميلُ نحن 

�إلى النَّظر �إلى ما يُعطى، تكونُ عينُ الله دائمًا على ما يتمُّ الاحتفاظ به. 

، هل 
ّ
 الحالي

ّ
: "في و�ضعنا المالي

ّ
دًا في ��سؤالنا الأ�سا�سي لُ مجدَّ الآن دعْنا نت�أمَّ

�ؤال   في العطاء؟" �أنتَ وحدكَ ت�ستطيعُ الإجابة عن هذا ال�سُّ
َّ
ا �أن ن�ستمر َّبُّ منَّ

ع الر يتوقَّ

ر ما 
ِّ
ة �أ�سئلة ينبغي لكَ �أن تجيبَ عنها قبل �أن تقر ، لكن في اعتقادي، ثمَّ

ّ
ب

َّ
�أمام الر

 ي�سمح لكَ بالعطاء. وفيما تجيبُ عن هذه الأ�سئلة ب�أمانة، 
ّ
�إذا كان و�ضعُكَ المالي

ر الأرملة الَّتي قدَّمت الفل�سَين. تذكَّ
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• ة للحياة؟ �إذا كان الأمر 	 ا المال على �أيِّ �سلع غير �ضروريَّ هل تنفقُ حاليًّ

نَ من العطاء؟ كذلك، �أيمكنكَ التخلِّي عن �أيٍّ منها لتتمكَّ

• على 	 البقاء  يمكنك  هل  المائة،  في   10 بن�سبة  فج�أةً  دخلُكَ  انخف�ضَ  �إذا 

قيد الحياة؟ �إذا كان الأمر كذلك، فهل من �سببٍ يعوقُك عن �إعطاء 10 في 

المائة من دخلك للمحتاجين؟

• ا �أنَّ الله هو مَنْ ي�سدِّدُ احتياجاتكَ الطبيعيَّة؟	 هل ت�ؤمن حقًّ

• ه 	 �أنَّ على  يوافقون  فهل  العطاء،  عن  عاجز  كَ  �أنَّ حولكَ  مِن  مَنْ  عرفَ  �إذا 

ي�ستحيلُ عليكَ �أن تعطي؟

• يعي�شُ �أكثر من ثمانين في المائة من النَّا�س ب�أقلّ من 10 دولارات في 	

ت�شعرُ  هل   
1
اليوم. في  واحد  دولار  من  ب�أقلّ  المائة  في  وثلاثون  اليوم، 

احة في �أن ت�شرح لهم لماذا لا يمكنك العطاء؟
َّ
بالر

• ن�ستطيع مقابل حوالى دولاريْن، �أن ن�ضعَ الكتاب المقدَّ�س في يد �شخ�ص 	

م ه�ؤلاء الأ�شخا�ص �أ�سباب  م�ستعدٍّ لل�سير لأميال لدرا�سة الكلمة. هل �سيتفهَّ

امتناعكَ عن الم�ساعدة؟

كثيرة هي الأ�سئلة التي قد نطرحها على �أنف�سنا. لكن لي�س الهدف هنا �إهانة 

لاة. قد  الأ�شخا�ص الّذين يعي�شون في دولة متقدِّمة، بل امتحان القلوب بروح ال�صَّ

نا لا ن�ستطيع �أن نعطي؟  ا. هل نحن �صادقون عندما نقول �إنَّ تكون قلوبنا خادعة جدًّ

لا؟  �أم  نعطي  �أن  ن�ستطيع  ا  كنَّ �إذا  ما  لتحديد  خاطئة  مرجعيَّة  نقطة  ن�ستخدم  هل 

هم، في نظرنا،  غم من �أنَّ
َّ
م�ؤمنون كثيرون في العالم يعطون بفرح وانتظام على الر

لا يملكون �شيئًا.

مع  عملتُ  لقد  التالي.  تو�ضيح  المهمّ  من  �آخر،  مو�ضوع  �إلى  ننتقلَ  �أن  قبل 

هم يعطون �أكثر مّما يجب.   حَرِجٍ لدرجة �أنّني �شعرتُ �أنَّ
ٍّ
�أفراد كانوا في و�ضعٍ مالي

 حتمًا 
ُّ
�إذا �أعطيتَ فيه الكثير، �سوف ت�ضر ا، ولكن قد تكونُ في و�ضعٍ،  هذا نادر جدًّ

ة. �أومن �أنّه في بع�ض الحالات، يمكن �أن يكون جزءٌ من عطائنا  بالتزاماتك ال�شهريَّ

1	� Anup Shah, “Poverty Facts & Stats,” <www.globalissues.org/> March 28, 
2010.
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ف عن العطاء  عبارةً عن �أعمال نقوم بها لخدمة الآخرين. ولكنَّ هذا لا يعني التَّوقَّ

 ب�أزمةٍ �شديدةٍ لدرجة تمنعُهُ من تقديم 
ُّ
المالي. لم ي�سبقْ لي �أبدًا �أن قابلتُ �إن�سانًا يمر

ا. بع�ض المال �شهريًّ

كم يجدرُ بنا أن نعطي؟

ا �أن يجيبَ عن هذا  دًا في تحديد كم ينبغي �أن يُعطى. يجدرُ بكلٍّ منَّ كنتُ متردِّ

ني وكيل، و�صحيح �أنَّ الح�ساب الم�صرفي �أو  ر �أنَّ �ؤال �أمام الله. من المهمّ �أن �أتذكَّ ال�سُّ

ني قدَّمتُ طوعًا كلَّ ما �أملكُ �إلى  الممتلكات تحملُ ا�سمي، لكنَّها لي�ست لي. وبما �أنَّ

�ؤال لي�س: كم يجب �أن �أعطي؟ بل: �أين يريدُ اّهلل منّي �أن �أ�صرفَ �أمواله؟ الله، فال�سُّ

الع�شور  �إعطاء  لنا  ينبغي  كان  �إذا  ما  حول  كثيرة  نقا�شات  �إلى  ا�ستمعتُ  لقد 

ني غير ملزم قانونًا بتقديم 10 في  ، �أ�شعرُ �أنَّ
َّ
في ع�صرنا الحالي �أم لا. بالن�سبة �إلي

عتُ بهذا في الما�ضي. خلال �سنوات زواجنا 
ّ
ني تذر ا ب�أنَّ المائة. لكنَّني �أعترفُ �أي�ضً

ون�ساعدُ  والآخر،  الحين  بين  القليل  نعطي  ا  كنَّ فقد  عًا.  متقطِّ عطا�ؤنا  كان  الأولى، 

ريق. �أحدهم في محنته عندما ن�ستطيع، ونرعى طفلًا �أو طفليْن على طول الطَّ

ع�صرنا  في  �شيء  كلَّ  ب�أنَّ  دّ 
َّ
الر �إلى  �سارعتُ  الع�شور،  مو�ضوع  طُرِحَ  عندما 

المائة والباقي كان ملكهم. كنتُ  �شعبُ الله 10 في  �أعطى  . فقد 
ّ

ب
َّ
للر الحالي ملكٌ 

ذلك  كان  المائة.  في   10 فقط  ولي�س   ،
ّ

ب
َّ
للر ملكٌ  هو  اليوم  �شيء  كلَّ  �أنَّ  �إلى  �أ�شير 

نعطي  �أن  بل  القانون  نطبِّقَ  �أن  منّا  يريدُ  يكن  لم  فالله   .
َّ
�إلي بالنِّ�سبة  ا  جدًّ وا�ضحًا 

�أن يقدِّموا  لًا في الآخرين( يجب  �أوَّ رون  �أميركا )الذين يفكِّ ا في  بفرح، والبع�ض منَّ

�أكثر من 10 في المائة.

نة �أنَّ المبلغ الإجمالي  ر عذابي النف�سي حين �أدركتُ في نهاية ال�سَّ ما زلتُ �أتذكَّ

الذي قدَّمناه لا يتجاوزُ 5 في المائة من دخلي. منذ ذلك الحين، تحدَّثتُ مع �أ�شخا�ص 

�أنّنا  نكت�شف  لكنَّنا  ح�سنة،  نوايا  جميعًا  لدينا  الوحيد.  ل�ستُ  �أنِّي  ووجدتُ  كثيرين 

ا �أ�شياء �أخرى كثيرة.  نا نريدُ �أي�ضً ن�ضع الملكوت خلفَ ظهورنا. نريدُ �أن نعطي، ولكنَّ

بع�ض  يلي  ما  في  مثمرين.  غير  ويجعلُنا  عطائنا  من  يحدّ  الأ�شياء  بهذه  وتعلُّقنا 

رات الَّتي قد ت�ساعدُك في هذا المجال من العطاء. الم�ؤ�شِّ
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• لًا. في �أحيانٍ كثيرة نتريّثُ لنرى ما �إذا كان �سيتوافر لدينا ما يكفي 	 �أعْطِ �أوَّ

من المال لنعطي. نحن عازمون تمامًا على العطاء، ولكنَّنا لا نعطي. وفي 

�إذ  ح�سابنا،  في  ما  كلَّ  ننفقُ  الزواج،  بداية  في  �سيَّما  لا  منازلنا،  معظم 

ة لكَ بقدر �أهميَّة  ة مهمَّ عات الخيريَّ
ُّ
هناك دائمًا احتياجات. �إذا كانت التَّبر

الإيجار، ف�ستجدُ المال لها. كَتَبَ الخبير المالي دايفد با�ش كتابًا بعنوان 

ا( لم�ساعدة كبار  )Start Late, Finish Rich( )ابدَ�أْ مت�أخرًا، و�ستغدو غنيًّ

عُ الَّذين يريدون �أن ي�صبحوا  نّ على �أن ي�صبحوا �أثرياء. في كتابه، ي�شجِّ ال�سِّ

لًا. ما يقوله هو: �إذا كنتَ تريدُ حقًا �أن  �أثرياء على �أن يدفعوا لأنف�سهم �أوَّ

على   
ّ
�أ�سا�سي ب�شكل  التَّركيز  �إلى  بحاجة  ف�أنتَ  التَّقاعد،  عند  ا  ثريًّ تكون 

ال هو �سحب الأموال  بيل الوحيد للقيام بذلك على نحوٍ فعَّ الادِّخار. وال�سَّ

ليتنا  الادِّخار.  على  الأوّل  المقام  في  والتَّركيز  الفور  على  �شيك  كلِّ  من 

�سُ مجتمعُنا لتح�صيل الثَّروة!
ّ
�س للملكوت كما يتكر

َّ
ن�ستطيع �أن نتكر

• ا، كتبَ قائمة بقراراته. 	 �أعطِ بانتظام. عندما كان جوناثان �إدواردز �شابًّ

ير مع  ة كلَّ يوم لم�ساعدته في ال�سَّ
َّ
كان يهدفُ �إلى قراءة هذه القرارات مر

رتُ �أن �أعي�ش هكذا في كلّ وقت، 
َّ
ب. وفي قراره الثامن ع�شر قال: "قر

َّ
الر

لأنّه في ظنِّي، �أنا في �أف�ضل �أُطُر التَّقوى، حيث لديَّ المفاهيم الأو�ضح عن 

2
�أمور الإنجيل، وعن العالم الآخر".

القرارات من منظورٍ  اتِّخاذ  الأوقات  ه ي�سهلُ في بع�ض  �أنَّ وجدَ جوناثان 

في  لكن  القد�س.  وح 
ُّ
الر ب�إر�شاد  و�ضوح  بكلِّ  خلالها  ي�شعرُ  ه  لأنَّ �أبديّ، 

ة وا�ضحة،  باب ويحجبُ ر�ؤيته، فلا تعود الأبديَّ �أخرى، يظهرُ ال�ضَّ �أوقات 

بنا  يجدرُ  لذا  كهذه،  ب�أوقات   
ُّ
يمر جميعنا  الج�سد.  اتِّباع  عندئذٍ  وي�سهلُ 

"�أُطُر  �أف�ضل  في  نا  ب�أنَّ فيه  ن�شعرُ  وقتٍ  في  العطاء  ب��شأن  قراراتنا  اتِّخاذ 

ثم نواظبُ على العطاء بانتظام في الأوقات الَّتي تبدو خلالها  التقوى"، 

ة غير وا�ضحة. الأبديَّ

2	� Jonathan Edwards, The Works of Jonathan Edwards, Vol. 1, Paternoster- 
Rowe, London, 1839.
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• ة للغاية. قد نعطي 	 �أعطِ بمحبّة وبا�سم ي�سوع. �إنَّ دوافعنا في العطاء مهمَّ

خلال  من  نعطي  وقد  روحيِّين.  لنبدو  �أو  التَّقدير  على  بالح�صول  رغبةً 

ا �أن ت�صبح جماعتنا معروفةً برعاية نف�سها بنف�سها. 
ًّ
كني�ستنا، ون�أملُ �سر

العطاء،  من  معيَّن  نوع  عن  يبحث  الله  �أنَّ  ح  يو�ضِّ المقدَّ�س  الكتاب  لكنَّ 

كثب  عن  دوافعك  افح�صْ  وملكوته.  ي�سوع  وبا�سم  المحبّة  بدافع  العطاء 

دْ من �أنَّ هدفك الوحيد هو تمجيد ربّنا ي�سوع وتعزيز ملكوته. وت�أكَّ

• ا 	  بتوجيه قراراتك، وكُنْ م�ستعدًّ
ّ

ب
َّ
لاة وبعناية. ا�سمحْ للر ال�صَّ �أعطِ بروح 

"ديدا�ش"،  كتاب  في  بالاحتياجات.  ة  الخا�صّ ات  ِّيَّ
التحر ببع�ض  للقيام 

في  تعرَقُ  �صدقتَكَ  "دعْ  الكاتب:  قال  الأولى،  الم�سيحيَّة  الكتب  من  وهو 

ا في  ر مليًّ �أنْ تعطيها." بعبارةٍ �أخرى، فكِّ �أنْ تعرفَ لمَنْ يجبُ  �إلى  يديْك 

لي�س  ت�ساعدهم.  الذين  الأ�شخا�ص  وفي  �أموالَك  فيه  تقدِّمُ  الَّذي  المكان 

مير، �إنّما هدفنا كوكلاء هو �إنفاق موارد الملك بطريقةٍ  العطاء لتخدير ال�ضَّ

ين في ذلك، فمن البديهي �أن نطلب منه الإر�شاد. تُر�ضي الملك. �إذا كنَّا جادِّ

• مَثلَ 	 لكنَّ  ج�سدنا،  �إلى  بالن�سبة  الكلّ  �أ�صعب  هو  هذا  ما  ربَّ  . بتخلٍّ �أعطِ 

�سلَّموا  الم�ؤمنين وقد  الفل�سين وا�ضح. يفرحُ قلب الله بر�ؤية  الأرملة ذات 

هم م�ستعدّون للتَّخلِّي عن �أي �شيء   ي�سوع الم�سيح لدرجة �أنَّ
ّ

ب
َّ
�أنف�سهم للر

ما  كلَّ  وكانا  الأرملة،  حياة  يمثِّلان  الفل�سان  هذان  الملكوت.  �سبيل  في 

تملك. لكنَّها �أبدتِ ا�ستعدادًا للتَّخلِّي عنهما ل�صالح الملكوت. امتحنْ حياتك 

ة. هل من �شيء ذي قيمة ت�ستطيعُ التَّخلِّي عنه ل�صالح الملكوت؟  الخا�صَّ

ربما هو ح�ساب توفيرك �أو بع�ض الممتلكات العزيزة على قلبك، �أو ربما 

ا هي  عمَّ النظر  بغ�ضّ  �أخرى.  �أمور  �إنفاقه على  يمكن  مالًا  تكلِّفكَ  هواية 

 هوايتك، �صمّم على التخلِّي عنها ب�سرور ل�صالح الملكوت، واثبتْ ت�صميمَك 

هذا بالفعلِ.

• ة. ا�ستفادتْ عائلاتٌ كثيرةٌ من �إقامة 	 �صْ مكانًا �آمنًا للأموال الخيريَّ خ�صِّ

كانت  اتب، 
َّ
الر �شيك  و�صول  عند  للعطاء.  �س 

َّ
المكر للمال  منف�صل  ح�ساب 

ةٌ منه في هذا الح�ساب، وتُعتبر غير قابلة للَّم�س. هذا  تقتطع ن�سبةٌ مئويَّ
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الذي  المكان  ب��شأن  لل�صلاة  الوقت  بع�ض  تخ�صي�ص  المجال  في  يف�سحُ 

ع فيه بالمال. كما �أنَّ هذا الح�ساب يحمي المالَ من الدُّخول 
َّ
يجب �أن تتبر

امة النَّفقات اليوميَّة. في دوَّ

الخاتمة

قالَ  فيهم.  ي�سكنُ  الأ�سمى  المعطي  لأنّ  بب�ساطة  وذلك  يعطون،  الم�سيحيُّون 

عًا كني�سة كورنثو�س الغنيَّة على الم�شاركة مع م�ؤمنين فقراء  �سول بول�س، م�شجِّ
َّ
الر

وَهُوَ  افْتَقَرَ  جْلِكُمُ  �أَ مِنْ  هُ  نَّ
�أَ الْمَ�سِيحِ،  يَ�سُوعَ  نَا  رَبِّ نِعْمَةَ  تَعْرِفُونَ  كُمْ  نَّ "فَ�إِ �آخر:  بلدٍ  في 

3
 تَ�سْتَغْنُوا �أَنْتُمْ بِفَقْرِهِ".

ْ
، لِكَي

ٌّ
غَنِي

ه كما قدّمَ ي�سوع نف�سه  �أنَّ الم�ؤمنين الأثرياء في كورنثو�س  كان بول�س يخبرُ 

ا مع �آخرين. لي�شاركهم، جاءَ الوقت الّذي فيه يت�شاركون هم �أي�ضً

كَ ت�ستطيعُ القراءة تُثبتُ  د حقيقة �أنَّ
َّ
راء، ولكن مجر نحن �أغنياء. قد لا ت�شعرُ بالثَّ

ل نفقات التَّعليم  ان العالم غير القادرين على تحمُّ ذلك. فهناك �شريحة كبيرة من �سكَّ

�ضمن  ف�أنتَ  اليوم،  المتَّحدة  الولايات  في  ةٍ  رفاهيَّ في  تعي�شُ  كنتَ  و�إنْ  الأ�سا�سي. 

الـ10 في المائة من �أغنى �سكّان العالم.

نحن �أغنياء ولدينا فر�صة هائلة وم��سؤوليَّة الم�شاركة. الم�ؤمن الَّذي لا يملكُ 

ا قد فقد ر�ؤية ما فعلَه الله من �أجله، و�إمّا  ة في العطاء، يكون �إمَّ في قلبه رغبةً ملحَّ

ب ي�ساعدنا كي ن�شعل من جديد تلك الر�ؤية 
َّ
لم تكن لديه ر�ؤية من الأ�سا�س. ليت الر

 الم�شاركة مع الآخرين.
ّ
ونجدّد حب

2كورنثو�س 8: 9 	3
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راسة أسئلة الدِّ

11 ا �أن تعطي الأرملة هذين الفل�سيْن؟ . من وجهة نظر ماليَّة، هل كان منطقيًّ

ماذا يعلِّمنا هذا عن طرق الله وعن الح�سِّ ال�سليم؟

22 متى تعوقُنا الع�شور عن تلبية دعوة الله لنا لإعطاء المزيد؟.

33 يَّة؟ لماذا �شدّد . لماذا يُعدّ العطاءُ بمحبّة وبا�سم ي�سوع في غاية الأهمِّ

ة؟ ِّيَّ
مْتٍ و�سر ي�سوع على العطاء ب�صَ

44  في العطاء حتَّى لو لم تكن دوافعنا نقيَّة؟ ماذا .
ّ
هل يجبُ �أن ن�ستمر

يحدثُ لو انتظرنا حتى تتنقّى دوافعنا؟

55 �إلى جانب عطاء المال، ما طرق العطاء الأخرى الَّتي يمكن �أن تعتمدَها .

ةٍ؟ هل يجوزُ في �أوقاتٍ ما �أن تمتنعَ الأ�سرة عن   ب�ضائقةٍ ماليَّ
ُّ
�أ�سرةٌ تمر

تقديم المال؟





امن والعشرون الفصل الثَّ

الحفاظ على التَّركيز

في �أحد متاجر الدَّهانات المحليَّة، نجدُ على طول الجدار الخلفي رفَّ عر�ضٍ 

متاجر  في  �شائعة  هذه  العر�ض  طريقة  الألوان.  اختيار  في  العملاء  لم�ساعدة 

الموزّعة  الألوان  العيِّنات من  �آلاف،  نقلْ  لم  �إن  الدّهانات، وهي عبارة عن مئات، 

ة �أ�شرطة و�أخذها �إلى منزله،  على �أ�شرطة كرتونيّة رقيقة. ي�ستطيعُ العميل اختيار عدَّ

التي  الم��سألة  كِبَر  )لاحظْ  الأ�سرة  �أفراد  �سائر  مع  للغرفة  المنا�سب  اللَّون  لمناق�شة 

تثيرُها ب�ضع عيِّنات من الألوان(. 

ج الفروق في عيِّنات 
ُّ
فّ. �أراقبُه ويده�شُني مدى تدر

َّ
ثمّة ما يبهرُني في هذا الر

فّ، تجِدُ عيِّنةً 
َّ
ة الي�سرى من الر اوية العلويَّ الألوان، والفرق ال�شا�سع الإجمالي. ففي الزَّ

من اللَّون الأبي�ض النَّا�صع البيا�ض، وعلى يمينه مبا�شرةً عيِّنةً �أخرى تبدو بي�ضاء 

كالأولى. ولكن �إذا و�ضعتَ العيِّنتيْن جنبًا �إلى جنب، �سترى �أنَّ الثَّانية مطعّمةٌ بلون 

كَ لن تلاحظه �إلَّا �إذا ا�ستخدمتَ �إ�ضاءةً  ا لدرجة �أنَّ البيج. لكنَّ الفرق بينهما ب�سيط جدًّ

جيّدة واعتمدتَ العيِّنة الأولى كمرجع. ومع الا�ستمرار بالانتقال من لون �إلى �آخر 

في لوحة العر�ض، تلاحظُ �أنَّ التَّغيير في اللَّون طفيفٌ ويحدثُ ببطءٍ �شديد. �أخيرًا، 

فلي الأيمن، تب�صرُ �ألوانًا تحملُ �أ�سماءً مثل �أ�سود فاحم،  كن ال�سُّ
ُّ
عندما ت�صلُ �إلى الر

و�أ�سود حالك.
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واد بالعيِّنة الأولى النَّا�صعة البيا�ض،  عند مقارنة العيِّنة الأخيرة الحالكة ال�سَّ

بما  �شريط  كلّ  العر�ض، عند مقارنة  لوحة  امتداد  ولكن على  وا�ضحًا.  الفرق  يبدو 

ب�إ�ضافة  ا،  تدريجيًّ وهكذا  تقريبًا.  الفرق  تمييز  عن  عاجزًا  نف�سكَ  تجدُ  يجاورُه، 

�إلى  تغييرات غير مح�سو�سة في اللَّون على كلِّ �شريط، ننتقلُ من الأبي�ض النَّا�صع 

الأ�سود الحالك.

تجنُّب  �إلى  �أميلُ  �أنا 

نة  �ألواح العر�ض الملوَّ

فالخيارات  الكبيرة. 

كثيرة،  المعرو�ضة 

من  دًا  مت�أكِّ ول�ستُ 

اختيار  على  قدرتي 

لُ  �أف�ضِّ �أريد.  ما 

الح�صول  بالحريّ 

خيارات  ع�شرة  على 

منها  �أنتقي  حتَّى 

واحدًا و�أبد�أ بالدَّهان. 

من  لوني  اخترتُ  لو 

الألوان،  مئات  بين 

د من  كيف لي �أن �أت�أكَّ

�أنَّ الألوان الأخرى �إلى جانب هذا اللون لم تكنْ 

لتبدو �أف�ضل؟

رُني �ألواح عر�ض الألوان هذه بالقرارات الماليَّة الَّتي ينبغي لنا اتِّخاذها  تذكِّ

كلَّ يوم. فنحن محاطون بت�شكيلة �ضخمة من الخيارات: �إلى �أين نذهب؟ ماذا نفعل؟ 

ماذا نرتدي؟ وماذا نقود؟ وفي كلِّ فئة، تبدو الت�شكيلة غير متناهية. �أحيانًا ن�شعرُ 

كما �شعرَ "الم�سيحي" في كتاب "�سياحة الم�سيحي" عندما دخلَ "�سوق الأباطيل". 

ا لاجتذابنا والإيقاع بنا. ونرغبُ  ي�صً مة خ�صِّ فنحن محاطون بمغريات كبيرة م�صمَّ
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لكنَّنا لا نعرف  ة"،  ال�سماويَّ "المدينة  �إلى  ت�ساعدُنا في رحلتنا  اتِّخاذ خيارات  في 

بيل �إلى ذلك. دائمًا ال�سَّ

البيا�ض.  النَّا�صعة  الدّهان الأولى  من ناحية، لدينا خيارات على غرار عيِّنة 

كُ �أبدًا في �ضرورة  نعلمُ مثلًا، �أنَّ الله يريدُ منّا �أن ن�ساعدَ الأرامل والأيتام، لذلكَ لا ن�شكِّ

ها خاطئة  ا�ستخدام مواردنا لهذا الغر�ض. ومن ناحية �أخرى، لدينا خيارات نعرفُ �أنَّ

واد. ها تنتهكُ بو�ضوح كلمة الله، وبو�سعنا �أن نقول �إنّها حالكة ال�سَّ تمامًا لأنَّ

غيرة التي لا هي �سوداء  ولكنَّنا نجدُ بين الأ�سْوَد والأبي�ض �آلاف الخيارات ال�صَّ

الّذي لا  العدد  زِ هذا 
ْ
لفَر و�إذ نخرجُ كلَّ يوم  ها في مكانٍ ما بينهما.  �إنَّ ولا بي�ضاء. 

تُ، ونتوهُ، ونفقدُ  ونت�شتَّ ة"،  ال�سماويَّ "المدينة  �أحيانًا  يُح�صى من الخيارات، نن�سى 

القدرة على ر�ؤية الهدف.

دعونا نلقي نظرة على التَّو�ضيح الافترا�ضي المتعلّق بنوع الخيارات الماليَّة 

التي نقابلُها.

رَ الوقت، ووجبَ عليكَ  لُ في مدينة نيويورك، وقد ت�أخَّ كَ تتجوَّ لْ للحظة �أنَّ تخيَّ

عُ  وتتنوَّ المطاعم،  ب�آلاف  نيويورك  مدينة  تعجُّ  عام.  الطَّ فيه  تتناولُ  مكان  �إيجاد 

ة �إلى نَهمٍ �شديد. تخيَّل جميع الخيارات المعرو�ضة �أمامكَ  الخيارات من وجبة �أ�سا�سيَّ

الي�سرى في الأعلى، تجدُ مطعمًا  اوية  الزَّ الدّهان. في  وك�أنّها مجموعة من عيِّنات 

غير  ال�صَّ المطعم  هذا   .402 �شارع  في   )Gray’s Papaya( بابايا"  "غرايز  ا�سمه 

ا وهو  ا خا�صًّ ا، وت�ستطيعُ فيه �أن تطلبَ عر�ضً �ص بتقديم وجبات رخي�صة جدًّ متخ�صِّ

ط، لقاء 2,75 دولارًا. وجبة ب�سيطة مع م�شروب متو�سِّ

اوية اليُمنى في الأ�سفل، �ستجدُ مطعم "ما�سا" )Masa( ذات  �إذا نظرتَ �إلى الزَّ

بق الواحد. بين  هرة العالميَّة، حيث تبد�أُ �أ�سعار وجبات الع�شاء من 500 دولار للطَّ ال�شُّ

وكالة  راعيْنا  �إنْ  الأخرى.  الخيارات  تقابلكَ مجموعة هائلة من  الخياريْن،  هذيْن 

نا ن�ستطيعُ بالإجماع  ب �أن ن�ستخدم خيراته، �أعتقد �أنَّ
َّ
الملكوت، وكيف يريدُ منّا الر

ا  رفيْن �سيكون الأف�ضل. �صحيح �أنّ الخيار الأرخ�ص لي�س �صحيًّ ا من الطَّ ر �أيًّ
ِّ
�أن نقر

ب لن ي�ستاء �إن اخترنا �إنفاق 2,75 دولارًا في "غرايز بابايا" على 
َّ
دائمًا، لكنَّ الر
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ا على وجود طرق لا�ستخدام مواردنا �أف�ضل من  الطبق الخا�صّ. �آملُ �أن نُجْمِعَ �أي�ضً

عام والأجواء.  �إنفاق 500 دولار على طبق في مطعم "ما�سا"، مهما كانت روعة الطَّ

ولكن هذان لي�سا الخيارَين الوحيدَين. في الواقع، يوجدُ بين هذيْن المطعميْن �آلاف 

الأماكن الأخرى حيث يمكننا �شراء وجبات.

زَحْفُ الرُّؤية 

�ؤية. قد نقتنعُ 
ُّ
�إحدى الم�شاكل الَّتي تقابلُنا في م�سيرتنا الم�سيحيَّة هي زَحْف الر

مُ على عي�شه. ولكن عندما نبد�أُ باتِّخاذ الخيارات المطلوبة في  بحقٍّ كتابي، ون�صمِّ

الحياة اليوميَّة، نجدُ ر�ؤيتنا تزحفُ ببطءٍ نحو الج�سد مُبتعدةً عن قناعتنا الأ�صليَّة. 

اوية اليُ�سرى العليا مع  عام في مدينة نيويورك. نبد�أُ بالزَّ دًا في خيارات الطَّ  مجدَّ
ْ
ر فكِّ

فحة ببطء باتّجاه  ال�صَّ �أكثر، فننزلُ في   
ٍّ
ي لكن نرغبُ بطعامٍ �صحِّ "غرايز بابايا"، 

ا�ستخدام موارد الله بحكمة،  البحث ونحن عازمون على  �أكثر تكلفة. نبد�أُ  خيارات 

ي�سهلُ  وبالتالي  بينها،  ب�سيطة  فروقًا  نلاحظُ  الخيارات،  �صنا  تفحُّ �أثناء  في  ولكن 

ج �شيئًا ف�شيئًا على طول اللائحة. وي�ساعدُنا في ذلك ج�سدُنا، لأنَّ ع�شاء 
ُّ
علينا التدر

نا �أ�صبحنا مرتاحين  القريد�س يبدو �أف�ضل من دجاج ترياكي. وهكذا ندركُ فج�أةً �أنَّ

لإنفاق 25 دولارًا على طبقٍ في مطعم �شرائح اللحمة. ففي النِّهاية، لا نزال بعيدين 

ولكن في الواقع، هناك خيارات  كلَّ البعد عن دفع 500 دولار في مطعم "ما�سا". 

يَّة بين مطاعم الهوت دوغ، واللَّحوم. كثيرة ح�سنة و�صحِّ

الميلُ  هذا  يطالُ  �إذ  المطاعم،  اختيار  عن  فقط  يعبِّرُ  لا  التَّو�ضيح  هذا  لكن 

عُ  �ؤية مجالات عديدة في حياتنا. تكثرُ الخيارات �أمام الغني، لذلك ت�شجِّ
ُّ
لزحف الر

والملاب�س  يَّارات  ال�سَّ اختيارنا  في  ذلك  ويحدثُ  �ؤية. 
ّ
الر زحف  على  ا  جدًّ الثَّروة 

ولكن  الملكوت،  ل�صالح  مواردنا  با�ستخدام  تتمثّل  وا�ضحةٍ  بر�ؤيةٍ  نبد�أُ  كن.  وال�سَّ

نا  ج الاختيارات، �إلى �أن ندركَ فج�أةً �أنَّ
ُّ
�سرعان ما نجدُ �أنف�سنا نزحفُ ببطءٍ مع تدر

ا بت�أثيرها  �إحدى لعنات الثراء التي ن�ستهينُ جدًّ �إنّها  ة.   ابتعدْنا عن ر�ؤيتنا الأ�صليَّ

على حياتنا.
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�إن�سان يقيمُ في  لْ للحظة خيارات  �أقلّ بكثير. ت�أمَّ �إنَّ خيارات الإن�سان الفقير 

عام لي�س  �ؤية في مجال الطَّ
ُّ
ما زحف الر ة، �إنَّ ودان. �صحيح �أنّ له �صراعاته الخا�صَّ ال�سُّ

في الغالب �ضمن هذه ال�صراعات.

لا�ستخدام  مقدَّ�سةٍ  ر�ؤيةٍ  على  �إذًا  نحافظُ  فكيف  ودان،  ال�سُّ في  نعي�شُ  لا  لكنَّنا 

غبات 
َّ
الر نحو  البطيء  الزَّحف  من  �أنف�سنا  نقي  كيف  الملكوت؟  ل�صالح  مواردنا 

ة بعيدًا عن بناء الملكوت؟ كيف ن�صمدُ عند مرورنا بـ "وادي الأباطيل"؟ الج�سديَّ

رسمُ الحدود لعائلاتنا

المح�سو�س  البطيء وغير  التَّنازل  الَّتي نحفظُ بها عائلاتنا من  رق  الطُّ �إحدى 

�أو  �سنفعلُها  الَّتي  المحدَّدة  الأ�شياء  بع�ض  ت�سجيل  هي  ة،  الج�سديَّ غبات 
َّ
الر �أمام 

بين  ج 
ّ
فالتدر ة.  يَّ المادِّ نحو  التَّدريجي  الانجراف  تبرير  ا  جدًّ هل  ال�سَّ من  بُها.  نتجنَّ

ي  مْ م�سبقًا على عدم تخطِّ ا. و�إذا لم ن�صمِّ عيِّنات الدّهان مثلًا يبدو �أحيانًا ب�سيطًا جدًّ

مْنا م�سبقًا على عدم  حدٍّ معيَّن، �سوف ي�سهلُ الانجراف. على �سبيل المثال، �إذا �صمَّ

القرار،  �صنع  عمليَّة  ا  جدًّ �ست�سهلُ  عام،  الطَّ طبق  على  دولارات   10 من  �أكثر  �إنفاق 

حيح. و�سي�ساعدُنا ذلك على البقاء �ضمن الم�سار ال�صَّ

من المهمّ مناق�شة هذه القرارات ك�أ�سرة. تكلّموا عن �أ�سباب ر�سم بع�ض الحدود 

. وتجنّبوا التَّركيز 
ّ

ب
َّ
ال�شخ�صيَّة، وعن الميل للانجراف بعيدًا عن الأف�ضل الَّذي من الر

فقط على �أمورٍ لن تفعلوها وعلى �سلعٍ لن ت�شتروها، وناق�شوا الأماكن الَّتي ترغبون 

الملاب�س  الإنفاق على  �إليها مواردكم. هل من فائدة في الامتناع عن  ب�أن تذهب 

 في البنك؟ هل من ف�ضيلة حقيقيَّة 
ُّ
الباهظة الثَّمن �إذا كان المال المدَّخر �سوف ي�ستقر

في قيادة �سيَّارة قديمة �إذا كان المال المدَّخر �سوف يُنفَقُ في النهاية على �إعادة 

التَّركيز على الهدف، لأنّ  ة  يَّ �أهمِّ تزيين غرفة الجلو�س؟ لا نبالغُ عندما ن�شدِّدُ على 

هُها. جميع هذه القرارات �ستبدو عديمة الجدوى، �إذا لم توجد ر�ؤية روحيَّة توجِّ
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سيناريو محتمَل

ان  يُعِدَّ يْن  �شابَّ زوجيْن  نتخيَّل  دعونا  بذلك،  للقيام  رق  الطُّ �إحدى  لتو�ضيح 

فقا على  لاة وطلب م�شيئة الله، اتَّ ر�ؤية �أ�سا�سيَّة لعائلتهما. بعد ق�ضاء وقتٍ في ال�صَّ

ح�صر ر�ؤيتهما في ثلاثة �أهداف �أ�سا�سيَّة. فقد رغبا �أن تتَّجهَ جميع مواردهما طوال 

حياتهما �إلى الفئات الأ�سا�سيَّة الثّلاث التالية:

• تربية عائلة تقيّة	

• ت�شجيع القدِّي�سين	

• الين	 خلا�ص ال�ضّ

الزَّوجيْن  دُ هذيْن  الأ�سا�سيَّة ب�سيطة للغاية، لكنَّها تزوِّ �ؤية 
ُّ
الر �أنّ هذه  �صحيح 

ين بنقطة انطلاق لاتِّخاذ خيارات �أ�صغر. وفي حال تعلَّقت القرارات بموا�ضيع  ال�شابَّ

من  د  والت�أكُّ الثلاثة  الرئي�سيَّة  الأهداف  هذه  �إلى  الرجوع  دائمًا  يمكنهما  �أخرى، 

توافُق كلّ خيار �صغير مع �أحد هذه الأهداف. ولكن كما نعلمُ جميعًا، ن�ستطيعُ في 

ات كثيرة خيارات لا تتَّفقُ مع 
َّ
ر �أيَّ �شيء لأنف�سنا، ونتَّخذ في مر

ِّ
لحظة �ضعف �أن نبر

�أهدافنا الأ�صليَّة.

بع�ض  اتِّخاذ  را 
َّ
قر لذا  الميل،  هذا  لديهما  �أنَّ  ابان  ال�شَّ الزَّوجان  هذان  عَلِمَ 

ه من الأف�ضل �أن يعزما  القرارات قبل �أن يجدا �أنف�سهما في خ�ضمّ المعركة. و�أدركا �أنَّ

فيها  ور�سما  ورقةً  �أخذا  لذا  التَّجربة.  ت�أتي  �أن  قبل  دانيال،  فعل  كما  قلبهما،   في 

دائرة كبيرة.

لع �أو الأن�شطة الَّتي  الجزء الدَّاخلي من الدائرة يُمَثِّل الهدف، وقد �أدرجا فيه ال�سِّ

ائرة فقد  ها تتَّفقُ مع ر�ؤيتهما الأ�سا�سيّة. �أمّا في الجزء الخارجي من الدَّ ي�شعران �أنَّ

�أدرجا جميع الأمور الَّتي لا تتما�شى مع ر�ؤيتهما. دعونا نلقي نظرةً على الحوارات 

المحتملة الَّتي قد تدورُ عند ت�صنيف �أن�شطتهما �أو م�صاريفهما.
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عام في الخارج؟"  ت��سألُ الزوجة: "ماذا �سنفعلُ �إذًا ب��شأن تناول الطَّ

فيجيبُ الزَّوج: "ح�سنًا، من الجيِّد �أن نخرجَ من المنزل من حين �إلى �آخر، لكن 

خم�سة  �إنفاق  ينا�سبنا  لن  مالنا،  من  ممكن  قدر  ب�أكبر  ع 
ّ
نتبر �أن  نحاولُ  نا  �أنَّ بما 

وع�شرين دولارًا على الوجبة في حين يمكننا تناول الطعام في المنزل بجزء ب�سيط 

من هذا المبلغ."

عام في الخارج، ماذا نفعل عندما ن�سافر، �أو  رنا عدم تناول الطَّ
َّ
- "ولكن �إذا قر

عندما يحتاج �صديقٌ ما �إلى الت�شجيع؟ نحن نلتقي �أحيانًا ب�أ�صدقاء لتناول الفطور، 

ويبدو هذا جزءًا من هدفنا المتمثِّل في ت�شجيع القدِّي�سين".

عام بهدف التَّرفيه، وتناول الطعام  ما ينبغي لنا التَّمييز بين تناول الطَّ - "ربَّ

في مكان ما لأنَّ ذلك يتَّفقُ مع �أحد �أهدافنا الأ�سا�سيَّة".

زينة منزليَّة غير �ضروريّةالعطلات المُكلفة

ت�شجيع الم�ؤمنين

�صيانة المنزل

يد مع الأطفال  ال�صَّ

زيارة الأرامل 

م�ساعدة الكني�سة الم�ضطهدة 

ارات غير المكلفة يَّ ال�سَّ

م�ساعدة الفقراء

معدَّات خيمة التخييم

 تناول الطعام 

في الخارج 

بهدف الترفيه

مركب �صيد

مدينة 

الملاهي

�سيّارات جديدة

�سيّارات ترفيهيّة

اجات رباعيّة،  درَّ

مركبات ثلج، �إلخ.
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ه �سيتَّفقُ مع ر�ؤيتنا الأ�سا�سيَّة. ولكن ماذا عن  - "يبدو هذا معقولًا، و�أعتقد �أنَّ

ف لتناول وجبة بعد غياب طويل عن المنزل، عندما لا يت�سنَّى لي الوقت لإعداد  التوقُّ

الطعام؟ "

- "ربما يتعيّنُ علينا في تلك الحالات تحديد مبلغ بالدُّولار لا نتجاوزه لكلِّ 

زم". وجبة، ونحاول تجنُّب تناول الطعام في الخارج �أكثر من الَّال

عام في المطاعم �أو لا ، بل الهدف هو  لي�ست الفكرة هنا �أن تختار تناول الطَّ

�ؤية بعيدًا. من المهمّ �إن�شاء ر�ؤية �أ�سا�سيَّة، كتربية عائلة تقيّة، 
ُّ
�أن تتجنَّب انزلاق الر

وت�شجيع القدِّي�سين، وخلا�ص ال�ضالِّين، وي�سهلُ اتِّخاذ قرار ب��شأن الخيارات �ضمن 

مع  غيرة  ال�صَّ الخيارات  تلك  تتَّفقَ  �أن  هي  الحقيقيَّة  الم�شكلة  ما  �إنَّ المعايير.  هذه 

نا  �أنَّ �أهدافًا عالية، ثمَّ نكت�شف لاحقًا، وب�شكل مخزٍ،  ر�ؤيتنا الأ�سا�سيَّة. فنحن ن�ضعُ 

�إنَّ  الم�ؤمنين.  غير  حياة  �أ�سلوب  كبير  حدٍّ  �إلى  يُ�شبهُ  حياة  �أ�سلوب  تبرير  �إلى  عُدْنا 

الة لتجنُّب هذا  الاتِّفاق على التَّفا�صيل ك�أ�سرة، وتدوين قراراتنا ي�شكّلان و�سيلة فعَّ

الانجراف غير المح�سو�س. 

ة: هذه القرارات تخ�صُّ  قبل الانتقال �إلى مو�ضوع �آخر، هناك نقطة �أخرى مهمَّ

عائلتك فقط. فلي�س في كلمة الله ما ي�شيرُ �إلى �أنَّ الأكل الترفيهي، �أو امتلاك منزل 

ترفِقَ  و�أن  الخا�صّ،  و�ضعها  على  ز  تركِّ �أن  عائلة  بكلِّ  يجدرُ  خطيَّة.  هما  متنقِّل 

لو  ف 
َّ
نت�صر دائمًا كيف  نعلم  المادِّي، ولا  المجتمع  الحياة في  ت�صعبُ  بالآخرين. 

التَّعبير عن الا�ستياء من اختيارات الآخر،  هل  ال�سَّ �أنف�سنا مكان الآخر. من  و�ضعْنا 

ة �ضدَّ �شيء ا�شتراه هذا ال�شخ�ص، لا �سيّما �إذا لم يكن بو�سعنا  والتحلّي بقناعات قويَّ

هذا  �أنَّ  �أعتقد  لعائلتك.  �شخ�صيَّة  حدود  ر�سم  عن  ي�شغلكَ  هذا  تدعْ  لا  لكن  �شرا�ؤه. 

�ضروريّ في المجتمع المادِّي الَّذي نعي�شُ فيه.

ة ضغط الأقران قوَّ

ا نتحدَّثُ عن  قبل عدَّة �سنوات، خلال مناق�شة بعد الع�شاء مع �إخوة م�ؤمنين، كنَّ

نا نقا�شًا حول التَّباين الاقت�صادي في العالم، 
ْ
ميلنا �إلى �إنفاق الكثير على �أنف�سنا. �أثَر

نا ن�ستطيع �أن نجتهد �أكثر للم�شاركة والعطاء. في نهاية المحادثة،  وحول حقيقة �أنَّ
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وبعد وقفة ق�صيرة، قالت �أخت كانت ت�صغي �إلينا: "ح�سنًا، �ستبدي عائلتُنا ا�ستعدادًا 

ا!" للعي�ش في م�ستوى �أقلّ، �إذا فعلَ الجميعُ ذلك �أي�ضً

حِكَ جميع الجال�سين من حول الطاولة. قد يبدو التَّ�صريح م�ضحكًا، والمنطق  �ضَ

لتُ بالمناق�شة،  �سخيفًا. فلماذا تَدَعُ الآخرين يُمْلُون عليكَ قناعاتكَ؟ ولكن، بعدما ت�أمَّ

�أ�صدقَ  بب�ساطة  كانت  ها  و�أنَّ �أغلبيّتنا،  فيه  يٌفكّر  كان  عمّا  عبَّرتْ  ها  �أنَّ  وجدتُ 

منَّا جميعًا.

نا وكلاء غير �صالحين في بع�ض مجالات حياتنا، لكنَّنا نرف�ضُ  كلّنا نعلمُ �أنَّ

�أثناء  في  �آخرين  مع  التَّكاتف  في  نرغبُ  لكنَّنا  التَّغيير،  نريدُ  مختلفين.  نبدو  �أن 

نا نر�سمُ م�سارنا الخا�صّ،  رون، و�أنَّ نا مفكِّ �أنَّ قيامنا بذلك. نرغبُ جميعًا بالاعتقاد 

باب ومن ميلهم لتقليد بع�ضهم بع�ض.  ال�شَّ . ن�سخرُ من  تنا ب�شكلٍ م�ستقلٍّ ونخُطُّ �سكَّ

يجدر  ه  �أنَّ يظنّون  هم  ف�إنَّ الأحذية،  من  مميّزة  معيَّنة  ة  تجاريَّ علامة  وُجدتْ  ف�إن 

ا�شدين، فنحن 
َّ
الر �إلينا نحن  بالن�سبة  ا  �سخيفًا جدًّ الأمر  يبدو  عليها.  الح�صول  بهم 

كبالغين لا  �أنَّ معظمنا  الحقيقة هي  ولكن  الأمر.  تجاوزْنا هذا  نا  �أنَّ دون من  مت�أكِّ

نزال عر�ضة ل�ضغط الأقران. قد ي�شعرُ كثيرون بيننا بالإحراج لو عَرَفَ �آخرون عدد 

ة ال�سيِّئة الَّتي اتَّخذناها بناءً على ما قد يقوله النا�س عنّا. فكما قال  الخيارات الماليَّ

�إ�شعياء: "كُلُّنَا كَغَنَمٍ".

المتمحورة حول  ثقافتنا  تُحدثه  الذي  القوي  �أثير  التَّ �سابقٍ  وقتٍ  ناق�شْنا في 

كني�سة  دوائر  في  �أحيانًا  لكن  غط.  ال�ضَّ هذا  لمحاربة  طرقٍ  في  نا 
ْ
ونظر الذَّات، 

�أنف�سنا  نجدُ  الدَّاخل.  من  بل  الخارج،  من  الأقوى  غط  ال�ضَّ ي�أتي  لا  الأنابابت�ست، 

عات الآخرين داخل دائرتنا  نا نحاولُ تلبية توقُّ د �أنَّ
َّ
نتَّخذ قرارات ماليَّة �سيِّئة لمجر

رُ بدورنا على الآخرين الَّذين يراقبونَنا. الاجتماعيَّة. و�إذْ ن�ست�سلمُ لهذا ال�ضغط، ن�ؤثِّ

خياراتنا  من  والعديد  و�سيَّاراتنا  منازلنا  لتبدو  كانت  كيف  �أحيانًا  �أت�ساءلُ 

عندما  الآخرين؟  عاتُ  توقُّ كُنا 
ِّ
تُحر كم  يراقبنا.  مَنْ  يوجد  لم  لو  اليوميَّة  الماليَّة 

تفكّر  �أم  المحتملة،  الإ�صلاح  بتكاليف  لًا  �أوَّ تهتمُّ  هل  قديمة،  �سيَّارتكَ  ت�صبحُ 

في  التَّفكير  عند  حولك؟  الآخرين  �آراء  على  قديمة  �سيَّارة  قيادةُ  �ست�ؤثر  كيف 

غط  ال�ضَّ  على 
ّ
قرارك مبني بالمائة من  الجلو�س في منزلك، كم  �أثاث غرفة  تجديد 
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نمتحن  �أن  لنا  ينبغي  لذا  و�آرائهم،  الآخرين  بتعليقات  رُ معظمنا  يت�أثَّ ؟ 
ّ
 الاجتماعي

حياتنا ودوافعنا.

تشجيع الوكالة في المجتمع

�أحيانٍ  ا دائمًا. ففي  الأقران لي�س �سلبيًّ �أنّ �ضغط  �أحيانًا،  نلاحظُ بين �شبابنا 

اتّخذوها. كذلك نحن،  الآخرين  �أنّ  د 
ّ
لمجر قرارات جيِّدة فقط  باب  ال�شَّ يتَّخذُ  كثيرة 

�أخذنا ذلك بعين  �إنْ  المحيط بنا.   
ّ
غط الاجتماعي �إيجابيَّة بال�ضَّ ر بطريقة  فقد نت�أثَّ

ين حول الوكالة الكتابيَّة،  الاعتبار، فمن المهمّ �أن نحيطَ �أنف�سنا ب�إخوة و�أخوات جادِّ

ويرغبون في عي�شها في حياتهم.

ع قِيَم الملكوت والوكالة في مجتمعاتنا؟ كيف نن�شئ �ضغط �أقرانٍ  فكيفَ ن�شجِّ

 في جماعاتنا؟ دعونا نلقي نظرة على بع�ض الطرق الَّتي ت�ساعدُ في تعزيز 
ّ
�إيجابي

.
ّ
 �إيجابي

ّ
قِيَمٍ كتابيّة و�ضغطٍ اجتماعي

• �أن 	 تريدُ  الَّتي  �ؤية 
ُّ
الر كُنِ 

كما  الآخرين.  في  تراها 

عامٌّ   
ٌ
وعي هناك  نا، 

ْ
ذكر

يعزّز  جماعاتنا  داخل 

تقديم  على  القدرة  لدينا 

�أداء �أف�ضل في هذا المجال. ولكن قد ت�صبحُ جماعتنا ال�ضيِّقة عائقًا �أمامنا، 

وح. لقد قر�أنْا مقاطع من عظة الجبل، 
ُّ
وتمنعُنا �أحيانًا من تلبية دعوة الر

نا ف�شِلْنا بعدئذٍ  �إجراء تغييرات في نمط حياتنا، ولكنَّ واقتنعْنا ب�ضرورة 

الآخرين داخل جماعاتنا. ماذا �سيقولون؟  الخوف من  ر ب�سبب  التغيُّ في 

�أن  الإن�سان  من  للخوف  ن�سمحُ  يطرحونها؟  قد  الَّتي  الأ�سئلة  �أنواع  وما 

رُ في �أخينا من خلال  وح في حياتنا. وفي الوقت عينه، ن�ؤثِّ
ُّ
يخنقَ عمل الر

ا عن �إجراء تغييرات في نمط حياته.  ب، ونعوقُهُ �أي�ضً
َّ
توانينا عن اتِّباع الر

كلُّ  يُبْدي  ب جماعةً 
َّ
الر �سي�ستخدمُ  لكن تخيّل كيف  ذلك.  يطان يحبُّ  ال�شَّ

ع�ضو فيها ا�ستعدادًا لعي�ش ر�ؤية الوكالة التي منحَهُ �إيّاها الله!

ؤية الَّتي تريدُ   كُنِ الرُّ

أن تراها في الآخرين.
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• ذلك 	 تفعلَ  �أن  يجبُ  الكتابيّة.  الوكالة  لت�شجيع  ركة  ال�شَّ �أوقات  ا�ستخدِمْ 

بب وراء معظم �صراعاتنا داخل  ال�سَّ ب�أنَّ  بعناية وتوا�ضع، لكنَّني مقتنعٌ 

ة. نحن نعلم  جماعاتنا يعودُ �إلى �إحجامنا عن مناق�شة الموا�ضيع المهمَّ

ق�س، والزِّراعة،  ة لها، كالطَّ كيف نناق�شُ ب�إ�سهاب مو�ضوعات لا قيمة �أبديَّ

و�إخفاقات  �أخرى،  جماعات  في  راعات  وال�صِّ ة،  التجاريَّ والأعمال 

ة  د في طرح مو�ضوعات هامَّ نا نتردَّ خ�صيَّات ال�سيا�سيَّة، ولكن يبدو �أنَّ ال�شَّ

ائمة �ضدَّ الثقافة المحيطة، �أحتاجُ �إلى  ت�ؤثِّر علينا يوميًا. في المعركة الدَّ

�سماع  �إلى  �أحتاجُ  قديمة.  �سيارة  بقيادة  القبول  عن  يف�صح  �أخي  �سماع 

مناق�شات تجعلُني �أ�شكرُ الله على المنزل الذي �أمتلكُه، ولا تُحدِثُ �ضغطًا 

غوط  �ضُ لما يكفي من ال�ضُّ
َّ
ة. نحن نتعر

َّ
 كي �أجري تح�سينات م�ستمر

ّ
علي

ا  يًّ ركة ب�أن ت�ضيف �ضغطًا مادِّ الخارجيّة لذا دعونا لا ن�سمحُ لأوقات ال�شَّ

ة، �أو  زت مناق�شتنا دائمًا على المناظر الطبيعيَّ ا من الدَّاخل. �إذا تركَّ �إ�ضافيًّ

ذلك  ر  ف�سي�ؤثِّ التَّح�سينات،  �أو  المفرو�شات،  �أو  المنزليّة،  الدِّيكورات  �أحدث 

حتمًا على الاختيارات التي نتَّخذُها ك�أ�سرة.

• عُ 	 عْ �أوقات التَّعليم الجماعي عن المال والوكالة الكتابيّة. يختلفُ وَ�ضْ �شجِّ

كلٍّ منَّا، ولكن ينبغي ت�شجيع القادة على ق�ضاء بع�ض الوقت في التَّعليم 

عن هذا المو�ضوع. لدينا في معظم مجتمعاتنا تعليمٌ جيِّدٌ حول ما يجدرُ 

بنا تجنُّبه، وحول الأماكن الَّتي ينبغي لنا �ألّا نزورها، وحول الخيارات 

به،  زُ على ما يجب تجنُّ الَّتي يجدر بنا عدم اتِّخاذها. في �أحيانٍ كثيرة نركِّ

المثال،  �سبيل  على  الممار�سة.  هذه  وراء  الكامنة  المبادئ  تعليم  ونهملُ 

والتَّ�صاميم  اقة 
َّ
البر الألوان  العديد من كنائ�سنا عن �ضرورة تجنُّب  تُعلِّمُ 

الع�صريّة الأنيقة. ولكن بغ�ضّ النظر عن اللَّون، هل �إنفاق 35000 دولار 

القدرات  تبدو  �أحيانًا  الكتابيّة؟  الوكالة  مع  يتَّفقُ  �شخ�صيَّة  �سيَّارة  على 

فترة  في  الة  فعَّ ية،  والمادِّ الكبرياء  لمحاربة  نطوِّرها  التي  التَّمييز  على 

زمنيَّة واحدة، وفا�شلة في فترة زمنيَّة �أخرى. غالبًا ما يحدثُ هذا نتيجة 

التَّركيز فقط على الممار�سة و�إهمال المبد�أ. من المهمّ �أن نعود با�ستمرار 

�إلى الكلمة كمرجع لنا ونعلِّم مبادئ الكتاب المقدَّ�س الخالدة.
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• ع 	 �أحيانٍ كثيرة، ت�شجِّ الأُ�سَر مِن حولك. في  المقدَّ�سة في  ع الخيارات  �شجِّ

لقد  الإ�ضافي.  والا�ستهلاك  الإنفاق  على  ندري  �أن  دون  من  تعليقاتنا 

يَّارات الفخمة والحلويات ال�شهيَّة  تعلَّمْنا �أن نلاحظ الف�ساتين الجديدة وال�سَّ

�أن نُبارك مَنْ  �أنه من الجيِّد  وغيرها، ونُعجَب بها ونعلِّق عليها. �صحيح 

ةً تمدحُ �آخرين في مجتمعك 
َّ
مِن حولنا و"نفرح مع الفرحين"، لكن كم مر

ل�شرائهم ملاب�س م�ستعملة، �أو �سيَّارة م�ستعملة، �أو لإعدادهم وجبة ب�سيطة 

اتٍ كثيرة بدون تفكير، محاولةً 
َّ
عند زيارتك لهم؟ تخرج تعليقاتنا في مر

ع،  مت المحرج. وهذه التَّعليقات، الَّتي يُفتر�ضُ بها �أن ت�شجِّ ك�سر جدار ال�صَّ

ا.  �أي�ضً جين 
ّ
�إليهم بل على المتفر ثُ  لها ت�أثير لي�س فقط على الّذين نتحدَّ

كتابيَّة  �أكثر  نظر  وجهة  �إلى  مجتمعاتنا  لتقريب  فر�صةٌ  جميعًا  لدينا 

لا�ستخدام الموارد، من خلال ت�شجيع الخيارات الجيِّدة في ما بيننا.

الخاتمة

نحن بلا �شكّ نعي�شُ في زمنٍ من الخيارات غير الم�سبوقة. لدينا كمّ هائل من 

لها  �أن كان  ي�سبقْ  لم  الج�سد،  �إطعام  الحياة وطرق  ب�أنماط  تتعلّق  التي  الخيارات 

ةً في حياتنا،   الخا�صّ بعيِّنات الدَّهان حقيقةً يوميَّ
ُّ
دُ المثلُ التو�ضيحي مثيل. يج�سِّ

�إذا كنَّا  ا.  وهناك �آلاف الخيارات والقرارات المتطابقة الَّتي يجبُ �أن نتَّخذها يوميًّ

والإ�شباع  بالماديّة  الخا�صّ  الحالي  ائد  ال�سَّ ار  التيَّ في  الانجراف  بتجنُّب  نرغب 

الج�سدي، �سوف يتطلَّب الأمر حما�سةً وتفانيًا لكلمة الله و�شغفًا بالقدا�سة في حياتنا. 

غط  ة التيَّار. مع ا�ستمرار ارتفاع ال�ضَّ باحة �ضدَّ التيار موازٍ لقوَّ الجهد المطلوب لل�سِّ

المادّي، �سوف يحتاج جيلنا �إلى �أن يكون �أَوْعى من الأجيال ال�سابقة.

�شبابنا  من  العديد  �أراقبُ  عندما  والتَّ�شجيع  بالتَّحدِّي  �أ�شعر  ا  �أي�ضً لكنَّني 

. وفيما �أ�ستمع �إلى مناق�شاتهم  َّبِّ
وعائلاتنا. �أرى رغبةً متزايدةً في �أن ي�ستخدمهم الر

وقتًا  جيلي  ق�ضى  حين  ففي  بالبركة.  �أ�شعر  حياتهم،  و�أ�سلوب  خياراتهم  و�أراقبُ 

ال�شباب  جيل  في  كثيرين  �أ�سمع  �إليه،  وال�سعي  "التقدُّم"  عن  الحديث  في  طويلًا 

كيفيَّة  عن  يتحدَّثون  للملكوت.  نافعة  حياتهم  ت�صبح  بها  الَّتي  رق  الطُّ يناق�شون 

 يباركُنا فيما نر�سمُ الحدود 
ّ

ب
َّ
مع المحيطة بهم. ليت الر ة وثقافة الطَّ يَّ تجنُّب المادِّ
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زُ  ةٍ، ونركِّ عُ على الانف�صال عن العالم في ثقافةٍ ذاتِ نزعةٍ ا�ستهلاكيَّ لعائلاتنا، ون�شجِّ

مواردنا على بناء ملكوت ي�سوع الم�سيح!  

أسئلة الدراسة

11 هل �سبقَ �أن كنتَ مقتنعًا ب�شيء ما ثم وجدتَ نف�سك تنجرفُ ببطءٍ بعيدًا .

�ؤية في حياتك.
ُّ
ر بها زحفُ الر عن قناعاتك الأ�صليَّة؟ �شاركْنا بطُرُقٍ �أثَّ

22 خاءُ ميلَنا �إلى الابتعاد عن قناعاتنا؟.
َّ
لماذا يُزيدُ الر

33 ا للعائلات في ثقافتنا؟ ماذا عن . ة جدًّ لماذا تعدُّ خطوط الحدود مهمَّ

الحدود لكنائ�سنا؟

44 كيف نر�سمُ حدودًا لبيوتنا ونعلِّمُ �أطفالنا �ألاَّ يحكموا على الآخرين؟.

55 عُ من خلالها الوكالةَ الكتابيَّة في الجماعة. متى يكون . ناق�شْ طرقًا ت�شجِّ

ا لطرح هذه الموا�ضيع؟ ومتى يحين �أف�ضل وقت لتخ�صي�ص  الوقت مثاليًّ

�أوقات من التَّعليم المركّز؟





الفصل التاسع والعشرون

يَّة  جذور المادِّ

بب. انت�شرَتِ الأفكار والآراء  ما ي�صعُب اكت�شاف ال�سَّ كانتِ الم�شكلة وا�ضحةً، �إنَّ

فقَ  �أيّ دليل. الحقيقة الوحيدة الَّتي اتَّ �إبراز  �أحدًا لم ي�ستطع  على نطاقٍ وا�سع، لكنَّ 

عليها الجميع هي �أنَّ مئات النِّ�ساء المتمتِّعات ب�صحةٍ جيِّدة كُنَّ يدخلْنَ الم�ست�شفيات 

ى ما  ى النّفا�س" �أو "حمَّ يْنَ عَقِب �إ�صابتهنَّ بما كان يُ�سمّى بـ "حمَّ لِيَلِدْنَ، ثمّ يتوفَّ

العلمي  �أي 
َّ
الر دعا  وقد  ع�شر،  التَّا�سع  القرن  منت�صف  في  ذلكَ  حَدَثَ  الولادة".  بعد 

ت الوفيات. تعلَّمتِ الحوامل �أن يَخَفْنَ 
َّ
ا�سخ �آنذاك �إلى �إراقة الدَّم. ومع ذلك، ا�ستمر

َّ
الر

�أنَّ معدَّل الوفيات بين الحوامل اللَّواتي  �أثبتَ  �أنّ الواقع  من الم�ست�شفيات، لا �سيّما 

يلدْنَ في الم�ست�شفيات بَلَغَ ثلاثة �أ�ضعاف معدَّل الوفيات على يد القابلات.

بيب المجريّ �إغناز �سملويز �إلى اكت�شافٍ مهمّ. فقد  ل الطَّ في ذلك الوقت، تو�صّ

ته،  ى النَّفا�س تقريبًا تُعْزَى �إلى انعدام النَّظافة. ولإثبات نظريَّ وجدَ �أنَّ كلَّ حالات حُمَّ

�أجبرَ جميعَ الأطبَّاء في الم�ست�شفى على غَ�سْلِ �أيديهم بالجير المُعالَج بالكلور كلَّما 

انتقلوا من �سريرٍ لآخر.

في  الوفيات  معدَّل  وانخف�ضَ  ة،  فوريَّ نتائج  على  �سملويز  الدكتور  ح�صلَ 

ما كان غريبًا  الم�ست�شفى ب�شكلٍ كبير. قد يبدو ذلك ب�سيطًا و�أ�سا�سيًّا في ع�صرنا، �إنَّ

لِ  غِ �إليه. فعلى الرغم من الأدلَّة، ومِنْ تَوَ�سُّ ا في زمنه حتَّى �إنَّ �أحدًا لم  يُ�صْ جدًا وثوريًّ
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ل  بِّي النَّتائج الَّتي تو�صّ اء الآخرين، تجاهلَ المجتمع الطِّ الدكتور �سيملويز �إلى الأطبَّ

ت �إراقة الدَّم ك�إجراء طبّي مُعتمد في تلك الأيّام.
َّ
�إليها، وا�ستمر

يخبرُنا التَّاريخ �أنَّ الدكتور �سيملويز، في محاولته الحثيثة لإقناع زملائه غير 

العقليّة،  للأمرا�ض  م�صحّ  في  وُ�ضع   1865 عام  وفي  بالجنون،  �أ�صيبَ  المبالين، 

حيث توفي في �سن ال�سابعة والأربعين.

�ستكون  �آنذاك  المُتَّخذة  المختلفة  الإجراءات  وكافّة  الدَّم  �إراقة  �أنَّ  يعلمُ  كان 

�آخر، وين�شرون  �إلى  ون بالانتقال من مري�ض 
ُّ
�أنّ الأطباء ي�ستمر بلا جدوى، طالما 

العدوى في كلّ �أرجاء الم�ست�شفيات. باخت�صار، كان الدكتور �سيملويز قد عَثَرَ على 

العمل  الأطبَّاء لي�صرفوا �ساعاتٍ طويلة في  ام، كان  الأيَّ الجذريّ. وفي تلك  بب  ال�سَّ

بب. باجتهاد، دون �أن ي�ستطيعوا و�ضع حدٍّ للمر�ض ما لم يعالجوا ال�سَّ

خلالها  من  الم�ؤمنون  ي�ستطيعُ  عديدةً  طرقًا  نا  عر�ضْ ال�سابقة،  الف�صول  في 

والعمل  ميزانيَّة،  وو�ضع  �إنفاقنا،  تتبُّع  يَّة  �أهمِّ في  وبحثْنا  ة.  يَّ المادِّ �آفة  محاربة 

يَّة وجود ر�ؤية  معًا ك�أ�سرة واحدة. كما تحدَّثنا عن وباء ديون الم�ستهلك، وعن �أهمِّ

�أ�سا�سيَّة لبيوتنا. لكنْ من المهمّ �أن نفهم �أنَّ كلَّ هذا �سيكون بلا جدوى �إذا ف�شِلْنا في 

ة؟ قبل النَّظر �إلى م�صدرها  يَّ بب الجذري وراء المادِّ معالجة �سبب م�شكلتنا. �إذًا ما ال�سَّ

ة في العالم من حولنا. يَّ عند الم�ؤمنين، دعونا ننظر �إلى �سبب المادِّ

نظريَّة الحياة القصيرة 

 وا�ضحٌ. ينبغي 
ٍّ
بب في وقوع العالم غير الم�ؤمن في م�أزق مالي بر�أيي، �إنَّ ال�سَّ

بطاقات  في  الدُّولارات  �آلاف  تحمل  طة  المتو�سِّ الأميركيَّة  الأ�سرة  �أنَّ  يفاجئنا  �ألَّا 

الائتمان، وتحتاج �إلى دخليْن للوقوف على رجليْها. يرى غير الم�ؤمنين �أنَّ الحياة 

الحاليَّة هي الأ�سا�س، و�أنّ الموت هو نهاية كلّ �شيء. �إذا كنتَ �ستعي�شُ �سبعين عامًا 

فقط، من المنطقي �أن تنتزعَ قدر ما ت�ستطيع من عمرِكَ على الأر�ض. كما يقولُ المثل 

ة  "نظريَّ ذلك  ي  ن�سمِّ وقد  نَمُوتُ"،  غَدًا  نَا  نَّ
لأَ وَنَ�شْرَبْ  "فَلْنَ�أْكُلْ  المقدَّ�س:  الكتاب  في 

الحياة الق�صيرة".



263 جذور ال َّادِّيم

ة الحياة الق�صيرة. كان ا�سمه بوب،  دَ نظريَّ  قبل عدَّة �سنوات، عملتُ مع رجلٍ ج�سَّ

ا، ودفعَهُ  ر فيه جدًّ �أثَّ ي فج�أةً في عمر الخام�سة والخم�سين، ما  وكان والده قد توفِّ

لأق�صاها.  الحياة  يعي�ش  �أن  ر 
َّ
قر وبالتالي  ا،  �شابًّ �سيموتُ  بدوره  ه  ب�أنَّ للا�ستنتاج 

يد  لًا، وبد�أ يذهبُ �إلى ال�صَّ يد، لذا ا�شترى قاربًا كبيرًا ومنزلًا متنقِّ كان بوب يحبُّ ال�صَّ

لَ  على قر�ضٍ عقاريٍّ ثانٍ  في عطلة نهاية كلّ �أ�سبوع. وليحقّق ما ي�صبو �إليه، حَ�صَ

ر: ما دامَ الإن�سانُ في  لمنزله، متجاوزًا الحدّ الأق�صى لبطاقاته الائتمانيَّة. فقد فكَّ

رَ طويلًا، فلماذا لا يعي�شُ الحياة لأق�صاها طالما ي�ستطيع. النِّهاية لن يعمِّ

غيرة لم تنجح كما كان يعتقد. فهو لم يمُتْ في �سنِّ الخام�سة  ة بوب ال�صَّ لكنَّ خطَّ

تِّين من عمره،  والخم�سين، وفي الواقع، خلال فترة عملي معه، كان يبلغُ حوالى ال�سِّ

�سعٌ من  ما لم يكن لديه متَّ �إنَّ ةٍ جيِّدة، ويحتفظُ ب�ألعابه،  عُ ب�صحَّ وكان لا يزال يتمتَّ

ه للعمل �ساعات طويلة لت�سديد 
َّ
الوقت للَّعب. فالدُّيون الَّتي جَمَعَها تراكمت، ما ا�ضطُر

ط له. ا خطَّ المدفوعات. بدا بوب محبطًا، �إذْ عا�شَ لفترة �أطول ممَّ

فترة  �أثناء  في  النافذة  عبر  بك�آبةٍ  ينظرُ  وهو  بوب  تخيّل  ب�إمكاني  يزالُ  لا 

يكن  لم  تقريبًا.  انتهَتْ  قد  بوب  حياة  كانت  جعّة.  فيه  بكوبٍ  مم�سكًا  الا�ستراحة، 

ة  ي�ؤمن بالحياة بعد الموت، وكلَّ ما �أمكنه �أن يراه في الم�ستقبل هو العي�ش ب�صحَّ

تبنَّى  لقد  ة.  هريَّ ال�شَّ الا�ستهلاك  وت�سديد دفعات  ل�ساعات طويلة،  والعمل  متدهورة، 

ة على الاعتقاد  يَّ ة. تقومُ المادِّ يَّ ة الحياة الق�صيرة، الَّتي هي �أ�سا�س المادِّ بوب نظريَّ

ة الحياة  ب�أنَّ الواقع هو كلّ ما يمكن للإن�سان �أن يلم�سه وي�شعر به. والهدف من نظريَّ

الق�صيرة هو الا�ستحواذ والتملُّك قدر الإمكان.

نحن لا نؤمن بذلك!

بع لا ن�شاركُ بوب �إيمانه ب�أنَّ الحياة تنتهي هنا. كم�سيحيِّين، نحن  نحن بالطَّ

ن�ؤمنُ بالحياة بعد الموت. علاوةً على ذلك، لقد �أعلنَّا جهارًا ​​عن ا�ستعدادنا لت�سليم 

ز على �أن نعي�ش من �أجله، والمكاف�أة  نا ي�سوع الم�سيح. ونركِّ هذه الحياة الحاليَّة لربِّ

ة الَّتي ن�سعى �إليها ت�ستحقُّ بعد الموت. �إنّ التَّخلِّي عن �إر�ضاء الج�سد في هذه  الأ�سا�سيَّ

ا: يجب  الحياة هو �إحدى القواعد الأ�سا�سيّة لاتِّباع الم�سيح. كان ي�سوع وا�ضحًا جدًّ
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ل بعناية  ر في �أيِّ جانب يريدُ �أن يفني حياته. لذا دعونا نت�أمَّ
ِّ
على كلِّ �إن�سان �أن يقر

بكلمات ي�سوع التَّالية:

وَمَنْ  يعُهَا  يُ�ضِ حَيَاتَهُ  وَجَدَ  مَنْ  نِي.  يَ�سْتَحِقُّ فَلَا  وَيَتْبَعُنِي  لِيبَهُ  �صَ يَ�أْخُذُ  لَا  "مَنْ 
جْلِي يَجِدُهَا." 1 اعَ حَيَاتَهُ مِنْ �أَ �أَ�ضَ

�أَجْلِ  جْلِي وَمِنْ  �أَ نَفْ�سَهُ مِنْ  يُهْلِكُ  يُهْلِكُهَا، وَمَنْ  نَفْ�سَهُ  �أَنْ يُخَلِّ�صَ  �أَرَادَ  مَنْ  "فَ�إِنَّ 
هُ مَاذَا يَنْتَفِعُ الإِنْ�سَانُ لَوْ رَبِحَ الْعَالَمَ كُلَّهُ وَخَ�سِرَ نَفْ�سَهُ؟  نَّ

هَا. لأَ الإِنْجِيلِ فَهُوَ يُخَلِّ�صُ

هَذَا  وَبِكَلَامِي فِي  ا�سْتَحَى بِي  مَنِ  نَّ 
نَفْ�سِهِ؟ لأَ فِدَاءً عَنْ  يُعْطِي الإِنْ�سَانُ  �أَوْ مَاذَا 

�أَبِيهِ مَعَ  بِمَجْدِ  بِهِ مَتَى جَاءَ  ابْنَ الإِنْ�سَانِ يَ�سْتَحِي  نَّ  فَ�إِ الْخَاطِئِ  الْفَا�سِقِ  الْجِيلِ 

الْمَلَائِكَةِ الْقِدِّي�سِينَ"."2

هْلَكَهَا يُحْيِيهَا."3 "مَنْ طَلَبَ �أَنْ يُخَلِّ�صَ نَفْ�سَهُ يُهْلِكُهَا وَمَنْ �أَ

 هذه بع�ض المراجع التي تفيدُ ب�أنَّ ي�سوع طلبَ �صراحةً من الإن�سان �أن يختار. 

لتْ بطرقٍ مختلفة في كلٍّ  ة في تعليم ي�سوع، وقد �سُجِّ في الواقع، هذه ر�سالة محوريَّ

�سالة؟
ِّ
من الأناجيل. لكن ماذا تعني هذه الر

وقتٌ للموت

الموت محتَّم على الجميع، لكنَّ الله منحَنا حقّ الاختيار. يمكننا �أن نختارَ �أن 

نعي�ش لذواتنا في هذه الحياة الق�صيرة ونموت للأبد، �أو �أن ن�سلِّمَ له حياتنا اليوم 

�أن  �سالة ب�سيطة والخيار وا�ضح: 
ِّ
الر نَجِدُ  ونعي�شَ للأبد. عندما نقر�أُ كلمات ي�سوع، 

تموت الآن، �أو �أن تموت لاحقًا.

متى 10: 39-38 	1

مرق�س 8: 38-35 	2

لوقا 17: 33 	3
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�أ�صغي  ين  ال�صِّ في  منزل  داخل  كني�سة  في  جال�سًا  كنتُ  ني  �أنَّ بو�ضوح  ر  �أتذكَّ

�أن�ساه.  �أن  ور�أيتُ وجهًا لا يمكن  ي�سوع"،  �أتبع  �أنِّي  مْتُ  "�صمَّ ون  يرنمُّ �إلى م�ؤمنين 

قد  ة  ق�صَّ -وهي  ابقة  ال�سَّ اللَّيلة  في  ابة  ال�شَّ الفتاة  هذه  ةِ  ق�صَّ �إلى  ا�ستمعتُ  فقد 

�ض فيها الم�سيحيُّون 
َّ
ل في البلدان الَّتي يتعر يرويها العديد من م�سيحيِّي الجيل الأوَّ

وعن  بي�سوع،  الإيمان  قبولها  عن  عينيْها  تملأ  والدُّموع  �أخبرَتْ  وقد  للا�ضطهاد. 

و�أجبراها على مغادرة منزلها وقريتها. كانت  بَ والداها،  غَ�ضِ تكلفة قرارها. فقد 

في الع�شرين من العمر فقط، لكنَّها اختارت الخروج بالملاب�س الَّتي عليْها فقط. وقد 

ها كانت مفل�سة وعاجزة عن البقاء  كلَّفها قرار اتِّباع ي�سوع خ�سارة كلّ �شيء. وبما �أنَّ

عَ  وت�شجِّ ا�ستطاعت،  متى  لتعملَ  البلاد  عبر  �سافرَتْ  طويلة،  لفترة  واحدٍ  مكانٍ  في 

الم�ؤمنين الآخرين، وت�شاركَ الإنجيل مع كلّ من يُبْدِي ا�ستعدادًا للإ�صغاء.

العيش للزمان الحاضر

العيش للملكوت
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في �صباح ذلك اليوم ا�ستمعتُ �إليهم وهم يرنِّمون: "�صمّمتُ �أنِّي �أتبع ي�سوعي... 

اتٍ 
َّ
ني...�أتبع ي�سوع بلا رجوع". كنتُ قد �سمعتُ هذه التَّرنيمة مر ولو جفاني كلُّ خَِّال

اللُّغة كانت غير  �أنَّ  ة. �صحيحٌ 
َّ
المر بدتْ مختلفةً هذه  ولكنَّها  الما�ضي،  عديدة في 

هُنا.  الأ�سا�سي لم يكن  الفارق  اعتدتُ عليه، لكنَّ  ا  �أبط�أ ممَّ موها  هم رنَّ و�أنَّ م�ألوفة، 

ا �أنَّ كلّ العيون كانت مغم�ضة والدُّموع ت�سيلُ فيما يرنِّمون، لكن لي�س  و�صحيحٌ �أي�ضً

التَّالي:  الا�ستنتاج  �إلى  لْتُ  تو�صَّ الم�شهد،  لاحقًا  حلَّلتُ  عندما  الفرق.  �أحدثَ  ما  هذا 

ا! فقد  الفارق الأ�سا�سي هو �أنَّ ه�ؤلاء الم�ؤمنين ي�صدِّقون ما يرنِّمون، ويعي�شونه �أي�ضً

والإخوة  والأولاد  والزَّوجة  والأمّ  الأب  عن  ا  فعليًّ التَّخلِّي  الأ�شخا�ص  ه�ؤلاء  اختارَ 

ا لدرجة  ا. كانَ �إيمانهم بالإنجيل وبي�سوع الم�سيح قويًّ والأخوات وعن حياتهم �أي�ضً

هم اختاروا التخلِّي عن هذه الحياة الحا�ضرة لك�سب الحياة الآخرة. �أنَّ

 لطالما كنتُ محاطًا بمن �أعتبرُهُم م�سيحيِّين �صالحين، ولاحظتُ الالتزام في 

يومًا  �أحدُنا   
َّ
يُ�ضطر لم  الحقيقة  في  لكن  بقربي.  وعا�شوا  علَّموا  الذين  �أولئك  حياة 

�إلى ترك كلِّ �شيء لاتِّباع ي�سوع، بل اختبرَ �أغلبَّيتنا العك�س تمامًا. �شعرتْ عائلاتُنا 

نا 
ْ
ما اختبر ، وفَرِحَ �أ�صدقا�ؤنا معنا. ولربَّ

ّ
نا اتِّباع الرب

ْ
ب�سعادةٍ غامرة عندما اختر

على  الحقيقة  في  نُجْبَر  لم  �أخرى،  بعبارة  كني�ستنا.  �إلى  نن�ضمَّ  كي  غط  ال�ضَّ بع�ض 

بُ حتَّى بفكرة  ه لا حاجة لذلك، وبِتْنا نرحِّ لْنا �إلى الاعتقاد ب�أنَّ الاختيار، وقد تو�صَّ

نا ن�ستطيعُ الإيمان بي�سوع من دون ت�سليم حياتنا. �أنَّ

في  مخيفًا  يبدو  لا  ه  �أنَّ حين  في  خطيرًا،  الغنى  يبدو  المقدَّ�س،  الكتاب  في 

�أثرياء، حتَّى  �إعجابَنا هم  يثيرون  الّذين  الأ�شخا�ص  الحدّ. معظم  �إلى هذا  محيطنا 

نا في  عي وراء الثَّراء، في حين �أنَّ في المعايير الأميركيَّة. يحذِّرُ ي�سوع ب�شدَّة من ال�سَّ

مًا". طلبَ ي�سوع  دوائرنا، نعتبرُ �أنَّ هناك خطبًا ما في ال�شخ�ص الذي لا "يحرِزُ تقدُّ

فِ الإن�سان بـ�أنّه غير  نا ن�سارعُ �إلى و�صْ ا بو�ضوح �ألَّا نكنز كنوزًا، ومع ذلك ف�إنَّ منَّ

كف�ؤ �إذا لم يملكْ ما يتباهى به بعد ع�شرين عامًا من العمل.

بالتَّخلِّي  ي�سوع  تعليم  من  انتقلْنا  كيف  هنا؟  �إلى  الحال  بنا  و�صلت  كيف 

غبة ال�شديدة في الح�صول على المزيد 
َّ
الكامل عن كلِّ �شيء من �أجل الملكوت، �إلى الر

�أن نكدِّ�س ديون بطاقات الائتمان للح�صول عليها؟  من خيرات هذا العالم لدرجة 
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كيف للَّذين ي�سيرون على خُطى ي�سوع الم�سيح، الَّذي لم يكن له �أين ي�سنِدُ ر�أ�سه، �أن 

 في طلب الأ�شياء نف�سها الَّتي يطلبُها 
ُّ
ة؟ لماذا ن�ستمر يَّ ي�صارعوا با�ستمرار مع المادِّ

جيراننا؟ لماذا نُقلّد الثَّقافة من حولنا باهتماماتنا وم�ساعينا وتكدي�سنا المتزايد 

بب الجذري وراء �ضعفنا في هذا المجال؟ للأ�شياء؟ ما ال�سَّ

يَّة  السبب الجذريّ وراء المادِّ

الإيمان.  بب�ساطة عدم  ة هو  يَّ المادِّ وراء �صراعنا مع  الجذريّ  بب  ال�سَّ �أنَّ  �أرى 

ية، لكنَّنا ما  ائ�ش وراء الحياة المادِّ عي الطَّ �أنَّ ي�سوع علَّم �ضدَّ هذا ال�سَّ نحن نعرفُ 

ه يجدرُ بالإن�سان  نزال نظنُّ �أنَّ الغنى لي�س بهذا القدر من الخطورة. نحن نعرف �أنَّ

بع في هذه الحياة، وال�سعي لحياة الآخرة، لكنَّنا  �أن يختارَ بين ال�سعي لتحقيق ال�شِّ

ة  �أقنعنا �أنف�سنا بطريقةٍ ما، ب�أنَّ هناك خيار ثالث. نختارُ �أن ن�ؤمن برِ�سالة الم�سيحيَّ

الرائجة من حولنا، بدلًا من الإيمان بكلمات ي�سوع نف�سه. واختياراتنا تك�شفُ عدم 

ا بنظرية الحياة الق�صيرة.  ب �أي�ضً نا نرحِّ �إيماننا وتظهرُ �أنَّ

ة بطبيعتها كذبة، وهي الاعتقاد الخاطئ ب�أنَّ الحقيقة هي في كلِّ ما  الماديَّ

و�أ�سلوب  ه نظام عقائدي  �إنَّ الأ�شياء من حولنا.  بع هو في تكدي�س  وال�شِّ هو مرئي، 

حياتنا  يجعل  �أن  يحاول  يكن  لم  كنوزًا،  نكنز  �أن  من  ي�سوع  رَ  حذَّ عندما  تفكير. 

يجنِّبنا خيبة  �أن  الأر�ضيَّة، وحاولَ  الثَّروة  في  ل  مت�أ�صِّ الفقر  �أنَّ  عَلِمَ  ه  لكنَّ بائ�سة، 

بُ كيف طلبَ منه   ونتعجَّ
ّ
اب الغني ة ال�شَّ عي وراءها. نقر�أُ ق�صَّ الأمل النَّابعة من ال�سَّ

 لم يكن ذلك 
ّ
 الغني

ّ
اب ة ال�شَّ ي�سوع �أن يعطي كلَّ ما له. لكنَّ الجزء المده�ش في ق�صّ

الكمّ الّذي كان عليه �أن يتخلّى عنه، فهو على �أيّة حال كان �سيخ�سرُ كلَّ ممتلكاته 

المده�ش في  الجزء  النِّهاية. لكن  في 

ة هو تلك الفر�صة الَّتي لا تُقدَّر  الق�صَّ

له  يكون  لأن  له  �أُتيحَت  الَّتي  بثمن، 

�إنَّ تركيزنا على ما  ماء.  ال�سَّ كنزٌ في 

"يتخلّى  �أن   
ّ
الغني  

ّ
اب ال�شَّ من  طُلب 

عنه" يك�شفُ عدم �إيماننا.

إنَّ تركيزنا على ما طُلب من 

ابِّ الغنيّ أن "يتخلّى عنه"  الشَّ

يكشفُ عدم إيماننا.
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الخاتمة

من  كثيرين  �إنَّ  متوازنة.  ماليَّة  حياة  د 
َّ
مجر من  �أكثر  �إلى  اليوم  الله  يدعونا 

من�ضبطة،  حياة  ويعي�شون  عمليَّة،  ميزانيَّات  يملكون  مجتمعنا  في  الم�ؤمنين  غير 

ويتجنَّبون �آفة ديون الم�ستهلك. في الواقع، هذا ما يتميّزُ به �أنجح النَّا�س في عالم 

ه يدعونا �إلى �أن نعي�ش من �أجل  الأعمال. لكنَّ الله يدعو عائلاتنا �إلى ر�ؤية �أ�سمى. �إنَّ

�أنا مقتنعٌ ب�أنَّ �أحد الأ�سباب  اها لمجده.  �إيَّ ملكوته، ون�ستخدم الموارد الَّتي منحنا 

الماليّة  ال��شؤون  مجال  في  راع  ال�صِّ �إلى  اليوم  عديدة  منازل  تدفعُ  الَّتي  ة  الرئي�سيَّ

خ�صية هو بب�ساطة عدم الإيمان. فقد �صرَفْنا وقتًا طويلًا في الإعجاب بالأ�شياء  ال�شَّ

ة. الزائلة وطلبها، و�صرَفْنا وقتًا ي�سيرًا في التَّركيز على الأ�شياء ذات القيمة الأبديَّ

ق�صر  في  يزال  لا  كان  عندما  مو�سى  بمحيط  �شبيه  محيطٍ  في  نعي�شُ  نحن 

فرعون. فقد كان مو�سى، على غرارنا اليوم، محاطًا بكلِّ ما يتمنّاه الإن�سان. ففي 

ة، لكنَّه تخلَّى عن كلِّ ذلك طوعًا.  ذلك الق�صر، كان ي�ستطيع تلبية كلّ رغبة ج�سديَّ

يُدْعَى  �أَنْ  �أَبَى  كَبِرَ  ا  لَمَّ مُو�سَى  "بِالإِيمَانِ  بالقول:  هذا  عن  العبرانيّين  كاتب  عبَّر 

عٌ  تَمَتُّ لَهُ  يَكُونَ  �أَنْ  عَلَى  الِله  �شَعْبِ  مَعَ  يُذَلَّ  �أَنْ  بِالأَحْرَى  لًا  مُفَ�ضِّ عَوْنَ، 
ْ
فِر ابْنَةِ  ابْنَ 

يَنْظُرُ  كَانَ  هُ  نَّ
لأَ رَ،  خَزَائِنِ مِ�صْ مِنْ  �أَعْظَمَ  غِنًى  الْمَ�سِيحِ  عَارَ  حَا�سِبًا  ةِ،  بِالْخَطِيَّ  

ٌّ
 وَقْتِي

 
�إِلَى الْمُجَازَاةِ." 4

التخلِّي عن  التخلِّي عنه. اختارَ بالأحرى  كان لمو�سى كلّ �شيء، لكنَّه اختارَ 

الزَّمان الحا�ضر وعن الأ�شياء المرئيّة، مقابل الم�ستقبل والأمور غير المرئيّة. تخلَّى 

 ناظرًا �إلى المجازاة الم�ستقبليّة.
ّ
عن التمتُّع الوقتي

�سة 
ّ
مكر تكون  حياتنا  لَيْتَ  جميعًا.  بيوتنا  على  ينطبقُ  نف�سه  الأمر  لَيْتَ 

 ي�سوع، وتختلفُ كلَّ الاختلاف عن الثقافة المحيطة، 
ّ

ب
َّ
�صة لبناء ملكوت الر ومخ�صَّ

نا اخترنا اتِّباع ي�سوع. بحيث لا يقدر �أحدٌ �أن ينكر �أنَّ

عبرانيين 11: 26-24 	4
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راسة أسئلة الدِّ

11 لماذا نميلُ �إلى ن�سيان حقيقة �أنّه على المرء �أن يختار؟ هل التَّلمذة .

ان؟ هل يمكن �إ�شباع جميع رغباتنا  والوكالة الم�سيحيَّة اختياريَّ

ة والح�صول على ي�سوع في �آنٍ واحد؟ الج�سديَّ

22 نا نتبعُ رجلًا علَّم �أتباعه �ألَّا يكنزوا كنوزًا، ومع ذلك نُبدي . نزعمُ ب�أنَّ

�إعجابنا بمَنْ يكنزون كنوزًا. كيف و�صلَت بنا الحال �إلى ال�شرود بعيدًا 

لهذه الدرجة؟

33 ا لحياة و�أهداف جيراننا . لماذا تبدو حياتنا و�أهدافنا الماليَّة م�شابهة جدًّ

غير الم�ؤمنين؟

44 ا . ية؟ كيف لنا �أن نحثَّ بع�ضنا بع�ضً بب الجذري وراء المادِّ ما ال�سَّ

بفعاليّة �أكبر على الإيمان بما علَّمه ي�سوع عن الثَّروة وتطبيقه؟

55 ا على تركيز حياتنا ومواردنا على بناء . عُ بع�ضنا بع�ضً كيف ن�شجِّ

الملكوت؟ ما هي بع�ض الخطوات العمليَّة التي يمكننا اتِّخاذها؟



نبذة عن الكاتب

ا�ستخدام  على  الم�سيحيِّين  م�ساعدة  في  متزايد  �شغف  ميلر"  لـ"غاري  كان 

ا بالعمل مع فقراء بلدان  ة في بناء ملكوت الله. اهتمَّ �أي�ضً مواردهم الماليَّة الخا�صّ

ا للقرو�ض ال�صغرى في هاييتي في محاولةٍ  �سَ برنامجًا تجريبيًّ العالم الثالث، و�أ�سَّ

ة. كتبَ غاري، كجزء من برنامج القر�ض هذا،  لتقديم الم�ساعدات دون خلق اعتماديَّ

وحي والمالي.
ُّ
مًا لتوفير التَّعليم الر كتيِّبًا تعليميًّا م�صمَّ

ال�صغرى  القرو�ض  )CAM( م�شروع  الم�سيحيَّة"  المعونة  "خدمات  بعد تولِّي 

الكتابيّة  المبادئ  �أنَّ  م��سؤولوها  �أدركَ   ،)SALT Microfinance Solutions(

الواردة في دليل غاري وثيقة ال�صلة بجماعات الأنابابت�ست الأميركيّة، وطلبوا منه 

�أن يكتبَ هذا الكتاب.

ن��شأَ غاري في جماعة الأنابابت�ست في كاليفورنيا، ويعي�شُ حاليًّا مع زوجته 

مجال  في  يعملُ  عمره  ق�ضى  الهادئ.  المحيط  غرب  �شمال  في  وعائلته  باتي 

حلول  �إيجاد  في  والم�ساعدة  الكتابة  في  وطاقته  وقته  �س 
ِّ
يكر الآن  لكنَّه   البناء، 

م�ستدامة للفقراء.






